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Bez zdrowia niczego nie osiagniesz

undamentem sukcesu w zyciu jest dobre zdrowie. Jest to

podloze fortuny, a takze podstawa szczeScia. Nie jest tatwo

zgromadzi¢ fortune, kiedy jest sie chorym. Nie ma sie wtedy
ambicji, motywacji, sily. OczywiScie istnieja ludzie majacy klopoty ze
zdrowiem, ktorzy nie moga na to nic zaradzi¢. Nie mozna oczekiwac,
ze takie osoby potrafig zgromadzi¢ bogactwo, ale istnieje wielu ludzi
o marnym zdrowiu, ktorzy wcale tacy by¢ nie musza.

Jesli zatem solidne zdrowie jest fundamentem zyciowego sukcesu
i szczeScia, to jak wazne jest, bySmy studiowali prawa rzadzace zdro-
wiem, ktore sg tylko innym wyrazem praw natury! Im blizej trzyma-
my sie praw natury, tym blizej jesteSmy dobrego zdrowia. A jednak
tak wielu ludzi nie zwraca uwagi na prawa natury, a nawet je abso-
lutnie gwalci i to czasem wbrew wlasnym inklinacjom. PowinniSmy
wiedzie¢, ze ,grzech ignorancji” nigdy nie bywa traktowany pobtazli-
wie w przypadku pogwalcenia praw natury, ze ich zlamanie zawsze
pocigga za sobg kare. Dziecko moze wlozy¢ palec w plomienie, nie
wiedzac, ze sie oparzy, wiec cierpi. Nawet zal z powodu popelnionego
bledu nie zlikwiduje bolu. Wielu naszych przodkéw wiedzialo bardzo
malo o zasadzie wentylacji. Nie wiedzieli wiele o tlenie, na czymkol-
wiek innym sie nie znali, wiec w konsekwencji budowali swoje domy
z malutkimi sypialniami o wymiarach siedem na dziewie¢ stop'.
I tam ci dobrzy purytanie zamykali sie w celach, zmawiali swoje mo-
dlitwy 1 szli do t6zka. Rano skladali solenne dzieki za ,zachowanie
ich przy zyciu” podczas tej nocy i faktycznie nikt nie moglby znalezé

1 Czyli mniej wigcej dwa na trzy metry. Byto to miejsce na jedno t6zko, malutka szafke nocna. No i
oczywiscie nocnik.
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lepszego powodu do wdziecznosSci. Prawdopodobnie jaka$ szczelina
w oknie albo w drzwiach przepuszczala nieco $wiezego powietrza,
w ten sposob ich ratujac.

Wiele os6b §wiadomie gwalci prawa natury wbrew swym wilasnym
sensownym impulsom, holdujac modzie. Na przyklad istnieje cos,
czego nic, co zyje, z wyjatkiem nedznego robaka, nie moze w natural-
ny sposob kochag, a jest to tyton. Jednak wielu ludzi celowo wzbudza
w sobie nienaturalny apetyt, pokonujac wrodzony wstret do tytoniu,
ito w takim stopniu, ze zaczynaja go kocha¢. Posiadaja trujace,
obrzydliwe ziolo albo raczej to ono bierze ich w posiadanie. Istnieja
zonaci mezczyzni biegajacy tu i tam, plujac tytoniowym sokiem na
dywan i podloge, a czasem nawet na znajdujace sie obok zony. Nie
wyrzucaja swych zon z domu jak pijani, ale bez watpienia te ich zony
czesto by pragnely, by oni sami wyniesli sie z domu.

Inng zgubng rzeczg jest to, ze ten sztuczny apetyt, niczym zazdrose,
,roénie z tego, czym sie zywi”. Kiedy kochasz to, co nienaturalne, po-
wstaje silniejsze pragnienie tego, co szkodliwe, niz wszelkie natural-
ne pragnienia tego, co szkodliwe nie jest. Istnieje stare przystowie
mowigce, ze ,przyzwyczajenie jest drugq naturg”. Jednak sztuczne
przyzwyczajenie jest silniejsze od natury. Wezmy czlowieka, ktory
zuje tyton — jego mito$¢ do owej uzywki jest silniejsza od jego mitosci
do kazdego konkretnego pozywienia. Latwiej zrezygnuje z befsztyka
niz ze swego zielska.

Mlodzi ludzie zaluja, ze nie sa dorosli, chcieliby p6js¢ spaé¢ jako
chlopcy i zbudzi¢ sie jako mezczyzni i, by to osiaggna¢, kopiuja zte na-
wyki starszych. Maly Tommy i maly Johnny widza swych ojcow i wu-
jow palacych fajke, méwig wiec sobie:

— Gdybym tylko ja tak potrafil! Tez bylbym mezczyzng. Wujek John
wyszed! i zostawil fajke z tytoniem — sprobujmy!
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Biora zapalke, zapalaja i zaczynaja wypuszczac kleby dymu.
— Nauczymy sie pali¢, chcesz tego, Johnny?

A chlopie odpowiada bole$nie:

— Nie za bardzo, to jest gorzkie.

Coraz bardziej blednie, ale tez bardzo sie stara i wkroétce sklada ofia-
re na ottarzu mody, jednak dalej sie bardzo stara, az w koncu prze-
zwycieza naturalne pragnienia i staje sie ofiara nabytego smaku.

Mowie ,jak z ksigzki”, bo sam na sobie zaobserwowalem tego skutki,
palac dziesie¢ do pietnastu cygar dziennie. Nie uzywalem jednak ty-
toniu w ciggu ostatnich czternastu lat i nigdy wiecej tego nie zrobie.
Im wiecej sie pali, tym bardziej sie pragnie pali¢, ostatnie wypalone
cygaro po prostu budzi pragnienie nastepnego i tak bez konca.

Wezmy tego czlowieka zujacego tyton. Rano, kiedy wstaje, wklada
pigule do ust i utrzymuje ja tam przez caly dzien, nigdy jej nie wyj-
mujac, z wyjatkiem przypadkoéw, gdy wymienia ja na nowy kawalek
albo kiedy ma jes¢. Fakt! Czasem w ciggu dnia wielu sposréd zuja-
cych tyton wyjmuje swoja pigule i trzyma ja w dloni tak dlugo, jak
potrzeba, by co$§ wypi¢, a potem z powrotem wktada ja do ust. Dowo-
dzi to tego, ze apetyt na rum jest jeszcze silniejszy, niz apetyt na ty-
ton. Kiedy taki kto$ Cie odwiedza w Twej wiejskiej rezydencji i poka-
zujesz mu swoj sad i swoja cieplarnie oraz cuda w swoim ogrodzie,
kiedy mu ofiarowujesz jakis $wiezy, dojrzaly owoc i powiesz:

— Przyjacielu, spojrz tylko na te smakowite jabtka, gruszki, brzoskwi-
nie i pomarancze, sprowadzilem je z Hiszpanii, Francji i Wloch.
Spojrz tylko na te soczyste winogrona, nie ma nic cudowniejszego
i zdrowszego niz dojrzaly owoc, a wiec poczestuj sie, chce zobaczy¢,
jak sie tymi rzeczami cieszysz.
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Wobwecezas ten czlowiek przesunie swa ukochana pigule tytoniu pod
jezyk i odpowie:

— Nie, dziekuje, mam w ustach tyton.

Jego podniebienie tak sie przyzwyczaitlo do tego szkodliwego zielska,
ze w duzym stopniu zatracil on subtelny i pozadania godny apetyt na
owoce. Pokazuje to jak bezsensowne i zgubne nawyki ludzie potrafig
w sobie wyrobi¢. Méwie z wlasnego do$wiadczenia. Palilem tak, ze
trzaslem sie niczym lis¢ osiki, krew uderzala mi do glowy, mialem
palpitacje serca takie, ze my$lalem, ze to choroba, a lek niemal mnie
zabijal. Kiedy poradzilem sie lekarza, uslyszalem:

— Skonicz z tytoniem.

Nie tylko szkodzilem swemu zdrowiu i wydawalem mase pieniedzy,
ale takze pokazywatem zly przyklad. Postuchatem rady. Zaden mlody
czlowiek na $wiecie nie wyglada tak pieknie, jak mu sie wydaje, zza
cygara za pietnascie centow albo zza fajki z morskiej pianki!

Uwage te stosuje sie z dziesieciokrotnie wiekszg moca do alkoholo-
wych napojow. Zrobienie pieniedzy wymaga jasnego umystu. Trzeba
wiedzie¢, ze dwa plus dwa daje cztery, trzeba wytyczy¢ plany z zasta-
nowieniem i umiejetno$cig przewidywania, trzeba $cisle analizowac
wszystkie detale, wszystkie za i przeciw biznesu. Skoro nikt nie po-
trafi odnie$§¢ powodzenia w biznesie, jesli jego mozg nie umozliwia
mu planowania i podejmowania decyzji w ich realizacji, niewazne za-
tem, jak obficie ten kto§ moégl zostaé obdarzony inteligencja, jesli
mozg jest zamroczony, a ocena faktow oslabiona przez oszolamiajace
napoje. Niemozliwe staje sie dlan prowadzenie biznesu z powodze-
niem. Ile znakomitych okazji minelo, by nigdy nie powrécié¢, w cza-
sie, gdy ten czlowiek popijal swa ,towarzyska szklaneczke” z przyja-
cielem! Ile glupich interesow zostalo przybitych pod wplywem ,leku
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na nerwy’, sprawiajacego, ze jego ofiara przez chwile uwaza sie za
bogata. Jak wiele waznych mozliwosci zostalo odlozonych na jutro,
apotem na zawsze, poniewaz kieliszek wina wprawil organizm
w stan gnus$nej obojetno$ci, neutralizujac energie tak niezbedng do
odniesienia sukcesu w biznesie. Naprawde ,,wino to kpiarz”, jak glosi
przystowie®. Picie odurzajacych napojéw jest takim samym nalogiem,
jak palenie opium przez Chinczykow, a alkohol jest tak samo szkodli-
wy dla biznesowego sukcesu, jak opium. Jest to jednoznaczne zlo,
kompletnie nie do obrony w $wietle filozofii, religii czy zdrowego
rozsadku. Jest korzeniem niemal polowy zla w naszym kraju.

2 (ang.) Wine is a mocker.
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Nie pomyl sie co do swego powolania

ajbezpieczniejszy plan i najpewniejsze zrodlo sukcesu dla

mlodego czlowieka rozpoczynajacego zycie to wybranie za-

wodu najbardziej zgodnego z jego smakiem. Rodzice i opie-
kunowie calkiem czesto zaniedbuja te sprawe. Jest bardzo czeste na
przyklad to, ze ojciec mowi:

— Mam pieciu synow. Billy'ego zrobie duchownym, Johna prawni-
kiem, Toma doktorem, Dicka za$ farmerem.

Idzie do miasta i rozglada sie, czym by tu zrobi¢ Sammy'ego. Wraca
potem do domu i mowi:

— Sammy, okazuje sie, ze robienie zegarkow to przyjemne i eleganc-
kie zajecie, mysle, ze zrobimy cie zlotnikiem.

I tak robi — nie zwazajac na naturalne sklonnosci i talenty syna.

Wszyscy bez watpienia urodziliSmy sie w jakim$ sensownym celu.
Istnieje tak ogromna r6znorodno$¢ w naszych umystach, jak i w na-
szym wygladzie. Niektorzy sa z natury mechanikami, podczas gdy
inni maja po prostu wstret do maszyn. Pozwol zebraé sie tuzinowi
chlopcow, a wkrotce przekonasz sie, ze trzech zaraz zacznie gadac
o jakichs$ genialnych urzadzeniach, pracy z zamkami czy ze skompli-
kowana maszynerig. Kiedy mieli tylko pie¢ lat, ojciec nie mogt im
znalez¢ lepszej zabawki niz puzzle. Sg z natury mechanikami. Jednak
pozostatych o§miu czy dziewieciu chlopcoOw ma calkiem inne nasta-
wienie. Naleza do tej drugiej kategorii, nigdy nie przejawiali naj-
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mniejszej mito$ci do mechanizmoéw. Przeciwnie, czuja wobec takich
spraw istne obrzydzenie. Ja na przyklad nigdy nie mialem do$¢ spry-
tu, bym potrafil wystruga¢ korek do jablecznika, ktory by nie przecie-
kal. Nigdy nie potrafilem sporzadzi¢ sobie pidra, ktorym by sie dato
pisa¢, ani tez zrozumieé zasady dzialania maszyny parowej. Gdyby
kto$ sprobowal z takiego chlopca, jakim ja bylem, zrobi¢ zegarmi-
strza, ten chlopiec moglby ewentualnie, po pieciu lub siedmiu latach
nauki, rozebrac i zlozy¢ zegarek, ale przez reszte zycia praca bylaby
dlan tortura i szukalby kazdego pretekstu, by uciec z pracy i poobijac¢
sie. Praca zegarmistrza bylaby mu bowiem wstretna.

Jesli nie rozpocznie sie pracy w zawodzie przewidzianym dla nas
przez nature i najlepiej odpowiadajacym naszym indywidualnym
zdolno$ciom, nie zdola sie odnie$¢ sukcesu. Z przyjemnoscia zywie
przekonanie, ze wiekszo$¢ ludzi znajduje swoje wlasciwe powolanie.
Dostrzegam jednak wielu, ktérzy pomylili sie co do wyboru zawodu,
od kowala w gore (albo w do6l) do urzednika. Mozna na przyklad spo-
tka¢ znakomitych lingwistow ,wykwalifikowanych kowali”, ktorzy
naprawde lepiej by sie sprawdzili, uczac jezykow. I tak samo mozna
spotka¢ prawnikéw, lekarzy czy duchownych, ktérzy lepiej by sie
nadawali do pracy przy kowadle czy szewskim kopycie.
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Wybierz wlasciwa lokalizacje

o wybraniu odpowiedniego zawodu powiniene$ starannie

wybra¢ odpowiednia lokalizacje. Moze jeste$ stworzony na

hotelarza, a ludzie méwig, ze trzeba by¢ geniuszem, by potra-
fi¢ prowadzi¢ hotel. Moze moglbys prowadzi¢ hotel tak, zeby dzialal
jak w zegarku i zapewnia¢ satysfakcje pieciuset goSciom kazdego
dnia. Jednak jesli Twoj hotel stanie w malej wiosce, gdzie nie ma ko-
lei ani innych Srodkoéw komunikacji, ta lokalizacja stanie sie Twoja
ruing. Réwnie wazne jest, by$ nie rozpoczynat biznesu tam, gdzie juz
jest dos¢ Srodkow dla zaspokojenia wszystkich potrzeb z tej samej
dziedziny. Pamietam pewien przypadek ilustrujacy ten temat.

Kiedy w roku 1858 bylem w Londynie, przechodzilem z jednym an-
gielskim przyjacielem przez Holborn i natrafitem na , przedstawienia
za jednego pensa”. Mieli na zewnatrz ogromne plakaty odmalowuja-
ce przedziwne cuda, ktére tam mozna bylo ujrze¢ ,za jednego
pensa”. Sam, bedac poniekad w tym samym biznesie, rzeklem:

— Wejdzmy tam.

Wkroétce znalezliSmy sie w towarzystwie znakomitego artysty, ktory
okazal sie najbystrzejszym czlowiekiem z tej branzy, jakiego kiedy-
kolwiek spotkalem. Opowiedzial nam kilka niesamowitych historii
na temat swoich brodatych kobiet, swojego albinosa, swoich mrow-
kojadéw, w ktore bylo trudno uwierzy¢, ale jak sadziliSmy, ,lepiej
uwierzy¢, niz szuka¢ dowodu”. W koncu zwrocil nasza uwage na swoj
gabinet figur woskowych, ukazujagc nam zbiér najbrudniejszych
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i najbardziej zaniedbanych figur, jakie mozna sobie wyobrazi¢. Wy-
gladaly, jakby nie widzialy wody od biblijnego potopu.

— Co jest tak wspanialego w tych figurach? — zapytalem.

— Prosze o nich nie mowi¢ z taka ironig. — odpowiedzial — Prosze pana,
to nie s3 woskowe figury Madame Tussaud?®, cale pozlacane, pokryte
pozlotka i sztucznymi diamentami, skopiowane z rycin i fotografii.
Moje, szanowny panie, s wziete z zycia. Kiedy spoglada pan na ktoras
z tych figur, ma pan prawo uwazac, ze patrzy na zyjacego cztowieka.

Rzucajac na te figury od niechcenia okiem, zauwazylem jedna podpi-
sang ,Henryk VIII”. Stwierdzajac, ze wyglada calkiem jak Calvin Ed-
son* — zywy szkielet, powiedzialem:

— Pan to nazywa Henrykiem VIII?

Odpowiedzial:

— 7 pewnos$cia, laskawy panie, to bylo zrobione za jego Zzycia
w Hampton Court, na specjalny rozkaz jego krolewskiej mosci, dnia
takiego a takiego.

Podalby mi i godzine, gdybym nalegal. Powiedzialem wiec:

— Kazdy wie, ze Henryk VIII byl tegim i solidnie zbudowanym kro-
lem, ta za$ figura jest chuda i watta. Co pan na to?

— Cbz — odparl. — Sam by pan byl chudy i watly, gdyby siedzial tam
tak dlugo jak on.

3 Niezwykle stawny gabinet figur woskowych znajdujacy si¢ w Londynie. Dzisiaj ma swoje filie w
wielu innych miastach swiata.

4  Wielka atrakcja pokazow dla gawiedzi w USA i Europie — znany wiasnie jako ,,Zywy Szkielet”.
Wazyt 28 funtow (ok. 12 kg) przy 5 stopach i 6 calach (ok. 167 cm) wzrostu. (Ale potrafit podnies¢
150 funtéw!) Swa chudo$¢ przypisywat spedzonej na wilgotnej ziemi nocy po bitwie pod
Plattsburgiem.
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Nie dalo sie na to nic odpowiedzie¢. Rzeklem zatem do swego angiel-
skiego przyjaciela:

— Chodzmy stad. Nie méw mu, kim jestem, poddaje sie, ten czlowiek
mnie pobil.

Wiasciciel wyszedl za nami na dwor i widzac tam cizbe na ulicy, zawolal:

— Panie i panowie, pragne zwro6ci¢ wasza uwage na moich szacow-
nych gos$ci — wskazat przy tym na nas, odchodzacych.

Odwiedzilem go pare dni p6zniej, moéwigec mu, kim jestem. Potem
dodalem:

— Przyjacielu, jeste$ znakomitym showmanem, ale wybrale$ fatalne
miejsce.

Odpowiedzial:
— To prawda i czuje, ze moje talenty marnuja sie, ale co moge zrobic?

— Mozesz pojecha¢ do Ameryki. — odpartem — Tam bedziesz mog}
w pelni wykorzystaé swoje zdolno$ci. Znajdziesz w Ameryce wiele
miejsca dla swej dzialalno$ci. Zaangazuje cie na dwa lata, potem za$
bedziesz mogl dziala¢ na wlasny rachunek.

Przyjal moja oferte i pozostat przez dwa lata w moim Muzeum Nowo-
jorskim. Potem ruszyl do Nowego Orleanu, gdzie wystepowal z we-
drowng trupg przez cale lato. Dzisiaj jest wart szeS¢dziesiat tysiecy do-
laréw po prostu dlatego, ze wybral odpowiedni zawod i zapewnil sobie
nalezyta lokalizacje. Stare przyslowie mowi, ze ,trzy przeprowadzki sa
tak samo zle, jak pozar”, ale kiedy kto$ znalazl sie w Srodku pozaru,
male ma znaczenie, jak szybko i jak czesto sie przeprowadza.
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Unikaj dlugow

lodzi ludzie rozpoczynajacy zycie powinni unika¢ wpada-

nia w dhugi. Malo jest rzeczy tak Sciggajacych czlowieka

w dol, jak wlasnie dlugi. Dlugi ustawiaja nas w zlowrogiej
pozycji niewolnikow, a mimo to ciggle spotykamy mlodych ludzi,
niemal ,nastolatkéw”, znajdujacych sie w dlugach.

Spotyka taki kolege i méwi:
— Udalo mi sie dosta¢ pozyczke na nowy garnitur.

Zdaje sie patrze¢ na to ubranie jak na cos$, co otrzymat za darmo. Tak
moze i by¢, ale jeSli uda mu sie sptaci¢ pozyczke i otrzymac nastepna,
nabierze nawyku, ktory utrzyma go w biedzie przez cale zycie. Dlug
pozbawia czlowieka szacunku do samego siebie i sprawia, ze niemal
soba gardzi. Tyra jak dziki, by zapracowa¢ na to, co juz zjad} lub co
znosil, a teraz musi to splaci¢ i nie pozostaja mu juz zadne pienigdze.
Nazywa sie to, i slusznie, ,praca na zdechlego konia”. Nie mowie
o handlowcach kupujacych i sprzedajacych na kredyt ani o kims, kto
kupuje na kredyt, aby te nabytki obroci¢ w profit. Jak stary kwakier
mowil swemu synowi, ktory byl farmerem:

— John, nigdy od nikogo nie pozyczaj, ale jesli pozyczysz, to niech to
bedzie tw6j nawoz, bo wtedy pomoze ci to splaci¢ te pozyczke.

Mr. Beecher radzil mlodym ludziom zapozyczy¢ sie na niewielkg
sumke, jesli dzieki temu mogli naby¢ ziemie w gorskich regionach.
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— Jesli mlody czlowiek — moéwi on — zadluzy sie tylko dla kawatka
ziemi, potem za$ sie ozeni, te dwie rzeczy utrzymaja go na prostej
drodze albo juz nic go nie utrzyma.

Moze to by¢ bezpieczne w jakim$ zakresie, ale zadluzania sie na to,
co jesz, pijesz 1 nosisz na sobie, powinno sie unika¢. Niektore rodziny
majq ghupi zwyczaj brania kredytu w sklepach, przez co czesto kupu-
ja wiele rzeczy, bez ktorych moglyby sie oby¢.

Bardzo milo jest powiedziec:

— Dostalem kredyt na sze$c¢dziesiat dni, a jak nie bede mial, zeby
splaci¢, to wierzyciel i tak nic nie powie.

Nie ma ludzi na $wiecie majacych tak dobra pamie¢, jak wierzyciele.
Kiedy minie sze$¢dziesiagt dni, bedziesz musial zaplaci¢. Jesli nie za-
placisz, zlamiesz obietnice i prawdopodobnie sklamiesz. Bedziesz
musial wymysli¢ jakas wymowke albo pozyczy¢ gdzie indziej, zeby
splacié, ale to tylko wciagnie Cie glebie;.

Horatio byt czeladnikiem, a poza tym przystojnym i leniwym mio-
dym czlowiekiem. Jego pracodawca powiedzial mu:

— Horatio, czy widziale$ kiedy$ §limaka?

— Eee... mySle... ze widzialem — wystekal Horatio.

— No to musiale$ na niego wpas¢, bo na pewno nigdy zadnego nie do-
pedzile$ — odparl szef. — Twoi wierzyciele na pewno na ciebie wpadna
albo cie doscigng i powiedza: ,A teraz, m6j mlody przyjacielu, miales

zaplaci¢, nie zaplacile$, musisz da¢ mi forse!” I dasz im forse z procen-
tem, a cale to przedsiewziecie bedzie dziala¢ przeciw tobie.
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To jest wladnie ten ,martwy kon”. Wierzyciel idzie do 16zka irano
wstaje zamozniejszy, niz byl wieczorem, poniewaz jego procenty sie
zwiekszyly przez noc. Ty jednak przez sen stajesz sie biedniejszy, po-
niewaz procenty zbieraja sie przeciw Tobie.

Pieniadz jest pod pewnymi wzgledami jak ogienn — wyborny shuga, ale
koszmarny pan. Kiedy Cie opanuje, kiedy procenty bez przerwy gro-
madza sie przeciw Tobie, bedzie Cie to trzymac¢ w najgorszego rodza-
ju niewoli. Pozw6l jednak pienigdzom na siebie pracowac, a bedziesz
mial najbardziej oddanego sluge na $wiecie. To nie jest stuga jedynie
na pokaz! Nie ma nic, zywego czy nieozywionego, co by pracowalo
z rownym oddaniem, jak pienigdze — jes$li umieScisz je na procent,
dobrze zabezpieczone. Pracuja wtedy dzien i noc, niezaleznie od
tego, czy pada, czy tez jest piekna pogoda.

Urodzilem sie w znanym ze swych purytanskich praw stanie Connecti-
cut, gdzie purytanie mieli prawa tak surowe, ze méwilo sie, ze ,,skazywali
na grzywne za pocalowanie zony w niedziele”. A jednak kazdy z tych bo-
gatych, starych purytanoéw mial wiele tysiecy dolaréw zainwestowanych
na procent i w sobotni wieczér mieli ile§ tam majatku, w niedziele szli
do kosciola 1 wypelniali swoje obowigzki chrzeScijan, budzac sie za$ w
poniedzialek, byli zdecydowanie bogatsi niz w poprzednia sobote po
prostu dlatego, ze ich dobrze ulokowane pienigdze wiernie na nich pra-
cowaly przez calutka niedziele — wszystko za$ zgodnie z prawem!

Nie pozwdél im pracowaé przeciw sobie. JeSli pozwolisz, nie masz
szansy na zyciowy sukces, jesli mowimy o kwestii pieniedzy. John
Randolph, ekscentryczny mieszkaniec stanu Wirginia, wykrzyknal
kiedy$s w Kongresie:

— Panie Przewodniczacy, odkrylem kamien filozoficzny: pta¢ od razu!

I to naprawde jest blizsze kamieniowi filozoficznemu niz wszystko
inne, do czego udalo sie dojs¢ jakiemukolwiek alchemikowi.
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Jak skorzystac¢ z wiedzy zawartej w pelnej
wersji ebooka?

Jesli cheesz poznaé gléwne zasady, ktére pozwalaja zdobywaé wiel-
kie pienigdze niezaleznie od tego, jakie sgq przeciwnosci; jesli chcesz
wyrobi¢ w sobie fundamenty wiedzy i myslenia, ktére pozwalaja staé¢
sie bogatym, niezaleznie od koniunktury i szcze$cia, to koniecznie
zdobadz pelng wersje publikacji. Kliknij tutaj:

http://marketing-barnum.zlotemysli.pl

Poznaj ponadczasowe zasady zdobywania pieniedzy, ktore

dzialaja bez wzgledu na okolicznosci.

Lﬂb@
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