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OSOBISTE OSWIADCZENIE
AUTORA

akies trzydziesci lat temu mlody duchowny
o nazwisku Gunsaulus oglosit w gazetach Chicago,
ze nastepnej niedzieli wyglosi kazanie pod tytulem:

& Co bym zrobit, gdybym mial milion
dolaréw?

Ogtoszenie to wpadlo w oko Philipa D. Armoura,
bogatego wiasciciela pakowalni owocdw, ktdry zdecy-
dowat sie¢ wystucha¢ kazania.

w swym kazaniu doktor Gunsaulus przedstawit
ogromna uczelni¢ techniczna, w ktoérej chlopcow
i dziewczeta nauczono by, jak odnie$¢ w zyciu sukces,
rozwijajac w tym celu umiejetnoé¢ MYSLENIA
praktycznego, a nie teoretycznego; gdzie nauczono
by ich ,uczy¢ sig, robiac to”. ,Gdybym mial milion
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dolaréw”, powiedziat 6w miody pastor, ,zatozytbym
taka wlasnie szkote”.

Po skoniczonym kazaniu pan Armour podszedt
przez kosciol do ambony przedstawit sie i rzekt:
~Mtody cztowieku, sadze, ze umialby$ zrobi¢ wszystko
to, co powiedziates, ze umiesz, a jesli zechcesz podejs¢
jutro rano do mojego biura, dam ci ten milion dolarow,
ktérego potrzebujesz”.

Zawsze jest mnostwo kapitatu dla takich, ktérzy
potrafig stworzy¢ praktyczne plany wykorzystania go.

Taki byt poczatek Instytutu Technologii Armoura —
jednej z najbardziej praktycznych szkét w kraju. Szkota
narodzita sie w ,wyobrazni” mlodego czlowieka,
o ktérym nigdy by nie uslyszano poza spotecznoscia
jego parafian, gdyby nie ta jego ,wyobraznia”, plus
kapitat Philipa D. Armoura.

Kazda wielka linia kolejowa, kazda wybitna in-
stytucja finansowa, kazde gigantyczne przedsiebiorst-
wo przemystowe, biznes i kazdy wielki wynalazek —
narodzily sie¢ w wyobrazni jakiego$ pojedynczego
czlowieka.

F.w . Woolworth stworzyl plan Piecio-
i Dziesieciocentowych Sklepow w swojej ,,wyobrazni”,
zanim staly sie rzeczywistoscia, i zrobily z niego
multimilionera. Thomas A. Edison stworzyt maszyne

o
—_
[\
Q P



PRAWA SUKCESU - NAPOLEON HILL
OSOBISTE OSWIADCZENIE AUTORA

mowiaca i maszyne ruchomych obrazkow, zardéwke
elektryczng oraz ogromnag ilo$¢ innych uzytecznych
wynalazkéw w swojej ,,wyobrazni”, zanim staty sie
one rzeczywistoscia.

Podczas wielkiego pozaru Chicago tlumy kupcow,
ktoérych sklepy poszly z dymem, staty wokét tlacych sie
zgliszcz swoich niedawnych miejsc pracy, oplakujac
straty. Wielu zdecydowato si¢ przenies¢ do innych
miast i rozpocza¢ od nowa. W tej grupie byt Marshall
Field, ktéry w swej ,wyobrazni” dostrzegt najwiekszy
sklep na $wiecie, stojacy dokfadnie w tym samym
miejscu, gdzie stal jego poprzedni sklep, obecnie tylko
kupa dymiacego drewna. I ten sklep stat sie
rzeczywistoscia.

Szczesliwy jest ten miody czlowiek, ktory wczesnie
w zyciu nauczy sie¢ postugiwa¢ wyobraznia,
a dwukrotnie szczesliwszy w tym wieku zwigkszo-
nych mozliwosci.

Wyobraznia jest zdolnoscia umystu, ktérg mozna
bogaci¢, rozwija¢, powiekszac i poszerza¢. Gdyby to
nie bylo prawda, niniejszy kurs na temat Szesnastu
Praw Sukcesu nigdy by nie powstal, poniewaz
najpierw zostat poczety w ,wyobrazni” autora,
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z ziarenka zaledwie pomystu, ktore zasial swoja
przypadkowa uwaga niezyjacy juz Andrew Carnegie'.

Obojetne, gdzie jeste$, obojetne, kim jestes, obojetne,
jaki masz zawo6d, mozesz stac sie uzyteczniejszy a w ten
sposob bardziej wydajny rozwijajac i uzywajac swoja
,Wyobraznie”.

Sukces na tym $wiecie jest zawsze sprawa indywi-
dualnego wysitku, ale oszukiwalby$ sie, wierzac, iz
zdolasz odnies¢ sukces bez wspdtpracy innych ludzi.
Sukces to sprawa indywidualnego wysitku tylko
w takim stopniu, ze kazdy sam musi zadecydowac
we wiasnym umysle, co jest potrzebne. To wymaga
uzycia ,wyobrazni”. Od tego momentu osiagniecie
sukcesu to sprawa inteligentnego i taktownego sklo-
nienia innych do wspédtpracy.

Zanim zdotasz sobie zapewni¢ wspolprace innych...
Nie — zanim w ogodle bedziesz miat prawo prosic
innych o wspdlprace lub jej oczekiwaé, musisz
najpierw wykaza¢ wtasna cheé¢ do wspdtpracy z nimi.
Z tego powodu Osmej czesci tego kursu — Nawyk

Swoje dzielo Napoleon Hill nazywa ,.kursem”, gdyz w istocie od poczatku
byt to cykl wyktadéw o charakterze kursu, ktory autor wyglaszat na
amerykanskich uczelniach w latach 1952-1962. Niniejsza publikacja
stanowi wprowadzenie do Praw Sukcesu, ktorych tacznie jest 16 i ktore
uktadaja si¢ w jedna catosé. Pozostate czgsci kursu dostgpne sa na stronie:
http://www.poznajsekret.pl.
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robienia wiecej niz to, za co placa — powinienes
poswieci¢ wnikliwg i szczegdlna uwage.

Prawo, na ktérym ta cze$¢ si¢ opiera, samo jedno
zapewnia praktycznie sukces wszystkim, ktorzy
praktykuja je we wszystkim, co robia.

Na ostatnich stronach tego Wprowadzenia znaj-
dziesz Karte Analizy Osobistej, w ktorej przeanalizo-
wanych zostato dziesieciu znanych ludzi, zebys mogt
ich studiowa¢ i porownywac. Pilnie przestrzegaj tej
karty i zapamietaj w niej ,punkty zagrozenia”,
oznaczajace porazke dla tych, ktérzy owych sygnalow
nie zauwaza. Sposrdd dziesieciu przeanalizowanych
ludzi o$miu jest znanych jako ludzie sukcesu,
natomiast dwoch mozna uzna¢ za przegranych.
Przestudiuj starannie powdd, dlaczego tym dwém sie
nie udato.

Potem zbadaj siebie. W dwoch kolumnach, ktére
zostawiono puste specjalnie w tym celu, wystaw sobie
ocene z kazdego z Szesnastu Praw Sukcesu na poczatku
tego kursu; na koncu kursu ocen sie jeszcze raz
i zauwaz postepy jakie poczynites.

Celem kursu Praw Sukcesu jest umozliwi¢ Ci
odkrycie, jak mozesz sta¢ sie bardziej uzdolniony
w swojej wybranej dziedzinie pracy W tym celu
zostaniesz przeanalizowany, a wszystkie Twoje cechy
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sklasyfikowane, zebys mogt je zorganizowac i zrobid
z nich najlepszy mozliwy uzytek.

By¢ moze nie lubisz swojej obecnej pracy.

Sa dwa sposoby wydostania si¢ z tej pracy Jeden to
nie interesowac¢ sie prawie wcale tym, co robisz,
wykonujac zaledwie tyle, zeby , dawac rade”. Bardzo
szybko znajdziesz droge wyjscia z tej pracy, poniewaz
zapotrzebowanie na Twoje ustugi zniknie.

Drugim i lepszym sposobem jest sta¢ sie tak
uzytecznym i wydajnym w tym, co teraz robisz, ze
przyciagniesz przychylna uwage tych, ktorzy sa
wladni awansowa¢ Cie na bardziej odpowiedzialne
stanowisko, ktdre Ci sie¢ bardziej podoba.

Masz przywilej wybra¢ sobie, w ktérg strone
pojdziesz.

Przypominam Ci o tym, jak wazna bedzie dziewiata
czes$¢ tego kursu, ktéra pomoze Ci skorzystac z tej
,lepszej metody” wypromowania siebie.

Tysiace ludzi deptalo po wielkiej kopalni miedzi
Calumet, nie odkrywajac jej. Tylko jeden pojedynczy
cztowiek uzyt swojej ,,wyobrazni”, wkopal sie kilka
stop w ziemig, zbadal sprawe i odkryt najbogatsze
ztoze miedzi na Swiecie.
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Ty i kazdy inny cztowiek przechodzicie w ktoryms
momencie ponad Waszga , Kopalnia Calumet”. Odkry-
cie jej to sprawa zbadania i uzycia ,wyobrazni”.
Niniejszy kurs Szesnastu Praw Sukcesu moze pokazac
droge do Twojej ,,Calumet” i moze zdziwisz sie,
odkrywajac, Ze state$ dokladnie nad tym przebogatym
ztozem — w pracy; ktorg sie obecnie zajmujesz. W swoim
wykladzie o , Hektarach diamentéw” Russell Conwell
moéwi nam, ze nie musimy szukac okazji gdzies daleko;
ze mozemy ja znalez¢ dokladnie tam, gdzie jesteSmy!
Naprawde, warto to zapamietac.

Napoleon Hill
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PODZIEKOWANIA AUTORA ZA
POMOC UDZIELONA MU
W PISANIU TEGO KURSU

Ten Rurs jest rezultatem uwaznej analizy Zyciowego
dorobku ponad stu meZczyzn i Robiet, Rtérzy osiggneli

niezwykfy sukces w swoich dziedzinach dziatalnosci.

utor tego kursu poswiecit ponad pietnascie
lat na zbieranie, klasyfikowanie, testowanie i orga-
nizowanie szesnastu praw, na ktorych ten kurs sie
opiera. W swej pracy otrzymal cenng pomoc — przez
studiowanie zyciowego dorobku nastepujacych osob
lub bezposrednio od nich samych:
Henry Ford
Edward Bok,
Thomas A. Edison
Cyrus H. K, Curtis
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Harvey S. Firestone
George w . Perkins
John . Rockefeller
Henry L. Doherty
Charles M. Schwab
George S. Parker
Woodrow Wilson

Dr. C. O . Heenry
Darwin P. Kingsley
Generat Rufus A. Ayers
Wm. Wrigley, Jr.
Sedzia Elbert H. Gary
A. D. Lasker

William Howard Taft
E. A. Filene

Dr. Elmer Gates

James J. Hill

John w . Davis

kpt George M. Alexander (Rtdrego asystentem autor byt
poprzednio)

Samuel Insul

F. W . Woolworth
Sedzia Daniel T. Wright (jeden z instruktoréw prawa autora)
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HiLL

Hugh Chalmers

Or. E. W . Strickler

Elbert Hubbard

Edwin C. Barnes

Luther Burbank,

Robert L. Taylor (Fiddling Bob)
o . H. Harriman

John Burroughs

George Eastman

E. H. Harriman

E. M. Statler

Charles ®. Steinmetz

Andrew Carnegie

Frank, Vanderlip

John Wanamaker

Theodore Roosevelt

Marshall Field

Wm H. French

Dr Alexander Graham Bell (Rtéremu autor zawdziecza

wigkszos¢ Czesci Pierwszey)

Z wymienionych oséb zapewne Henry'ego Forda

i Andrew Carnegie nalezy uzna¢ za tych, ktorzy
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przyczynili sie najbardziej do zbudowania tego kursu,
dlatego ze to wiasnie Andrew Carnegie pierwszy
zasugerowal napisanie takiego dzieta, za$ dorobek
zyciowy Henry'ego Forda dostarczyt duzo materiatu,
z ktorego ten kurs powstat.

Niektore z wymienionych o0séb juz nie zyja, ale tym,
ktérzy sa jeszcze z nami, autor pragnie wyrazic
serdeczne podzigkowanie za ich wkitad, bez ktorego
ten kurs nigdy nie méglby powstaé?.

Autor obserwowal wiekszos$¢ tych ludzi z bliska,
osobiscie. Z wieloma z nich mial przywilej by¢
w bliskiej osobistej przyjazni, ktéra umozliwita mu
zebranie z ich zyciowej filozofii faktow, ktore nie
bylyby dostepne w innych warunkach.

Autor jest wdzieczny za przywilej zjednania sobie
ustug najpotezniejszych ludzi na ziemi przy tworzeniu
kursu Prawa Sukcesu. Juz sam ten przywilej byt
wystarczajaca nagroda za wykonang prace, nawet
gdyby nigdy nie przyniosta mu ona nic wigcej.

Osoby te sa oparciem, fundamentem i szkieletem
amerykanskiego biznesu, finanséw, przemystu
i polityki.

Dzi$ juz nikt z wymienionych osob nie zyje. Dla zachowania zblizonej
postaci niniejszego ttumaczenia, postanowiono zachowac takie fragmenty.
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Kurs Praw Sukcesu uosabia filozofie i zasady poste-
powania, ktére uczynily kazdq z tych oséb wielka
potega w jej wybranej sferze dziatania. Intencja autora
bylo przedstawienie tego kursu w najczystszych
i mozliwie najprostszych stowach, aby mogli go
opanowa¢ mlodzi ludzie w wieku szkoty sredniej.

Z wyijatkiem prawa psychologii, opisanego w Czesci
Pierwszej jako ,Superumyst”, autor nie przypisuje
sobie zastugi stworzenia czego$ rzeczywiscie nowego.
To, czego dokonal, to zorganizowanie starych prawd
i znanych praw w forme PRAKTYCZNA
I UZYWALNA, zeby mogly by¢ prawidlowo inter-
pretowane i stosowane przez normalnych pracujgcych
ludzi, ktorzy potrzebuja prostej filozofii.

Oceniajac zalety Praw Sukcesu, sedzia Elbert H. Gary
powiedziat:

& Dwie wyjatkowe cechy zwigzane z tq
filozofig imponujqg mi najbardziej. Jedna to
prostota z jakq jq zaprezentowano; druga to
fakt, Ze jej stusznos¢ jest tak oczywista dla
wszystkich, iz bedzie natychmiast
zaakceptowana.

Studiujacych ten kurs ostrzega sie, by nie wydawali
osaddéw zanim przeczytaja wszystkie szesnascie czesci.

o
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Szczegdlnie odnosi sie¢ to do niniejszego Wstepu,
w ktorym konieczne byto umieszczenie krétkich
odnosnikéw do tematéw mniej lub bardziej technicznej
i naukowej natury. Przyczyna tego stanie si¢ oczywista
po przeczytaniu catych szesnastu czesci.

Ktos, kto podejmie ten kurs z otwartym umystem
i zadba o to, by jego umyst pozostat , otwarty” az do
przeczytania ostatniej czesci, zostanie sowicie wyna-
grodzony, zdobywajac szerszy i dokladniejszy obraz
zycia jako catosci.

WW



ZAWARTOSC TEJ] WSTEPNE] CZESCI

1. Wladza - co to jest oraz jak ja tworzy¢ i stosowac.

2. Wspolpraca — psychologia wysitkéw kooperacyj-
nych i jak ich konstruktywnie uzywac.

3. Superumyst — jak powstaje z harmonii celu
i wysitku, miedzy dwoma lub wiecej osobami.

4. Henry Ford, Thomas A. Edison i Harvey S.
Firestone — sekret ich potegi i bogactwa.

5. ,Wielka Szostka” — jak sprawili, ze prawo super-
umystu przyniosto im dochéd ponad 25 milionéw
dolaréw rocznie.

6. Wyobraznia — jak ja pobudzi¢ do stworzenia
praktycznych planéw i nowych idei.

7. Telepatia — jak mys$l przechodzi z jednego umystu
do drugiego poprzez eter. Kazdy moézg jest dla
mysli zardwno stacja nadawcza, jak i odbiorcza.

8. Jak sprzedawcy i moéwcy ,wyczuwaja” lub
,,dostrajaja sie” do mysli swoich stuchaczy.
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10.
11.

12.

13.

14.

15.

16.
17.
18.
19.

20.

Wibracja — opisana przez doktora Alexandra
Grahama Bella, wynalazce telefonu.

Powietrze i eter oraz jak przenosza one wibracje.

Jak i dlaczego pomysty ,wpadaja” do umystu
z nieznanych zZrédet.

Historia Filozofii Praw Sukcesu, obejmujaca okres
ponad dwudziestu pieciu lat naukowych badan
i eksperymentow.

Sedzia Elbert H. Gary czyta, aprobuje i zaczyna
stosowac kurs Praw Sukcesu.

Andrew Carnegie odpowiedzialny za rozpoczecie
kursu Praw Sukcesu.

Szkolenie w  Prawach Sukcesu pomaga grupie
sprzedawcow zarobi¢ milion dolarow.

Wyjasnienie tak zwanego ,spirytualizmu”.
Zorganizowany wysiltek zZrédtem wszelkiej sity:
Jak analizowa¢ samego siebie.

Jak zarobiono fortunke na starej, spracowanej i nic
nie wartej (?) farmie.

W Twoim obecnym zawodzie kryje sie zlota zyta,
jesli pojdziesz za wskazdéwkami i poszukasz jej.
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21.

22.

23.

24.

25.

26.

27.
28.

29.

30.
31.

Istnieje masa gotowego kapitalu na rozwiniecie
kazdego praktycznego pomystu czy planu, ktéry
mozesz stworzy¢.

Niektére powody dla ktérych ludzie ponosza
porazke.

Dlaczego Henry Ford jest najpotezniejszym czto-
wiekiem na ziemi oraz jak inni moga wykorzystac
zasady, ktdre daty mu te potege.

Dlaczego niektérzy ludzie nastawiaja innych
wrogo do siebie, nie wiedzac o tym.

Stosunek seksualny jako stymulator umystu
i zrodlo zdrowia.

Co sie dzieje w czasie religijnego obrzedu
zwanego ,,odrodzeniem”.

Czego sie dowiedzieliSmy z ,Biblii Natury”.
Chemia umystu — jak moze Cie stworzy¢ lub
zniszczy¢.

Co to jest ,moment psychologiczny” w sztuce
sprzedazy.

Umyst traci zywotnos¢ — jak go ,natadowac”.
Wartos¢ i sens harmonii w kazdym zbiorowym
wysitku.
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32.

33.

34.

35.

36.

37.

38.

39.

40.

Z czego sklada sie bogactwo Henry'ego Forda?
Odpowiedz.

Zyjemy w epoce fuzji i wysoce zorganizowanych
zbiorowych wysitkdw.

Woodrow Wilson w swym planie Ligi Naroddéw
miat na mysli prawo superumystu.

Sukces jest sprawg taktownych negogjacji z innymi
ludzmi.

Kazda ludzka istota ma co najmniej dwie rézne
osobowosci — jedna niszczaca i jedna twdrcza.
Edukacja jest na ogdt zle pojmowana jako
wyuczanie lub zapamietywanie regul. Naprawde
oznacza rozwdj ludzkiego umystu od wewnatrz,
poprzez poszerzanie horyzontow i uzywanie go.

Dwie metody zdobywania wiedzy — poprzez
doswiadczenia osobiste, oraz przyswajajac wiedze
zdobyta przez doswiadczenia innych.

Osobista analiza Henry'ego Forda, Benjamina
Franklina, George'a Washingtona, Abrahama Lin-
colna, Theodore'a Roosevelta, Howarda Tafta,
Woodrowa Wilsona, Napoleona Bonapartego,
Calvina Coolidgea i Jesse Jamesa.

Autora ,Wizyta-w -galerii”
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& Czas jest wybitnym fachowcem, ktéry
leczy rany chwilowych porazek, wyrdwnuje
nieréwnodci i naprawia bledy tego swiata.

& Dla czasu nie ma nic , Niemozliwego”!
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SUPERUMYSL

& Potrafisz to zrobi¢, jesli wierzysz, ze
potrafisz!

ukces to w duzej mierze sprawa dostosowania
samego siebie do ciagle zmieniajacego sie¢ srodowiska
w ktérym zyjemy w duchu harmonii i réwnowagi.
Harmonia opiera si¢ na rozumieniu sit tworzacych
nasze srodowisko; dlatego ta ksiazka jest
w rzeczywisto$ci kursem-projektem, ktéry mozna
realizowa¢ az do szczesliwego konca, poniewaz
pomaga uczacemu si¢ interpretowad, rozumied
i optymalnie wykorzystywac sity zyciowe z naszego
otoczenia.

Zanim zaczniesz czytac kolejne cze$ci tworzace ten
kurs Praw Sukcesu, powinienes wiedzie¢ co$ o jego
historii. Powiniene$ dokladnie wiedzie¢, co ten kurs
obiecuje tym, ktorzy beda sie go uczy¢, dopoki nie
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przyswoja sobie praw i zasad, na ktorych jest oparty.
Powinienes znaé¢ zaréwno jego ograniczenia, jak
i mozliwosci, ktére daje jako pomoc w Twej walce
0 miejsce na ziemi.

Z rozrywkowego punktu widzenia kurs Praw
Sukcesu nie bylby zadna konkurencja dla wiekszosci

177

miesiecznikdéw typu ,,Co za historia!”, jakich petno sie
dzi$ sprzedaje’.

Kurs ten zostal stworzony dla powaznie myslacych
0s0b, ktdre poswieca co najmniej czes¢ swojego czasu
sprawie odniesienia sukcesu w zyciu. Autor kursu
Praw Sukcesu nie miat zamiaru rywalizowa¢ z ludzmi
piszacymi w celu czysto rozrywkowym.

Cel autora podczas przygotowywania tego kursu
byl dwojaki, a mianowicie: po pierwsze — pomoc
sumiennym uczniom odnalez¢ wiasne stabosci; po
drugie zas$ — pomdc im stworzy¢ KONKRETNY PLAN
przetamania ich.

Ludzie, ktérzy odniesli najwieksze sukcesy, musieli
naprawi¢ pewne stabe punkty wtasnej osobowosci,
zanim zaczeli te sukcesy odnosi¢. Najwiekszymi z tych
wad, stojacych miedzy cztowiekiem a sukcesem sa:
nietolerancja, zachlanno$¢, chciwo$é, zazdrosé, podej-
rzliwos¢, che¢ zemsty, egotyzm, zarozumiatos¢, chec

,,Dzi$” tj. podczas pisania kursu w latach 1920-1927.
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zbierania tam, gdzie si¢ nie posialo oraz nawyk
wydawana wiegcej niz si¢ zarabia.

Wszystkie te powszechne plagi ludzkosci oraz wiele
innych tu niewymienionych, sa tak opracowane
w kursie Praw Sukcesu, ze kazda w miare inteligentna
osoba bedzie w stanie opanowac je przy niewielkim
tylko wysitku i niewygodzie.

Powinienes$ wiedzie¢ na samym starcie, ze kurs Praw
Sukcesu dawno juz wyszedl z fazy eksperymentalnej,
Ze ma juz na swoim koncie osiggniecia warte powaznej
uwagi i analizy. Powiniene$ tez wiedzie¢, ze kurs ten
zostal zbadany i zaaprobowany przez kilka najprak-
tyczniejszych umystéw naszego pokolenia.

Kurs Praw Sukcesu byl poczatkowo uzywany jako
wyklad, ktéry jego autor wyglaszat niemal w kazdym
miescie i wielu mniejszych miejscowosciach Standow
Zjednoczonych, przez okres ponad siedmiu lat*. Moze
bytes jedna z wielu setek tysiecy oséb, ktdre
wystuchaty tego wyktadu.

Podczas owych wykladéw autor miat asystentow
rozmieszczonych wséréd publicznosci w celu interpre-
towania reakcji stuchaczy dzieki czemu dokladnie
poznat wptyw; jaki jego wyklady wywieraly na ludzi.

Prawa Sukcesu opublikowano w 1928; mozna przypuszczaé, iz wyklady
odbywaly si¢ w latach 1920-1927, a nastgpnie wydat je w formie ksigzki.
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W wyniku tych obserwacji i analiz do kursu
wprowadzano wiele zmian.

Pierwsze wielkie zwyciestwo kurs Praw Sukcesu
odniost, kiedy autor wykorzystat go jako podstawe
szkolenia, ktore zastosowano dla armii 3000 sprze-
dawcéw. Wiekszos¢ tych ludzi nie miata Zadnego
wczesniejszego doswiadczenia w sprzedazy Dzigki
temu szkoleniu byli w stanie zarobi¢ ponad milion
dolaréw ($ 1 miln) dla siebie i zaptaci¢ $ 30 000
autorowi za jego uslugi, trwajace okolo szesciu
miesiecy’.

Jednostki i niewielkie grupy sprzedawcow, ktdre
odniosty sukces z pomocg tego kursu, sa zbyt liczne, by
je wspomnie¢ w tym Wstepie, ale ich liczba jest
naprawde wielka, za$ korzysci zaczerpniete przez nich
z kursu byly wyrazne.

Filozofie Praw Sukcesu zaprezentowano niezyjacemu
juz Donowi R. Mellettowi, poprzedniemu wydawcy
gazety ,Canton (Ohio) Daily News”, ktéry wszedt
w spotke z autorem kursu i przygotowywal sie do
rezygnacji z wydawania gazety by zaja¢ sie bizneso-
wym zarzadzaniem sprawami autora. Niestety zostat
on zamordowany 16 lipca 1926 roku.

Warto przypomnieé, ze tamte dolary z poczatku wieku byly warte
wielokrotnie wigcej od obecnych.
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Przed swa $miercig Don R. Mellett uzgodnit z sedzia
Elbertem H. Garym, ktéry wowczas byl Prezesem
Rady Nadzorczej korporacji United States Steel, Ze
kurs Praw Sukcesu bedzie przedstawiony kazdemu
pracownikowi tej korporacji, co bedzie kosztowato
w sumie okoto $ 150 000. Plan zostal wstrzymany
z powodu $mierci sedziego Gary'ego, ale dowodzi on,
iz autor kursu Praw Sukcesu stworzyt plan ksztatcenia
o trwalej wartosSci. Sedzia Gary miat szczegdlne
przygotowanie do oceny wartosci takiego kursu,
a fakt, ze przeanalizowal filozofie Praw Sukcesu
i zamierzal zainwestowa¢ w to ogromna sume
$ 150 000, jest dowodem stusznosci wszystkiego, co
na temat kursu sie mowi.

w tej pierwszej czesSci zauwazysz kilka terminéow
technicznych, ktére moze nie beda dla Ciebie jasne.
Niech Cig¢ to nie martwi. Nie prébuj zrozumiec¢ tych
termindw przy pierwszym czytaniu. Stana si¢ jasne,
kiedy przeczytasz reszte kursu. Ta czes¢ ma by¢ tylko
ttem dla pozostatych pietnastu i tak nalezy ja czytad.
Nikt Cie nie bedzie z niej egzaminowal, jednak
powinienes$ przeczytac jq wiele razy jako ze za kazdym
czytaniem zdobedziesz tu mysl czy pomyst, ktérego
nie zdobyle$ przy wczesniejszych czytaniach.
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w tej czesci znajdziesz opis nowo odkrytego prawa
psychologii, stanowiacego kamien wegielny wszelkich
nadzwyczajnych osiggnie¢ osobistych. To prawo
zostalo przez autora nazwane ,Superumyslem”, co
oznacza umysl, ktéry rozwinat sie dzigeki harmonijnej
wspotpracy dwojga lub wiecej ludzi, ktérzy sprzy-
mierzaja si¢ w celu zrealizowania jakiegokolwiek
zadania.

Jesli zajmujesz si¢ sprzedaza, powinienes$ ekspe-
rymentowa¢ z koncepcja ,Superumystu” w swej
codziennej pracy. Zostalo stwierdzone, ze grupa
szesciu lub siedmiu sprzedawcdw potrafi wykorzystac
to prawo tak skutecznie, ze ich sprzedaz wzrasta do
catkiem niewiarygodnych proporgji.

Ubezpieczenia na zycie uwaza si¢ powszechnie za
rzecz absolutnie najtrudniejszag do sprzedawania ze
wszystkiego, co sie w ogdle sprzedaje. Nie powinno
tak by¢ z czym$ ogolnie uznawanym za niezbedne,
a jednak jest. Mimo to, grupa pracownikow firmy
Prudential Life Insurance Company sprzedajacych
gltéwnie niewielkie polisy, sprzymierzyla sie, by
wsrod przyjaciot eksperymentowac z prawem ,Super-
umystu”. Skutek byt taki, ze kazdy czlonek tej grupy
w ciggu pierwszych trzech miesiecy sprzedat wiecej
polis, niz przez caly poprzedni rok.
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To, co z pomoca owej zasady potrafi osiagnac kazda
dostownie niewielka grupa inteligentnych sprzedaw-
céw, ktdédrzy nauczyli sie wykorzystywad
,Superumysl”, wprawi w oslupienie nawet ludzi
najbardziej optymistycznych i obdarzonych najbuj-
niejsza wyobraznia.

To samo mozna powiedzie¢ o innych grupach
handlowcéw sprzedajacych towary bardziej namacalne
od ubezpieczen na zycie. Miej to w pamieci, czytajac
Wstep do kursu Praw Sukcesu, a catkiem prawdopo-
dobne, iz sam ten Wstep moze da¢ Ci wystarczajaco
wiele, by zmieni¢ dalszy bieg Twego zycia.

To osobowosci zaangazowane w dany biznes
przesadzaja o sukcesie tego biznesu. Zmien te
osobowosci tak, by staly sie milsze i atrakcyjniejsze
dla klientow, a biznes bedzie kwitt. W kazdym
z wielkich miast Ameryki mozna w wielu sklepach
kupi¢ towary tego samego rodzaju i jakosci, a jednak
zawsze znajdziesz tam jeden wyjatkowy sklep, majacy
wieksze obroty od wszystkich pozostatych. Powodem
zas$ tego jest fakt, ze sklep ten opiera si¢ na jakiejs
osobie czy osobach, ktére zadbaly o osobowos¢
pracownikéw majacych kontakt z klientami. Ludzie
kupuja osobowos¢ catkiem tak samo jak kupuja
produkty i niewykluczone, Ze bardziej na nich
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wplywaja osobowosci, z ktérymi wchodzg w kontakt,
niz towary:.

& Nikt nie ma szansy osiqgniecia trwatego
sukcesu, zanim mnie spojrzy w lustro, by
znalez¢ prawdziwg przyczyne wszystkich
swych bledéw.

Napoleon Hill

Ubezpieczenia na zycie spadly juz do takiego
poziomu z powodu konkurencji, ze ceny polis nie
zmieniajg si¢ w wiekszym zakresie, niezaleznie od
jakiej firmy je kupujesz, a mimo to sposrod setek
dziatajacych w USA firm ubezpieczeniowych, mniej
niz tuzin wykonuje Iwig cze$¢ wszystkich tych tran-
sakcji.

Dlaczego? Osobowosci! Dziewigédziesiat dziewied
procent ludzi kupujacych polisy na zycie nie ma
pojecia, co jest w tych polisach i — co jeszcze bardziej
zadziwiajace — zdaje si¢ nie przywiazywac¢ do tego
wagi! To, co nabywaja, to w istocie mila osobowos¢
sprzedajacego agenta, ktéry docenia wage rozwijania
tej swojej osobowosci.

Twoim celem w Zyciu, a przynajmniej najwazniejsza
jego czescia, jest osiagniecie sukcesu. Sukces, zgodnie
z definicja zawarta w kursie Szesnastu Praw Sukcesu jest
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to: ,Osiagniecie Twojego gfdwnego celu bez pogwalcenia
praw innych ludzi”. Niezaleznie od tego, co jest Twoim
gléwnym celem, osiagniesz go ze znacznie mniejsza
trudnoscia, jesli nauczysz si¢ kultywowac¢ mitg osobo-
wo$¢ oraz jedli nauczysz sie subtelnej sztuki sprzy-
mierzania sie z innymi dla realizacji celéw; bez tar¢ czy
zazdrosci.

Jednym z najwiekszych probleméw w naszym
zyciu, jesli nie bezwzglednie najwigkszym, jest nauc-
zenie sie sztuki harmonijnej negocjacji z innymi. Ten
kurs zostat stworzony po to, by uczy¢ ludzi negocjo-
wania swojej drogi przez zycie w harmonii
i réwnowadze ducha, z daleka od niszczacych
skutkéw niezgody i tar¢, ktére co roku doprowadzajg
miliony ludzi do nedzy, niedostatku i porazki.

Po zapoznaniu si¢ z tym wstepnym oswiadczeniem
dotyczacym celéw kursu, powinienes podejs¢ do
kolejnych czesci z poczuciem, Zze niedtugo nastapi
catkowita zmiana w Twojej osobowosci.

Nie mozna osiagna¢ sukcesu w zyciu bez potegi,
zas:

& Nigdy nie osiggniesz potegi bez
wystarczajgco silnej osobowosci, abys mdgt

o
N
—
Q P



PRAWA SUKCESU - NAPOLEON HILL
SUPERUMYSE

wplywaé na innych ludzi tak, zZe bedq
wspdtpracowac z Tobg w duchu harmonii.

Ten kurs pokaze, krok po kroku, jak rozwina¢ taka
0sobowos¢.

Czes¢ po czesci, oto kompletna lista rzeczy ktérych
osiagniecia mozesz sie spodziewac po kursie Szesnastu
Praw Sukcesu:

1. SUPERUMYSL pokaze Ci podwaliny nowego
sposobu myslenia i dziatania. Poznasz prawo
psychologii méwiace o umysle rozwinietym dzieki
harmonijnej wspdtpracy dwojga lub wiecej ludzi,
ktéorym réwnie silnie na sercu lezy powodzenie
w kazdym obranym przedsiewzieciu. Dowiesz sie,
co tak naprawde oznacza stwierdzenie ,zorgani-
zowany wysitek zrédtem wszelkiej sity”.

2. OKRESLONY CEL GEOWNY nauczy Cie, jak
oszczedzi¢ energie, ktdra wiekszos¢ ludzi marnuje
na szukanie odpowiedniego dla siebie zajecia. Ta
cze$¢ pokaze Ci, jak raz na zawsze skonczy¢
z brakiem zyciowego celu i skieruje Twdj umyst
i serce w jakim$ konkretnym, dobrze przemysla-
nym kierunku, ktéry bedzie tym zyciowym celem.

3. PEWNOSC SIEBIE pozwoli Ci opanowaé szesé
podstawowych lekéw, ktére sg przeklenstwem
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kazdego z nas: leku przed Bieds, leku przed
Choroba, leku przed Staroscia, leku przed Kry-
tyka, leku przed Utrata czyijej$ Mitosci i leku przed
Smiercia. Nauczy Cie tez réznicy miedzy egotyz-
mem a prawdziwa pewnoscia siebie, oparta na
konkretnej, gotowej do uzycia wiedzy.

4. NAWYK OSZCZEDZANIA nauczy Cie, jak
uporzadkowac rozdzielanie Twoich dochodéw
w ten sposob, aby okreslona ich czes$¢ sie stale
akumulowatla, tworzac w ten sposéb jedno
z najwiekszych znanych zrdédet osobistej potegi.
Nikt nie moze odnies¢ sukcesu w zyciu, nie
oszczedzajac pieniedzy! Od tej reguly nie ma
wyjatkow i nikt od niej nie ucieknie.

5. INICJATYWA I PRZYWODZTWO pokaze Ci, jak
mozesz sta¢ si¢ prowadzacym zamiast prowadzo-
nym w swojej wybranej sferze dziatania. Rozwinie
w Tobie instynkt przywodcy, ktéory stopniowo
zacznie Cig wznosi¢ na szczyty we wszystkich
przedsiewzigciach, w ktdrych bedziesz brat udziat.

6. WYOBRAZNIA rozbudzi Twéj umyst tak, ze
bedziesz kreowa¢ nowe idee i rozwija¢ nowe
plany, ktére pomoga Ci osiagna¢ Twdj okreslony
gtéwny cel. Ta cze$¢ nauczy Cie, jak ,budowac
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nowe domy ze starych cegiel”. Nauczy Cie, jak
tworzy¢ nowe idee ze starych, dobrze znanych
koncepcji, oraz jak stosowac stare pomysty
w catkiem nowy sposdb. Juz ta jedna lekcja
stanowi ekwiwalent bardzo praktycznego kursu
sprzedazy, i z cala pewnoscia okaze si¢ istng
kopalnia ztota wiedzy dla kazdego, kto ja wezmie
na serio.

7. ENTUZJAZM pozwoli Ci ,zarazi¢” kazdego, z kim
wejdziesz w kontakt, zainteresowaniem Toba
i Twoimi ideami. Entuzjazm jest podstawa Mitej
Osobowosci, za$ taka wtasnie osobowos¢ musisz
mie¢, aby naktoni¢ innych do wspdtpracy z Toba.

8. SAMOKONTROLA to ,kolo zamachowe”, za
pomoca ktérego kontrolujesz swdj entuzjazm
i kierujesz go tam, gdzie chcesz, aby Cie
doprowadzil. Ta cze$¢ nauczy Cie, w najbardziej
praktyczny sposob, jak sta¢ si¢ ,panem swego
losu, kapitanem swej duszy”.

9. NAWYK ROBIENIA WIECE]J NIZ TO, ZA CO CI
PLACA jest jedna z najwazniejszych czesci
w calym kursie Praw Sukcesu. Nauczy Cie ona,
jak wykorzysta¢ Prawo Zwiekszajacych Sig¢ Wply-
wow, ktére w koncu zapewni Ci wplywy

o
N
S
Q P



PRAWA SUKCESU - NAPOLEON HILL

SUPERUMYSE

10.

11.

pieniedzy o wiele wieksze niz warto$¢ ustug, jakie
wykonates. Nikt nie zdola sta¢ si¢ prawdziwym
liderem w jakiejkolwiek dziedzinie zycia, nie
praktykujac nawyku wykonywania wigcej pracy
oraz lepszej pracy, niz to, za co mu placa.

MIEA OSOBOWOSC to ,punkt podparcia”, na
ktorym potozysz ,tom” swoich wysitkdw, a kiedy
go inteligentnie podeprzesz, umozliwi Ci usunie-
cie gory przeszkdd. Ta jedna czes¢ stworzyta mase
znakomitych sprzedawcow. Potrafita w jeden
dzien stworzy¢ lideréow. Nauczy Cig, jak zmienic¢
swoja osobowos$¢, aby$ umiat sie¢ dostosowac do
kazdego srodowiska i do kazdej innej osobowosci
w taki sposdb, aby je tatwo zdominowac.

PRECYZYJNE MYSLENIE stanowi jeden
z fundamentdw trwatego sukcesu. Ta czes¢ nauczy
Cie, jak odseparowac ,fakty” od zwyktych
,informacji”. Nauczy Cie, jak podzieli¢ znane Ci
fakty na dwie klasy: te ,wazne” i te ,niewazne”.
Nauczy Cig, jak okresli¢, co jest ,,waznym” faktem.
Nauczy Cig, jak budowac konkretne plany
dziatania w kazdej dziedzinie zycia, na bazie
FAKTOW.
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12.

13.

14.

KONCENTRACJA nauczy Cie, jak skupia¢ uwage
na jednym temacie na raz, az do chwili, kiedy
stworzysz praktyczne plany opanowania tego
tematu. Nauczy Cie, jak sprzymierzaé sie
z innymi ludzmi w taki sposéb, bys mogt
wykorzystywac¢ calg ich wiedze jako wsparcie
dla Twoich wiasnych planéw i zamiaréw. Da Ci to
praktyczng, gotowa do uzycia wiedze o sitach
wokél Ciebie oraz ukaze, jak je okietznac
i wykorzysta¢ do poparcia Twoich witasnych
interesow.

WSPOLPRACA nauczy Cie wartoéci dziatania
zespotowego we wszystkim, co robisz. W tej czesci
nauczysz sie stosowa¢ prawo superumystu, opi-
sane w tej i nastepnej czesci tego kursu. Pokaze Ci,
jak skoordynowaé¢ swoje wtasne wysitki
z wysilkami innych, tak aby wyeliminowac¢ tarcia,
zazdros¢, konflikty, zawis¢ i chciwo$¢. Nauczysz
sig, jak wykorzystywa¢ wszystko, czego nauczyli
sie¢ inni ludzie o pracy, w ktdra jestes zaangazo-
wany.

KORZYSTANIE Z NIEPOWODZEN nauczy Cie,
jak tworzy¢ stopnie do sukcesu ze wszystkich
przesztych i przyszltych bledéw i niepowodzen.
Nauczy Cig¢ rdéznicy miedzy ,porazka”
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SUPERUMYSE

15.

16.

i, chwilowym niepowodzeniem” — réznicy bardzo
wielkiej i bardzo waznej. Nauczy Cie, jak
wyciaga¢ korzysci z niepowodzen wlasnych
i niepowodzen innych ludzi.

TOLERANCIJA nauczy Cig, jak unikna¢ strasznych
skutkéw uprzedzen rasowych i religijnych, ktére
sa zyciowa porazka milionéw ludzi, pozwalaja-
cych sie wciagnac w glupie ktdtnie na takie tematy,
zatruwajac w ten sposob swoje umysly i zamykajac
drzwi przed rozumem i obiektywna analiza. Ta
cze$¢ jest blizniaczka czeSci o PRECYZYINYM
MYSLENIU, poniewaz nikt nie zdota mysle¢
precyzyjnie, nie bedac tolerancyjnym. Nietoler-
ancja zamyka ksiege Madrosci i pisze na jej
oktadce ,Finis! Juz to wszystko wiem!” Nietole-
rancja czyni wrogéw z tych, ktérzy powinni by¢
przyjaciolmi. Niszczy okazje i napelnia umyst
zwatpieniem, podejrzliwoscia i uprzedzeniami.
STOSOWANIE ZL.OTE] ZASADY nauczy Cig, jak
uzywacé tego wielkiego, uniwersalnego prawa
ludzkiego zachowania w taki sposéb, zeby fatwo
uzyska¢ harmonijna wspdtprace kazdej jednostki
i grupy ludzi. Niezrozumienie prawa, na ktérym
opiera sie filozofia Ztotej Zasady, stanowi jedna
z gléwnych przyczyn porazek milionéw ludzi,
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ktorzy pozostaja w nedzy, biedzie i niedostatku
cale swoje zycie. Cze$¢ ta nie ma nic wspdlnego
z jaka$ religia czy sekciarstwem, tak jak zadne
inne czesci zawarte w tym kursie.

& Jesli musisz kogo$ oczernié, nie méw tego
— ale napisz to, napisz na piasku blisko
krawedzi wody!

Napoleon Hill

Kiedy juz opanujesz te Szesnascie Praw i wcielisz je
w swoje zycie, co moze zaja¢ od pietnastu do
czterdziestu tygodni, bedziesz gotéw rozwinaé wys-
tarczajaca potege osobista, zeby zapewnic¢ sobie
osiagniecie Twego gfdwnego, okreslonego celu.

Celem tych Szesnastu Praw jest rozwina¢ lub pomoc
zorganizowac Ci cata wiedze, ktoéra posiadasz oraz te,
ktora nabedziesz w przysztosci, azebys modgt zmienic
te wiedze w POTEGE.

Powinienes czytac¢ kurs Praw Sukcesu z notatnikiem
pod reka, bo zobaczysz, ze pomysly zaczna ,btyskac”
Ci w glowie w trakcie czytania na temat sposobow
i srodkdw wykorzystania tych praw do wspierania
swoich dziatan.
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Powinienes tez zacza¢ uczy¢ tych praw osoby na
ktorych najbardziej Ci zalezy, poniewaz jest to znany
fakt, ze im bardziej kto$ probuje uczy¢ danego
przedmiotu, tym bardziej sam o tym przedmiocie sie
uczy. Cztowiek, ktéory ma w rodzinie mlodych
chtopcéw i dziewczeta, moze tak mocno wyry¢ te
Szesnascie Praw w ich umystach, Ze nauka ta zmieni
caty bieg ich zycia. Czlowiek Zonaty powinien
zainteresowaé zong, aby studiowata ten kurs wraz
z nim, dla powoddéw; ktdére stang sie jasne, zanim
skonczycie czyta¢ ten Wstep.

204 )

)
N
O
Q P



POTEGA

— Jest jednym z trzech podstawowych przedmiotow

ludzkich dqzer

OTEGA ma dwa rodzaje — ten, ktory powstaje
z koordynacji naturalnych praw fizyki, oraz ten, ktory
powstaje z organizowania i klasyfikowania WIEDZY.

POTEGA wyrastajaca ze zorganizowanej wiedzy jest
ta wazniejsza, poniewaz daje czlowiekowi w posia-
danie narzedzie, ktérym moze zmienia¢, przekierowy-
wacé i do pewnego stopnia okielzna¢, i uzywac tej
drugiej formy potegi.

Celem tego kursu jest wyznaczy¢ droge, po ktorej
Czytelnik moglby bezpiecznie podrézowad, zbierajac
takie fakty, jakie zyczylby sobie wples¢ w kanwe swojej
WIEDZY.
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Istnieja dwie wazniejsze metody gromadzenia
wiedzy. Po pierwsze studiowa¢, klasyfikowacd
i przyswajac fakty, ktore zostaty uporzadkowane przez
innych ludzi. Po drugie poprzez wtlasny proces
zbierania, organizowania i klasyfikowania faktow,
powszechnie zwany , 0osobistym do$wiadczeniem”.

Ta czes¢ zajmuje sig gtéwnie sposobami i srodkami
studiowania faktéw i danych zebranych przez innych
ludzi. Stan postepu, znany jako ,cywilizacja”, jest
niczym innym, jak miara wiedzy jaka dana rasa
zebrala. Ta wiedza ma dwa rodzaje: moze by¢
umystowa i fizyczna.

Cztowiek posréd pozytecznej i uporzadkowanej
przez siebie wiedzy odkryt i skatalogowat ponad
osiemdziesiat podstawowych pierwiastkdw fizycz-
nych, z ktorych sktadaja si¢ wszystkie formy mate-
rialne we wszechswiecie.

Poprzez badania, analize i dokladne pomiary
cztowiek odkryt ogrom materialnej strony wszechswia-
ta, reprezentowany przez planety stonica i gwiazdy
wsrdd ktérych, jak wiadomo, czes¢ jest ponad dziesigc
miliondw razy wieksza niz ta malutka Ziemia, na
ktérej zyjemy.
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Z drugiej strony cztowiek odkryt ,mato$¢” form
fizycznych skladajacych sie na wszech$wiat, rozkta-
dajac te ponad osiemdziesigt réznych pierwiastkéw
fizycznych na czasteczki, atomy, az wreszcie na
najmniejsze czastki elementarne®. Ich nie mozna
zobaczy¢, sa one jedynie centrami oddziatywan
sktadajacych sie z sil pozytywnych i negatywnych.
Stanowia one poczatek wszystkiego w fizycznej na-
turze wszech$wiata.

7 D

® Przy tlumaczeniu tej czesci tekstu dokonano pewnej ilosci zmian,
szczegolnie w terminologii, ktéra u autora jest nieco przestarzata i nie do
konca naukowa. Wiedza autora jest taka, jak byla w I potowie XX w.
Nalezy ja potraktowaé jako metafor¢ oddajaca charakter powiazan we
wszechswiecie.
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MOLEKULY, ATOMY I ELEKTRONY

by zrozumie¢ zaréwno w szczegodtach, jak
i w szerokiej perspektywie proces zdobywania,
organizowania i klasyfikowania wiedzy, wydaje sie
celowe, by Czytelnik rozpoczat od najmniejszych
czasteczek fizycznej materii, poniewaz stanowia one
ABC, z pomoca ktérego Natura stworzyla szkielet
fizycznej czesci wszechswiata.

Molekuta sktada si¢ z atoméw, o ktérych twierdzi
sie, ze stanowig malutkie, niewidzialne czasteczki
materii, wirujace bez przerwy z ogromna szybkoscia,
dokladnie na takiej zasadzie, jak Ziemia wiruje wokodt
Storica. Jak juz tu powiedziano, elektrony to tylko
pewna postac sity Elektrony sq wszystkie takie same,
jednego rodzaju, rozmiaru i natury tak wiec w ziarnku
piasku lub kropli wody odtworzona zostala cala
zasada funkcjonowania wszechswiata.

Jakie to cudowne! Jakie zadziwiajace! Mozesz
uzyska¢ pewna idee na ten temat, kiedy nastepnym
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razem bedziesz jadl swoj positek. Pomy$l wtedy ze
kazdy kawalek jedzenia, ktéry spozywasz, talerz,
z ktdrego jesz, sztudce i sam stol — wszystko to jest
w ostatecznej instancji tylko zbiorowiskiem ELEKTRO-
NOW i innych czastek elementarnych.

Z punktu widzenia fizycznej materii to, czy sie
patrzy na najwieksza z gwiazd znajdujacych sie
W przestrzeni, czy tez na najmniejsze z ziarenek
piasku, jakie mozna znalez¢ na ziemi, obiekt ten
stanowi tylko zbiorowisko molekut, atomow
i elektronow, wirujacych jeden wokdt drugiego
z niewyobrazalng szybkoscia.

Kazda czastka fizycznej materii znajduje sie
w ciaglym stanie intensywnego pobudzenia i ruchu.
Nic nie jest w spoczynku, cho¢ niemal kazdego rodzaju
materia moze si¢ wydawac naszemu fizycznemu oku
nieruchoma. Nie istnieje ,stata” fizyczna materia.
Najtrwalszy nawet kawatek stali jest jedynie zorgani-
zowana masa poruszajacych sie molekul, atomow
i elektronéw. Co wiecej, elektrony w kawatku stali
majg te¢ sama nature i poruszajag si¢ z ta samga
predkoscia, co elektrony w zlocie, srebrze, mosiadzu
czy tombaku.

Kazda z ponad osiemdziesieciu znanych dzi$
podstawowych form fizycznej materii wydaje si¢ by¢
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inna od pozostatych i naprawde jest inna, poniewaz
kazda sklada sie z innej kombinacji czastek elementar-
nych (cho¢ czastki te s w atomach zawsze takie same,
z tym ze niektore z nich sg dodatnie, a niektore ujemne,
w tym sensie, ze niektdre niosg dodatni tadunek
elektryczny, inne zas ujemny).

& Nie obawiaj sig drobnych przeciwnosci.
Pamietaj, zZe , latawiec sukcesu” wznosi si¢ na
0g6t PRZECIW wiatrowi przeciwnosci — nie
z wiatrem!

Dzieki nauce zwanej chemia materia moze zostac
rozbita na atomy, ktére same sg niezmienne. Owe
ponad osiemdziesigt pierwiastkow powstaje w wyniku
zestawiania i zmian pozycji czastek elementarnych.
Oto, jak to dziata:

& ,Dodaj dwa protony (czqstki dodatnie)
i dwa elektrony (czqstki ujemne) do atomu
wodoru, a otrzymasz pierwiastek lit. Wyjmij
z atomu litu jeden proton i jeden elektron,
a otrzymasz pierwiastek hel (zbudowany
z dwoch protonow i dwdch elektronéw).”

Tak wiec widzimy, ze kazda z substancji, z ktorych
sktada sie wszechswiat rézni sie od innych jedynie

o
w
(9]
Q P



PRAWA SUKCESU - NAPOLEON HILL
MOLEKULY, ATOMY | ELEKTRONY

iloscia czastek elementarnych, z ktérych skltadaja sie
ich atomy, oraz doborem i ulozeniem tych atomow
w czasteczkach kazdej z tych substangji.

Na przyktad atom rteci zawiera osiemdziesiat
pozytywnych tadunkow (protonéw) w swym jadrze
oraz osiemdziesiat negatywnych tadunkow (elektro-
now) na obrzezu. Jesli chemik wyjmie z tego atomu
dwa protony, od razu uzyskamy atom metalu zwanego
platyna. Gdyby teraz ten chemik wyjat z naszego
atomu dwa elektrony;, atom rteci, po utraceniu dwdch
protondw i jednego elektronu, co w sumie daje o jeden
pozytywny tadunek mniej, czyli atom zachowatby
siedemdziesiagt dziewieé¢ pozytywnych tadunkow
w jadrze i siedemdziesiat dziewieé negatywnych
fadunkow na obrzezu, statby si¢ atomem ZLOTA!

Formula, zgodnie z ktéra mozna dokonac tej zmiany,
byla przez wieki obiektem wnikliwych studiow
alchemikow, dzisiaj za$ jest studiowana przez chem-
ikow.

Faktem znanym dzisiaj kazdemu chemikowi jest to,
iz dostownie dziesigtki tysiecy przeréznych syntetycz-
nych substancji daje si¢ wyprodukowac¢ z jedynie
czterech typdw atomow; konkretnie atoméw: wodoru,
tlenu, azotu i wegla.
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Roéznice ilosci elektrondéw w atomach sprawiaja, ze
majg one inne jakoSciowe (chemiczne) cechy cho¢
wszystkie atomy jednego pierwiastka sg chemicznie
takie same. Réznice w ilosci i rozmieszczeniu atomow
w przestrzeni (w grupach molekut) sa odpowiedzialne
za fizyczne i chemiczne réznice pomiedzy substancja-
mi, np. zwiazkow chemicznych. Calkiem inne sub-
stancje mozna uzyska¢ z doktadnie tych samych
atomow, ale w innych proporgach.

Stwierdzenie, iz atom stanowi elementarna czastke,
z ktérej Natura buduje wszelkie materialne formy — od
ziarnka piasku po najwieksza znajdujaca sie
w przestrzeni gwiazde - jest catkiem po prostu
prawdziwe. Atom jest ,cegietka”, z ktérej Natura
tworzy dab lub sosng, skale piaskowca lub granitu,
mysz lub stonia.

Niektdrzy sposrdd najzdolniejszych myslicieli doszli
do wniosku, ze cata ziemia, na ktorej zyjemy wraz
z kazda znajdujaca sie na niej czastka materii, powstata
z dwéch atomow, ktdre sie ze soba ztaczyly i przez
setki milionow lat lecialy przez wszechswiat, stykajac
sie z innymi atomami i gromadzac je wokot siebie, az
stopniowo uformowata si¢ ziemia. To, jak argumentuja,
ttumaczyloby roézne i réznigce sie od siebie warstwy
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takie jak zloza wegla, poklady rudy zelaza, zloza zlota
i srebra, ztoza miedzi itd.

Rozumujag oni w ten sposob, ze kiedy ziemia
wirowata, lecac przez kosmiczng przestrzen, stykata
sie z réznego rodzaju mglawicami lub atomami, ktdre
szybko do siebie dotaczata w wyniku dzialania sity
magnetycznego przyciagania. Wiele z tego, co widzi-
my w kompozycji ziemskiej skorupy zdaje sie te teorie
potwierdza¢, cho¢ nie ma dotad jednoznacznego
potwierdzenia jej stusznosci.

Powyzsze fakty, dotyczace najmniejszych mozliwych
do analizowania czastek materii, podane tu zostaly
jako punkt, z ktérego wyruszymy na poszukiwanie
pewnego sposobu rozwiniecia i stosowania prawa
dotyczacego POTEGI

Wiadomo, zZe cata materia znajduje sie stanie ciaglej
wibracji czy ogolnie ruchu, ze molekuly sa zbudowane
ze stale poruszajacych sie czastek zwanych atomami,
ktore z kolei sq zbudowane z mniejszych i takze sie
poruszajacych czastek, takich jak np. elektrony.

204 )

o
w
(o)
Q P



WIBRUJACY FLUID

kazdej czastce materii znajduje sie¢ niewi-
dzialny ,fluid” albo energia, powodujaca, ze atomy
poruszaja sie jeden wokdt drugiego z niewyobrazalng
predkoscia.

Ten ,fluid” jest pewna forma energii, nigdy dotad
nieprzeanalizowana. Wielu uczonych sadzi, ze to ta
sama silta, ktorg nazywamy elektrycznoscia. Inni wola
to nazywac¢ wibracja. Liczni uczeni uwazaja, Zze
szybko$¢, z jaka sie ta sita (czy jak to zechcemy
nazwac) porusza, determinuje w znaczniej mierze
nature zewnetrznej postaci fizycznych obiektow we
wszechswiecie.

Jedna czestotliwo$¢ wibracji tej energii, czy moze
Jfuidu”, wywotuje to, co nazywamy dzwigkiem.
Ludzkie ucho potrafi odbiera¢ jedynie czestotliwosci
siegajace 32-38 tysiecy wibracji na sekunde.

Kiedy czestotliwo$¢ wibracji ro$nie i przekracza
czestotliwosci znane jako dzwigki, zaczyna si¢ ona
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objawia¢ jako ciepto. Ciepto rozpoczyna si¢ od okoto
1,5 miliona wibracji na sekunde.

Jeszcze wyzej na skali czestotliwodci lezy $wiatto.
Trzy miliony wibracji na sekunde daja $wiatto
fioletowe. Jeszcze wyzej mamy nieuchwytny dla
ludzkiego oka nadfiolet i inne niewidoczne dla nas
rodzaje promieniowania.

Za$ jeszcze wyzej — nikt na razie nie potrafi
powiedzie¢ jak wysoko - wibracje tworza site, za
pomoca ktérej MYSLIMY.

& LUDZIE przestajq nas interesowac, kiedy
odkrywamy ich ograniczenia. Jedyny grzech to
ograniczenie. Jak tylko dojdziesz do
ograniczenn danego czlowieka, juz jest
skoriczony.

Emerson

Kazdy moéwca odczul wplyw chemii umystuy,
poniewaz jest to dobrze znany fakt, iz skoro tylko
poszczegolne umysly oséb na widowni ustawia sie ,,en
rapport” (dostroja sie do tempa wibracji umystu
mowcy) z przemawiajacym, zauwaza si¢ odczuwalny
wzrost entuzjazmu w umysle przemawiajacego oraz
bardzo czesto wznosi si¢ on na wyzyny sztuki
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oratorskiej, co jest niespodzianka dla wszystkich,
facznie z nim samym.

Pierwsze pie¢ do dziesieciu minut przecietnego
przemowienia poswiecone sa tak zwanej ,rozgr-
zewce”. Przez to rozumiemy proces, poprzez ktory
umysty méwcy i jego widowni tacza sie w duchu
DOSKONALE] HARMONIL

Kazdy moéwca wie, co sie dzieje, kiedy tego stanu
,harmonii doskonatej” nie uda sie osiagna¢ u czesci
jego stuchaczy.

Te pozornie nadnaturalne zjawiska zdarzajace sie na
spotkaniach spirytualistycznych sg rezultatem reakgji
umystow grupy jeden na drugi. Zjawiska te rzadko
zaczynaja sie pojawia¢ wczedniej niz dziesie¢ -
dwadziescia minut po tym, jak uformuje si¢ grupa,
poniewaz to jest wlasnie czas potrzebny umystom w tej
grupie do zharmonizowania sie czy tez wymieszania.

,Wiadomosci” otrzymywane przez cztonkdéw grupy
spirytualistycznej pochodzg prawdopodobnie
z jednego z dwdch zrédet, albo z nich obu, to znaczy:

Po pierwsze: z rozleglego skltadowiska podswiado-
mosci umystu ktdregos z cztonkéw grupy:

Po drugie: z powszechnego skladowiska eteru,
w ktéorym - co jest wigcej niz prawdopodobne -
przechowuja sie¢ wszystkie wibracje myslowe.
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Zadne znane prawo natury ani ludzki rozum nie
potwierdzaja teorii komunikacji z osobami, ktore
zmarly.

Jest znanym faktem, Ze kazdy czlowiek moze
zaglebia¢ sie w magazyn wiedzy innego umystu
poprzez zasade chemii umystu i wydaje si¢ niepozba-
wione sensu przypuszczenie, ze ta zdolnos¢ moze
obejmowac kontakt z wszelkimi wibracjami dostepny-
mi w eterze, o ile sa tam jakies.

Teoria, ze wszystkie wyzsze i bardziej wyrafinowane
wibracje, takie jak te wyplywajace z mysdlenia, sa
przechowywane w eterze, wyrasta ze znanego faktu,
ze ani materia, ani energia (dwa znane pierwiastki
wszech$wiata) nie powstaje ani nie ginie. Dlatego
rozsadnym jest przypuszczaé, ze wszystkie wibracje,
ktére kiedys ,, podniesiono” na tyle, ze dotarly do eteru
i wchionely sie w niego, beda tam trwac wiecznie.
Nizsze wibracje, ktére nie mieszaja si¢ ani nie
kontaktuja w zaden sposob z eterem, zyjq prawdopo-
dobnie swoim naturalnym zyciem, po czym wymie-
raja.

Wszyscy tak zwani geniusze prawdopodobnie
zdobyli swoja reputacje, poniewaz przez czysty
przypadek lub w jaki$ inny sposob zdotali stworzy¢
zwigzki z innymi umystami, a to pozwolilo im
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,podwyzszy¢” wibracje wlasnego umystu na tyle, zeby
nawiazaly kontakt z ogromna Swiatynia Wiedzy
zapisana i pouktadana w eterze wszechswiata.
Wszyscy wielcy geniusze w stopniu, w jakim autor
byl w stanie zebra¢ fakty byli osobami o duzych
potrzebach seksualnych. Fakt, ze kontakt seksualny
jest najwiekszym znanym stymulatorem umystu,
dodaje barw opisanej tu teorii.

Zagtebiajac sie bardziej w zrédto potegi ekonomicz-
nej, jak wykazuja osiagniecia ludzi na polu biznesu,
przesledzmy przypadek chicagowskiej grupy zwanej
»Big Six” [Wielka Szostka]. W jej sktad wchodza
William Wrigley Jr, ktory jest wlascicielem firmy
produkujacej gume do zucia Wrigley's, a ktérego
prywatne dochody wynosza podobno ponad pigtnas-
cie milionéw dolaréw rocznie; John R. Thompson
zarzadzajacy siecia stoldwek o jego nazwisku; A. D.
Lasker, ktory jest wiascicielem agengji reklamowej Lord
& Thomas; Mr. Mc Cullough, wtasciciel Parmalee
Express Company — najwiekszej firmy przewozowej
w Ameryce, oraz panowie Ritchie i Hertz, ktérzy sa
wlascicielami przedsiebiorstwa Yellow Taxicab.

Wiarygodna firma podliczajaca finanse oszacowata
roczne dochody tych sze$ciu mezczyzn na ponad
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dwadziescia pie¢ milionow dolaréw; czyli srednio po
cztery miliony rocznie na kazdego.

Analiza catej grupy tych sze$ciu ludzi ujawnia, ze
zaden z nich nie mial specjalnych przywilejow
edukacyjnych; ze wszyscy zaczynali bez kapitatu i bez
duzych kredytow; ze swoje osiggniecia finansowe
zawdzieczaja wlasnym indywidualnym planom, a nie
zadnemu szczes$liwemu zbiegowi okolicznosci czy
niespodziewanemu obrotowi kota fortuny

Wiele lat temu tych szesdciu ludzi utworzyto
przyjazny zwiazek, spotykajac sie¢ w okreslonych
odstepach czasu, w celu pomagania sobie pomystami
i propozycjami, w swoich réznorodnych i rozmaitych
dziedzinach dziatalnosci przemystowe;.

Za wyjatkiem Hertza i Ritchiego, zaden z tych
sze$ciu mezczyzn nie byl zwiazany ze spétka prawna.
Spotkania te odbywaty sie tylko w celach wspotpracy
na bazie wzajemnej wymiany i pomagania poprzez
pomysly i propozycje. Sporadycznie zdarzato sie
zyrowanie czekéw lub innych papieréw, azeby pomoc
ktéremus z cztonkow grupy w naglej sytuacji, kiedy
taka pomoc byta niezbedna.

Mowi sig, ze kazdy z grupy Wielkiej Szostki jest
wielokrotnym milionerem. Najcze$ciej nie ma nic
szczegblnie wartego skomentowania u czlowieka,

o
[eN
o
Q P



PRAWA SUKCESU - NAPOLEON HILL
WIBRUJACY FLUID

ktéry nie zrobi nic poza zgromadzeniem kilku
milionéw dolaréow. Jednak z sukcesem tej wlasnie
grupy ludzi wiaze sie¢ co$ szczegdlnego, wartego
komentarza, studiéw i analizy, a nawet nasladowania.
A to ,co$”, to fakt, ze nauczyli si¢ koordynowac swoje
pojedyncze umysty poprzez zlewanie ich w duchu
doskonatej harmonii i tworzeniu w ten sposéb ,,Super-
umystu”, ktéry kazdemu z cztonkdw tej grupy otwiera
drzwi zamkniete przed wiekszoscia ludzi.

Korporacja Stali USA jest jedna z najsilniejszych
i najpotezniejszych organizacji przemyslowych na
$wiecie. Pomyst, z ktérego wyrdst ten wspanialy gigant
przemystowy, urodzit si¢ w glowie Elberta H.
Gary'ego, catkiem zwyczajnego prawnika z malego
miasteczka, ktory urodzit sie i wyrdst niedaleko
Mlinois, blisko Chicago.

Pan Gary otoczyt sie grupa ludzi, ktérych umysly
z powodzeniem zlat w jedno w duchu doskonatej
harmonii, tworzac w ten sposéb , Superumyst”, ktéry
jest sila przewodnia tej wielkiej Korporacji Stali USA.

Obojetne, gdzie byscie nie szukali, gdziekolwiek
odkryjecie wybitny sukces w biznesie, finansach,
przemysle czy jakiejkolwiek innej profesji, mozecie
by¢ pewni, ze za tym sukcesem stoi jakis cztowiek,
ktéry zastosowal zasade chemii umystu, wedtug ktérej
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utworzyl ,Superumyst”. Te nadzwyczajne sukcesy
czesto wydaja sie by¢ osiagnieciem tylko jednej osoby;
ale jak poszukamy glebiej, odnajdziemy inne osoby
ktérych umysty zestroily sie z umystem tego cztowie-
ka. Pamietajcie, ze dwie lub wiecej osob jest potrzeb-
nych, zeby zadziatata zasada chemii umystu i Zeby
utworzyt sie ,Superumyst”.

Potega (potega ludzka) to zorganizowana wiedza,
wyrazona poprzez inteligentne wysitki!

o zadnym wysitku nie mozna powiedzie¢, ze jest
zorganizowany, chyba ze jednostki zaangazowane
w ten wysilek koordynuja swoja wiedze i energie
w duchu harmonii doskonatej. Brak takiej harmonijnej
koordynacji wysitkow jest gldwna przyczyna prak-
tycznie kazdego nieudanego przedsiewzigcia.

Autor przeprowadzit interesujacy eksperyment we
wspolpracy ze studentami dobrze znanej uczelni.
Kazdego studenta poproszono o napisanie eseju ,Jak
i dlaczego Henry Ford stat sie¢ bogaty”.

Kazdy student miat opisa¢, jako czes$¢ swojego eseju,
jaki w istocie kapitat posiada Ford oraz z czego
szczegotowo ten kapitat sie sktada.

Wiegkszos¢ studentéw zebrata o$wiadczenia finan-
sowe oraz spisy wlasnosci Forda i uzyla ich jako
podstawy swoich szacunkdw na temat jego bogactwa.
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w tych ,zZrodtach bogactwa Forda” zawieraly sie
rzeczy takie, jak: gotdéwka w bankach, materialy
i produkty w magazynach, wlasno$¢ ziemska
i budynki, reputacja, szacowana na dziesie¢ do
dwudziestu pigciu procent wartosci posiadanych doébr
materialnych.

NIE MOZESZ zostaé potega w swojej spotecznosci
ani osiagna¢ trwatego sukcesu w Zadnym godnym
przedsiewzieciu, dopdki nie bedziesz dos¢ wielki, aby
wini¢ siebie samego za wlasne bledy i niepowodzenia.

Z catej tej grupy kilkuset osob, tylko jeden student
odpowiedzial nastepujaco:

Majatek Henry'ego Forda sktada sie, glownie,
z dwodch rzeczy: (1) Kapitalu obrotowego oraz
materiatow i gotowych produktéw; (2) Wiedzy,
zdobytej poprzez doswiadczenie samego Henry'ego
Forda oraz ze wspdlpracy z dobrze wyszkolona
organizacja, ktora wie, jak stosowaé te wiedze
najkorzystniej z punktu widzenia Forda. Nie jest
mozliwe oszacowanie, z zadna przyblizona doktad-
noscia, faktycznej wartosci w dolarach i centach zadnej
z tych dwoch grup majatku, ale wedlug mnie ich
szacunkowa wartos¢ jest nastepujaca:

Zorganizowana wiedza Organizacji Forda - 75%
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Majatek w gotéwce i przedmiotach fizycznych
wszelkiego rodzaju, tacznie z materiatami i gotowymi
produktami - 25%

Wedlug autora to stwierdzenie nie zostato wymys-
lone przez tego mlodego cztowieka, ktdry sie pod tym
podpisal; bez pomocy jakiegos lub jakichs bardzo
doswiadczonych umystéow analitycznych.

Niewatpliwie najwiekszym majatkiem, jaki posiada
Henry Ford, jest jego moézg. Zaraz potem umiescic
nalezy mozgi najblizszego kregu jego wspdtpracowni-
kéw, poniewaz to przez koordynacje tychze zgroma-
dzono te wartosci fizyczne, ktdre teraz kontroluje.

Jesli zniszczy¢ kazda fabryke w posiadaniu Spoétki
Samochodowej Forda: kazdy kawalek maszyny, kazdy
atom materiatu czy gotowego produktu, kazde gotowe
auto, a nawet kazdy dolar zdeponowany w kazdym
banku, Ford nadal bedzie najpotezniejszym ekono-
micznie cztowiekiem na ziemi. Mozg, ktéry zbudowat
imperium Forda, mogltby to zrobi¢ znowu w krétkim
czasie. Kapitat jest zawsze dostepny dla takich
umystéw jak Ford w nieograniczonych ilo$ciach.

Ford jest najpotezniejszym ekonomicznie czlowie-
kiem na ziemi, poniewaz najglebiej i najpraktyczniej ze
wszystkich ludzi na ziemi pojmuje zasade ZORGANI-
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ZOWANE] WIEDZY; taka przynajmniej jest wiedza
i opinia autora niniejszego kursu.

Mimo ogromnej potegi i sukcesu finansowego
Forda, mogto sie zdarzyé, ze on tez biladzil
w stosowaniu zasad, poprzez ktére zgromadzit swoja
potege. Nie ma raczej watpliwosci, ze metody Forda
dotyczace koordynacji umystu czesto bywaty prymi-
tywne. Tak na pewno musiato by¢ we wczesniejszych
czasach jego pracy, zanim nabyl madros¢ stosowania tej
zasady, ktora naturalnie przychodzi z dojrzatoscia
i latami.

Nie ma takze watpliwosci, Zze stosowanie przez
Forda zasady chemii umystu bylo przynajmniej na
poczatku rezultatem przypadkowego zwiazku
z innymi umystami, szczegdlnie z Edisonem. Jest
wiecej niz prawdopodobne, Ze wyjatkowa wiedza
pana Forda o prawach natury zaczeta sie na skutek
jego przyjacielskiego zwiazku ze swojq zona, na dlugo
przed poznaniem Edisona czy Firestona. Wielu
mezczyzn nigdy nie poznaje prawdziwego zrddia
swoich sukcesow, stwarzanego przez ich zony poprzez
stosowanie zasady ,Superumystu”. Pani Ford jest
kobieta o niespotykanej inteligencji, stad autor ma
powody przypuszczaé, ze to wilasnie jej umysl,
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sprzymierzony z umystem pana Forda, dal mu
pierwszy prawdziwy start ku potedze.

Mozna tez wspomnie¢, w zaden sposob nie ujmujac
Fordowi honoru ani chwaly, ze w swoich wcze$niej-
szych latach musial zwalcza¢ w sobie dwoéch potez-
nych wrogdw: analfabetyzm i brak wiedzy w znacznie
wiekszym stopniu niz Edison czy Firestone, ktorzy
obaj naturalnie odziedziczyli zdolnosci przyswajania
i stosowania wiedzy. Ford musiat swdj talent wyciosac
z twardych, surowych belek swojego rodzinnego
domostwa.

w niepojecie krotkim czasie Ford zwyciezyt trzech
najbardziej upartych wrogéw ludzkosci i przeksztalcit
w majatek, ktéry stworzyt podwaliny jego sukcesu.

Ci wrogowie to: niewiedza, analfabetyzm i bieda!

Kazdy cztowiek, ktéry potrafi zawiesi¢ dziatanie
tych trzech brutalnych sit, a jeszcze okielznac je
i spozytkowa¢ w dobrym celu, jest na pewno wart
tego, zeby inni, mniej szcze$cia majacy; pilnie uczyli sie
od niego.

Zyjemy teraz w wieku POTEGI PRZEMYSEOWE]!

Zrédtem catej tej POTEGI jest ZORGANIZOWANY
WYSILEK. Kierownictwo przedsigbiorstw przemysto-
wych nie tylko wydajnie organizuje prace poszczegodl-

7 Mowa o pierwszej potowie XX w .
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nych robotnikow, ale takze w wielu przypadkach
dokonuje sie fuzji przedsigbiorstw w taki sposob
i w takim celu, aby (jak w przypadku U.S. Stali na
przyktad) po tym potaczeniu zgromadzity praktycznie
nieograniczong potege.

Nie da sie dzi$ obejrze¢ wiadomosci, zeby nie
natkna¢ si¢ na jakas informacje o przedsiebiorstwach,
ktére po przemystowej lub finansowej fuzji wprowa-
dzaja olbrzymie sity i srodki pod witadze jednego
zarzadu, tworzac w ten sposdb ogromna potege.

Jednego dnia jest to grupa bankow, innego dnia sie¢
kolei zelaznej albo kilka hut stali a wszystkie te
zaklady 1acza sie po to, aby rozwinaé potege poprzez
wysoce zorganizowany i skoordynowany wysitek.

Wiedza, z natury ogolna i niezorganizowana, nie jest
POTEGA,. Jest tylko potencjalng potega — materiatem,
z ktérego potege mozna rozwinaé. Kazda biblioteka
obecnie zawiera niezorganizowane zapisy calej wiedzy,
ktora odziedziczyliSmy na obecnym stopniu cywili-
zacji, ale ta wiedza nie jest jeszcze potega, poniewaz
jest niezorganizowana.

Kazda forma energii i kazdy gatunek zycia
roslinnego czy zwierzecego musi by¢ zorganizowany,
azeby przetrwac. Ogromna ilo$¢ wymartych gatunkow
zwierzat, ktérych kosci wypelniaja cmentarzyska
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Natury pozostawily niemy; lecz niezbity dowdd na to,
iz brak organizacji oznacza zaglade.

Od elektronu — najmniejszej czastki materii — do
najwiekszej gwiazdy we wszechswiecie: te i kazda inna
rzecz materialna pomiedzy tymi dwoma ekstremalny-
mi punktami daja dowody na to, iz jednym
z pierwszych praw Natury jest ORGANIZACJA.
Dobrze zrobi kazdy, kto uzna wage tego prawa
i postawi sobie za cel poznanie réznorodnych
sposobdw, jak to prawo mozna korzystnie wykorzys-
tac.

Sprytni biznesmeni nie tylko uznali juz wage prawa
zorganizowanego wysitku, ale takze uczynili to prawo
kamieniem wegielnym swojej POTEGL

Wielu ludzi zgromadzito olbrzymia potege bez
absolutnie zadnej wiedzy o zasadzie chemii umystu
ani o tym nawet, ze taka zasada istnieje. Oni po prostu
zorganizowali posiadana przez siebie wiedze.

Wiekszos¢ tych wszystkich ludzi, ktorzy odkryli
zasade chemii umystu i rozwineli ja w ,,Superumyst”,
natkneli si¢ na nig przez czysty przypadek; a czesto nie
poznali nigdy prawdziwej natury swojego odkrycia ani
nie zrozumieli Zrédla swojej potegi.

Wedtug autora osoby zyjace obecnie, ktdre swiado-
mie uzywaja zasady chemii umystu dla rozwijania
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potegi poprzez mieszanie umystéow, mozna policzy¢ na
palcach obu rak. Nawet nam tych palcow zostanie.

Jesli ten szacunek jest cho¢ w przyblizeniu prawda,
Czytelnik fatwo zauwazy, iz niebezpieczeristwo napot-
kania ttumow ludzi praktykujacych na polu chemii
umystu jest naprawde znikome.

Powszechnie wiadomo, Ze jednym z najtrudniejszych
zadan stojacych przed kazdym biznesmenem jest
naklonienie ludzi wspétpracujacych z nim do skoordy-
nowania wysitkéiw w duchu harmonii. Stworzenie
statej kooperacji w grupie pracownikéw jest prawie
nieosiggalne w zadnym przedsiebiorstwie. Tylko
najzdolniejsi przywddcy potrafia osiaggnac ten wysoce
pozadany cel. A kiedy juz zdarzy sie taki ewenement,
przywoddca ten wznosi sie ponad horyzont
w dziedzinie przemystu, przedsiebiorczosci czy finan-
sow, wtedy swiat poznaje nowego Henry'ego Forda,
Thomasa A. Edisona, Johna D. Rockefellera, Sr. E. R.
Harrimana czy Jamesa J. Hilla.

& Potega i sukces to praktycznie synonimy!

Jedno wyrasta z drugiego. Dlatego kazda osoba
posiadajaca wiedze i zdolnos¢ rozwiniecia potegi
poprzez zasade harmonijnej koordynacji wysitkéw
miedzy poszczegdlnymi umystami albo w jakikolwiek
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inny sposob, moze odnies¢ sukces w kazdym rozsad-
nym przedsiewzieciu, gdzie odniesienie sukcesu jest
mozliwe. NIGDY w historii $wiata nie bylo takiej
obfitosci okazji czy sposobnosci, jakie sa teraz dla
osoby, ktdra jest chetna stuzy¢, zanim sprobuje zbierac.

Nie wolno przyjaé, ze ,Superumyst” wyrosnie
natychmiast jak grzyby po deszczu z kazdej grupy
umystéw, ktdre staraja sie zjednoczy¢ w duchu HAR-
MONII!

Harmonia, w prawdziwym znaczeniu tego stowa,
jest tak rzadka w grupie ludzi jak prawdziwy
katolicyzm wérod ludzi, ktérzy nazywaja siebie
katolikami.

Harmonia jest jadrem, wokot ktorego musi sig
rozwina¢ stan umystu zwany ,Superumyslem”. Bez
tego elementu nie moze by¢ ,Superumystu”. Prawdy
tej nie da sie przecenid.

Woodrow Wilson, proponujac utworzenie Ligi
Narodéw®, chciat rozwinaé¢ strukture podobna do
,Superumystu”. Miata si¢ sktada¢ z grup umysiow
reprezentujacych cywilizowane narody $wiata. Kon-
cepcja Wilsona byla najbardziej dalekosiezng idea

# Liga Narodéw — nieistniejaca juz organizacja migdzynarodowa powstata
z inicjatywy prezydenta Stanow Zjednoczonych Woodrowa Wilsona. Celem
Ligi Narodéw byto utrzymanie pokoju i wspolpracy na swiecie, a impulsem
do jej utworzenia byt rozlew krwi podczas I wojny $wiatowe;j.
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humanitarng stworzona w umysle czlowieka, ponie-
waz zasada, na ktorej sie opierata, posiadata wystar-
czajaca potege do utworzenia prawdziwego Braterstwa
Ludzi na ziemi. Liga Naroddw, albo jakas podobna
organizacja skupiajgca umysty miedzynarodowe, na
pewno stanie sie rzeczywistoscia.

Moment, kiedy taka jedno$¢ umystéw stanie sie
rzeczywistoscia, bedzie zalezat w duzym stopniu od
czasu potrzebnego wielkim uniwersytetom i NIE
SEKCIARSKIM instytucjom naukowym do wytrzebie-
nia niewiedzy i przesaddéw oraz zastapienia ich
zrozumieniem i madro$cia. Czas ten zbliza sie wielkimi
krokami.

204 )

o
~l
(9]
Q P



PSYCHOLOGIA SPOTKAN
ODRODZENIOWYCH

¥~ tare obrzedy religijne, znane jako ofiary
,odrodzeniowe”, sa wdzigczna okazjg do studiowania
zasady chemii umystu zwanej ,Superumystem”.
Zauwazymy, ze muzyka gra nieposlednig role
w przywolywaniu harmonii niezbednej do zmieszania
grupy umysiow na takim spotkaniu odrodzeniowym.
Bez muzyki spotkanie to byloby dos$¢ nudne.

Podczas obrzedéw odrodzeniowych kaptan pro-
wadzacy spotkanie z fatwoscia wytwarza harmonie
umystéw u swoich wiernych, ale wiadomo tez, ze ten
stan harmonii trwa tylko tak dlugo, jak jego obecnos¢
wsrdd nich. Potem stworzony przez niego tymczasowo
»Superumyst” rozpada sie.

Pobudzajac emocjonalng nature swoich wiernych
odpowiednia oprawa sceniczng i dopelniajac nastrdj
muzyka, kaptan taki nie ma trudnosci z utworzeniem

b
N
(o)
Q P



PRAWA SUKCESU - NAPOLEON HILL
PSYCHOLOGIA SPOTKAN ODRODZENIOWYCH

»~Superumystu”, ktdry staje sie zauwazalny dla wszyst-
kich bedacych z nimi w bezposrednim kontakcie.
Nawet powietrze natadowuje sie pozytywnym, przy-
jemnym wplywem, ktéry zmienia chemie wszystkich
obecnych tam umystow.

Kaptani Ko$ciola Odrodzenia® nazywaja te energie
,Duchem Pana Naszego”.

Niniejszemu autorowi udato si¢ wywotac taki sam
stan umystu i taka sama pozytywna atmosfere, bez
nazywania tego Duchem Pana Naszego. Stato sie to
podczas eksperymentow przeprowadzonych z grupa
badaczy naukowych i ochotnikéw, ktérzy nie byli
poinformowani o rodzaju przeprowadzanego dos$w-
iadczenia.

Wielokrotnie autor byt swiadkiem wytworzenia
takiej samej pozytywnej atmosfery w grupie mezczyzn
i kobiet zatrudnionych w przedsiebiorstwie sprzedazy,
gdzie réwniez nie nazywano tego Duchem Pana
Naszego.

Autor pomagal w przeprowadzeniu kursu dla
sprzedawcow u Harrisona Parkera, zatozyciela Towa-
rzystwa Wspodtpracy w Chicago, gdzie zastosowano te

Kosciot Odrodzenia (ang. Church of Revival) — jeden z wielu odlamow
luteranizmu. W XIX w . catkiem popularny w USA. Do$¢ powszechne, jak
wiadomo, w USA jest wprowadzanie si¢ w stan transopodobny podczas
nabozenstw.
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sama zasade chemii umystu, ktéra w Kosciele Odrod-
zenia nazywa si¢ Duchem Pana Naszego. Dzigki niej
udalo sie tak przeksztalci¢ nature grupy 3 tysiecy
kobiet i mezczyzn (wszyscy bez wczesniejszego
doswiadczenia w sprzedazy — stad ten kurs), ze
w ciagu dziewieciu miesiecy sprzedali ubezpieczenia
na laczng wartos¢ ponad dziesieciu milionéw dolaréw,
zarabiajac okragly milion dla siebie.

Obliczono, ze przecigtna osoba po przyjsciu do tej
szkoly osiagata zenit swoich mozliwosci sprzedazy
w przeciggu tygodnia, po czym niezbedne bylo
przeprowadzenie spotkania grupy sprzedawcéw dla
rewitalizacji poszczegdlnych umystow. Spotkania
sprzedawcdw byly prowadzone w sposob przypomi-
najacy spotkania w dzisiejszym Kosciele Odrodzenia,
z bardzo podobnymi rekwizytami, wliczajac muzyke
i potezne glosniki, ktére indoktrynowaty sprzedawcow
w bardzo podobny sposdb, jak to robig tamtejsi
kaptani.

Obojetne, czy nazwiemy to religia, psychologia,
chemiag umystu czy jakkolwiek nam sie spodoba,
wszystkie one opieraja si¢ na tej samej zasadzie. I nie
ma nic pewniejszego niz fakt, ze gdziekolwiek
skontaktujemy ze soba grupe umystow, w duchu
DOSKONALE] HARMONII, kazdy umyst w grupie
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zostaje natychmiast uzupelniony i wzmocniony
znaczna dawka energii zwanej ,Superumystem”.

Jedli chodzi o terminologie, mozna to nazywac
rownie dobrze Duchem Pana, ale zapewniam, Ze dziata
identycznie bez wzgledu na nazwe.

Ludzki umyst i system nerwowy stanowia czes¢
skomplikowanej maszynerii, ktérej prawdopodobnie
nikt jeszcze do konca nie pojat. Pod odpowiednim
kierownictwem i kontrola urzadzenie to moze osiagna¢
cuda, a bez kontroli cuda beda réwnie fantastyczne co
rzekome. Mozna sprawdzi¢ ws$réd pensjonariuszy
kazdego wariatkowa.

Umyst ludzki jest bezposrednio podiaczony do
ciaglego doptywu energii, z ktérej czlowiek czerpie
site do myslenia. Mdzg pobiera te energie, miesza ja
z energia wytworzong z pozywienia dostarczonego do
organizmu, a potem rozprowadza po wszystkich
zakatkach ciata poprzez krew i system nerwowy Tak
wyglada to, co nazywamy zyciem.

Nikt nie wie, z jakiego zrdédta pochodzi ta
zewnetrzna energia; wiemy o niej tylko tyle, ze
musimy ja mie¢ albo umrze¢. Rozsadnym wydaje sie
przyjaé, ze ta energia to nic innego jak eter oraz ze
wplywa do naszego ciata wraz z tlenem w powietrzu
podczas oddychania.
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Kazde normalne ludzkie ciato jest wyposazone
w laboratorium chemiczne pierwszej klasy oraz zapasy
odczynnikow wystarczajace do prowadzenia dziatal-
nosci rozbijania, przyswajania oraz odpowiedniego
mieszania i taczenia zywnosci, jaka wprowadzamy
do organizmu; zanim zostanie rozprowadzona
wszedzie tam, gdzie jest potrzebna do odbudowy ciata.

Przeprowadzono obszerne badania ludzi i zwierzat
dla wykazania, iz energia znana jako umyst gra wazna
role w operacji chemicznej taczenia i przeksztalcania
pozywienia w potrzebne substancje do budowy
i naprawy ciata.

Wiadomo, ze troska, podniecenie czy strach zakto-
caja procesy trawienne, a w ekstremalnych przypad-
kach zatrzymuja te procesy catkowicie, powodujac
choroby, a nawet $mieré. Stad oczywistym jest, ze
umyst wtraca sie do chemii trawienia i rozprowadzania
pozywienia.

Wiele wybitnych autorytetéw wierzy;, chociaz moze
nigdy nie zostanie to naukowo udowodnione, ze
energia znana jako umyst albo my$l moze zostac
zanieczyszczona jednostka negatywna albo ,anty-
spoleczna” do tego stopnia, ze caly system nerwowy
zostanie wytracony z rownowagi. Wystepuja zaburze-
nia trawienia oraz gromadnie objawiaja sie rozmaite
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choroby. Na liscie takich zaburzenn umystu pierwsze
miejsce zajmuja trudnosci finansowe
i nieodwzajemniona mitos¢.

Negatywne srodowisko, na przyklad jesli jeden
z cztonkow rodziny ciagle ,zrzedzi”, zakiéca chemie
umystu do tego stopnia, Zze czlowiek taki straci
wszelkie ambicje i stopniowo popadnie w apatie.
O tym moéwi stare przyslowie, ze Zona albo cig¢ stworzy,
albo zniszczy'. 1 to jest dostownie prawda. W jednej
z kolejnych czeéci caly rozdziat poswiecono temu
tematowi, zwracajac sie specjalnie do zon.

Kazdy uczen szkoly sredniej wie, ze niektore
potaczenia pozywienia, jesli zjedzone, spowoduja
niestrawno$¢, gwattowny bdl, a nawet $mierc. Dobre
zdrowie zalezy przynajmniej czesciowo od kompozycji
pozywienia, ktore ,harmonizuje”. Ale harmonia
sporzadzania positkéw nie wystarczy do zapewnienia
sobie dobrego zdrowia. Musi istnie¢ harmonia, row-
niez tutaj, pomiedzy jednostkami energii znanymi jako
umyst.

& Czlowiek jest w potowie pokonany juz
w momencie, kiedy zacznie uzalac sie nad sobg

19 Ang. Make you or break you — 'przyniesie sukces, polepszy albo zniszczy,
zrujnuje'.
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albo wymysla¢ alibi, ktérym usprawiedliwi
swoje defekty.

,Harmonia” wydaje si¢ by¢ jednym z praw Natury,
bez ktdérego nie moze zaistnie¢c ZORGANIZOWANA
ENERGIA ani zycie w jakiejkolwiek formie.

Zdrowie ciala i umystu wywodzi sie, opiera i jest
zbudowane wokoét zasady HARMONII! Kiedy organy
ciata przestaja pracowa¢ harmonijnie, energia zwana
zyciem zaczyna si¢ dezintegrowaé, a $mier¢ przy-
blizac.

w momencie kiedy harmonia przestaje istnie¢
u zrodla jakiejs zorganizowanej energii (mocy),
jednostki tej energii wpadaja w chaotyczny stan
nieuporzadkowania, a ich moc staje sie neutralna lub
pasywna.

Harmonia jest rowniez jadrem, wokét ktorego
rozwija si¢ moc zasady chemii umystu znanej jako
,Superumyst”. Zniszczy¢ te harmonie, to zniszczy¢
potege wyrastajaca ze skoordynowanych wysitkow
grupy umystow

Te prawde przedstawiano, podkreslano i ukazywano
tutaj bez konca w kazdy mozliwy sposdb, poniewaz
przeczytanie tej czeSci bedzie bezuzyteczne, jesli
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Czytelnik nie pojmie tej zasady i nie nauczy sie jej
stosowac.

Sukces w zyciu, bez wzgledu na to, co kto$ nazywa
sukcesem, jest w bardzo duzej mierze sprawg adaptacji
do srodowiska, tak aby miedzy jednostka
a srodowiskiem istniala harmonia. Patac kréla nie
bedzie lepszy od rudery wiesniaka, jesli nie bedzie tam
harmonii. Odwracajac to zdanie, chatka wiesniaka
moze wydac wiecej szczescia niz posiadtos¢ bogacza.

Bez doskonatej harmonii astronomia bytaby bezuzy-
teczna, poniewaz gwiazdy i planety zderzatyby sie ze
soba, a wszystko pograzyloby sie w chaosie.

Bez prawa harmonii z Zotedzia moglyby wyrasta¢
deby albo topole, albo moze klon, i kto wie, co jeszcze.

Bez prawa harmonii komoérki produkujace wilosy
nad czolem mogtyby zmieni¢ profil i wytworzy¢ na
przyktad paznokcie. Powstale w ten sposdb rogate
wybrzuszenia mogtyby fatwo zostaé wziete, przez co
bardziej przesadne osoby za oznake zwiazkow ich
wlasciciela z pewnym wyimaginowanym dzentelme-
nem, ktory oprocz rogéw, posiada takze kopytka.

Bez prawa harmonii nie moze by¢ mowy
o zorganizowaniu wiedzy, bo czym jest — ze spytam —
zorganizowana wiedza, jak nie harmonigq faktow,
prawd i praw natury?
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w chwili, kiedy niezgoda puka do drzwi, harmonia
umyka przez tylne okno, méwiac obrazowo. Obraz ten
mozna spokojnie odnie$¢ do partnerstwa w interesach
albo do ruchu planet na ich orbitach.

Jesli Czytelnik odnosi wrazenie, ze autor przyklada
nadmierna wage do znaczenia HARMONII, niech mi
wolno bedzie przypomnie¢, ze brak harmonii jest
pierwsza, a czesto takze ostatniag i jedyna przyczyna
PORAZKI!

Nie moze by¢ Zzadnej poezji, muzyki czy przemowy
godnej uwagi, jesli nie ma tam harmonii.

Dobra architektura tez wymaga harmonii. Bez
harmonii kazdy dom stanie sie niczym wiecej jak
kupa cegiet i innych materiatéw;, wygladajaca mniej lub
bardziej potwornie.

Zdrowy zarzad biznesowy planuje gtéwne podpory
swego istnienia w harmonii.

Kazdy dobrze ubrany mezczyzna czy kobieta sa
zywym obrazkiem i chodzacym przyktadem harmonii.

Po tych wszystkich przyktadach z zycia codzienne-
go widzimy, jak wazna role speilnia harmonia
w sprawach $wiata — dokladnie! w sprawach calego
wszechswiata! — jak inteligentna osoba moglaby
pomina¢ harmonie¢ w swoim ,Okre$lonym Celu”
w zyciu? Réwnie dobrze mozna nie mie¢ , Okreslonego
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Celu” wecale, jak pomina¢ harmonie — gtéwny funda-
ment jego podstawy.

Ciato ludzkie jest skomplikowanym mechanizmem
ztozonym z organéw, gruczotéw, naczyn krwionos-
nych, nerwéw, komorek moézgowych, miesni itd.
Energia umystu, ktéra stymuluje te poszczegolne
komponenty do akgji i koordynuje ich wysitki, jest
rowniez zlepkiem roznorodnych, ciagle zmieniajacych
si¢ energii. Od narodzin az do $mierci miedzy sitami
umystu trwa ciagta walka, ktéra czesto przyjmuje
posta¢ otwartej bitwy. Na przyklad dobrze znane
wszystkim odwieczne zmagania pomiedzy sitami
motywujacymi a pragnieniami ludzkiego umystu,
miedzy impulsami dobra i zta.

Kazdy cztowiek posiada co najmniej dwie odrebne
potegi umystu czy osobowosci, a czasem w jednej
osobie moze mieszka¢ i szes¢ roznych osobowosci.
Jednym z najdelikatniejszych zadan czlowieka jest
zharmonizowanie tych sit umystu tak, aby ukierunko-
waly sie na uporzadkowane osiagniecie danego celu.
Bez elementu harmonii zaden czlowiek nie mogtby
rzeczowo myslec.

Nic dziwnego, ze liderzy biznesu i przemystu,
a takze wiodacy politycy i ludzie z innych dziedzin
przedsiebiorczosci napotykaja takie trudnosci przy
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organizowaniu grup ludzi w taki sposdb, azeby bez
tar¢ podazali do osiagniecia danego celu. W kazdej
indywidualnej istocie ludzkiej drzemia sily trudne do
zharmonizowania nawet wtedy, gdy znajdzie si¢ on
w $rodowisku najbardziej sprzyjajacym harmonii. Jesli
chemia umystu cztowieka ma taki charakter, Ze czesci
jego umystu nie daja si¢ tatwo zharmonizowag,
pomyslcie, o ile trudniejsze musi by¢ zharmonizowanie
kilku lub kilkunastu takich umystéw, azeby dziataly
jak jeden, w sposob uporzadkowany poprzez zasade
»Superumystu”.

Lider, ktéremu uda sie rozwing¢ i ukierunkowac
energie ,Superumystu”, musi posiada¢ takt, cierpli-
wos¢, wytrwalos¢, pewnos¢ siebie, doglebng wiedze
o chemii umystu oraz zdolno$¢ przystosowania sie
(w stanie pelnej harmonii i réwnowagi) do szybko
zmieniajacych sie okolicznosci, nie okazujac przy tym
zadnych oznak zniecierpliwienia.

Jak wielu jest takich, ktorzy spelniajgq ten wymog?

Skuteczny przywoddca musi posiada¢ zdolnosé
zmiany koloru swojego umystu jak kameleon, aby
dopasowac sie¢ do wszelkich okoliczno$ci mogacych
powsta¢ w zwiazku z zadaniem, ktéremu przewodzi.
Co wiecej, musi posiada¢ zdolnos¢ przechodzenia
z jednego nastroju w drugi bez pokazania najmniej-
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szych oznak gniewu czy braku samokontroli. Sku-
teczny przywodca musi rozumiec te Szesnascie Praw
Sukcesu i by¢ w stanie wdrozy¢ w zycie kazda
kombinacje tych Szesnastu Praw kiedykolwiek sytuacja
tego wymaga.

Bez tej umiejetnosci Zaden lider nie moze by¢
potezny, a bez potegi zaden lider diugo sie nie ostanie.
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ZNACZENIE WYKSZTALCENIA

) ugo istnialo powszechne bledne rozumienie
stowa ,edukowad”. Stowniki nie pomagaly wecale,
poniewaz definiowaly stowo ,edukacja” jako akt
przekazywania wiedzy.

Stowo ,,edukowad” pochodzi z lacinskiego educo, to
znaczy 'rozwija¢ OD WEWNATRZ; wydobywa¢,
wyciagaé, rosnaé poprzez UZYWANIE'.

Natura nienawidzi bezczynnosci pod kazda pos-
tacia. Daje ciaglos¢ zycia tylko tym elementom, ktére sa
w uzyciu. Zawiaz jedno ramie albo ktdrakolwiek
z czesci ciata, a wkrotce wkradnie sie atrofia i ucieknie
z niego zycie. Odwrd¢ ten porzadek, dodaj ramieniu
pracy wiecej niz zwykle — np. daj mu jak kowalowi ku¢
zelazo caty dzien - a ramie stanie si¢ silniejsze
(rozwiniete od wewnatrz).

Potega wyrasta ze ZORGANIZOWANE] WIEDZY,
ale uwaga: wyrasta ,z niej” poprzez stosowanie
i uzywanie!
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Czlowiek moze sta¢ si¢ chodzaca encyklopedia
wiedzy bez zadnej potegi czy wartosci. Wiedza ta
stanie sie potega tylko w takim stopniu, jak bedzie
zorganizowana, sklasyfikowana i zatrudniona do
dziatania. Wielu z najbardziej wyksztalconych ludzi
$wiata posiadalo mniej wiedzy ogolnej niz inni,
ktérych znano jako glupcdw. A rdznica miedzy nimi
byta taka, ze ci pierwsi uzywali posiadanej przez siebie
wiedzy; a ci drudzy nie robili nic takiego.

SZUKA] rady ludzi, ktérzy powiedza Ci prawde
o Tobie, nawet jesli boli Cie to stysze¢. Same pochwaty
nie przyniosg poprawy, ktorej Ci trzeba.

Osoba ,wyksztatcona” to taka, ktéra wie, jak zdoby¢
wszystko, czego jej potrzeba poprzez dazenie do
swojego gtownego CELU w zyciu, nie tamiac praw
innych ludzi. Moze by¢ niespodzianka dla wielu tak
zwanych ,uczonych” ludzi, kiedy dowiaduja sie teraz,
iz nawet nie zblizyli sie do posiadania cech osoby
~wyksztalconej”. Moze takze by¢ niespodzianka dla
wielu, ktérym sie wydaje, ze sq za mato wyksztatceni,
kiedy dowiedza sie, iz s dobrze , wyksztatceni”.

Odnoszacy sukcesy prawnik to niekoniecznie ten,
ktéry zapamietuje najwieksza ilos¢ przepiséw praw-
nych. Przeciwnie, odnoszacy sukcesy prawnik to taki,
ktéry wie, gdzie odnalez¢ zasade prawng i szereg
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opinii popierajacych te zasade prawna, ktéra pasuje
bezposrednio do prowadzonej przez niego sprawy.

Inaczej mowiac, dobry prawnik to ten, ktéry wie,
gdzie co$ znalez¢ wtedy kiedy tego potrzebuje.

Ta zasada stosuje sie z jednakowaq sila do spraw
przemystu i biznesu.

Henry Ford ukonczyt ledwie troche klas szkotly
podstawowej, a jednak jest jednym z najlepiej , wyksz-
tatconych” ludzi na $wiecie, poniewaz zdoby! umiejet-
nos¢ takiego taczenia praw natury i ekonomii, nie
moéwige o umystach ludzi, ze posiada moc zdobycia
wszystkiego, czego zapragnie sposréd rzeczy materi-
alnych.

Pare lat temu podczas wojny pan Ford wytoczyt
proces przeciw ,,Chicago Tribune”, oskarzajac te gazete
o publikacje oszczerczych stwierdzeri o nim. Jednym
z tych stwierdzen bylo, iz Ford to ,ignoramus”, to
znaczy nieuk, a do tego pacyfista.

Kiedy sprawa trafita do sadu, prawnicy ,Iribune”
probowali udowodni¢, przy ,pomocy” samego Forda,
ze ich stwierdzenie bylo prawda: ze faktycznie jest
nieukiem. W tym celu przepytali go skrupulatnie ze
wszystkich mozliwych przedmiotéw.

Jedno z pytan, jakie zadali, brzmiato:
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& llu zotnierzy wystali Anglicy do
zduszenia powstania kolonii amerykanskich
w 1776 roku?

Z cierpkim usmiechem na twarzy Ford odpowie-
dzial nonszalancko:

& Nie wiem, ilu doktadnie, ale styszatem, ze
byto ich duzo wiecej niz tych, ktérzy potem
wrocili do domu.

Po tym nastapil glosny $miech sedziego, tawy
przysieglych, ludzi na sali, a nawet sfrustrowanego
prawnika, ktéry to pytanie zadat.

Te linie pytant kontynuowano przez ponad godzine.
Ford caly czas zachowywat stoicki spokdj, pozwalajac
,szczwanym lisom” strony przeciwnej bawic sie z nim,
az wreszcie mial tego dos¢. W odpowiedzi na
szczegllnie nieznosne i obrazliwe pytanie, Ford
wyprostowat sie, wskazal palcem na pytajacego
prawnika i odpowiedziat:

& Gdybym naprawde chciat odpowiedzie¢
na to gtupie pytanie, ktére pan mi teraz zadat,
albo na ktdrekolwiek inne z pytan, jakie mi pan
wczedniej zadawal, pragne przypomniec panu,
iz nad moim biurkiem wisi rzqd elektrycznych
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guzikéw, a przyciskajgc odpowiedni z tych
guzikéw, mogtbym wezwaé ludzi, ktérzy
podaliby mi poprawng odpowiedZ na
wszystkie pytania zadane tu dzi$ przez was
oraz na wiele innych pytan, ktérych z braku
inteligencji nie umiecie ani zadaé, ani
odpowiedzie¢ na nie. A teraz zechce mi pan
taskawie wyjasnié, dlaczego miatbym
zasmiecaé sobie umyst masq bezuzytecznych
szczegbtow i odpowiadaé potem na kazde
pytanie zadane mi przez kazdego glupca,
kiedy mam wokdt siebie ekspertow i oni
dostarczq mi wszelkich faktow, jakich
potrzebuje, kiedy tylko ich zawotam?

Cytuje z pamieci, ale to w zupelnosci oddaje
odpowiedz Forda.

Na sali sagdowej zalegta cisza. Zadajagcemu pytania
prawnikowi opadia szczeka, oczy wyszly mu z orbit.
Sedzia wychylil si¢ ze swojego miejsca i gapil na pana
Forda. Wielu sedziow przysieglych przebudzito sie
i patrzyto wkoto, jakby nastapita tu jakas eksplozja (co
doktadnie sie stato).

Znany cztowiek kosSciota, obecny na sali, powiedziat
mi potem, ze scena ta przypominata mu to, co
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prawdopodobne sie dziato wtedy gdy Jezus Chrystus
byt sadzony przez Poncjusza Pitata; zaraz po tym, jak
podatl swoja stynna odpowiedZz na pytanie Pitata:
»,Czym jest prawda?”

A moéwiac po naszemu, Ford tak odpowiedzial, ze
tamtemu buty spadty.

Do tego momentu w procesie 6w prawnik catkiem
dobrze si¢ bawit — jak myslat — kosztem Forda, szeroko
ukazujac wtasna wiedze ogdlng jako przykiad
i poréwnujac ja z brakiem wiedzy Forda o wielu
sprawach i wydarzeniach.

Ale ta odpowiedz popsuta mu zabawe!

Udowodnita takze po raz kolejny (wszystkim,
ktorzy byli dos¢ inteligentni, by to przyjac), ze
prawdziwe wyksztalcenie oznacza rozwijanie umystu,
a nie samo zbieranie i klasyfikowanie wiedzy.

Ford nie moglby w zadnym wypadku poda¢ nazw
wszystkich stolic stanowych USA, ale méglby — i zrobit
tak w rzeczywistosci — zbi¢ ,kapital”, ktérym mozna
w kazdym stanie USA , pociagnac¢ za wiele sznurkow”.

Edukacja —nie zapominajmy tego — sktada sie¢ z mocy
dostania wszystkiego, co ktos potrzebuje wtedy, kiedy
tego potrzebuje, bez naruszania praw innych ludzi.
Ford doskonale pasuje do tej definicji z powodu, ktory
autor usitowal tutaj wylozy¢, opisujac powyzej
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wspomniany incydent zwigzany z prosta filozofig
Forda.

Jest wielu ludzi , nauki”, ktérzy z fatwoscia mogliby
zaplata¢ Forda w labiryncie pytan, z ktorych na zadne
nie méglby on odpowiedzie¢. Ale Ford moglby
odwrdci¢ sie i rozpeta¢ wojne w przemysle albo
w finansach, ktéra by zmiotla z powierzchni ziemi
tychze samych ludzi, z cala ich wiedza i madroscia.

Ford nie potrafilby wejs¢ do wtasnego laboratorium
i rozdzieli¢ jakiego$ zwiazku chemicznego na jego
pierwiastki sktadowe, a potem potaczyc¢ ich
z powrotem w ten sam zwigzek chemiczny Ale on
wie, jak otacza¢ sie chemikami, ktorzy zrobig to za
niego, jesli chce, zeby tak byto. Cztowiek, ktdry potrafi
inteligentnie wykorzysta¢ wiedze posiadang przez
kogo$ innego, jest w réwnym, a nawet wiekszym
stopniu osoba wyksztatcong — jak osoba, ktéra tylko
posiada wiedze, ale nie wie, co z nia zrobic.

Profesor dobrze znanego uniwersytetu odziedziczyt
duza pota¢ marnego gruntu. Ta ziemia nie miata lasu
do produkgji drewna, zadnych mineratow ani ztéz
podziemnych, byta dla niego tylko zrédtem wydatkdow,
poniewaz musial ptaci¢ podatek gruntowy Panstwo
zbudowato autostrade przecinajaca ten teren. Jakis
,niewyksztatcony” cztowiek, jadac autem po tej auto-
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stradzie, zauwazyl, ze ta nedzna ziemia lezy na
szczycie gory, z ktorej rozciagat sie wspaniaty widok
przez wiele mil we wszystkich kierunkach. On (ten
niedouczony) zauwazyt takze, iz ziemia porosnieta
byta matymi sosenkami i innymi drzewkami. Kupit 50
akrow (20 ha) tej ziemi, po $ 10 za akr W poblizu
autostrady zbudowat ciekawy dom z belek, do ktérego
dotaczyl obszerng restauracje. Koto tego domu zain-
stalowat stacje benzynowa. Zbudowat tuzin jednopo-
kojowych domkéw z belek wzdtuz drogi i wynajmowat
je turystom po $ 3 za noc. Restauracja, stacja
benzynowa, oraz domki przyniosty mu zysk netto
$ 15 000 w pierwszym roku. W nastepnym roku
zwigkszyt sw¢j plan i zbudowat jeszcze 50 domkow
trzypokojowych, ktore teraz wynajmuje jako domki
letniskowe ludziom z pobliskiego miasta, za sume $ 150
na caty sezon.

Materiat budowlany nic go nie kosztowat, bo rosto
tego pelno na jego dzialce (tej samej, o ktorej profesor
uniwersytetu mowil, Ze jest bezwartosciowa).

Ponadto wyjatkowy i niezwykly wyglad domkow
z drewnianych belek postuzyl jako reklama calego
planu. Niektorzy mogliby uwazacé to za nieszczescie,
gdyby musieli budowaé¢ z tak prymitywnych mate-
riatow.
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Mniej niz pie¢ mil od tych domkéw, ten sam
czlowiek nabyl stara, wypracowana farme z 150
akrami ziemi, ptacac 25 dolaréw za akr. Sprzedajacy
uwazat te cene za niesamowicie wysoka.

Kupiec zbudowat tame diluga na 150 stop (50
metréw), zamieniajac strumient wody w jezioro, ktore
pokryto 15 akrow terenu. Wpuscit ryby do tego jeziora,
a potem odsprzedal farme na dziatki budowlane
ludziom, ktdrzy chcieli mie¢ letnig chate nad jeziorem.
Catkowity zysk z tej prostej transakcji wyniost ponad
25 tysiecy dolaréw; a czas potrzebny do zrealizowania
tego to jedno lato.

A jednak ten czlowiek, posiadajacy wizje i wy-
obraznig, nie byt ,wyksztalcony” w powszechnym
znaczeniu tego stowa.

Pamietajmy, Ze przez te proste sposoby uzycia
zorganizowanej wiedzy mozna sie sta¢ wyksztalconym
i poteznym.

Komentujac opisang transakcje, 6w profesor uni-
wersytetu, ktory sprzedat te 50 akréw bezwarto$ciowej
(?) ziemi, powiedziak:

& [ pomyslec tylko! Ten czlowiek, ktorego
wigkszo$¢ z nas nazwataby nieukiem,
wymieszal swojq niewiedze z 50 akrami
bezwartosciowej ziemi, a ta kombinacja daje
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mu rocznie wiecej, niz ja zarobig przez pieé lat
stosowania tak zwanej edukacyi.

Istnieje sposobnos¢, jesli nie cata masa sposobnosci,
w kazdym stanie Ameryki, wykorzystania tutaj
opisanego pomystu. Od dzi$ pamietaj, ze w Twoim
interesie bedzie, zeby przyjrze¢ si¢ uksztattowaniu
kazdego terenu, jaki zobaczysz, ktory bedzie podobny
do tego opisanego w niniejszej czesci. Moze znajdziesz
odpowiednie miejsce do zatozenia podobnego przed-
sigbiorstwa i zarabiania pieniedzy. Ten pomyst szcze-
gblnie nadaje si¢ do adaptacji w miejscach, gdzie nie
ma wielu plaz do kapieli, poniewaz ludzie naturalnie
lubig takie wygody.

Popularno$¢ automobili spowodowata budowe
wielkiego systemu publicznych autostrad w catych
Stanach Zjednoczonych. Praktycznie przy kazdej z tych
autostrad jest odpowiednie miejsce na ,Wioske
z chatek” dla turystow, ktdéra czlowiek
z WYOBRAZNIA i PEWNOSCIA SIEBIE moze
zmieni¢ w prawdziwg kopalnie pieniedzy.
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Okazje do zarobienia pieniedzy leza wszedzie
wkolo Ciebie. Kurs niniejszy zostal zaprojektowany
aby pomoc Ci ,widzied” te okazje oraz aby poinstruo-
wac Cig, jak najlepiej je wykorzysta¢, kiedy juz je
znajdziesz.
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KTO MOZE NAJWIECE] ZYSKAC
DZIEKI FILOZOFII PRAW
SUKCESU?'!

rzednicy kolei zelaznej, ktérzy pragna lepsze-
go ducha wspdtpracy miedzy swoimi kolejarzami
a ludzmi, ktérych oni obstuguja.

Pracownicy biurowi, ktérzy zycza sobie zwiekszy¢
zarobki i reklamowa¢ swoje uslugi z wigkszym
zyskiem.

Sprzedawcy; ktérzy chcg zosta¢ mistrzami na swoim
wybranym polu. Filozofia Praw Sukcesu omawia kazde
znane prawo sprzedazy, a takze zawiera wiele
szczegdtow nie wilaczonych do zadnego innego kursu.

"' Pamietac nalezy, ze ksiazka powstata ponad 80 lat temu i kilku zawodow
moze juz dzi$ nie by¢. A jednocze$nie trzeba mie¢ swiadomos¢, ze z praw
sukcesu skorzysta¢ moga takze te zawody, o ktorych autor nie miat pojecia,
ze kiedykolwiek powstana.
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Kierownicy zakltadow przemystowych, ktérzy rozu-
miejag warto$¢ wiekszej harmonii wsrdéd swoich
pracownikow.

Pracownicy kolei, ktdrzy zycza sobie wprowadzenia
zapisow efektywnosci, ktoére spowoduja uzyskanie
bardziej odpowiedzialnych stanowisk, z wigksza
pensja.

Kupcy, ktérzy pragna rozszerzy¢ swdj biznes,
dodajac nowych klientéw. Filozofia Praw Sukcesu
pomoze kazdemu przedsigbiorcy zwiekszy¢ obroty,
uczac go, jak z kazdego klienta, ktéry wejdzie do
sklepu, zrobi¢ chodzaca reklame.

Agenci sprzedazy samochodoéw, ktdrzy chcieliby
zwigkszy¢ umiejetnos¢ sprzedazy u swoich sprzedaw-
cow. Ogromna czes¢ kursu Praw Sukcesu powstata na
podstawie zycia i doswiadczen najwiekszego Zyjacego
sprzedawcy automobilow, ktéry przy okazji jest
doskonalym pomocnikiem Kierownika Sprzedazy,
kierujacego wysitkami Sprzedawcéw Samochodéw!'2.

Agenci ubezpieczeniowi, ktoérzy chca zwerbowad
nowych posiadaczy polis i zwigkszy¢ ubezpieczenie
posiadane przez dotychczasowych posiadaczy polis.
Jeden sprzedawca Ubezpieczen na Zycie w Ohio
sprzedat polise za $ 50 000 jednemu z urzednikow

12 Mowa o Henrym Fordzie.

o

100 &=



PRAWA SUKCESU - NAPOLEON HILL

KTO MOZE NAJWIECE] ZYSKAC DZIEKI FILOZOFII
PRAW SUKCESU?

Centralnej Kompanii Stalowej; a bylo to rezultatem
tylko jednego przeczytania czesci na temat Korzystania
z porazek. Ten sam sprzedawca stat si¢ jedna z gwiazd
personelu Spétki Ubezpieczern na Zycie w Nowym
Jorku, po tym jak przeszkolit sie w Szesnastu Prawach
Sukcesu.

Nauczyciele szkolni, ktérzy chcieliby wznies¢ sie na
szczyt swojego obecnego zawodu albo ktorzy szukaja
sposobnosci wejscia do bardziej zyskownej profesji,
tworzac swoje dzielo zycia.

Studenci uniwersytetéw; jak réwniez szkét matu-
ralnych, ktorzy nie s zdecydowani, jaki zawdd
wybra¢ na przyszlos¢. Kurs Praw Sukcesu obejmuje
kompletng ustuge Analizy Osobistej, ktéra pomoze
studentowi okresli¢ rodzaj pracy, do jakiej jest najlepiej
dostosowany:

Bankierzy, ktorzy chcieliby powigkszy¢ swoja firme
poprzez lepsze i uprzejmiejsze metody obstugiwania
swoich klientéw.

Urzednicy bankowi, ktdrzy sg na tyle ambitni, zeby
przygotowac sie do pozycji kierowniczych w dziedzinie
bankowosci lub w jakiejs innej dziedzinie przemystu
czy handlu.

Lekarze i dentysci, ktérzy chcieliby rozszerzy¢ swoja
praktyke bez pogwalcenia swojej etyki zawodowej,
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oglaszajac sie publicznie. Jeden znany lekarz stwier-
dzil, ze kurs Praw Sukcesu jest wart tysigc dolarow dla
kazdego profesjonalisty ktérego etyka zawodowa nie
pozwala na bezposrednie oglaszanie sie w prasie.

Sponsorzy, ktdrzy chca rozwina¢ nowe i jak dotad
nieopracowane potaczenia dzialalnosci gospodarczej
i przemystowe;.

Posrednicy sprzedazy nieruchomosci, ktérzy po-
szukuja nowych metod promocji sprzedazy. Wstep do
kursu zawiera opis zupelnie nowego planu promogji
nieruchomosci, ktory z pewnoscia przyniesie fortune
tym, ktorzy wprowadza go w zycie. Plan ten mozna
zrealizowac praktycznie w kazdym stanie [USA].
W dodatku moga go przeprowadzi¢ ludzie, ktérzy
nigdy nie promowali Zadnego przedsiewziecia. Mowi
sig, iz zasada opisana w niniejszym wprowadzeniu do
kursu Praw Sukcesu pozwolita zebra¢ niemata fortunke
cztowiekowi, ktéry uzyt jej jako podstawy promocji
w swojej dziatalnosci sprzedazy nieruchomosci.

Farmerzy, ktérzy chcieliby odkry¢ nowe metody
promowania swoich produktéw, azeby uzyskad
wieksze dochody netto, oraz ci, ktoérych ziemia nadaje
sie do podziatu wedtug planu opisanego na koncu tego
Wstepu. Tysiace farmeréw posiada , kopalnie zlota” na
wlasnym terenie, ktéry nie nadaje si¢ pod uprawy
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Mozna go bardzo rentownie wykorzysta¢ w celach
rekreacji i wypoczynku.

Stenografowie i ksiegowi, ktorzy szukajg praktycz-
nego planu wypromowania siebie na wyzsze i lepsze
stanowiska. Kurs Praw Sukcesu jest prawdopodobnie
najlepszym kursem, jaki kiedykolwiek napisano na
temat promocji wtasnych ustug.

Drukarze, ktérzy pragna wiekszej ilosci pracy
i wydajniejszej produkcji, w wyniku lepszej wspotpra-
cy miedzy ich wlasnymi pracownikami.

Robotnicy sezonowi, ktérzy majg ambicje awanso-
waé¢ na bardziej odpowiedzialne stanowiska
w dziedzinie bardziej odpowiedzialnej, a co za tym
idzie, lepiej platne;j.

Prawnicy chcacy rozszerzy¢ swoja klientele poprzez
godne, etyczne metody, ktére zwrdca na nich pozy-
tywna uwage wigkszej ilosci ludzi, potrzebujacych
pomocy prawnej.

Dyrektorzy przedsigbiorstw pragnacy powiekszy¢
swoja obecng firme lub ktérzy chcieliby zostaé przy
swojej obecnej firmie, zmniejszajac koszty co mozna
uzyskaé poprzez wieksza wspdtprace miedzy pracow-
nikami.
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Wrhasciciele pralni, ktérzy chcieliby rozszerzy¢ swoja
firme uczac swoich kierowcow uprzejmiejszych
i wydajniejszych ustug.

Agenci ogolnych ubezpieczenn na zycie, ktdérzy
chcieliby mie¢ wieksza i sprawniejsza organizacje.

Kierownicy sieci sklepéw, ktorzy chcieliby miec
wiecej pracy, na skutek wydajniejszych wysitkow
poszczegolnych sprzedawcow.

Matzenstwa, ktore sg nieszczesliwe, stad nie
odnosza sukceséw, poniewaz brakuje w ich domach
harmonii i wspotdziatania.

Wszystkim opisanym w powyzszej klasyfikacji
filozofia Praw Sukcesu oferuje KONKRETNA
I SZYBKA pomoc.

& Cel w zyciu jest jedynym skarbem
wartym znalezienia; i nie nalezy go szukac
w obcych krajach, ale w swoim sercu.

Robert Luis Stevenson
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elem tego streszczenia jest poméc Ci
w opanowaniu centralnej idei, wokdt ktorej ta czes¢
zostata rozwinieta. Idee te reprezentuje termin
,Superumyst”’, ktéory w tej czeSci opisano bardzo
szczegdtowo.

Wszystkie nowe idee, a szczegodlnie te abstrakcyjnej
natury, usadawiaja si¢ w umysle cztowieka dopiero po
wielokrotnych powtérzeniach — co jest dobrze znana
prawda, uzasadniajaca to powtdrzenie w niniejszym
podsumowaniu zasady znanej jako ,,Superumyst”.

»Superumyst” moze si¢ rozwing¢ poprzez przyjazny
sojusz, w duchu zgodnosci celu, miedzy dwoma lub
wiecej umystami.

Teraz jest odpowiedni moment, aby wyjasni¢, ze
z kazdego sojuszu umystéw, w duchu zgodnosci czy
tez nie, powstaje nowy umyst, ktéry wplywa na
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wszystkich uczestniczacych w tym sojuszu. Nigdy dwa
lub wiecej umystéw nie spotkalo sig, nie utworzywszy
w trakcie tego kontaktu jeszcze jednego umystu, ale nie
zawsze ten niewidoczny wytwor jest ,Superumystem”.

Ze spotkania dwodch lub wiecej umystéw moze sig
rozwinag, i niestety zbyt czesto tak wlasnie sie dzieje,
potega negatywna, ktora jest doktadnym przeciwienst-
wem ,Superumystu”.

Sa takie umysty ktore — jak juz powiedziano w tej
czesci — nie dadza sie potaczy¢ w duchu harmonii.
Zasada ta ma porownywalna analogie w chemii,
z ktérej przykitady moga pozwoli¢ uczniowi jasniej
pojac te zasade, o ktdrej teraz méwimy.

Na przyktad chemiczna formuta H,O (to znaczy
polaczenie dwdch atomoéw wodoru i jednego atomu
tlenu) zmienia te dwa elementy w wode. Jeden atom
tlenu i jeden atom wodoru nie dadza wody Co wiecej,
w ogdle nie da sie ich zgodnie potaczyc!

Jest wiele znanych pierwiastkdéw;, ktdre po potacze-
niu natychmiast zmieniajg si¢ z nieszkodliwych
w $miertelnie trujace substancje. A inaczej rzecz
ujmujac, wiele znanych trujacych pierwiastkow mozna
zneutralizowa¢ po polaczeniu z okreslonymi innymi
pierwiastkami.

o
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Tak jak faczenie niektorych pierwiastkow zmienia
catkowicie ich nature, taczenie niektérych umystow
zmienia nature tych umystow, tworzac albo pewien
stopien tego, co nazywamy , Superumystem”, albo jego
przeciwienstwo, ktdre jest wysoce destrukcyjne.

Kazdy cztowiek, ktéry nie moze si¢ dogadac
z teSciowa, odczul negatywne zastosowanie tej zasady
znanej jako ,Superumyst’. Z przyczyn jak dotad
nieznanych badaczom, wiekszos¢ tesciowych wptywa
na mezéw swoich cdérek bardzo negatywnie,
a spotkanie ich umyslow, tesciowej i zigcia, wytwarza
wplyw wysoce antagonistyczny, zamiast ,Superumy-
stu”.

Ten fakt jest prawda zbyt stara i zbyt powszechnie
znana, zeby jakies dodatkowe komentarze byly tu
potrzebne.

Niektére umysty nie dadza si¢ pogodzi¢ i nie moga
sie potaczy¢ w ,Superumyst” — to jest fakt, ktoéry
wszyscy przywodcey niech lepiej zapamietaja. Obo-
wigzkiem przywddcy jest tak pogrupowaé swoich
ludzi, zeby ci, ktérzy sa w najbardziej strategicznych
punktach, mieli umysty ZDOLNE i DAJACE SIE
potaczy¢ w duchu przyjazni i harmonii.

Umiejetnos¢ takiego rozmieszczania ludzi jest
nadrzedna, wyjatkowa cecha przywddcy W Czesci
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Drugiej tego kursu odkryjesz, ze ta umiejetnos¢ byta
gléwnym zrdédlem potegi i fortuny zgromadzonej
przez zmartego Andrew Carnegie.

Nie majac pojecia o stronie technicznej przemystu
stalowego, Carnegie potrafit tak pogrupowaé ludzi,
z ktorych sktadat sie jego ,,Superumyst”, ze zbudowat
najpotezniejsze imperium przemystu stalowego znane
czlowiekowi za jego Zycia.

Gigantyczny sukces Henry'ego Forda mozna przes-
ledzi¢ od poczatku, ktérym bylo pomyslne zastosowa-
nie dokladnie tej samej zasady Mimo iz catkowicie
samodzielny i niezalezny, Ford jednak nie polegat na
wlasnej wiedzy zeby z takim sukcesem zbudowac
swoje zaklady przemystowe.

Tak jak Carnegie, otoczyl sie ludzmi, ktoérzy
dostarczyli wiedzy, ktdérej on sam nie posiadat i nie
mogt posiadac.

Co wiegcej, Ford wybral ludzi, ktorzy potrafili
i rzeczywiscie zgrali si¢ harmonijnie we wspolnym
wysitku.

Najbardziej efektywne zwiazki, ktére wytworzyty
zasade zwana ,Superumystem”, sktadaty sie
z polaczonych umystéw mezczyzn i kobiet. Przyczyna
tego zjawiska jest fakt, ze umysty mezczyzny i kobiety
o wiele chetniej wspdtpracuja ze sobg niz umysty
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dwoch mezczyzn. Ponadto dodatkowy bodziec kon-
taktu seksualnego czesto dotacza sie do stworzenia
»~Superumystu” pomiedzy mezczyzna a kobieta.

Jest ogdlnie znanym faktem, ze samiec danego
gatunku jest bardziej czujny i bardziej zainteresowany
,poscigiem”, obojetnie jaki bedzie cel tego poscigu, jesli
samica inspiruje go i ponagla.

Ta cecha ludzkiego gatunku objawia si¢ u samcow
w wieku dojrzewania i pozostaje z nimi przez cale
zycie. Pierwsze dowody na to mozna zauwazy¢
w sporcie, kiedy chlopcy graja przed widownia
ztozong z dziewczynek.

Jesli usuna¢ kobiety z widowni, gra znana jako ostry,
amerykanski futbol wkrétce stanie sie bardzo tagodna.
Chlopak bedzie sie rzucat do gry z niemal nadludzkim
wysitkiem, jesli wie, ze jego wybrana dziewczyna
obserwuje go z trybuny.

I ten sam chiopak rzuci sie do gry pomnazania
pieniedzy z takim samym entuzjazmem, jesli kobieta,
ktora wybrat, doda mu odwagi i zdopinguje do tego;
szczegdlnie jesli ta kobieta wie, jak pobudzi¢ jego
umyst swoim wiasnym, poprzez prawo ,Superumy-
stu”.

Z drugiej strony ta sama kobieta moze pociagnac
mezczyzne do pewniej kleski, poprzez negatywne
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zastosowanie prawa ,Superumystu” (zrzedzenie, zaz-
dros¢, samolubnos¢, chciwosé, préznosé)!

Niezyjacy juz Elbert Hubbard rozumiat tak dobrze
opisang tu zasade, ze kiedy spostrzegt, iz niezgodnos¢
pomiedzy nim a jego pierwsza zong ciagnie go w dot
ku pewnej porazce, zaryzykowal ostracyzm opinii
publicznej, biorac z nig rozwdd i zeniac sie z kobieta,
o ktorej méwi sig, ze byla gldwnym zZrédlem jego
inspiracji.

Nie kazdy mialby tyle odwagi, zeby przeciwstawi¢
sie opinii publicznej, jak to zrobit Hubbard, ale ktdz jest
na tyle madry zeby powiedzieé, Ze ten jego czyn nie
byt w najlepszym interesie wszystkich postronnych
0s0b?

& Glownym zadaniem czlowieka w Zyciu
jest odnies¢ sukces!

Droga do sukcesu moze by¢, i zwykle jest,
zablokowana wieloma wptywami, ktére trzeba usunag,
zanim bedzie mozna osiagna¢ cel. Jedna z najbardziej
szkodliwych przeszkdd jest niefortunny zwiazek
umystéw, ktére nie harmonizujg ze sobg. W takich
wypadkach zwigzek nalezy przerwad, bo skonczy sie
to na pewno kleska i porazka.
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Cztowiek, ktéry opanowal sze$¢ podstawowych
lekéw, w tym Lek Przed Krytyka, nie zawaha sie przed
podjeciem dzialania, ktére moze si¢ wyda¢ drastyczne
umystowi bardziej zwigzanemu z konwencja, jesli
cztowiek taki znajdzie si¢ w sytuacji ograniczenia
i zjezdzania po réwni pochylej z powodu antagoni-
stycznych zwiazkdéw, obojetnie z kim i jakiej natury.

Milion razy lepiej jest stawi¢ czota krytyce, niz
zosta¢ Sciggnietym na dno upadku i zapomnienia
z powodu niezgodnych zwiazkdéw, obojetnie, czy
stuzbowych czy prywatnych.

Mowigc absolutnie szczerze, autor usprawiedliwia
tutaj rozwody, kiedy warunki otaczajace dane
malzenistwo sa takie, Ze harmonia nie moze zwycigzy¢.
Nie chodzi o to, zeby przekaza¢ poglad, ze braku
harmonii nie mozna usuna¢ innymi metodami niz
tylko rozwodem; poniewaz sa przykiady, kiedy
przyczyne antagonizmu da si¢ usuna¢ i kiedy da sie
przywrdéci¢ harmonie, bez uciekania si¢ do kroku tak
drastycznego jak rozwod.

Jesli nie mozesz sam dokona¢ wielkich rzeczy,
pamietaj, ze mozesz robi¢ rzeczy mate w doskonaty
Sposob.

Prawda jest, iz niektére umysly nie potacza sie
w duchu harmonii, a takze nie dadza sie zmusi¢ ani
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naktoni¢ do tego, z powodu chemicznej natury mézgu
takich jednostek. Nie badzcie zbyt skorzy do obarcza-
nia tej drugiej strony odpowiedzialnoscia za brak
harmonii — pamietajcie! — wina moze leze¢ po stronie
Waszego wiasnego mézgul!

Pamietajcie tez, ze umyst, ktoéry nie chce i nie bedzie
wspotpracowat z jedna osoba lub osobami, moze
doskonale wspdtpracowaé¢ z innym typem umystéw.
Odkrycie tej prawdy spowodowato radykalne zmiany
w metodach zatrudniania ludzi. Nie jest juz
w zwyczaju zwalnianie czlowieka tylko dlatego, ze
nie jest odpowiedni na stanowisko, na jakie go
pierwotnie zatrudniono. Trzezwo patrzacy przywodca
stara si¢ takiego czlowieka przesungé¢ na inne
stanowisko, gdzie — potwierdzito si¢ to wielokrotnie —
taki niedopasowany czlowiek moze sta¢ si¢ wartoscio-
wym.

Czytelnik tego kursu powinien by¢ pewny ze
catkowicie rozumie zasade ,Superumystu”, zanim
przejdzie do kolejnych czesci. Jest to takie wazne
dlatego, ze praktycznie cato$¢ kursu jest blisko
powiazana z tym prawem dziatania umystu.

Jesli nie jestes pewien, Zze rozumiesz to prawo,
skontaktuj sie z autorem tego kursu i zdobadz dalsze
wyjasnienia, zadajac dowolne pytania dotyczace
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punktéw, co do ktdrych potrzebne sg dalsze wyjasnie-
nia'?,

Nie mozesz spedza¢ zbyt wiele czasu, myslac
powaznie i kontemplujac prawo ,Superumystu”,
dlatego ze kiedy je opanujesz i nauczysz si¢ je
stosowac, caty $wiat nowych okazji otworzy sie przed
Toba.

Niniejsza cze$¢ wstepna, chociaz nie byla tak
naprawde zaplanowana jako odrebna czes$¢ kursu Praw
Sukcesu, zawiera wystarczajaca ilos¢ danych, aby
Czytelnik obdarzony zdolno$ciami do sprzedazy,
zostat Super Sprzedawca.

Kazda organizacja sprzedazy moze efektywnie
wykorzysta¢ prawo ,Superumystu”, dobierajac swoich
sprzedawcow w grupy dwu- lub wigcej osobowe,
azeby sprzymierzyli sie w duchu przyjaznej wspdtpr-
acy i zastosowali to prawo tak, jak opisano w tej czesci.

Agent, sprzedajacy dobrze znana marke samocho-
dow i zatrudniajacy dwunastu sprzedawcow, zgrupo-
wal swoja organizacje w sze$¢ par po dwie osoby
majac na celu zastosowanie prawa ,Superumystu”.

'3 Akapit ten pozostawiono, aby nie odbiega¢ od tekstu oryginatu, ale
pamigta¢ nalezy, ze autor nie zyje od 1970 roku, w zwiazku z czym proby
nawigzania kontaktu beda daremne.
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W rezultacie wszyscy jego sprzedawcy ustanowili
nowe rekordy sprzedazy.

Ta sama organizacja stworzyta klub, ktéry nazywaja
»Jeden-na-Tydzien”; to znaczy, ze kazdy czlowiek
nalezacy do tego klubu sprzedat srednio jeden
samochdd tygodniowo, od czasu powstania tego
klubu.

Rezultaty tego przedsiewziecia zaskoczyly wszyst-
kich!

Kazdy czlonek klubu otrzymat liste stu prawdopo-
dobnych nabywcéw aut. Kazdy sprzedawca wysyla
jedna kartke tygodniowo do wszystkich swoich
prawdopodobnych nabywcow, opisujac tylko jedna
zalete samochodu, jaki sprzedaje, i proszac o osobiste
wyprébowanie tego.

Osobiste wizyty klientéw zwigkszyly sie gwattow-
nie! Tak samo jak sprzedaz!

Agent zatrudniajacy tych ludzi zaoferowat dodat-
kowsq premie pieniezng kazdemu sprzedawcy, ktory
uzyska prawo czlonkostwa w klubie ,Jeden-na-
Tydzien”, sprzedajac srednio jeden samochdd tygod-
niowo.

Plan ten byt zastrzykiem nowych sit witalnych dla
catej organizacji. Wyniki tego planu sa takze widoczne
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w tygodniowych rekordach sprzedazy kazdego sprze-
dawcy.

Podobny plan mogtyby bardzo tatwo przyjac firmy
prowadzace ubezpieczenia na zycie. Kazdy przedsie-
biorczy kierownik agencji méglby przy uzyciu tego
planu tatwo podwoié¢, a nawet potroi¢ ilos¢ przepro-
wadzanych transakcji, zachowujac te sama ilos¢
sprzedawcow.

Metoda uzycia tego planu nie wymaga wprowadza-
nia zadnych wlasciwie zmian. Klub mozna nazwac
,Polisa-na-Tydzien”, a kazdy cztonek zobowiazalby sie
do sprzedania co najmniej jednej polisy o ustalonej
minimalnej wartosci.

Czytelnik, ktory opanuje zawarta w Czesci Drugiej
nauke i zrozumie, jak zastosowac podstawowe zasady
tej czesci (okreslony cel gléwny), bedzie w stanie uzy¢
planu tutaj opisanego o wiele bardziej efektywnie.

Nie sugeruje tutaj ani nie namawiam kazdego
Czytelnika do podejmowania wysitku i stosowania
zasad zawartych w tej cze$ci, dopdki nie opanuje
przynajmniej pieciu kolejnych czesci kursu Praw
Sukcesu.

Gléwnym celem tej czesci jest przedstawienie
niektorych zasad, na ktérych niniejszy kurs sie opiera.
W poszczegdlnych czesciach tego kursu zasady te sa
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opisane o wiele dokladniej, a Czytelnik uczy sie bardzo
szczegotowo, jak je stosowac.

Wspomniana w tym podsumowaniu organizacja
sprzedazy samochoddw spotyka sie raz w tygodniu
na lunch. Péttorej godziny jest poswiecane na jedzenie
oraz na dyskusje o sposobach i srodkach stosowania
zasad tego kursu. To daje kazdemu z tych ludzi okazje
skorzystania z pomystow wszystkich innych cztonkow
tej organizacji.

Do obiadu nakrywane sa dwa stoty.

Przy jednym siadaja wszyscy, ktorzy zyskali prawo
do czlonkostwa w klubie ,Jeden-na-Tydzient”. Przy
drugim, na ktérym nakrycia s cynowe zamiast
porcelanowych, siadaja ci, ktérzy nie zdobyli prawa
do cztonkostwa w Klubie. Nie trzeba dodawa¢, ze ci
drudzy sa obiektem czestych, cho¢ dobrodusznych,
zartow ze strony szczesliwcow siedzacych przy tym
lepszym stole.

Mozna wymysli¢ nieskoniczone wariacje tego planu,
w dziedzinie sprzedazy samochodéw albo w innych
dziedzinach.

Usprawiedliwieniem jego uzycia jest to, ze sig
oplaca!

o
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Optaca si¢ nie tylko liderowi czy kierownikowi
organizacji, optaca sie takze kazdemu cztonkowi grona
sprzedawcow.

Plan ten zostat pokrdtce opisany w celu ukazania
Czytelnikowi tego kursu, jak praktycznie stosowac
zasady tutaj podawane.

Ostateczny test sprawdzajacy kazdej teorii czy
zasady to przekonanie sie, czy RZECZYWISCIE
DZIALA! Udowodniono, ze prawo ,Superumystu”
jest solidne, poniewaz DZIALA.

Jesli rozumiesz to prawo, jestes teraz gotowy przejsc
do Czesci Drugiej, gdzie dalej i glebiej bedziesz
wprowadzony w stosowanie zasad opisanych w tej
czesdi.

& Zwyciezca nigdy sie nie poddaje, a ten,
kto si¢ poddaje, nigdy nie wygrywa!

UWAGA

Przestudiuj te tabele uwaznie i poréwnaj wyniki tych
dziesieciu ludzi zanim ocenisz siebie w dwdch
ostatnich kolumnach z prawej strony
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16 PRAW SUKCESU Henry |Benjamin| George |Theodore
Ford | Franklin | Washington |[Roosevelt

1. Okreslony cel gléwny 100 100 100 100

2. Pewno$¢ siebie 100 80 90 100

3. Zwyczaj stluzenia 100 100 75 50

4. Inicjatywa i Przywdédztwo 100 60 100 100

5. Wyobraznia 90 90 80 80

6. Entuzjazm 75 80 90 100

7. Samokontrola 100 90 50 75

8. Zwyczaj robienia wiecej niz 100 100 100 100

to, za co nam placa

9. Przyjemna osobowos¢ 50 90 80 80

10. Precyzyjne mys$lenie 90 80 75 60

11. Koncentracja 100 100 100 100

12. Wspotpraca 75 100 100 50

13. Korzystanie z porazek 100 90 75 60

14. Tolerancja 90 100 80 75

15. Praktyka Zlotej Zasady 100 100 100 100

OGOLNA SREDNIA 91 90 86 82
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Abraham|Woodrow | William |Napoleon| Calvin | Jasse |PRZED| PO
Lincoln | Willson | H .Taft [Bonaparte/Coolidge| James

100 100 100 100 100 -
75 80 50 100 60 75
20 40 30 40 100 -
60 90 20 100 25 90
70 80 65 90 50 60
60 90 50 80 50 80
95 75 80 40 100 50
100 100 100 100 100 -
80 75 90 100 40 50
90 80 80 90 70 20
100 100 100 100 100 75
90 40 100 50 60 50
80 60 60 40 40 .
100 70 100 10 75 -
100 100 100 - 100 -
81 79 75 70 71 37

Ludzie, ktdrych przeanalizowaliSmy w tej tabeli sa

dobrze znani na catym swiecie. O$miu z nich odniosto

sukces, a zycie dwoch z nich zakoniczylo sie¢ porazka.

Zanalizowano ich tu dla poréwnania. Sprawdz

uwaznie, gdzie ci dwaj ludzie otrzymali zero punktéw;

a zrozumiesz, dlaczego przegrali. Zero punktéw

w jakiejkolwiek kategorii z Szesnastu Praw Sukcesu

wystarczy, aby wywotac kleske, nawet gdyby wszyst-

kie inne stopnie byly wysokie. Zauwaz, ze wszyscy

ludzi sukcesu maja 100 punktéw w kategorii okreslony
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cel gtowny To jest warunek wstepny do sukcesu, we
wszystkich wypadkach bez wyjatku. Jesdli chcesz
przeprowadzi¢ interesujacy eksperyment, zastgp te
dziesie¢ nazwisk w tabeli nazwiskami dziesieciu osob
ktoére znasz; pie¢ ktédrym sie powiodlo i pieé, ktdre sa
nieudacznikami; a potem ocen ich. Jak skonczysz,
OCEN SIEBIE i zadbaj, by naprawde poznaé¢ swoje
stabosci.

Zauwaz, ze wszyscy ludzi sukcesu maja 100
punktéow w kategorii okreslony cel gléwny To jest
warunek wstepny do sukcesu, we wszystkich wypad-
kach bez wyjatku. Jesli chcesz przeprowadzi¢ intere-
sujacy eksperyment, zastap te dziesie¢ nazwisk w tabeli
nazwiskami dziesieciu osob ktore znasz; pie¢ ktoérym
sie powiodlo i pie¢, ktore sa nieudacznikami; a potem
ocen ich. Jak skoriczysz, OCEN SIEBIE i zadbaj, by
naprawde poznac swoje stabosci.
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SZESCIU TWOICH NAJWIEKSZYCH
WROGOW

Wizyta w Galerii Sztuki z Autorem

& Te szes¢ duchow nazywa sie: Strach
przed Biedg, Strach przed gmz’ercz’q, Strach
przed Chorobg, Strach przed Utratq Mitosci,
Strach przed Staroscig, Strach przed Krytykq.

azda osoba na ziemi czegos si¢ boi. Wigkszos¢
lekow dziedziczymy. W tym eseju przestudiowano
szes¢ podstawowych lekdw, ktdre czyniq najwiecej
szkody Musisz pokona¢ swoje leki, zanim uda Ci sig¢
zrealizowac jakiekolwiek wartosciowe przedsiewziecie
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w zyciu. Dowiedz sig, ile z tych szesciu lekéw neka
Cie. Ale, co wazniejsze, dowiedz sie takze, jak je
pokonac.

Na powyzszym rysunku masz okazje przyjrze¢ sie
naszym szesciu najgorszym wrogom.

Ci wrogowie nie sg piekni. Jednak artysta, ktory
narysowatl ten obraz, nie ukazat tych szesciu postaci
tak brzydkimi, jak sa w istocie. Gdyby tak zrobit, nikt
by mu nie uwierzyt.

w trakcie czytania o tych obmierztych postaciach
zbadaj siebie i dowiedz sie, ktéra z nich wyrzadza
Tobie najwiecej szkody! Celem tego eseju jest pomoc
Czytelnikom niniejszego kursu odrzuci¢ tych $miertel-
nych wrogéw. Zauwazcie, ze te sze$¢ postaci siedzi
Wam na plecach, gdzie nie mozna ich fatwo dojrze¢.

Kazda istota ludzka na tej ziemi jest bardziej lub
mniej skrepowana jednym lub wiecej z tych niewi-
docznych LEKOW. Pierwszy krok do pozbycia sie ich
to odkrycie, w jaki sposob je nabyliSmy.

Uchwycity Cie w swe szpony poprzez dwa rodzaje
dziedziczenia. Jeden to dziedziczenie fizyczne, kto-
remu Darwin poswiecil tyle studiow. Drugi rodzaj
znany jest jako dziedziczenie spoteczne, poprzez ktdre
obawy;, przesady i wierzenia ludzi od poczatku ich
istnienia przechodzily z pokolenia na pokolenie.
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Przyjrzyjmy sie najpierw roli, jaka odegralo dzie-
dziczenie fizyczne w tworzeniu tych sze$ciu PODSTA-
WOWYCH LEKOW. Od razu odkrywamy, ze Natura
jest okrutnym budowniczym. Od najnizszej formy
zycia do najwyzszej Natura pozwala, by silniejsze
osobniki zywily sie stabszymi formami zycia zwierze-
cego.

Ryby zZeruja na robakach i insektach, zjadajac je
w calosci. Wyzsze formy Zycia zwierzecego zeruja na
nizszych i na sobie wzajemnie, az do czlowieka.
A czlowiek zeruje na wszystkich innych nizszych
formach zycia zwierzecego, jak rowniez na CZLOWIE-
KU!

Cata historia ewolucji to jeden nieprzerwany ciag
dowodéw na okrucienistwo i niszczenie stabszych
przez silniejszych. Nic dziwnego, ze slabsze formy
zycia zwierzecego nauczyly sie najbardziej BAC.
Swiadomo$¢ STRACHU rodzi sie w kazdym zyjacym
stworzeniu.

Tyle o instynkcie STRACHU, ktory doszedt do nas
poprzez dziedziczenie fizyczne. Zbadajmy teraz dzie-
dziczenie spoteczne i odkryjmy jaka role odegrato
w uksztaltowaniu nas. Okreslenie ,dziedzictwo
spoteczne” odnosi sie do wszystkiego, czego nas
ucza, oraz wszystkiego, czego uczymy sie sami
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i przechwytujemy z obserwacji i doswiadczen z innymi
zywymi istotami.

Odtézcie na bok, przynajmniej na chwile, wszelkie
uprzedzenia i utarte opinie, jakie mogliscie juz sobie
uformowaé. Wtedy moze poznacie prawde o Waszych
Szesciu Najgorszych Wrogach. Zacznijmy od:

Strachu przed bieda — powiedzenie prawdy o historii
tego wroga ludzkosci wymaga odwagi, a jeszcze
wiekszej odwagi wymaga wystuchanie tej prawdy
Strach przed biedq wyrasta ze zwyczaju ekonomiczne-
go zerowania na innych ludziach. Zwierzeta, ktore
maja instynkt, ale nie maja zdolnosci MYSLENIA,
zeruja na sobie fizycznie. Cztowiek, ze swoim
nadrzednym sensem intuicji, oraz z potezniejsza bronig
MYSLI, nie zjada innych ludzi dostownie; wigksza
przyjemnos¢ znajduje w pozeraniu ich FINANSOWO.

Tak wielkim ztoczynca jest cztowiek w tej dziedzinie,
iz niemal kazde panstwo i naréd byly zmuszone
wydac prawa, setki praw; dla ochrony stabszych przed
silniejszymi. Kazda ustawa antyspekulacyjna jest
niezaprzeczalnym dowodem, ze naturg cztowieka jest
zerowanie ekonomiczne na swoich stabszych braciach.

Drugi z Szesciu Podstawowych Lekéw Sciagajacych
cztowieka w dét to:
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Strach przed staroscig. Ten strach wyrasta z dwdch
gléwnych przyczyn. Po pierwsze, mys$l ze STAROSC
moze sprowadzi¢ BIEDE. Po drugie, z powodu
fatszywych i okrutnych nauk roéznych sekciarzy, ktore
zostaly tak dobrze wymieszane z ogniem i siarka, ze
kazda istota ludzka nauczyta si¢ ba¢ starosci. Starosc
oznacza zblizanie si¢ drugiego Swiata, by¢ moze
bardziej okropnego niz ten tutaj.

Trzeci z Szesciu Podstawowych Lekéw to:

Strach przed choroba. Ten lek rodzi sie z dziedzictwa
zarowno fizycznego, jak i spotecznego. Od narodzin az
do $mierci trwa odwieczna wojna w kazdym fizycz-
nym ciele. Wojna grup komorek, z ktdrych jedne to
przyjazni budowniczowie ciata, a druga to niszczyciele
albo ,zarazki chorobowe”. Ziarno strachu rodzi sie
w ciele fizycznym w wyniku okrutnego planu Natury;
pozwalajacego silniejszym komodrkom zywi¢ sie stabs-
zymi. Spoteczne dziedzictwo odegrato swojg role
poprzez brak czystosci i wiedzy sanitarnej. Rowniez
poprzez prawo sugestii sprytnie manipulowane przez
tych, ktérzy zyskuja na czyims SLABYM ZDROWIU.

Czwarty z Szesciu Podstawowych Lekow to:

Strach przed utrata czyjejs mitosci. Ten lek wypelnia
domy wariatow osobami chorobliwie zazdrosnymi,
poniewaz zazdros¢ to nic innego jak forma szalenstwa.
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Wypetnia on takze sady rozwodami oraz powoduje
morderstwa i inne formy okrutnej kary Jest przezyt-
kiem, podawanym z pokolenia na pokolenie poprzez
dziedzictwo spoleczne od epoki kamiennej, kiedy
cztowiek zerowal na innym czlowieku, kradnac mu
sifa jego towarzyszke. Metoda, ale nie dzialanie,
zmienilo sie do pewnego stopnia. Zamiast silg
fizyczna, mezczyzna teraz kradnie kobiete innego
mezczyzny, uzywajac slicznych, kolorowych wstazek
i szybkich samochodoéw lub alkoholu czy tez swieca-
cych blyskotek i rozlegtych posiadtosci.

Czlowiek sie¢ udoskonala. Teraz , kusi”, gdzie kiedy$
»porywat”.

Piaty z Szesciu Podstawowych Lekéw to:

Strach przed krytyka. Jak i gdzie doktadnie cztowiek
nabyt ten strach, trudno jest stwierdzi¢, ale pewne jest,
ze go posiada. Gdyby nie ten strach, mezczyzni nie
byliby tysi. Lyse glowy powstaja z powodu ciasnych
opasek kapeluszy, ktore odcinaja doptyw krwi do
cebulek wlosowych. Kobiety sa rzadko tyse, poniewaz
ich kapelusze sa luzniejsze. Gdyby nie strach przed
krytyka, mezczyzni zostawiliby swoje kapelusze
i uratowali wiosy.

Producenci ubran szybko nauczyli sie, jak zbic¢
majatek na tym Podstawowym Leku ludzkosci. Moda
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zmienia si¢ co sezon, poniewaz producenci ubran
wiedza, ze tylko niewielu ludzi ma odwage nosic¢
ubranie, ktdre juz nie jest modne. Trzeba nosi¢ to, ,co
wszyscy”. Jesli w to watpicie (Wy, panowie), przejdzcie
si¢ ulicg ubrani w zeszloroczny fason plaszcza czy
kapelusza, kiedy w tym sezonie modne jest cos innego.
Albo Wy, panie, przejdzcie si¢ ulica w Wielkanocny
poranek w zesztorocznym kapeluszu. Zauwazcie, jak
nieswojo bedziecie sie czuly przez tego niewidzialnego
wroga, strach przed krytyka.

Szosty i ostatni z Szesciu Podstawowych Lekow jest
najbardziej straszliwy ze wszystkich. Nazywa sie:

Strach przed $miercig. Przez dziesiatki tysiecy lat
cztowiek zadawat to pytanie, na ktére nadal nie ma
odpowiedzi: ,,SKAD?” i ,DOKAD?” Co bardziej
przedsigbiorczy reprezentanci gatunku skwapliwie
oferowali odpowiedz na to odwieczne pytanie; ,,Skad
sie tu wziglem i dokad pojde po $mierci?”

- Wejdz do mojego namiotu — mowil jeden
przywddca. — A wolno ci bedzie pojs¢ do NIEBA po
$mierci.

Zaraz Niebo przedstawiano jako cudowne miasto,
ktérego ulice obramowano zlotem i wybrukowano
drogocennymi kamieniami.

o
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— Zostann z dala od mojego namiotu, a pojdziesz
prosto do piekla. — Pieklo za$ ukazywano jako
rozpalony piec hutniczy gdzie biedna ofiara miataby
cierpie¢ i ptona¢ w ogniu piekielnym przez wiecznosc.

Nic dziwnego, ze ludzkos¢ BOI SIE SMIERCTI!

Spojrz jeszcze raz na obrazek na poczatku tego eseju
i sprobuj ustali¢, ktéry z tych SzesSciu Podstawowych
Lekéw przyczynia Ci najwigkszych szkdd. Wrog
okreslony, to wrog w potowie pokonany.

Dzieki szkolom i uniwersytetom czlowiek powoli
odkrywa tych Szesciu Wrogoéw. Najefektywniejszym
orezem do walki z nimi jest ZORGANIZOWANA
WIEDZA. Niewiedza i Strach to siostry blizniacze.
Przewaznie spotyka si¢ je razem.

Ale niewiedza i przesady na temat Szesciu Pod-
stawowych Lekow moglyby znikna¢ z natury ludzkiej
w przeciagu jednego pokolenia. Lekarstwo na tych
szesciu wrogow mozna znalez¢ w kazdej bibliotece
publicznej, jesli wiesz, jakie ksiazki czytac.

Zacznij od przeczytania Nauki o potedze, autorstwa
Benjamina Kidda'?, a rozerwiesz duszacy uchwyt
wiekszosci z tych Szesciu Podstawowych Lekdw. Po
niej przeczytaj esej Emersona o Kompensacji'®. Potem

14 Kidd B., The Science of Power, London 1919.

'S Emerson R. W ., Essay on Compensation, Tennessee 1906.



PRAWA SUKCESU - NAPOLEON HILL
SZESCIU TWOICH NAJWIEKSZYCH WROGOW

wybierz jakas dobra ksiazke o autosugestii i dowiedz
sie, na jakiej zasadzie Twoje dzisiejsze wyobrazenia
staja sie jutro rzeczywistoscia. Umyst w trakcie tworzenia
Robinsona'® da Ci dobry poczatek w kierunku
rozumienia wlasnego umystu.

Poprzez zasade dziedzictwa spolecznego niewiedze
i przesady naszych przodkéw przekazano Tobie. Ale
zyjesz w wieku nowoczesnym. Wszedzie widzisz, ze
kazdy SKUTEK ma swojg naturalng PRZYCZYNE.
Zacznij teraz studiowad skutki poprzez ich przyczyny,
a wkrotce wyzwolisz swoj umyst spod brzemienia tych
Szesciu Podstawowych Lekow.

Zacznij od studiowania ludzi, ktérzy zgromadzili
wielkie bogactwo, i znajdz PRZYCZYNE ich osiagnie¢.
Henry Ford to dobry temat na poczatek. W krétkim
okresie 25 lat przezwyciezyt BIEDE i uczynit sie
najpotezniejszym czlowiekiem na ziemi. W jego
osiagnieciu nie bylo szczesliwego trafu ani przypadku,
ani zrzadzenia losu. Wyroslo ono z jego uwaznego
przestrzegania pewnych zasad, ktére sa tak dostepne
Tobie, jak byty dostepne dla niego.

Henry Ford nie jest ograniczony tymi Szescioma
Podstawowymi Lekami, niech si¢ nikt nie pomyli w tej
kwestii.

16 Robinson J.H., The Mind in the Making, bd.
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Jesli czujecie, Ze jestescie zbyt daleko od Forda, by
dokltadnie go przestudiowad, zacznijcie od wybrania
dwoch ludzi blisko siebie, ktérych znacie; jeden niech
reprezentuje Wasze wyobrazenie PORAZKI, a drugi
niech si¢ Wam kojarzy z SUKCESEM. Dowiedzcie sie,
co sprawilo, ze jeden odnio6st porazke, a drugi sukces.
Zdobadzcie prawdziwe FAKTY. W trakcie zbierania
tych faktow sami si¢ nauczycie bardzo wiele na temat
PRZYCZYNY i SKUTKU.

Nic nigdy nie ,zdarza si¢” tak po prostu. Wszystko,
od najnizszej formy zwierzecej, ktéra czolga sie po
powierzchni ziemi czy unosi si¢ w oceanach, az do
cztowieka, jest SKUTKIEM naturalnego procesu ewo-
lugji. Ewolugja to ,uporzadkowana zmiana”. Z ta
uporzadkowana zmiang nie wiaza sie zadne ,,cuda”.

Nie tylko kolory i ksztalty zwierzat podlegaja
stopniowej, uporzadkowanej zmianie z pokolenia na
pokolenie. Ludzki umyst réwniez przechodzi stale
zmiany. Tu lezy Wasza nadzieja na poprawe. Macie site
zmusi¢ wasz umyst do przejscia procesu dosy¢ szybkiej
zmiany Po miesiagcu odpowiednio pokierowanej auto-
sugestii mozecie nadepnaé¢ na gardlo kazdego
z Waszych Szesciu Podstawowych Lekéw. Po dwunas-
tu miesigcach statego wysitku zapedzicie cale to stado
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do kata, z ktérego nigdy wiecej nie bedzie Wam mogto
wyrzadzi¢ powazniejszej krzywdy:

Jutro bedziesz podobny do dominujacych mysli,
ktére dzisiaj pielegnujesz w umysle! Zasiej w mozgu
ziarno zdecydowania do pokonania Twoich Szesciu
Podstawowych Lekow, a bitwe bedziesz miat
w potowie wygrang juz tu i teraz. Utrzymaj te intencje
w umysle, a ona powoli wypchnie Twoich Szesciu
Najgorszych Wrogéw poza zasieg wzroku, poniewaz
nie istnieja oni nigdzie indziej, jak tylko w Twoim
umysle.

Czlowiek potezny NIE LEKA SIE niczego; nawet
Boga. Cztowiek potezny kocha Boga, ale nie OBAWIA
SIE Go nigdy! Solidna potega nigdy nie wyrasta ze
STRACHU. Kazda potega zbudowana na STRACHU
musi rozpasc si¢ i rozsypac. Zrozum te wielka prawde,
a nigdy nie bedziesz niefortunnie probowat wznies¢ sie
do wtadzy poprzez LEKI innych ludzi, ktérzy moga
by¢ Ci winni chwilowe postuszenstwo.
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Cztowiek to dusza i ciafo, stworzone

Do czynow wielkich; by Smiato marzeniem
MRngt niestrudzony, nieulgkfy zmieniaf
Dotkliwe ciosy w spokdj, © smakowat

Rados¢ rozumu i ducha zmieszanie.

Czy ulepiony, by nedznie, w Zafosci
Czotgaft sig w gnoju swych obaw marnosci,
Martwiat na kazdy dZwiek, rwat mifosci
Plomier; radosci uczucia, by czeRaf,

Tej cudnej chwili, gdy z dni bez wartosci
Wyrwie go tchnienie Smierci, mroZng rekg.

Choroby nie cierpigc, leczenie odwleRgt.

Pierwszy to czfowiek, co Zy¢ ma w przysztosc,

Drugi — cztek, dzisiaj, w catej swej marnosci.

SHELLEY
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& Jednym z najbardziej niszczqcych
rodzajéw zta jest oszczerstwo. Jak Zadna inna
forma zla tamie ludzkie serca i rujnuje
reputacje, brutalnie i bez litosci.
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