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Wstep

Czego nie wie 95% uczestnikdéw programéw partnerskich?

Zostato wielokrotnie udowodnione, ze wiekszos¢ (w granicach 80%) osob
bioracych udziat w programach partnerskich czy przeréznych MLM-ach nie
zarabia pieniedzy.

Czy Ty nalezysz do tej grupy?
Czy chciatbys to zmienic?
Dlaczego tak sie dzieje?

W gtownej mierze dzieje sie tak z powodu traktowania PP jako czegos
dodatkowego, a wiec w sposob niezbyt powazny, poniewaz zwykle samo
przystapienie do PP nie wigze sie z poniesieniem istotnych kosztow lub
wrecz jest bezptatne. Ludzie pod wptywem chwili, tekstu reklamowego
rejestruja sie i... nie podejmuja zbytnich wysitkow, aby cos z tym zrobic.

Dlaczego miatby$ mnie stuchac?

Krzysztof Abramek jest jedyna i najlepsza znana mi osoba zdolng do
napisania przewodnika osiggania sukcesu w programach partnerskich.
Jest najlepszym partnerem mojego programu partnerskiego. Sam
w poczatkach istnienia cnebPoints wygenerowat ponad 40% dochodu
catego programu.

To, co stawia go daleko przed znakomitg wiekszoscig partnerow
przeréznych programow partnerskich, to... AKCJA. Krzysztof po prostu
(i az) robi to, co powinien robi¢ kandydat na SuperPartnera.

Piotr Majewski, redaktor CzasNaE-Biznes i wtasciciel cnebPoints
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A propos cnebPoints. Prowadze w tym programie najwieksza grupe
partnerow. Jeszcze nie teraz, ale gdy juz zapoznasz sie z wiedza dla
Ciebie przygotowanga, zapraszam do mojej grupy.

Odwiedz: http://www.ebiznes.ebooki.pl/pp

Mam 10 lat doswiadczenia w kwestiach zwigzanych z rekomendowaniem
produktow, wprowadzaniem osob do systemu sieciowego i jestem
aktywny w Internecie od 1998 roku, zgtebiajac od tego czasu tajniki
marketingu, relacji miedzyludzkich, zachowan.

Nie mam formalnego wyksztatcenia w dziedzinie marketingu. Jestem
praktykiem.

We wspomnianym czasie ,zaliczytem” setki seminariow i szkolen
biznesowych, marketingowych, motywacyjnych, technicznych itp.

Przeczytatem setki ksigzek i przestuchatem tysigce kaset z tych dziedzin.

To nie daje gwarancji sukcesu, lecz stwarza solidne podstawy do
zamieniania wiedzy w praktyczne dziatanie.
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Co to jest program partnerski?

Najogolniej rzecz ujmujac: program partnerski jest pewng forma
wspotpracy, o okreslonych zasadach opracowanych przez firme oferujaca
produkty lub ustugi poprzez sie¢ Internet. Osoba podejmujaca wspotprace
z firma otrzymuje wynagrodzenie za pozyskiwanie klientow dla firmy lub
za inne okreslone dziatania.

Najczesciej spotykamy sie z trzema typami programow partnerskich,
zaleznie od akcji wykonywanych przez klienta/partnera:

1. Pay-per-sale - za kupno produktu, ustugi;
2. Pay-per-lead - za wypetnienie ankiety, rejestracje w systemie, itp.;
3. Pay-per-click - za klikniecie w banner, link.

Przystapienie do programu partnerskiego zwykle wiaze sie
z wypetnieniem odpowiedniego formularza na stronie www firmy,
a nastepnie podjeciem czynnosci okreslonych w regulaminie danego
programu partnerskiego.

W programach partnerskich otrzymujesz prowizje za sktonienie osoby
odwiedzajacej Twoja strone do jednego z ww. dziatan.

Rodzaje programéw partnerskich

Mozna przyja¢ rézne kryteria podziatu, jednakze ze wzgledu na
stosowany plan marketingowy i finansowy zwykle mamy do czynienia
z jednym z nizej wymienionych programow.

Programy jednopoziomowe
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Tu w praktyce jestes dealerem firmy, z ktorg zawierasz umowe
o wspotprace. Sprzedajesz produkty i otrzymujesz za to okreslong
prowizje.

Programy wielopoziomowe

Poza ww. mozliwoscig istnieje ewentualnos¢ rekomendowania
(referowania) innych osob, ktore rowniez zdecyduja sie na wspotprace
z firma. Jesli tak sie stanie, bedziesz otrzymywat pewien (zwykle nieco
mniejszy) procent od kazdej wygenerowanej przez te osoby sprzedazy.

Najczesciej stosowane sg tzw. dwupoziomowe programy partnerskie, co
oznacza, ze otrzymujesz zarowno prowizje od sprzedazy przez osobe
bezposrednio przez Ciebie zarekomendowana, jak i od sprzedazy osoby,
ktéra ona pozyskata do wspotpracy.

Czasem spotyka sie wiecej poziomow i wéowczas mamy do czynienia
Z tzw. MLM (ang. Multi Level Marketing), zwanym takze networkingiem
sieciowym.

Putapka

Nie licz na to, ze inni beda sprzedawac, a Ty z tego bedziesz miat
prowizje! To nie dziata. Zacznij od siebie. Jesli chcesz miec¢ obrot, a wiec
i prowizje w swojej sieci, najpierw sam musisz kreowac obrot.

Nie wymagaj od innych robienia czegos, czego sam nie jestes gotow
robi¢. Jesli sam bedziesz sprzedawac - bedziesz w stanie nauczyc tego
innych. Wtedy (i tylko wtedy) bedziesz dla nich liderem, bedziesz miec
mozliwos¢ podpowiadania im sprawdzonych rozwiazan, przez co oni
zaczng zarabiac wiecej i Ty takze.
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Jesli skoncentrujesz sie wytacznie na tworzeniu struktury partneréw
(budowaniu sieci), nie osiagniesz wtasciwych efektow (czyt. zarobkow).
Tworzy sie bowiem pusta struktura, gdzie nikt nic nie sprzedaje. Nie ma
obrotu, wiec nie ma takze prowizji.

W tej formie najlepsze efekty uzyskuje sie stosujac wtasciwe relacje
pomiedzy sponsorowaniem (pozyskiwaniem partnerow do wspotpracy)
a sprzedaza.

Czy/ile mozna na tym zarobié?

Mozna. Czasem nawet duzo.

W anglojezycznej czesci Internetu funkcjonuje ogrom programéw
partnerskich. Najlepsi partnerzy osiagaja kilkadziesiat tysiecy, nawet

100-200 tys. dolarow rocznie.

Nie oznacza to wcale, ze PP to samograj, ze w krétkim czasie mozna
zosta¢ milionerem. Wymaga to PRACY i NAUKI oraz korzystania
Z PRAKTYCZNYCH i SPRAWDZONYCH METOD DZIALANIA.

Niniejsza publikacja bedzie w tym wszystkim pomocna.
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Podstawy prawne

Wypetnienie formularza przystapienia do programu partnerskiego jest
umowa cywilno-prawnga. Oznacza to, ze prawa i obowiazki stron reguluje
regulamin zamieszczony na stronie www, rzadziej jest to dokument w
formie papierowej podpisywany osobiscie.

Umowa zawarta poprzez wypetnienie formularza na
stronie jest traktowana jak umowa ustna. Oznacza to,
ze jest ona prawomocna tylko do 2500 ztotych.

Gdy Twoje taczne zarobki w PP przekrocza 2,5 tysigca
ztotych, tak zawarta umowa w sSwietle prawa NIE

wiaze zadnej ze stron.

Jesli jakies kwestie nie sg uregulowane w dokumencie (takze w formie
elektronicznej) oznacza to, ze w tych kwestiach beda miaty zastosowanie
przepisy Kodeksu Cywilnego.

Dochody, pozyskane z tytutu partycypowania w programie partnerskim, sa
opodatkowane jak kazde inne. W praktyce maja zastosowanie zwykle
dwie sytuacje:

1. Jesli prowadzisz firme wystawiasz w fakture organizatorowi PP na
nalezna kwote plus 22% podatku VAT, o ile jestes$ jego ptatnikiem.

Stosownym symbolem PKWIU jest: 52.63.10 - ustugi pozostate w zakresie
handlu detalicznego prowadzonego poza sklepami.
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2. Jesli nie prowadzisz dziatalnosci gospodarczej, firma nalicza
i odprowadza nalezny podatek do Urzedu Skarbowego. W takim
wypadku umowa z organizatorem PP ma charakter umowy zlecenia
lub umowy o dzieto. Nalezny podatek wynosi 20%, po odliczeniu
20% kosztdw uzyskania przychodu (w praktyce 16%).

Wiecej na temat aspektow podatkowych programow partnerskich mozesz
przeczytad na Forum E-biznesu w watku Prawo:
http://www.forum.cneb.pl
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Potraktuj to jak powazny biznes!

Ludzie zawsze szukaja drogi na skroty i tatwych sposobow robienia
pieniedzy. Mam dwie niemite wiadomosci:

1. Droga do sukcesu na skroéty nie istnieje.

Najlepszym skrotem jest ciezka praca. Im bardziej Twoja praca bedzie
inteligentna, tym bedzie mniej ciezka.

2. Nie ma tatwych i szybkich drég robienia dobrych pieniedzy.

Najlepsza droga jest ciezka i inteligentna praca. Im bardziej Twoja praca
bedzie inteligentna, tym bedzie mniej ciezka.

Metody i tricki na szybki zarobek

Jesli szukates w tej publikacji metod i trickow, ktore pozwola Ci bez
wysitku ,,dobrac” sie do gotéwki, to teraz masz juz jasno$¢ w tym
temacie. Mozesz wiec albo czytac dalej i nauczy¢ sie, jak praca osiaggnac
dobre rezultaty, albo przestan czytac i dalej zyj ztudzeniami. Wybor jest
zawsze Twoj.

Jesli chcesz efektow i wybierasz pierwsza ewentualnos¢, POTRAKTUJ
POWAZNIE to, co robisz. To jest biznes. Niezaleznie od tego, jaki jest
Twodj stosunek do tego - to jest biznes. Ktos, kto uruchomit PP prowadzi
biznes i szuka partnerow do wspotpracy. Wkraczasz wiec w okreslong
dziedzine i mozesz liczy¢ na powazne traktowanie na tyle, na ile sam
potraktujesz to powaznie.
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PP ma przynosi¢ zysk, a wiec musisz podja¢ dziatania. Nic nie bedzie
dziatac dla Ciebie, jesli Ty nie bedziesz dziatac.

To jest Twoj biznes

Podejmujac wspotprace w ramach PP prowadzisz swdj wtasny biznes. Nie
jestes pracownikiem, zleceniobiorca, czy elementem w machinie. To jest
Twoj biznes (niezaleznie od statusu z punktu widzenia prawnego) i to Ty
jestes odpowiedzialny/-a za efekty.
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Przygotuj sie

Jesli juz zdecydowates sie brac¢ udziat w PP, potrzebujesz planu
dziatania. Notorycznym btedem popetnianym przez ogromna wiekszosc¢
partnerow jest zamieszczenie linku referencyjnego i... to wszystko.
Czekaja na to, ze Internauci klikng w link, kupig produkt, a im zostanie
naliczona prowizja. Niestety (tzn. na szczescie) to tak nie dziata.
Abstrahujac od ilosci os6b, ktore moga zobaczy¢ ow link, jest mnostwo
elementow, od ktérych zalezy, czy ktos kliknie, a jesli tak, to czy
zdecyduje sie dokonac zakupu.

Przede wszystkim potrzebujesz planu dziatania

Usiadz wiec w spokoju, wez kartke lub notatnik i zaplanuj swoje
dziatania. W dalszej czesci publikacji znajdziesz wskazowki dotyczace
technik, ktore mozna zastosowac.

Wiem z doswiadczenia, ze wiekszo$¢ czytelnikow nie zastosuje sie do
tego punktu. To ci, ktorzy nie osiagng dobrych efektow, pomimo tego, ze
beda stosowal wyrafinowane techniki, przemyslng technologie i wtozg
prace w promowanie PP.

Wazne:

Zaniedbanie planowania to planowanie zaniedbania!
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Materiaty szkoleniowe i marketingowe

Zwykle firma udostepniajaca program partnerski daje do dyspozycji
pewna ilos¢ materiatow szkoleniowych i marketingowych. Przejrzyj je,
przeanalizuj i zastosuj zaleznie od opcji, ktora jest najlepsza dla Twojej
sytuacji. Pamietaj jednak, ze beda one wykorzystywane przez wszystkich
uczestnikbw PP i jesli chcesz miel lepsze efekty niz ,przecietny”
partner, powinienes zastosowac takze inne techniki, materiaty i sposoby.

Musisz uwaznie przeczyta¢ regulamin danego PP, poniewaz moze on
zawierac ograniczenia dotyczace stosowania okreslonych tekstow i metod
promocji. Jest to uzasadnione.

Organizator PP dba o wtasny image i w trosce o to nie zezwala na spam
oraz na sugerowanie potencjalnym klientom czegos, czego faktycznie nie
otrzymuja.

Wielu partnerow sktonnych jest przesadza¢ z obietnicami, aby zachecic
klienta do zakupu i otrzymac prowizje, lub tez nadmiernie uwypuklac
potencjalne korzysci z tytutu przytaczenia sie do PP czy kupienia
produktu. Stad biorg sie zastrzezenia co do sformutowan i metod
promocji. Wynikaja one takze z przepiséw regulujacych obrét danymi
towarami, ograniczen prawnych, branzowych lub po prostu z dbatosci
o dobre obyczaje i netykiete.

Respektuj zasady danego PP. Jesli sa dla Ciebie zbyt rygorystyczne, to po
prostu nie decyduj sie na partycypowanie w danym programie. Osobiscie,
po przeczytaniu wstepnej prezentacji, jesli jest ona dla mnie
interesujaca, od razu przechodze do czytania regulaminu.

Jesli przedmiotem sprzedazy produktu w ramach PP jest cos, na czym nie
znasz sie nazbyt dobrze, powiniene$ rozwazy¢ zakup dodatkowych
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materiatow edukacyjnych i/lub marketingowych w celu uzupetnienia
wiedzy w danej dziedzinie.

Generalnie w pierwszej kolejnosci powinienes braé pod uwage
partycypowanie w PP, ktére oferuja bliskie Ci produkty lub ustugi. Jesli sg
zbiezne lub pokrewne z Twoim zawodem, wyksztatceniem lub
zainteresowaniami, masz ewidentnie wieksze szanse na sukces. Bedzie Ci
zdecydowanie tatwiej o nich pisac, czy, jak mowi Piotr Majewski:

»dtowa sprzedazy bedq Ci sie same w ustach rodzity”
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Motywacja

To jest wtasciwie najwazniejszy rozdziat w tej publikacji!

Wszystkie pozostate i opisane dalej techniki nie maja tak duzego
znaczenia, jesli nie zrobisz tego, co jest tu zawarte.

Jesli zrobisz to, co znajduje sie w tym rozdziale, bedziesz miat lepsze
efekty niz 98% wszystkich uczestnikow programow partnerskich!

Wszystko sprowadza sie do tego, co jest zawarte w tytule tego rozdziatu i
oznacza odpowiedzenie sobie na pytanie:

PO CO?
Co chcesz osiagnac poprzez dziatanie w danym PP?
Ile chcesz zarobi¢? W tym miesigcu, w nastepnym, ile za rok?
Co zrobisz z pierwsza prowizja?
Co musisz zrobi¢, aby zarobi¢ w programie XXX, co pozwoli na
YYYYY?

Jesli nie wiesz PO CO to robisz, jaki jest sens robienia tego?
Odpowiedz na te pytania i zréb to NA PAPIERZE!
Odpowiedz w gtowie sie nie liczy, bo TO NIE DZIALA!

Mozna snu¢ dtugie wywody psychologow, dlaczego tak jest, lecz to nie
miejsce na to. Tu zajmujemy sie gtownie PRAKTYKA, a ta mowi wyraznie:
ci, co stawiaja sobie cele i zapisuja je, osiagaja znacznie wiecej niz ci,
ktorzy tego nie robia.
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Nie musisz sie z tym zgadzac¢ ani dociekac dlaczego tak jest, wystarczy,
ze to zrobisz, a bedziesz naleze¢ do Scistej elity 5% osob, ktdre to robig i
osiggaja dobre efekty.

Kazdy z nas pragnie sukcesu, jednak wiekszos¢ nie wie, co zrobic¢ i od
czego zaczac. Pierwszym krokiem do sukcesu jest wytyczenie celow.

To jest podstawa wszelkich osiagnie¢ i to niezaleznie od tego, czy
dotycza one edukacji, biznesu, polityki czy sportu.

Wyobraz sobie, ze w szkole czy na uczelni nie bytoby planu... Czy w ogodle
mozliwe bytoby funkcjonowanie takiej placowki?

Czy mozna sobie wyobrazi¢ dziatanie firmy bez planu sprzedazy,
obowiazkow, kosztow itp.?

Dlaczego w przypadku Twojego biznesu, opartego na wspotpracy
z okreslonym PP, miatoby byc inaczej?

Celéw nie osiaga sie przez samo myslenie o nich, musi powstac
szczegotowy plan dziatania. Przygotuj wiec swoj biznes plan. Pomoze Ci
w tym publikacja P. Majewskiego, ktora mozesz sciagnac
Z: http://www.ebooki.pl/free/biznesplan.zip (PDF).

Stosunkowo niewiele rzeczy jestem w stanie gwarantowac. Jednak na
podstawie wtasnego doswiadczenia mam pewnos¢, ze zdecydowana
wiekszos¢ czytelnikdw nie zastosuje sie do zalecen z niniejszego
rozdziatu. To beda ci, ktorzy nie osiggna tego, co mogliby...

Moze chciatbys$ by¢ jednym z tych nielicznych?
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Wytycz sobie madre cele, pamietajac, aby byty:

konkretne
wymierne
osiagalne
realistyczne

Trudnej, lecz niezwykle istotnej sztuki stawiania celdw mozesz nauczyc
sie z publikacji Wandy toskot ,,Zaplanuj Swoje Zycie”.
Mozesz jq Sciagnac z http://www.ebooki.pl/free/cele-ebook.zip (PDF).

Odwiedz jedna z najlepszych polskojezycznych stron marketingowych:
http://SukcesTwojejFirmy.com

Cztowiek dziata zgodnie ze sposobem, w jaki zaprogramuje swoj
umyst. Wt6z tam dobry program!

STOP!

Wiem, ze 95% ludzi po prostu zacznie czyta¢ dalej i popetni OGROMNY
BLAD!

NIE przechodz dalej!
WROC do poczatku rozdziatu i ZROB to, o czym jest tu napisane.
Nie wystarczy przeczytac!

Jesli to ZROBISZ bedziesz naleze¢ do Scistej czotowki ok. 5% osob,
ktore stawiaja cele, planuja i... zarabiaja pieniadze!
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Miej liste lub zgin!

W powyzszym stwierdzeniu, ktore jest juz sloganem marketingu, nie ma
ani deka przesady. Rzeczywiscie, posiadanie wtasnej bazy adresowej jest
jednym z kluczowych elementéw decydujacych o efektach.

Lista typu Opt-In

Musi to by¢ tzw. opt-list, czyli bezpieczna lista. Absolutnie nie mogg sie
tam znajdowac adresy osob, ktore nie wyrazity zgody na otrzymywanie
korespondencji! Wysytanie jakichkolwiek propozycji do takich oséb nie
tylko nie przynosi efektow, lecz takze skutkuje ignorowaniem Ciebie,
a nawet agresja i skargami do providerow internetowych oraz do
organizatora PP.

W zasadzie mozliwosci sg dwie:

- zakup listy opt-in,
- stworzenie wtasnej bazy.

Drugie rozwiazanie jest zdecydowanie lepsze.

P. Majewski, polski guru marketingu internetowego twierdzi, ze:

»10, czego nie przeskoczysz w drodze do duzych
zarobkéw, to posiadanie swojej listy adresowej.
Najtatwiej taka zbudowac tworzac tematyczny serwis
WWW - najlepiej z darmowym raportem, kursem czy
innym infoproduktem. Taki darmowy bonus dajesz tylko
tym osobom, ktore zapiszg sie na liste adresowa. Dzieki
tej metodzie (powielonej kilka razy) moja lista rosnie z
szybkoscia blisko 100 osob dziennie.”
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Piotr napisat tez przewodnik uczacy, jak wysyta¢ komercyjne mailingi
i nie narazi¢ sie na 5 tysiecy ztotych kary za spamowanie. Tak, ustawa
o Swiadczeniu ustug drogg elektroniczng przewiduje kare za spamowanie.

Przewodnik jest darmowy.

Pobierzesz go z adresu www.ebooki.pl/free/antyspamer.zip

Budowa bazy subskrybentéw

Posiadanie wtasnej bazy adreséw to klucz do sukcesu! Powinienes zrobic
wszystko, co tylko mozliwe, aby odwiedzajacy Twoje strony zostawili
swoj adres. Oni wszyscy moga juz nigdy nie pojawic sie na Twojej stronie
ponownie, wykorzystaj KAZDA sytuacije.

Jest wiele sposobdw na to, aby posiada¢ baze adresow e-mail, na ktére
mozna wysytac swoje informacje i reklamy. Skoncentrujemy sie na tych
najbardziej efektywnych.

Oczywiscie potrzebujesz strony www poswieconej danemu tematowi oraz
musisz podja¢ dziatania zmierzajace do pozyskiwania adreséw
e-mail. Na swojej stronie koniecznie musisz umiesci¢ okienko formularza,
w ktore osoby zainteresowane beda wpisywaty swodj adres e-mail.
Powinienes$ poinformowac odwiedzajacych Twoje strony o tym, ze jesli
podadza swoj adres, beda otrzymywac informacje o aktualnosciach,
nowosciach itp.

Oferowanie darmowego podarunku w postaci ebooka, raportu, specjalnej
informacji, lub oprogramowania jest swietnym elementem motywujacym
Internautow do zostawienia swojego adresu e-mail.

1. Stworz specjalng, atrakcyjng strone, do ktorej dostep otrzymaja
osoby zostawiajace adres e-mail lub:
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2. Napisz darmowego ebooka i rozdawaj go za darmo swoim
subskrybentom.

3. W zamian za zgode Internauty na otrzymywanie od Ciebie
informacji, udostepnij im darmowa ustuge lub produkt (ale bez
przesady...).

Wtasna opt-lista to jedno z najpotezniejszych narzedzi marketingowych w
Internecie!

Istnieje duzo darmowych serwisow umozliwiajacych wysytanie poczty do
wszystkich adresatow znajdujacych sie w bazie (Yahoogroups, Topica,
Hydepark.pl), lecz korzystanie z nich nie jest polecane. Dotaczaja one
reklamy lub swoje stopki. Wyglada to nieprofesjonalnie i ostatecznie
mozesz stosowac to tylko w poczatkowym okresie swojej dziatalnosci.

To, czego potrzebujesz, to swoj wtasny system rozsytania korespondencji.
W tym celu nalezy skorzystac ze skryptow CGl lub PHP, ktoére
umieszczone na Twoim serwerze beda umozliwiaty zaréwno zapisywanie
sie na liste, jak i wypisywanie z niej zupetnie automatycznie. Skrypty
powinny mie¢ mozliwos¢ dotaczania informacji o mozliwosci wypisania
sie z danej listy subskrypcyjnej.

Polska wersje skryptu PHP do uruchomienia wtasnej listy adresowej
mozesz Sciggnac stad.

Aby rozsyta¢ e-maile,mozesz takze do tego celu wykorzysta¢ programy
pozwalajace na personalizacje przy wysytaniu bezposrednio ze swojego
komputera, np. Group Mail by Aureate, ktory jest darmowy, lub np.
Emailing List Pro (shareware).

Recenzje tego ostatniego znajdziesz pod adresem
http://www.cneb.pl/emailinglistpro
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Natomiast niezastgpionym narzedziem do tworzenia listy jest system
autoresponderow.

Osobiscie nie wyobrazam sobie prowadzenia skutecznej dziatalnosci
marketingowej w Internecie bez uzywania autoresponderdw.

Wiecej o autoresponderach czytaj na www.autoresponder.pl

Wysytajac pustego e-maila na adres: autoinfo@autoresponder.pl
zaprenumerujesz darmowy kurs zastosowania i wykorzystywania systemu
inteligentnych autoresponderow.

Zadbaj o sukcesywne robienie backupu (kopii) bazy,
albowiem nawet u najlepszych providerow internetowych
zdarzaja sie awarie, co moze skutkowac utrata danych.
Czesto  wykonywana kopia bazy  subskrybentéw,
przechowywana na ptycie CD (nie na Twoim twardym
dysku, te tez sa zawodne) zapobiegnie krachowi Twojego
biznesu w przypadku utraty bazy.

Personalizacja

Umieszczajac na swojej stronie www odpowiedni formularz zadbaj, aby
znajdowaty sie tam minimum dwa pola: na wpisanie adresu e-mail oraz
nazwiska lub ksywki osoby zapisujacej sie na liste. Pozwoli Ci to na
personalizacje wysytanej poczty.

Personalizowanie oznacza, ze osoba otrzymujaca od Ciebie e-mail,
bedzie nie tylko anonimowym kims-tam@email.pl, lecz bedziesz mogt

w odpowiednich miejscach (a wtasciwie nie Ty, lecz oprogramowanie,
ktorego uzyjesz) wstawiac imie, nazwisko lub ksywke danej osoby.

Ztote Mysli


http://www.zlotemysli.pl/scr,1/
mailto:kto%C5%9B-tam@email.pl
mailto:autoinfo@autoresponder.pl
http://www.autoresponder.pl/

Tak wiec odbiorca otrzyma tresé¢: ,Witaj, Andrzej” zamiast ,,Witaj,
andrzej@serwer.com.pl”.

Takie dziatania sprzyjaja nawiagzywaniu scislejszych wiezi z odbiorcami,
co jest niesamowicie wazne w przetamywaniu powszechnej anonimowosci
w Internecie.

Osoba czytajaca tekst ma wrazenie, ze jest on skierowany specjalnie do
niej. Dzigki temu bardziej sktonna jest do odpowiedzi, polemiki,
zadawania pytan etc.

Przeprowadzone badania wskazujg, ze tylko ok. 10% oséb skasuje
spersonalizowang wiadomos¢ przed przeczytaniem jej do konca.
W przypadku standardowego e-maila jest to od 30 do nawet 50%.

Najlepiej, jesli skrypt jest tak napisany, ze osoba otrzymujaca e-mail
odpowiadajac na niego skieruje go bezposrednio do Ciebie.

W miare potrzeb w formularzu mozesz umiesci¢ inne pola, w ktore
odwiedzajacy Twoje strony moga wpisywac¢ dane: nazwa firmy, adres,
telefon itp. Nie nalezy jednak z tym przesadzaé, gdyz Internauci zwykle
nie pataja zbytnia checia do podawania prywatnych danych
w formularzach.
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Follow-up - klucz do sukcesu

Jesli nie wiesz, co to jest i nie stosujesz follow-upu, to zapomnij
o sukcesach w programach partnerskich, jak réowniez o jakichkolwiek
istotnych zyskach ze sprzedazy. Badania offline i online wskazuja
jednoznacznie - nie wiecej niz 5% sprzedazy jest dokonywana podczas
pierwszego kontaktu klienta z produktem. Wiekszos¢ sprzedazy wymaga
procesu kontynuacji. Praktyka pokazuje, ze w wiekszosci przypadkow
potrzebne jest 6-7-krotne powtdrzenie oferty, najlepiej przedstawionej
w rézny sposob, aby sktoni¢ potencjalnego klienta do zakupu.

Analogicznie jak w offline, tak i w Internecie potrzebny jest proces
kontynuacji, dostarczania dodatkowych informacji, odpowiedzi na
pytania, konsekwencji dziatania, aby spowodowaé zamkniecie sprzedazy.
Doswiadczeni sprzedawcy i marketerzy wiedza o tym doskonale. W
Internecie taka role spetnia wtasnie inteligentny autoresponder.

Badania  przeprowadzone przez  amerykanskie  Stowarzyszenie
Profesjonalnych Sprzedawcow wykazaty nastepujace wyniki:

2% sprzedazy jest dokonywanych podczas 1 kontaktu
3% sprzedazy jest dokonywanych podczas 2 kontaktu
5% sprzedazy jest dokonywanych podczas 3 kontaktu
10% sprzedazy jest dokonywanych podczas 4 kontaktu
80% jest dokonywanych podczas 5-12 kontaktu

Czy to daje Ci do myslenia?

Czy potrafisz wymieni¢ 20 ostatnio widzianych przez Ciebie w Internecie
reklam i powiedziec¢ czego one dotyczyty?
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Tak, znam odpowiedz...
Jaki z tego wniosek?

Ze specyfiki funkcjonowania ludzkiego umystu wynika, ze aby jakakolwiek
informacja zostata trwale zapamigtana - potrzeba, aby zostata ona
powtorzona minimum 6 razy we wzglednie niedtugim czasie. Badania
naukowe potwierdzaja, iz istnieje konieczno$¢  sukcesywnego
dostarczania informacji, aby w mozgu zostaty wytworzone trwate
powigzania pomiedzy neuronami.

Autorespondery (zwane takze mailbotami, infobotami) to "e-mail na
zadanie", pracujacy 24 godziny na dobe, 7 dni w tygodniu, 365 dni
wroku. To swego rodzaju automatyczna sekretarka dziatajaca
w Internecie, niezwykle pomocna i RADYKALNIE zwiekszajaca
efektywnosc dziatan online.

Wystanie pustego e-maila na adres autorespondera powoduje
natychmiastowa  odpowiedz ~w  postaci e-maila  zwrotnego
Z zaprogramowang wczesniej informacja. Nastepnego dnia (lub w innym
zaprogramowanym czasie) odbiorca otrzymuje kolejng wiadomosc.
Trzeciego dnia nastepna. Czwartego znowu. Potem ponownie i ponownie.
Czestotliwos¢ AUTOMATYCZNEGO WYSYLANIA informacji mozna dowolnie
programowac. Moze to byc¢ codziennie, co dwa, trzy dni, czy tez co
tydzien lub wiecej. Dzieki temu maja one nieprawdopodobng ilos¢
zastosowan, ograniczong jedynie potrzebami i wyobraznig uzytkownika.

Wyobrazasz sobie petnoetatowego, DARMOWEGO pracownika, ktory:

jest najefektywniejszy w dziedzinie marketingu internetowego,
e-biznesu, sklepu internetowego;
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dostarcza Twoim potencjalnym klientom, wspotpracownikom
personalizowane informacje, broszury, publikacje, biuletyny,
prezentacje;

odpowiada na dodatkowe pytania;

rozpoczyna i kontynuuje, a nawet zamyka proces sprzedazy
Twojego produktu;

pokazuje klientom coraz to nowe zalety towardw czy ustug;

oferuje nowe produkty;

utrzymuje kontakt z klientem, wspotpracownikiem, prospektem;
Zwraca sie do nich po imieniu;

nie wymaga optacania za niego podatkow, ZUS-u, sSwiadczen
socjalnych;

nie strajkuje, nie domaga sie podwyzek;

dziata w oparciu o nowoczesng technologie.

Twéj darmowy pracownik dziatajacy 24 godziny na dobe, 7 dni
w tygodniu, 365 dni w roku to wtasnie INTELIGENTNY AUTORESPONDER.

Najwiekszym problemem posiadaczy stron WWW jest fakt, ze osoby
odwiedzajace strony internetowe nie wracaja na nie lub wrecz
zapominaja o nich. Zastosowanie  systemu inteligentnych
autoresponderow pozwala na podtrzymanie kontaktu z Internautami,
przekazywanie im kolejnych informacji, a poprzez to takze zwiekszanie
sprzedazy produktéw. Twoim podstawowym zadaniem jest sktonienie
Internauty do zostawienia swojego adresu e-mail, np. poprzez
zaoferowanie mu darmowego raportu, ebooka, innych informacji, ktore
moze otrzymac wysytajac pusty e-mail na adres autorespondera. Jesli uda
Ci sie to zrobic¢, dalsza prace przejmuje inteligentny autoresponder i
mozesz nawet bez kiwniecia palcem prowadzic¢ proces marketingowy.
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Autoresponderom zawdzieczam w znacznym stopniu swoje sukcesy online
i po kilku latach doswiadczen nie wyobrazam sobie marketingu
internetowego bez korzystania z nich!

Jesli chciatby$ posiada¢ na wtasnos¢ taki automat do generowania
sprzedazy, odwiedz: http://www.autoresponder.pl

Praktycznego wykorzystania autoresponderow nauczysz sie korzystajac
z ebooka ,,Magia autoresponderow”.
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Wydawaj e-zin
Prasa elektroniczna jest zwykle bezptatna i dostepna dla kazdego, kto
potrafi poruszac sie po sieci i wie, jak z niej korzystac.

Zanim przejde do sedna, zapoznam Cie z definicjami. Definicje za
pozwoleniem przedrukowuje z artykutu ,,E-zin vs. Newsletter”.

E-ZIN

E-zin to samodzielna publikacja rzadzaca sie zasadami
zblizonymi do zasad wydawania papierowych
czasopism. W e-zinie artykuty publikowane sa
w catosci. Ponadto w e-zinie wystepuja czesto
kolumny, newsy itp.

E-zin jest wydawany w réwnych odstepach czasu
(zazwyczaj raz na miesigc lub raz na dwa tygodnie)
i jest opatrzony numerem.

NEWSLETTER

Newsletter to z definicji powiadamianie subskrybentow
o nowosciach, zmianach w serwisie lub oferowanych
ustugach. Newsletterami nazywamy rowniez przeglady
prasy i newsy. Newsletter jest scisle zwiazany ze
strona www (jesli mowimy
0 e-biznesie) - jest jej dopetnieniem.
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E-ziny sa udostepniane w wersji online, jednak przewaza
rozpowszechnianie w postaci offline. Poszczegbélne numery danego
magazynu czesto znajduja sie w archiwach, skad moga by¢ pobierane
w spakowanych plikach.

Prenumerata w przypadku e-zindw jest oczywiscie rowniez bezptatna
i stanowi zdecydowanie najpopularniejsza forme rozpowszechniania.

Dystrybucja odbywa sie za pomoca poczty elektronicznej. Wystarczy
przekaza¢ wydawcy swoj adres e-mail. Gdy tylko pojawi sie nowy numer
e-pisma, otrzymamy stosowng informacje na wtasna skrzynke.

Niezwykle waznym elementem dziatalnosci wydawniczej w Internecie
jest interakcja i kontakt z czytelnikiem. Dzigki temu redaktorzy pisma
poznaja swoich odbiorcéw i potrafia lepiej dostosowac sie do ich potrzeb.

W przypadku e-prasy trudno mowic¢ o tradycyjnych zaleznosciach
nadawca-odbiorca, wystepujacych w wydawnictwach papierowych.
Pozwala to na nawigzanie relacji, ktore skutkuja nabieraniem zaufania, a
w efekcie decyzjami o zakupie okreslonych produktow czy ustug.

Bezwzglednie powinienes to wziag¢ pod uwage i wykorzystac dla wtasnych
korzysci.

W moich dziataniach zwigzanych z partycypowaniem w programach
partnerskich e-zin odgrywa kluczowa role. Dzieki sukcesywnemu
dostarczaniu wartosciowych informacji w okreslonej dziedzinie,
zgromadzitem tysigce adresow e-mail, ktére Internauci podali
dobrowolnie, zacheceni dostepem do wiekszej ilosci informacii,
specjalnymi rabatami, ofertami i mozliwosciami.

Posiadajac mozliwos¢ rozsytania informacji do wielu prenumeratorow,
poza gtownga trescig, moge ,,przemycac” krotkie teksty promujace, np.
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okreslony program partnerski lub tez zamiesci¢ caty artykut poswiecony
PP.

Wazne, aby promowany PP byt zblizony tematycznie do tresci, jakie
zwykle zawiera Twoj e-zin. Jesli wydajesz biuletyn o rowerach, nie
promuj programu sprzedajacego czesci elektroniczne...

Rola e-zinu jest nie do przecenienia, jesli tylko nie ,zabijesz”
prenumeratorow zbyt natretng promocja.

Bardzo wazne!

E-zin MUSI by¢ wydawany na wysokim poziomie merytorycznym. Dotyczy
to w szczegolnosci jezyka. Przed wysytka koniecznie nalezy poddac tekst
adiustacji  (sprawdzeniu). Absolutnie niedopuszczalne s btedy
ortograficzne. Uzyj do sprawdzenia poprawnosci Worda lub innego
edytora tekstu z wbudowanym stownikiem. Trzeba takze zwroci¢ uwage
na interpunkcje i styl.

Mozesz uzywacd zwrotow technicznych czy tez wynikajacych ze specyfiki
danej dziedziny, lecz nie slangowych skrotow ani gwary mtodziezowej.

Traktuj swoich czytelnikow z szacunkiem i doceniaj ,,sprzezenie zwrotne”
od nich.
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Zostan swoim najlepszym klientem

Zasada ta zostata potwierdzona nie tysigce, lecz juz miliony razy:
,Nie probuj sprzedawac czegos, czego sam nie kupites”.

Nagminnie tamia ja poczatkujacy adepci programéw partnerskich
i MLMAw. Zeby wiec byto to jasne raz na zawsze:

,NIE zarobisz pieniedzy usitujac namoéwié¢ kogo$s do zakupu czegos,
czego sam nie jestes gotéw kupic¢!”

Czesto bedziesz otrzymywac zapytania dotyczace cech okreslonego
produktu i wtedy nie mozesz da¢ wiarygodnej informacji, jesli nie
uzywasz danego towaru, czy nie korzystasz z ustugi. Ponadto czesto
o zakupie przez klienta decyduja Twoje wtasne odczucia i opinie
o produkcie. Improwizowanie ludzie szybko wyczuwaja...

W ten sposob tracisz wiarygodnos¢ i lojalnos¢ ludzi, a sg to kluczowe
elementy kazdego biznesu.

W programach afiliacyjnych ludzie nie kupuja dlatego, ze cos jest
zielone, wazy 3,54 kg i kosztuje 99 zt.

Ludzie kupuja, poniewaz Ci ufaja!
Posiadajac dany produkt, znajac jego cechy, zalety i mozliwosci, jestes w
stanie efektywnie go promowac. Jesli Tobie produkt sie nie podoba, to

nie kupuj go, nie promuj i nie bierz udziatu w danym programie
partnerskim.
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Butiki tematyczne,
czyli zamien pasje na gotowke

W sieci istnieja miliony stron, ktorych wtasciciele wykazuja absolutny
brak kompetencji, a ktore na dobrg sprawe stuza nie wiadomo czemu
i trudno sie zorientowac, po co w ogole zostaty zamieszczone.

Z drugiej strony mozna jednak spotkal sporo witryn, ktére sa tzw.
butikami tematycznymi i to one generuja pokazny przyptyw gotowki. Jesli
stworzysz co$ podobnego, masz duze szanse na to, aby Twoja strona
rowniez stata sie maszynka do robienia pieniedzy.

Musisz wybra¢ dziedzine, na ktorej sie znasz, w ktorej potrafisz sie
wykazac i gdzie masz co$ do zaproponowania.

Jesli cos Cie pasjonuje, mozesz to przenies¢ na swoja witryne, aby potem
zamienic to na zywa gotowke.

Czy jest cos$, o czym potrafisz rozmawia¢ godzinami? Jakie jest Twoje
hobby? Czym sie zachwycasz? Co (kogo) podziwiasz?

To wszystko mozna sprzedac!

Jesli zaczniesz prowadzi¢ strone www zawierajaca informacje na ten
temat, odkrywajaca nieznane fakty z tej dziedziny, dajaca dostep do
mato znanej wiedzy i faktow, umozliwiajaca dyskusje na ten temat,
wymiane doswiadczen w tej dziedzinie, udostepniajaca darmowe raporty
czy ebooki i artykuty oraz stale aktualizowana, to z pewnoscig mozesz
liczy¢ na rosnacg ilosS¢ o0s6b odwiedzajacych taki  serwis,
zainteresowanych okreslonym tematem.
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Mozesz tam oferowac wtasne produkty, a takze promowac towary i ustugi

Z programu partnerskiego o tematyce zblizonej do opisywanej w Twoim
butiku.

Oferujac darmowy e-zin bedziesz mie¢ takze mozliwos¢ sukcesywnego
reklamowania swoich linkdw partnerskich.
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Sprzedawaj wiecej

Jednym z kluczowych elementéow decydujacych o dochodach jest
analizowanie dokonywanych transakcji. Moze to da¢ Ci cenne wskazowki
dotyczace doboru produktow, metod sprzedazy, stosowanych
prezentacji, czestotliwosci ofert itp. Celem jest oczywiscie osiggniecie
jak najwyzszej optacalnosci bez koniecznosci ponoszenia dodatkowych
kosztow.

Wiesz juz, ze elementem kluczowym sprzedazy jest posiadanie wtasnej
bazy adresowej. To jednak nie wszystko. W Twoim interesie jest
tworzenie takze bazy klientow.

Kazdy doswiadczony marketer wie, ze tatwiej jest sprzedac inny produkt
osobie, ktora juz wczesniej kupowata (i jest zadowolona) niz pozyskac
nowego klienta. Madrym zachowaniem jest wiec skrzetne
przechowywanie wszelkich danych dotyczacych klientow, wielkosci/ilosci
sprzedazy, itp.

Analizujac te dane mozna wyselekcjonowac:

wielokrotnych klientow,

czestotliwos¢ zakupdw,

najbardziej popularne i optacalne produkty,

najmniej popularne produkty,

popularnosc¢ produktow w okreslonym czasie/sezonie,

popularnos¢ produktow w zaleznosci od terenu, gdzie zamieszkuja
klienci.

Co z tego wynika?
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Wielokrotni klienci

Poznajac swoich statych klientow, tatwiej jest wystac im e-mailem oferty
specjalne, kupony, niespodzianki i promocje, itp. Osiagniesz wtedy lepszy
rezultat.

Czestotliwos¢ zakupow

Wiedzac, jak czesto Twoj klient kupuje od Ciebie, mozesz tatwo
zaoferowac automatyczne dostawy w okreslonym czasie, bez potrzeby
zamawiania ich przez klienta. Klienci to cenia, gdy sie o nich pamieta
i ceni ich czas. Dodatkowo, znajac preferencje klienta mozna bez trudu
zaoferowa¢ na dogodnych warunkach uzupetniajace sie produkty,
proponujac np. na poczatek darmowe probki itd.

Najbardziej popularne produkty

Wiedzac, jakie produkty sa najpopularniejsze, bedzie tatwiej naswietlic
wtasnie te produkty w swoich prezentacjach, ofertach i na stronie www.
Mozna je powigza¢ w pakiety z mniej popularnymi produktami
sprzedajac popularny produkt za 25 zt tatwiej jest zaoferowac go za np.
35 razem z innym mniej popularnym. Ludzie zawsze lubig okazje, jesli
tylko co$ wyglada na dobry interes. Oferujac co$ mniej popularnego
z produktem dobrze sprzedajacym sie - generujesz wiekszy obroét, nawet
jesli dasz nizsza cene na produkt mniej popularny.

Sezonowos¢ rynku

Niektore produkty sprzedaja sie lepiej w okreslonych porach roku. Znajac
sezonowos¢  sprzedazy w okreslonych miesigcach tatwiej jest
przystosowac prezentacje na stronach www oraz w e-mailach. Biorac
udziat w kilku programach partnerskich mozesz bardziej lub mniej
eksponowac produkty z poszczegolnych programéw zaleznie od okresu.
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Popularno$¢ produktéw - regionalnie

Podobnie jak w zaleznosci od sezonu, mogg istnie¢ regionalne rdznice
preferencyjne. Monitorujac te dane masz mozliwos¢ przystosowania tak
promocji, jak i grup produktow do preferencji klientow mieszkajacych na
okreslonym terenie.

Bez Zadnych kosztéw finansowych mozesz stosunkowo tatwo zwiekszyc,
podwoi¢, a nawet potroi¢ swoja sprzedaz, korzystajac z powyzszych
wskazowek i wdrazajac te metody.

Wazne jest, aby robi¢ to na biezaco. Nagromadzenie duzej ilosci nie-
przetworzonych danych nie pozwala na szybkie reagowanie oraz powoduje
pozniejsza koniecznos¢ wykonywania znacznej pracy w krétkim czasie.

Dzigki takim bazom danych wszelkie kampanie reklamowe sa o wiele
skuteczniejsze i o potowe tansze. Takich metod uzywaja duze portale
internetowe, firmy typu direct marketing i praktycznie wszystkie
koncerny dysponujace bazami i/lub siecig klientow.

Takie dziatanie jest wuczciwe i opiera sie na wygraniu wojny
psychologicznej, a ta zawsze zachodzi pomiedzy oferentem
i potencjalnym klientem. Charakteryzuje sie okazywaniem
zaangazowania i troska o dobro klienta. Rozumienie jego potrzeb jest
cenione przez ludzi. Ludzie zachowuja w pamigci te miejsca, gdzie ich
potraktowano szczegoélnie dobrze.

Dodatkowym dziataniem, ktére mozesz podjacé, jest stworzenie ankiety.
Generalnie Internauci nie lubig ich wypetnia¢, wiec nalezy ich do tego
zmotywowaé poprzez zaoferowanie ekstra znizki na produkt(-y),
darmowego ebooka, mozliwosci wziecia udziatu w promocji.

W przeciwienstwie do ankiet prowadzonych offline, w Internecie jest to
technicznie tatwe do wykonania. Z pewnoscia bez problemu znajdziesz
serwisy umozliwiajace bezptatne zainstalowanie ankiety lub tez skrypty
pozwalajace na umieszczenie jej we wtasnym serwisie.
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Unikaj dtugich linkéw

Wiekszos¢ gtownych motoréow wyszukujacych odrzuca indeksowanie stron,
ktore sg stworzone w skrypcie CGIl lub PHP, a zwykle te techniki sa
stosowane w oprogramowaniu programow partnerskich.

Jesli przyktadowo adres URL ma postac:

http://www.Twojastrona.com/cgi.bin/aff.pl?
categorie=ksiazki&podkategoria=beta

to nie licz na efekty w wyszukiwarce.
Ponadto taki link jest niepraktyczny i nieprofesjonalnie wyglada.

Zamiast podtaczaé taki adres strony jak podany powyzej, powinienes
stworzy¢ strony promujace PP i zawierajace Twoj link referencyjny. Aby
jednak utatwi¢ maszynom wyszukujacym indeksowanie i promowac
przede wszystkim swoja domene, mozesz wykorzystywac przekierowania.

Jesli Twoja witryna to www.domena.pl, to na index.html umieszczasz
promocje PP, a Twodj link referencyjny mozesz ukry¢ w podkatalogu:
www.domena.pl/pp. Wowczas w podkatalogu PP umieszczasz plik
index.html zawierajacy kod przekierowania do linku referencyjnego, np.:
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<html>

<head>

<meta http-equiv="Content-Type” content="text/html;
charset=is0-8859-2">

<title>CNEB - Program Partnerski</title>

<link rel="stylesheet” href="style.css” type="text/css”>
<link rel="stylesheet” href="style.css” type="text/css”>
</head>

<body>

<script>

document.location.href="
http://www.link_referencyjny_twoj_numer=XXX";
</script>

</body>

</html>

Cze$¢ kodu w kolorze czerwonym musisz zamieni¢ na swodj link
referencyjny.

Skrypt spowoduje niezwtoczne przeniesienie Internauty na:
http://www.link_referencyjny_twoj_numer=XXX.

W takim wypadku mozesz we wszelkich materiatach promocyjnych
podawac¢ adres www.domena.pl/pp, a klikajacy w link i tak trafi do
serwisu programu partnerskiego z Twoim linkiem referencyjnym.

Jest to znacznie krotszy adres i indeksowany przez wyszukiwarki
internetowe. Mozesz do kodu dodawac takze inne elementy, np.
znaczniki meta zwiekszajace mozliwos¢ uzyskiwania wyzszych notowan w
wyszukiwarkach.
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Mozesz zastosowacl takze ramki, tzw. Link Cloaker, dzieki czemu link
referencyjny nie pojawia sie na pasku adresu przegladarki. Automat do
wygenerowania kodu znajdziesz w Webmaster Tools.

Sprawdz jednak w regulaminie PP, czy takie dziatania sg dozwolone -
czesto nie sa.
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Badz inny

Kazdy cztonek okreslonego programu partnerskiego jest jak dealer salonu
samochodowego: sprzedaje doktadnie taki sam towar jak inni dealerzy,
za doktadnie taka sama cene. To od umiejetnosci BYCIA INNYM zalezg
efekty jego pracy. Jesli chcesz wiecej - musisz dawac, pracowac wiecej
niz inni.

Znaczny procent braku efektywnosci wynika z ograniczania sie do
powielania tresci i metod sugerowanych przez organizatora programu
partnerskiego. Jesli bedziesz robit to, co robi wiekszos¢, bedziesz miat
to, co wiekszos¢, czyli niewiele (patrz rozdziat poczatkowy). Aby
osiaggnaé wiecej niz ,przecietny” partner, musisz robi¢ cos$ innego i na
pewno nie mniej.

Stosowanie tych samych haset reklamowych, bannerow czy ogtoszen
powoduje, ze szybko przestajg one dziatad. Ktos, kto juz raz widziat dang
reklame i sprawdzit, co sie za nig kryje, wiecej na nig nie zareaguje.

Jesli posiadziesz umiejetnos¢ tworzenia wtasnych, efektywnych
prezentacji, zawsze bedziesz ,,do przodu” w stosunku do innych. Mozesz
przeciez je zmienia¢, modyfikowac, dostosowywac do biezacych potrzeb.
W poczatkowym okresie mozesz uzy¢ standardowych form promocji, lecz
wykorzystaj czas na tworzenie wtasnych.

Piotr Majewski napisat kolejny e-book. Tym razem o pisaniu
skutecznych reklam. Mozesz go pobrad ze strony
www.ebooki.pl/free/Szybki poradnik.zip
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Tworzenie porywajacych prezentacji to duza sztuka, wymagajaca statego
doskonalenia, lecz z pewnoscia warto zapamieta¢ podstawowe,
wypracowane zasady, na ktorych powinienes sie skoncentrowac:

uchwycenie uwagi czytajacego (nagtdwki)
podkreslenia i wyrdzniki
korzysci wynikajace ze skorzystania z oferty

Jesli chcesz wiedzie¢ wiecej na temat przyciagania uwagi czytelnikow
przeczytaj ebooka_,Sekrety Nagtowkow”

Bardzo wazne!

Oto sztuczka, ktdéra pozwoli zwielokrotni¢ Twoje efekty, a na przestrzeni
lat moze przyniesc Ci dziesiatki tysiecy ztotych zysku!

Prawie wszyscy uczestnicy programow partnerskich w swoich
prezentacjach w e-mailach czy na stronach www zamieszczaja swoj link
referencyjny. Mozna oczywiscie to robic, ale zauwaz:

kto dostaje adres e-mail osoby, ktora sie zainteresowata?

kto buduje sobie baze adresowa?

kto monitoruje skad przyszli i jak trafili na strone Internauci?
kto ma z tego teraz i w przysztosci najwieksze korzysci?

Oczywiscie, organizator programu. Jak juz wiesz, posiadanie WLASNYCH
BAZ ADRESOWYCH jest kluczem do sukcesu w Internecie. Kierujac
Internautdow bezposrednio do PP bezpowrotnie tracisz mozliwos¢
tworzenia wtasnej TARGETOWANEJ (ludzi 0 okreslonych
zainteresowaniach) bazy danych.

Jesli skierujesz do organizatora PP 10 klientow i zarobisz X zt - to na tym
wtasciwie Twoja rola sie konczy. Producent/sprzedawca zadba o to, by
klient byt informowany o nowych towarach, ustugach, ofertach
specjalnych itp.

Ztote Mysli


http://www.zlotemysli.pl/scr,1/
http://www.ebooki.pl/naglowki.htm

lle Ty z tego bedziesz miat?

Niestety, znaczna czes¢ programow partnerskich nie jest uczciwa lub
niewiele wie o mechanizmach sprzedazy typu affiliate. Firmy tworzac te
PP nie instaluja oprogramowania, ktore zapewniatoby Ci prowizje od
kazdych, takze pozniejszych, sprzedazy danemu klientowi.

Stosujac technike posredniego udostepniania linkow referencyjnych
mozesz sie zabezpieczy¢ przed tego typu sytuacjami, a takze budowac
wtasng baze adresow do wykorzystania w innych PP lub do sprzedazy
wtasnych produktow.

Co wiec mozesz zrobic?

Wszystko, co tylko jest mozliwe, aby otrzymac dobrowolnie podany adres
e-mail w sposob legalny, uczciwy i zgodny z netykieta sieciowa.
W praktyce:

stworz i udostepnij za darmo ebooka, raport, kurs, ktory bedzie
zawierat wartosciowe informacje na temat produktu/ustugi,
rozszerzat mozliwosci zastosowania, zwiekszat szanse generowania
dochodow itp., ale zawierat bedzie takze Twoje linki referencyjne
PP.

Umiesc na stronie formularz listy mailingowej lub autorespondera,
gdzie klient/partner bedzie mogt wpisa¢ swoj adres e-mail
i wowczas skrypt automatycznie odesle mu zwrotnego e-maila
z trescia ebooka, linkiem do sciagniecia czy kursem. Skrypt
powinien zadbac o kolekcjonowanie adresow e-mail.

To bardzo efektywna technika. Od atrakcyjnosci zawartosci ebooka
zalezy, ilu subskrybentdéw w ten sposéb zdobedziesz.

Ztote Mysli


http://www.zlotemysli.pl/scr,1/

Dodawaj do sprzedawanych produktow inne, w postaci darmowych
bonuséw, ebookow, raportow, kursow zawierajacych ww. tresci
(z Twoimi linkami referencyjnymi).

Udostepnij bezptatng mozliwos¢ Sciagniecia takich materiatow
bezposrednio ze strony www. Bezptatny kurs tworzenia ebookow
znajdziesz na: www.ebooki.pl/infoprodukt.htm

Wydajac e-zin czy newsletter i promujac okreslony PP skieruj
czytelnikow najpierw na strone z formularzem, gdzie podadzg swoj
adres e-mail i dopiero z autorespondera otrzymaja petna
prezentacje i link do programu.

Stworz wartosciowy e-kurs i zamie$¢ go w autoresponderze. Mozesz
zezwalac innym posiadaczom witryn www wykorzystywac go (pod
warunkiem niemodyfikowania tresci i kierowania zainteresowanych
na adres Twojego autorespondera). W e-kursie mozesz
»przemycac” reklame programu partnerskiego (najlepiej podajac
adres swojej domeny www.domena.pl/pp). W ten sposob wirusowy
marketing moze ,nagania¢” Ci kandydatow do Twojej bazy

adresowej.

Mozesz zastosowac wcigz jeszcze zbyt rzadko spotykane
w polskim Internecie dziatanie polegajace na dodawaniu
bonusow za zakup produktu lub za zapisanie sie.

Moze to by¢ elektroniczna publikacja, cenna informacja,
raport itp.

Nie musi mie¢ bardzo duzej wartosci, lecz nie powinien
to by¢ takze ogolnodostepny, darmowy ebook, gdyz to
nie bedzie motywacja dla klienta.

Z pewnoscig moze to by¢ ebook z prawem odsprzedazy,
im bardziej unikalny i lepiej wypromowany, tym wieksza

szansa na sktonienie do pozytywnej decyzji.
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Sprzedawaj korzysci

Ludzie sa tak skonstruowani, ze w pewnym tego stowa znaczeniu s3a
samolubni: interesuja ich tylko KORZYSCI. Powiniene$ nauczy¢ sie
rozroznia¢ cechy od korzysci, gdyz od uwypuklania tych ostatnich zalezg
efekty sprzedazy.

Cechy:

kolor

ilos¢

waga

objetosc

cena

termin waznosci
opakowanie

Korzysci:

zaoszczedzisz XX zt.

nie bedziesz musiat kupowac¢ co miesigc nowej pary butow
nie bedziesz czekat 2 dni na odpowiedz

nic nie ryzykujesz

bedziesz miat nasz produkt za 2 dni

bedziesz miat dostep do elity

bedziesz sie wyrdzniat

Krotko méwiac, aby sprzedac produkt - musisz pokazac klientowi, jakie
KORZYSCI on bedzie z tego miat. ON, nie Ty. We wszelkich prezentacjach
i ofertach stowa ,,ja”, ,,my”, ,moje”, ,nasze” sa stowami zakazanymi!
Maja sie tam pojawiac: , TY”, ,, TOBIE”, , DLA CIEBIE” itp.
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Tworzenie ofert

Sztuka pisania i przekazywania swoich mysli jest jednym z decydujacych
elementow Twojego sukcesu. Jest to tak duza sztuka, ze powstata
specjalna profesja - copywriting. Ludzie wyspecjalizowani w pisaniu
stosownych tekstow, w oparciu o znaczng wiedze z dziedziny psychologii,
socjologii, psychotechnik i innych, to copywriterzy. Najlepsi zarabiaja
setki tysiecy dolarow rocznie. Ty oczywiscie nie musisz wiedzie¢ az tak
duzo na ten temat, lecz aby tworzy¢ skuteczne prezentacje, powinienes
znac przynajmniej podstawowe zasady.

Nic nie jest tak wazne jak marketing i sztuka komunikacji w biznesie.
Jesli sztuki tej nie opanujesz w petni, to kazde Twoje przedsiewziecie
bedzie niepowodzeniem. Jesli nie potrafisz w porywajacy i wywotujacy
emocje sposob przekazac¢ innym tego, co masz im do zaproponowania,
nie zarobisz.

W zasadzie sa tylko dwie mozliwosci:

zosta¢ samemu mistrzem komunikacji,
zleci¢ prowadzenie tego komus, kto nim jest.

Drugie rozwiazanie jest prostsze i moze by¢ efektywniejsze, choc
Z pewnoscig drozsze. W wielu wypadkach moze by¢ to rozwigzanie
optymalne, szczegodlnie jesli dopiero zaczynasz, a chcesz szybko miec
profesjonalng oferte.

Warto jednakze samemu zaczac i doskonali¢ swe umiejetnosci w tym
zakresie. Pozwoli Ci to na nieograniczone tworzenie, modyfikowanie,
dostosowywanie odpowiednich tekstow do tego, co w danym momencie
jest Ci potrzebne.
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Ponizsze uwagi z pewnoscia beda pomocne, cho¢ stanowig jedynie
podstawy. Te sa jednak niezmienne i ich opanowanie jest niezwykle
wazne.

Przypomnij sobie, ile stron w Internecie odwiedzite$, takich, ktore tak
wspaniale wygladaty, tak dtugo sie tadowaty, ze nie mogtes sie doczekac,
kiedy sie otworza i zniecierpliwiony posurfowates dalej.

Pomysl tez, ile odwiedzites innych, gdzie pomimo ich skromnego wygladu
zostates duzej. To byty strony z dobra oferta.

Musisz wiec mie¢ to w pamieci, zanim zaczniesz, tworzac strone www,
pisac. Nikt nie wyciagnie portfela tylko dlatego, Zze Twoje strony
atrakcyjnie wygladaja. Zrobig to tylko wtedy, gdy uda Ci sie ich
podekscytowac, zmotywowac i przekonac stowami!

Jaki z tego mozna wyciagna¢ wniosek?

Projekt strony powinien by¢ dostosowany do oferty, nie odwrotnie.

Stowa

Stowa maja magiczng moc, jesli tylko wiesz jakich i w jaki sposob
uzywaé. Musisz takze wiedzie¢, jakich unikac. Ponizszych stow
i sformutowan unikaj w swoich prezentacjach, gdyz minimalizuja
mozliwosci sprzedazy (takze odmian tych wyrazow):

Kup, Kontraktuj, Zty, Smier¢, Trudny, Obawa, Niepokdj,
Podatki, Trudnosci, Sprzedawac, Transakcja, Btad,
Niepowodzenie, Dtug, Naleznos¢, Koszt, Zobowigzanie,
Decyzja itd.

Ztote Mysli


http://www.zlotemysli.pl/scr,1/

Te stowa i im podobne kreuja pewne negatywne skojarzenia i nalezy ich
za wszelkg cene unikac. Trzymaj sie z daleka od wiekszosci czasownikow
abstrakcyjnych i pasywnych, gdyz te ostabiajg twoje wypowiedzi.

W jezyku marketingu nie uzywa sie stabych sformutowan. To nie polemiki
akademickie ani beletrystyka. Nie uzywaj ,sfinalizowac transakcje”,
tylko ,,podpisz kontrakt”, lub nie pisz ,,zwiekszy¢ swoje zyski”, tylko
,Zarob wiecej pieniedzy”. Jezyk musi by¢ aktywny i dosadny, nie musi
by¢ elegancki, a na pewno nie literacki (chyba ze literatom sprzedajesz).

Nigdy nie uzywaj tez stabych stow wprowadzajacych czytajacego w stan
watpliwosci, takich jak: gdyby, jakby, moze, prawdopodobnie, by¢ moze,
chciatbym, przypuszczalnie, itd. Sa to stowa o watpliwej mocy i sile
przekonywania, dlatego tez unikaj ich w takim stopniu, w jakim to tylko
jest mozliwe.

Nie powotuj sie tez w prezentacjach na opinie innych, typu: ,,0Oni
twierdza”, ,,Specjalisci potwierdzaja” i wiele temu podobnych, gdyz jesli
ONI wiedza lepiej, to dlaczego kupowac cos od Ciebie? Pamietaj, ze to TY
jestes autorytetem!

Jesli juz sie na kogos powotujesz, to niech to bedzie konkretna osoba,
firma czy organizacja i nie zapomnij dodac kilku (cieptych, budujacych
autorytet) stow o tym (tych), na kogo sie powotujesz.

Uzywajac stow w prezentacjach marketingowych staraj sie zastanawiac,
jakie asocjacje i odczucia one wywotuja. Prosty przyktad: niby nic nie
znaczace stowo ,ale”, gdzie i w jakich okolicznosciach jest jednak
najczesciej uzywane? Stowo to taczy zdania gtéwne z podrzednymi
i najczesciej w takich kontekstach, gdzie zdanie podrzedne jest
zaprzeczeniem zdania gtownego. ,,Mam troche pieniedzy, ale nie wiem,
gdzie je zainwestowac...”
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Stowa kreujace sprzedaz

Magiczne, nie do odparcia stowa, ktore przyciggajg uwage czytelnika do
Twoich anonsow, prezentacji i stron domowych to:

Ty, Jedyny, Wolny, Darmowy, Mistrzowski, Potega,
Odkrycie, Lekko, Gwarantowany, Tajemnice, Mitos¢,
Pieniadze, Nowy, Naukowy, Wyprobowany, Rezultat,
Nieprawdopodobny, Odkryj, Przetom, Skarb, Sekret,
Prywatny, Cash, Szokujacy, Wyjawiony, Ukryty, Zyski,
Biznes, Zadziwiajacy, Bezpieczny, Korzysc¢, Szczescie,
Rados¢, Wyprobowany, Szybki, Jak Ty, Jak, Teraz,
Wartos¢, tatwo, Twoje itd.., Zdrowy, Naturalny, Magia,
Komfortowy, Wygodny, Dumny, Luksusowy, Rozwiazanie,
Dobrobyt, Seks itp.

Tak wiec sg to te, ktore maja pozytywne skojarzenia, pachng troche
sensacja, dobrym zyciem i czym$ nadzwyczajnym. A wiec:

Odkryte Tajemnice

Naukowo Potwierdzona Metoda
Wyprébowana Strategia

Gwarancja Zyskow W Ciggu Miesigca
Sekrety Robienia Pieniedzy

To, Czego Inni Nie Wiedza
Wyjawione Sekrety
Nieprawdopodobne Sukcesy
Niezwykte Mozliwosci

Najwieksze Odkrycie...
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Potega stow, jak to wida¢ w podanych przyktadach, jest zakodowana
w podswiadomosci kazdego cztowieka, gdyz kazdy zna dramatyczna wage
ich znaczenia.

Gdy uzywasz stowa ,,0dkrycie”, kojarzy sie ono z czym$ sensacyjnie
nowym, co ktos wyjawia ,,tylko” czytajacemu, przywigzujac jego uwage i
wywotujac ciekawos¢ nie do odparcia.

Silne emocje moga tez wywotywac pewne negatywne okreslenia, gdyz
w rownej mierze wywotujag w naszej podswiadomosci silne emocje.
(Wojna, Kataklizm, Zbrodnia, Przestepstwo).

Odkrycie czego$ nowego w kontekscie pieniedzy moze czytajacemu dac
pewne korzysci, jesli sie pospieszy i bedzie jednym z pierwszych.

Ludzie kochaja odkrywac ,Sensacje” i stowo to fascynuje kazdego, gdy
tylko je zobaczy. Podobne znaczenie ma ,Przetom Naukowy”
przyciagajac wzrok kazdego, kto go zobaczy. To naturalne, ze ludzie chca
wiedzied, jesli ktos cos nowego wymyslit.

Uzywajac tych sformutowan przyciagasz uwage maksymalnej liczby ludzi,
z ktorych pewien procent to Twoi docelowi klienci/wspotpracownicy.

Ekscytujace nagtowki

Twoje prezentacje towardw mogg by¢ niesamowite, ale jesli nagtowek
nie przyciagnie uwagi, to prezentacja nigdy nie zostanie przeczytana!

Musisz zrozumiec site i wage nagtowkow. 80% sity i efektywnosci Twojego
ogtoszenia tkwi w wybranym nagtowku. Jeden nagtowek bedzie na tyle
mocny, ze przyciagnie uwage czytelnika i sktoni go do przeczytania reszty
prezentacji, a inny - nie. Musisz to przetestowac.
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Mistrzowie copywritingu pisza 25 nagtéwkow do kazdego ogtoszenia czy
listu przewodniego. To nie tylko daje im nowe pomysty, lecz pobudza
szare komorki do koncentracji nad zagadnieniem, dajac tym samym idee
do nowych pomystow. Dlatego tez, jesli nie przetestujesz roznych
nagtowkow i nie wybierzesz najbardziej efektywnego, to tracisz 80%
swoich pieniedzy.

Badania przeprowadzone wsrdd Internautdw stwierdzaja, ze:

Jeden nagtowek moze przysporzy¢ nawet do  1500%
zainteresowanych/zyskow wiecej, niz inny! Jest wiele przyktadow
na to, ze ksigzki sprzedawane tylko w Kkilku egzemplarzach
zostajq bestsellerami, kiedy wydawca zmieni tytut. Reszta ksigzki
pozostaje doktadnie ta sama!

Mocne nagtowki musza krzycze¢ o najwiekszych korzysciach, o jakich
tylko mozesz pomyslec. Musza przyciagna¢ wzrok czytelnika i zacheci¢ go
do czytania reszty tekstu.

Oto kilka przyktadow najlepszych typdw nagtowkow:

Nagtowek w stylu NEWSa:

»internetowa Grupa Marketingowa Odkrywa Sekrety
Zdobycia Fortuny w Internecie przy Uzyciu Prostych
Strategii Matematycznych!”

Nagtoéwek sformutowany jako pytanie:
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,Chcesz wiedzie¢, jak byty bokser bez doswiadczenia
internetowego zarobit 120,494S w pierwszym roku swojej
dziatalnosci w sieci?”

Nagtéwek w stylu ,,JAK”:

,Jak zarabia¢ o 700 zt. tygodniowo wiecej dodajac do
swojej strony internetowej jedna linijke tekstu?”

Przyktady nagtowkow, ktére odniosty sukces:

,2Jak Adam i ja reklamowaliSmy nasze gruszki
w Magazynie XYZ!”

Ludzie uwielbiaja osobiste historie... Kto to jest Adam i ja? Dlaczego sie
ogtaszali w Magazynie XYZ? Czy to pomogto?

»oekrety Sukcesu ludzi takich jak Ty”

tatwo sie domyslic, dlaczego ten nagtowek odniost sukces. Nie mozesz
napisa¢ bardziej bezposredniego nagtowka. Trafia w sam srodek potrzeb,
ktore ma kazdy z nas. Stowo ,,sekret” dodatkowo przyciaga uwage.

»Jak sie pozby¢ kompleksu nizszosci”

Nagtowki w stylu ,Jak” zawsze przyciagaja uwage i zachecaja do
dalszego czytania. Korzysci ptynacych z pozbycia sie kompleksu nizszosci
potrzebujg miliony ludzi. To jest bezposrednie i na temat.

»Przestepstwa popetniane przeciwko naszym zotadkom”
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Stowo ,przestepstwa” tatwo przyciagga uwage, poniewaz ma silny
wydzwiek. No wiec jakie przestepstwa popetniam? Chec¢ poznania
odpowiedzi sktania ludzi do dalszego czytania.

,»,Jak zarobitem fortune na gtupim pomysle”

Sita paradoksu - ten nagtéwek spowodowat olbrzymie zainteresowanie.
Jak zarobites fortune na gtupim pomysle? Moze ja tez tak potrafie?

,Jak zdobyc przyjaciot i zjednac sobie ludzi”

Kolejny bezposredni nagtowek trafiajacy w podstawowe pragnienia
milionow ludzi.

Wiecej na ten temat znajdziesz w ebooku ,Sekrety Nagtowkow”

Reguta Biatej Przestrzeni

Prezentacje, strony www czy e-maile reklamowe wypetnione tekstem sa
trudne do czytania, a teksty trudne do czytania nie przynosza efektow,
wiec i zysku.

Czym tatwiejszy do czytania jest Twoj tekst, tym wiecej zarobisz.

Pisz swoje teksty krotkimi sentencjami, krotkimi paragrafami i krotkimi
podtytutami.

Paragrafy i zdania maja byc krotkie, a styl przejrzysty. Czyni to tekst
tatwiejszym do czytania i zrozumienia. Tekst ma bycC przejrzysty
i zachecajacy, gdyz nic tak nie odstrasza od czytania jak gesto ,,nabite”
tekstem strony. Rob odstepy pomiedzy poszczegolnymi  watkami
kontekstu. Jest to tak zwana ,,Reguta Biatej Przestrzeni”.
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Krétkie sentencje

Jesli nie bedziesz umiat pisa¢ krotkimi, mocnymi sentencjami,
trafiajacymi do czytajacego, to stracisz jego zainteresowanie i tym
samym stracisz szanse zarobku. Krotkie mysli czynig Twoj tekst zywym,
trzymajacym w napieciu czytajacego, nie pozwalajac nikomu usnad.
Krotkie stowa i sentencje maja ten sam efekt jak ,,Biate Przestrzenie”.
Utatwiaja czytanie prezentacji, a im tatwiej jest czyta¢ Twoje teksty,
tym wiecej zarobisz pieniedzy.

Wywotaj akcje

Duza sztuka jest napisac tekst tak porywajaco, aby czytano kazde stowo.
Kluczowa role odgrywa tu uzywanie odpowiednich czasownikow w
tekscie. Powoduja one, ze to, co przekazujesz zaczyna zy¢ petnia akcji,
sity i magnetyzmu. Uzywaj mocnych i aktywnych stow, typu:

Kreuj, Otwodrz, Obrd¢, Odkryj, Trzymaj, Buduj, Znajdz,
Wyzwol, Eksploduj, Ztam, Zerwij, Uderz, Rozszarp, Upusé,
Zostaw, Pusc¢, Kopnij, Celuj, Ciagnij, Chodz, Idz, Zréb,
Zadzwon, Tnij, Pchaj, Wstan, Wstrzasnij, itp.

Gdy czytajacy ma przed oczami tekst zawierajacy krotkie czasowniki
wzywajace do dziatania, to odbierane sg one przez podswiadomosc jako
komendy i stymuluja do podjecia akcji. Jedno jest pewne, jesli napisany
przez Ciebie materiat prezentacyjny nie wzbudzi emocjonalnych reakcji
w Twoim czytelniku, to nie mozesz oczekiwac efektow.
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Trenuj i ¢wicz

Nie mozesz oczekiwac, ze uda Ci sie to juz za pierwszym razem. Piszac
prezentacje jednego dnia, wracaj do nich nastepnego i czytaj je
ponownie, a szybko odkryjesz w nich wiele brakow. Napisanie dobrej
prezentacji potrafi tym sposobem zajmowac doswiadczonym ludziom
marketingu wiele dni. Nie oczekuj wiec, ze Twoje kopie beda doskonate
w godzine. Cwicz, trenuj i poprawiaj, zadajac sobie pytania:

Czy moge powiekszyc liste korzysci?

Czy moge byc bardziej interaktywny?

Czy moge byc bardziej konkretny i jasny?

Czy moge zaoferowac wiecej wartosci pozornych?

Czy moge usunac¢ watpliwosci lepsza motywacja

i oSwiadczeniami?

Czy moge to uczyni¢ bardziej przekonujacym?

Czy moge bardziej energicznie nawotywac do podjecia decyzji?
Czy moge zaoferowac lepszy serwis, konsultacje?

Czy moge zaoferowac lepsza gwarancje?

Daj do przeczytania swe dzieto kilku osobom i popros je, aby popatrzyty
krytycznie na twoja prezentacje i poinformowaty Cie o wszystkich
btedach, przeoczeniach i stylistycznych niejasnosciach. Ma to byc tak
krytyczne i obiektywne, jak to tylko mozliwe, gdyz sprawiajac Ci
przyjemnos¢ uprzejmosciami moga Cie narazi¢ na brak efektow, a wiec
i potencjalng utrate zyskow.

Zastosuj UPO

Co to jest UPO? Unikalna Propozycja Oferty. Jest to krotkie
sformutowanie, ktore podkresla wyjatkowa korzys¢ wynikajaca ze
skorzystania z Twojej oferty/propozycji. Dobra UPO nie mowi
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o produktach ani o Tobie czy firmie, lecz podaje unikalne
korzysci/zalety. Co$, czego nie maja inni. Znajdz cos takiego w swojej
propozycji i wyeksponuj to.

Podgladaj innych

Obserwowanie i analizowanie prezentacji wykonanych przez
profesjonalistéw to doskonata szkota i pouczajace doswiadczenie. Dobrym
przyktadem moga by¢ reklamy produktéw w TV shopach. Zwrd¢ uwage na
zawarte tam stownictwo, sposob ekspresji, sktanianie do podjecia akcji,
uwypuklanie korzysci, podkreslanie zalet, ponawianie waznych
informacji, itp.

Opisane tu elementy oczywiscie nie wyczerpujg tematu. Ich stosowanie
zapewni jednak o wiele lepsze efekty niz w przypadku, gdybys ich nie
stosowat.

Opowiedz o wtasnych doswiadczeniach

Nie warto usitowac sktania¢ innych do kupowania tego, czego sam nie
jestes gotow kupi¢. Zacznij wiec od siebie. Potrzebujesz wiedziec
wszystko o danym produkcie/ustudze, a tylko posiadajac go/ja,
korzystajac z niego/niej mozesz poznac go/ja wystarczajaco dobrze.

Piszac prezentacje, reklame, czy w jakikolwiek sposob promujac
okreslony produkt, podziel sie wtasnymi doswiadczeniami. Nie stoi to
w zaden sposob w sprzecznosci z tresciami zawartymi w poprzednim
rozdziale.
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Pokaz skutki i efekty korzystania z produktu, to czego sie dowiedziates,
nauczyte$. Napisz, ile pozwolito Ci to zaoszczedzi¢ (zarobi¢) czasu lub
pieniedzy, jak zwiekszyto ruch na Twojej stronie www itp.

Im wiecej szczeg6tow i konkretow, tym lepiej. Jesli mozesz to poprzec
dowodami w postaci skandw, zdje¢, kopiami dokumentéw itd.

- zbierzesz dodatkowe plusy. Wowczas klienci zaczng utozsamiac sie
Z osiagnietymi przez Ciebie efektami.

Osoba czytajaca zwykle jednak zadaje sobie pytanie: moze to zadziatato
dla Ciebie, lecz czy zadziata dla mnie?

To, co powinienes$ zrobi¢, to wyjasni¢, dlaczego to moze dziatac¢ réwniez
dla niej. Wskazanie wtasnych przyktadow i doswiadczen ma istotng wage,
pomagajaca w podejmowaniu decyzji.

Zacytuj innych

W poprzednim rozdziale dowiedziates sie, ze warto opisywac wtasne
doswiadczenia. Jednak nie mniej waznym i efektywnym sposobem jest
cytowanie innych uzytkownikow produktow, autorow zaprzyjaznionych
stron, a szczegdlnie efektywnym jest pokazywanie informacji
pochodzacych od fachowcow w danej dziedzinie, osob bedacych
autorytetami oraz znanych i cieszacych sie powodzeniem serwisow
online.

Dwie wazne rzeczy:

musisz poprosi¢ o zezwolenie na takie cytowanie. Aby byto to
zgodne z netykieta i prawem autorskim, autor okreslonych stow
powinien wyrazi¢ zgode na zamieszczenie tekstu. Napisz wiec do
niego, popro$ o takowa zgode, podaj informacje o tym, gdzie
chcesz to opublikowac i nie zapomnij wspomnie¢, ze zamiescisz
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takze notke odautorska i adres jego strony www. Skorzystanie
z jego rekomendacji jest oczywiscie pewna promocja jego serwisu -
nie zapomnij o tym wspomnie¢. Nie szczedz stow pochwaty
autorytetom. Im lepszy bedzie ich obraz w oczach Twoich klientéw,
tym bardziej uwierza ich stowom. Autorzy zwykle wyrazaja zgode,
gdyz jest to w ich interesie - Ty zyskujesz dodatkowe
uwiarygodnienie promowanego produktu, ustugi lub idei.
rekomendacja musi by¢ prawdziwa. Jesli przyjdzie Ci do gtowy
wymyslenie sobie fikcyjnych tekstow, nieistniejacych autorow - od
razu odrzuc taka mysl.

Ktamstwo zwykle ma krotkie nogi i zapewne nie wszyscy to zrobig, lecz
znajda sie tacy, ktorzy beda drazy¢ temat, sprawdzac niektore fakty
i jesli sie okaze, ze cos kombinowates$ - informacja o tym rozejdzie sie
lotem btyskawicy. Nie warto.

Jesli bedziesz prowadzit wtasny serwis www zgodnie z zasadami sztuki
marketerskiej, w pewnym momencie okaze sie, ze inni zechca cytowac
Twoje stowa. Wowczas zacznie dla Ciebie pracowac to, czego uzywates w
odniesieniu do innych.

Cytaty Twoich tekstow pojawiajace sie w e-zinach, na innych stronach
www beda skutkowac zwiekszong odpowiedzialnoscia www, lepszymi
notowaniami w wyszukiwarkach (link polarity), nabieraniem zaufania do
Ciebie itp. Powstaje sprzezenie zwrotne - co dajesz ludziom, to wraca
do Ciebie. Zwielokrotnione.
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Syndrom 2 i 6 miesigca

Dwie podstawowe putapki czyhajace na partneréw to tzw. syndrom
2 i 6 miesigca.

2 miesigc

Entuzjazm i pojawiajace sie¢ na poczatku (tzn. w pierwszym miesigcu)
efekty opadaja w kolejnych tygodniach. Wynika to z faktu, ze
w pierwszym miesigcu, gdy pojawia sie cos nowego wiele osob decyduje
sie na zapisanie, czy tez partycypowanie w programie partnerskim
w nadziei na szybkie zyski. Jest to tzw. pierwsza fala, po ktorej
nastepuje spadek zainteresowania. Ci, ktorzy sadza, ze ,zatapanie” jak
najwiekszej ilosci ludzi na poczatku gwarantuje sukces - sa w btedzie
i szybko sie o tym przekonuja.

Jesli tylko PP nie funkcjonuje na zasadzie piramidy, co sie niestety
zdarza, ,natapanie” ludzi na poczatku wcale nie zapewnia sukcesu.
Ogromna wiekszos¢ ludzi, ktérzy ,,wchodza” na poczatku nigdy nic nie
kupi, nie sprzeda i nie rozbuduje rynku.

W drugim miesiacu sa juz ,,trupami” i nie masz z tego zadnego pozytku.
W takiej sytuacji, niezaleznie od ilosci Twoich wspotpartneréw, spadaja
obroty. Ci, ktorzy weszli w pierwszym miesiacu juz kupili produkt(-y)

i ponownie nie kupuja.

Co wiec nalezy zrobi¢, aby unikna¢ syndromu 2 miesigca?
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Pracowac jeszcze intensywniej niz w pierwszym miesigcu, aby pozyskac
nowych partnerow do wspotpracy oraz klientdéw, ktorzy rowniez kupia
produkty/ustugi! Wowczas Twoje obroty (a wiec i zyski) nie tylko nie
spadna, lecz przynajmniej utrzymaja sie na poréwnywalnym poziomie.

To, co najlepszego mozesz zrobi¢ dla swoich downline, to posuwac sie do
przodu i odnosi¢ sukcesy niezaleznie od tego, co oni zrobia. Wtedy oni
zaczna Cie nasladowac. Zaczna walczyc¢ o palme pierwszenstwa... a Ty na
tym tylko zyskasz.

6 miesigc
,Ludzie nie ponosza porazki. Po prostu rezygnuja”.

To prawda. Wiekszos¢ osob ,,wypala sie” w ciggu 1-2 miesiecy. Praktyka
pokazuje, ze sukcesywna praca przez przynajmniej pot roku przynosi
efekty. Jesli potrafisz KONSEKWENTNIE promowac produkty/firme
partnerska przez ponad 6 miesiecy, to wprawdzie nie moge
zagwarantowac Ci sukcesu, lecz statystyka méwi wyraznie, ze wowczas
przychodza pieniadze.

Daj sobie to pot roku PRACY i jesli po tym okresie nie zaczniesz osiagac
efektow, mozesz zastanowi¢ sie nad sensownoscig dalszego dziatania.
Wczesniejsze zaprzestanie dziatan jest po prostu zwykta rezygnacja,
wynikajaca z lenistwa, braku wiary czy entuzjazmu. Okres krotszy niz 6
miesiecy to zbyt mato, aby stwierdzi¢, czy PP dziata i czy jest dla Ciebie.

Jesli dla Ciebie 6 miesiecy to za dtugo, lepiej bys trzymat sie z daleka od
programoéw partnerskich i MLMow.

Wyobraz sobie, ze musisz popchna¢ stojacy na drodze, unieruchomiony
samochod. Na poczatku jest najtrudniej. Musisz wtozy¢ catg swojqa site,
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aby zaczat sie toczy¢. Krok po kroku posuwasz sie naprzod. W pewnym
momencie mozesz zmniejszy¢ nieco swoOj nacisk, a po pewnym czasie
wystarczy jedng reka popychaé, aby samochod posuwat sie do przodu.
Z programem partnerskim jest tak samo. Musisz jednak najpierw
przepchnac go przez te 6 miesiecy, potem jest juz z gorki :-)

Jakze prawdziwe wydaje sie zdanie jednego guru marketingu
internetowego:

»Wygrywajacy nigdy nie przestaja, ci, co przestaja, nigdy nie
wygrywaja”.
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Promuj produkt, osobe lub firme

Najogolniej rzecz ujmujac, aby sprzedad nalezy:

Odkry¢ potrzeby klienta lub
Wywotac u niego okreslong potrzebe i zaspokoic ja.

O ile w offline ta pierwsza mozliwos¢ jest do zrobienia i zalezy przede
wszystkim od umiejetnosci handlowca, o tyle istotnym mankamentem
Internetu jest ograniczona mozliwos¢ interakcji, a jest to niezwykle
wazny element w procesie sprzedazy. W bezposredniej rozmowie
z klientem masz wiele mozliwosci analizowania sygnatow, odniesien
podswiadomych, bezposredniego reagowania na obiekcje, wnioskowania o
jego potrzebach, zas dopdki technika nie posunie sie naprzdéd w tym
zakresie - w Internecie bedzie dosc trudno odkrywac potrzeby klienta.

Nalezy sie wiec skoncentrowa¢ na drugiej mozliwosci i zrobi¢ to
najlepiej, jak to tylko mozliwe. To prowadzi nas do niesamowicie
waznego dziatania, jakim jest PROMOCJA.

Bez zadnej przesady mozna stwierdzi¢, Ze na dobrg sprawe caty
marketing i umiejetnos¢ sprzedazy sprowadzajg sie do odpowiedniej
promocji.

W przypadku programow partnerskich najczesciej obserwujemy promocje
produktu. Moim zdaniem jest to btad, ktory polega na tym, ze mamy do
czynienia z promocja tylko produktu. Aby nie byto nieporozumien:

Produkty trzeba promowa¢, lecz NIE TYLKO PRODUKTY.

Rownie wazna, a moze nawet jeszcze wazniejsza jest promocja tego
(tych), ktorzy stoja za produktem.
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Poza standardowymi elementami marketingu internetowego typu:

P.S. (postscriptum - po napisaniu listu, wstawiasz tutaj cos, czego
zapomniates umiescic w tekscie),

chwytliwe nagtowki,

prezentacje,

podejscie na ciekawos¢,

ograniczony czas oferty,

autorespondery - kontynuacja promocji

- rownie istotne, a co najwazniejsze - SKUTECZNE, a niezbyt czesto
spotykane w polskim Internecie - jest promocja OSOBY lub firmy bedacej
organizatorem PP.

Ludzie zawsze szukajg autorytetow, przewodnikow, takich, ktorzy wiedza
dokad idg i potrafig pociaggnac za sobg innych. Jesli nauczysz sie budowac
ich AUTORYTET wsrdd swoich prenumeratorow/osob odwiedzajacych
WWW, mozesz 0siggnac znacznie lepsze efekty.

W zastosowaniach komercyjnych Internetu najwieksza bolaczka jest BRAK
ZAUFANIA | LOJALNOSCI.

Ludzie przyktadaja ogromna wage nie tylko do tego, co im sie
prezentuje, lecz takze do tego, KIM JEST ktos, kto oferuje produkt. Od
tego, w jakim swietle sie go przedstawia, czesto zaleza decyzje
o przystaniu na okreslong propozycije.

Wszak wybierajac sprzet elektroniczny kierujesz sie nie tylko cena,
prawda?

Widzac na potce sprzet Sony, Panasonic, Thomson wiesz, ze za tym
produktem stoi renomowana firma, serwis, gwarancje itp. Zadbaj o to,
aby Twoi klienci/partnerzy w taki sam sposob postrzegali tych, ktorych
produkty oferujesz.
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Poniewaz jestem aktywny w Internecie od kilku lat, zgromadzitem pewng
ilos¢ prenumeratorow, a z czescig z nich zbudowatem relacje, dzieki
ktorym jest troche ludzi, ktorzy mi ufajg. Jesli pomozesz komus kilka
razy jaki$ problem rozwigzaé, ostrzezesz przed niebezpieczenstwem,
podpowiesz co$, co mozna zrobi¢ lepiej, umozliwisz zarobienie paru
ztotych - to zdobywasz LOJALNOSC. Dlatego najlepsza inwestycja moze
by¢ inwestycja w ludzi.

Tego sie nie da kupic, to trzeba sobie wypracowac. Dlatego w Internecie
takze jest potrzebna pewna wiedza o ludziach, o ich reakcjach,
zachowaniach, priorytetach, sposobie myslenia etc. W moim przypadku
jest to po prostu przenoszenie wiedzy i doswiadczen nabytych offline.

Niestety, a wtasciwie na szczescie, Internet absolutnie nie zmienia
ludzkich zachowan. Szanse na sukces maja tylko ci, ktorzy zrozumieja, ze
jest to tylko narzedzie. Internet to nie jest nowy swiat. Jest to narzedzie
tak fantastyczne, ze mozna sie nim az zachtysnaé, lecz to tylko
narzedzie.

E-mail jest bardziej interaktywny niz jakakolwiek prezentacja, cudowna
strona www, Flash czy najbardziej porywajace teksty.

W praktyce 80% mojego czasu jest nieefektywne bezposrednio:
odpisywanie na e-maile, ttumaczenia itp. Ale to procentuje zaufaniem.
Inwestujac w swoich downlines, inwestujesz w swoj biznes.

Uczciwie przedstawiajac produkty CNEB i promujac osobe Piotra

Majewskiego zdobytem w stosunkowo krotkim czasie status Superpartnera
uzywajac takich lub podobnych tekstow:
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+W Internecie funkcjonuje wiele przeréznych
programow partnerskich, lecz to, co stworzono
w Majewski Consulting jest ewenementem. To, ze dla
partnerow oferowane jest 50% obrotu ze sprzedazy
produktéw, nie jest niczym nadzwyczajnym, lecz
cnebPoints to jedyny DYNAMICZNY program partnerski,
oferujacy rozwiazania absolutnie unikalne, wtaczajac
wto opcje PASYWNEGO DOCHODU, jako wynik
przystosowania nauk Roberta Kiyosaki do warunkow
programu, poprzez tzw. wieczng prowizje.

Zadnego wmawiania szybkich dochoddw!

Méwimy tu o POWAZNYM i STALYM zrédle dochodu.

Piotr Majewski, gtowny pomystodawca i koordynator
przedsiewziecia, zawsze, zarowno Ww prywatnych
kontaktach, jak i wszelkich publikacjach, stawiat
sprawe jasno: e-biznes wymaga pracy, nauki
i umiejetnosci. Przez ostatnie lata konsekwentnie
realizowat te zatozenia i dzieki temu wyrobit sobie
autorytet i marke, o jakiej moga jedynie pomarzyc
gtosno krzyczace i agresywnie promujace sie serwisy
posiadajgce w nazwie przedrostek ,,e”. Teraz przetozyt
to na naprawde unikalny system wspotpracy, dzieki
ktoremu, co do tego nie mam zadnych watpliwosci,
zrobi fortune. Przytaczajac sie mozesz wykroi¢ z tego

tortu catkiem pokazny kawatek.

Jak widzisz, nie zaniedbujac produktow i pewnej motywacji finansowej
skoncentrowatem sie na zbudowaniu autorytetu Piotra, (ktory stusznie mu
sie nalezy!), co spowodowato, ze ci, ktorzy maja do mnie zaufanie,
nabrali rowniez zaufania do Piotra i zamoéwili prenumerate (notabene
wrecz rewelacyjnego) magazynu CNEB.
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Ministrony

Jesli nie prowadzisz (jeszcze) rozbudowanego serwisu www do promocji
PP powinienes stworzy¢ tzw. ministrone. W anglojezycznej czesci
Internetu s one niezwykle popularne i... efektywne. Ich gtowna zaleta
polega na tym, ze jesli juz sciagniesz Internaute na swojg strone www,
ma on tylko dwie mozliwosci:

zareagowac na nig i zostac,

opuscic ja i nigdy nie wrocic.
Twoje zadanie polega na tym, aby wybrat pierwsze rozwigzanie. W tym
celu powinienes zastosowa¢ mechanizmy opisane w dalszej czesci
niniejszej publikacji i wszystko inne, co jest uczciwe, zgodne z prawem,
netykieta i... skuteczne.

Charakterystyczng cecha ministron jest to, ze koncentruja sie tylko na
jednym temacie. Tu nie ma miejsca na bannery reklamowe, buttony,
mase linkow, obrazkow, skryptow itp. Ma to by¢ bardzo konkretne
miejsce, gdzie Internauta dowiaduje sie, co masz do zaproponowania
i przyjmuje propozycje lub opuszcza strone. Albo-albo.

Istotne jest, Zze na ministronach masz mozliwos¢ zamieszczenia
dodatkowych informacji, ktére nie sa zawarte na stronach firmy, dodania
do strony metatagow, zaoferowania wtasnego biuletynu w celu zbierania
adreséw e-mail, itp.

Ministrone mozesz szybko stworzy¢, chocby na darmowym serwerze, lecz
nie jest to rekomendowane. Poniewaz potrzebujesz niewiele miejsca i
praktycznie zadnych dodatkowych opcji - z pewnoscia tatwo znajdziesz
providera, oferujacego bardzo tanig ustuge z podstawowymi opcjami.
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Wystarczy nawet 1 MB pojemnosci, z ewentualnosciag PHP na skrypt
subskrypcji, co standardowo zawieraja praktycznie juz wszystkie serwery.

Na www.ebooki.pl/minihosting.htm znajdziesz oferte, gdzie za 79 zt.
rocznie otrzymasz miejsce na serwerze, katalog CGl, PHP oraz gotowy
skrypt subskrypcji e-zinu czy newslettera.

Ministrona  powinna  by¢ tylko rozwigzaniem
tymczasowym. Jesli traktujesz powaznie biznes
zwiazany z rekomendowaniem programéw i/lub ustug
w ramach PP powinienes zainwestowac w stworzenie
i statg rozbudowe wtasnego serwisu internetowego.
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Potrzebujesz wtasnej domeny

Nawet jesli do promocji programu partnerskiego uzywasz tylko ministron,
powinienes korzysta¢ z wtasnej domeny internetowej. Oczywiscie mozna
uzywaé¢ darmowych kont oferowanych przez rézne serwisy, lecz nie
wyglada to profesjonalnie i Swiadczy o tym, Ze starasz sie minimalizowac
koszty, niekoniecznie tam, gdzie to nalezatoby robi¢. Podobnie wyglada
sprawa z tzw. aliasami stron www.

Posiadanie wtasnej domeny $wiadczy o tym, Ze podchodzisz powaznie do
tego, co robisz. Jesli traktujesz swodj biznes powaznie, licz sie, ze
bedziesz musiat cos zainwestowac.

Osobiscie, a nie jestem w tym odosobniony, jakiekolwiek propozycje na
darmowych serwerach traktuje z przymruzeniem oka. Pomysl sobie. Ktos
Ci mowi, ze zarobisz kilka tysiecy ztotych miesiecznie w danym PP czy
MLM. Jednak ta osoba nie chciata wydaé 20-30 ztotych miesiecznie na
serwer i domene. Kto w to uwierzy?

Byt taki okres, kiedy nawet bardzo duze polskie
przedsiebiorstwa miaty swoje strony na darmowych
serwerach. Wtedy jednak Internetu nie traktowano
jeszcze powaznie. Dzisiaj czasy sie zmienity.

Wtasna domena moze tez by¢ wazna ze wzgledu na miejsce, jakie bedzie
zajmowa¢  Twoja strona w  wyszukiwarkach  internetowych
(pozycjonowanie). Motory wyszukujace biora pod uwage, czy
poszukiwane stowo znajduje sie w adresie strony, i jesli tak jest,
przyznaja za to znacznie wiecej punktdéw, co skutkuje wyzszymi
notowaniami w wyszukiwarce.
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Najlepsza bedzie domena .pl, wzglednie .com.pl. Jesli jednak nie masz
tyle wolnej gotowki, domena .com tez jest dobra. Generalnie inne
koncowki odradzam.

Jaka domene wybraé? Jesli nie masz dobrego pomystu, stworz domene ze
swojego nazwiska lub imienia i nazwiska.
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Monitoruj

Trzymaj reke na pulsie!

Co to znaczy? Z jednej strony sukcesywnie odwiedzaj strone organizatora
PP i/lub obszar cztonkowski, poniewaz mogg nastepowac tam istotne
zmiany, o czym powinni wiedzie¢ Twoi klienci/partnerzy. By¢ moze sa
tam nowe produkty lub narzedzia promocji. Wprawdzie solidny PP
powinien o tym informowac, lecz Ty przeciez prowadzisz wtasny biznes i
jest to w Twoim interesie, aby o niego dbac i udoskonala¢ go.

Powinienes takze posiadac statystyki strony www. Internet jak zadne inne
medium pozwala na monitorowanie wielu aspektow dziatan. Sledzenie ich
i wyciaganie wnioskow pozwala na state udoskonalanie, a co za tym idzie
- zwiekszanie profitow. Jesli zainstalujesz dobre statystyki i bedziesz je
monitorowaC - bedziesz w lepszej sytuacji niz 95% uzytkownikow
Internetu!

Mozesz skorzysta¢ z darmowych serwisdéw, lecz rekomendowanie jest
zainstalowanie wtasnego skryptu, dzieki czemu dowiesz sie nie tylko ilu
Internautow odwiedzito strone, lecz takze otrzymasz o wiele wazniejsze
informacje, takie jak:

Skad przychodza odwiedzajacy. Da Ci to obraz tego, jaka forma
promocji jest skuteczna i w jakim stopniu.

Jakich stow uzyli Internauci w wyszukiwarkach, aby trafi¢ na Twoja
strone.

W jakich dniach tygodnia i o ktérej godzinie jest ich najwiecej,
dzieki czemu mozesz lepiej dostosowac swoje oferty w kontekscie
czasowym.
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Bedziesz modgt ocenié, jaka jest skutecznos¢, czyli jaki procent
odwiedzajacych reaguje na Twoja oferte.

Stosownie do wnioskow wynikajacych z analizy modyfikuj swoje strony
i oferty.

Powiniene$ wrecz obsesyjnie S$ledzi¢, sprawdzaé, monitorowac,
testowac, testowac, testowac...

To jeden z kluczy sukcesu w Internecie!

W poczatkowym okresie mozesz korzystac z darmowych statystyk,
udostepnianych przez niektore serwisy internetowe, lecz docelowo warto
zainstalowac wtasne - poprzez umieszczenie skryptu na swoim serwerze.
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Po drugiej stronie www sa ludzie...

Jesli chcesz miec¢ efekty, musisz stosowacC sprawdzone i skuteczne
metody dziatania, a nie to, co Ci sie wydaje, czy to, co akurat Ci
przyjdzie do gtowy.

Zadaj wiec sobie pytania:

jak ja zareagowatbym na to, co znajduje sie na mojej stronie www,
w e-mailu czy prezentacji?

czy podjatbym jakas akcje?

czy kliknatbym w wyeksponowane linki?

czy przeczytatbym oferte do konca?

czy zdecydowatbym sie przytaczy¢?

Pomysl o tym i stosownie do przemyslen zmodyfikuj swoje propozycje.

Poniewaz Ty osobiscie jesteS w pewnym stopniu
»,Skazony” ideg danego programu, z pewnoscia nie
bedziesz obiektywny w wielu kwestiach. Pokaz wiec
swoje oferty osobie, ktora jeszcze nie spotkata sie
z danym tematem i obserwuj jej reakcje. Zadaj jej
powyzsze pytania. NIE polemizuj z nia, lecz staraj sie
wyciagnac wnioski z reakcji i zachowan tej osoby. Daj to
jeszcze innej osobie i takze obserwuj.

Nie zapomnij podziekowac za jej opinie i zapewnic, ze
jej uwagi sa dla Ciebie cenne!
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Wyslij prezentacje lub link do strony www internetowemu znajomemu
z prosba o krytyke - niech powie, co mu sie nie podoba i czy to jest dla
niego interesujace.

Przy okazji, to moze byc¢ dobry punkt zaczepienia w celu pozyskania
klienta/partnera. Metoda: ,kogo znasz” jest jedna z bardziej
skutecznych (,,czy znasz kogos, kto bytby zainteresowany... np. nowym
kosmetykiem do usuwania zmarszczek...”).
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Narzedzia

Jak wypromowac¢ swoj link referencyjny?

Wyszukiwarki

Wypromowanie swojego adresu www tak, aby znajdowat sie w czotdéwce
wynikow wyszukiwania to duza sztuka. Nie jest to jednak az tak trudne
dla kogos, kto zna chocby podstawy dziatalnosci w Internecie oraz wie co
nieco o tworzeniu stron www.

Mozna by sie dtugo o tym rozpisywaé, a wrecz stworzy¢ nawet kilka
publikacji na ten temat. Najlepszy znany mi kurs na ten temat juz
powstat i nie miatoby wiekszego sensu powielanie tych informacji. ,,Jak
poskromic polskie wyszukiwarki” to kurs pozycjonowania, napisany przez
guru polskiego marketingu internetowego Piotra Majewskiego. Mozesz go
$ciagnac¢ za darmo z:

http://www.ebooki.pl/free/wyszukiwarki.zip

O tym, jak w sposob stabilny zwieksza¢ notowania swojej strony, czytaj
w artykule ,,Jak podbic¢ Link Popularity swojej strony?”

http://www.cneb.pl/cneb2/link popularity.php
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Bannery i pochodne

Bannery staja sie coraz bardziej archaiczng forma reklamy i ich znaczenie
maleje, cho¢ ciagle jeszcze sa uzywane. Bannery jednak przynosza
korzysci tym, ktorzy majg budzety reklamowe powyzej 50 tys. ztotych. W
przypadku reklamy bannerowej liczy sie ilos¢, a na ilos¢ mato kogo stac.

W przypadku programow partnerskich najczestszym btedem jest
zamieszczanie samego bannera bez prezentacji, czy tez chocby krotkiego
opisu rekomendujacego. Internauci zwykle maja dos¢ reklamy i bannery,
a szczegolnie te o typowych rozmiarach, sg w wiekszosci wypadkow
ignorowane.

Teraz dostepnych jest tez wiele pochodnych form reklamy - Interstitiale
(reklama petnoekranowa), pop-down, pop-up (lecz klient zobaczy je
dopiero po zamknigciu przegladarki), buttony, sky-scrappery (pionowe
bannery), billboardy (duzy banner 760x100), niewielki poziomy pasek
biegnacy na cata szerokosc i inne.

Czesto w znacznie wiekszym stopniu zwracajg one uwage Internautéw.
Nie nalezy ich jednak naduzywac¢, gdyz czesto maja znaczna
,wage” (duza ilos¢ kilobajtow do sSciagniecia), przez co zniechecaja do
czekania na otwarcie sie strony. Posiadacze modemdéw s3a na to
szczegolnie wrazliwi.

Efektywnosc bannerow nie jest zbyt wielka, lecz nie powinno sie pomijac
tej formy promocji. Na http://banneriada.koti.com.pl znajdziesz

omowienie praktycznie wszystkich systemow wymiany bannerow
funkcjonujacych w Polsce.
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Programy pomocne w wykonywaniu bannerow:

Applet Headline Factory. Jest kolejnym programem ze stajni
CoffeeCup. Przy jego pomocy mozemy wygenerowac
fantastyczny banner lub pasek nagtowkowy. Wszystko to
bedzie zapisane w formie apletu Javy. Wazne jest to, ze nie
musimy znac sie na trudnej sztuce pisania apletow. AHF zrobi
za nas cata ,,brudng” robote. My bedziemy cieszy¢ sie jedynie
powalajacym efektem.

http://www.coffeecup.com

Banner Maker. Przeznaczony jest do tworzenia bannerow.
Ciekawe narzedzie edycyjne. Krok po kroku przesuwamy sie
przez proces tworzenia bannera.

http://www.bannermakerpro.com

Paint Shop Pro. Znany program graficzny z opcja tworzenia
animowanych gifow oraz kreatorem banneréow. 30-dniowa
wersja shareware.

http://www.jasc.com

Wiasne e-ziny

Jak wspomniatem w poprzednich rozdziatach, wtasny e-zin jest jednym z
najlepszych elementéw umozliwiajacych skuteczne promowanie wtasnych
linkbw do PP. Koniecznie powinienes go wydawaé, nawet jesli
poczatkowo nie bedzie on szczytem umiejetnosci edytorskich!
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Darmowe narzedzia pomagajace zastosowac¢ ww. dziatanie znajdziesz na:

4free - serwis z darmowymi elementami strony dla webmasterow:
http: //www.4free.pl

Hydepark - serwis darmowych list mailowych:
http://www.hydepark.pl

Zagraniczne:

Topica - http://www.topica.com

Yahoo Groups - http://groups.yahoo.com
Freelists - http://freelists.org

Your Mailing List - http://www.yourmailinglistprovider.com
Coollist - http://www.coollist.com

Bravenet - http://www.bravenet.com

Hosted Scripts - http://www.hostedscripts.com

Server.com - http://www.server.com

Messagebot.com - http://messagebot.com

Jesli natomiast sam potrafisz zastosowac skrypty, z pewnoscig bedziesz
potrzebowat do przetwarzania formularzy. Mozesz wykorzystac ponizsze:

http://www.skrypty.org
http://www.nethit.pl

http://www.alpha.pl/uslugi

http://www.form2mail.top.pl

http://www.formmail.team.pl

http://www.cgispy.com

http://www.scrypty.com

http://www.phpware.nano.pl
http://www4.dk3.com/dk3formmail.html
http://dodatki.za-free.com

Najwiekszy zbior skryptow tego typu znajdziesz na:
http: //www.hotscripts.com/PHP/Scripts and Programs/Mailing List Managers
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Reklama w innych e-zinach

Udowodniono wielokrotnie, ze tzw. artykut goscia jest chetnie czytany,
buduje wiarygodnos¢ oraz ma duzg site oddziatywania.

Warto wiec zwrdci¢ sie z propozycja nadestania wtasnego artykutu do
wydawcow e-zindw czy newsletterow. Tworzac i publikujac u innych
wydawcow budujesz sobie marke. Ponadto, co jest standardem i sensem
takich dziatan, zamieszczasz na koncu artykutu stopke autorska lub
przynajmniej link do swojej strony domowej. W stopce mozesz
zaprezentowac wtasng osobe.

Dziatania tego typu skutkuja zwiekszeniem odwiedzin na twojej stronie.
Od jej zawartosci zalezy, czy i jakie dziatania podejmie Internauta.

Crosslinking

Nierzadko zdarza sie, ze osoby zaangazowane w Internecie posiadaja
dwie lub wiecej stron www o roznorodnej, lub zblizonej tematyce.
Wowczas oczywista powinna by¢ wzajemna promocja takich stron, czyli
zamieszczanie na danej stronie linkow do innych wtasnych stron www.
Moze to, cho¢ nie musi, skutkowac zwiekszaniem notowan
w wyszukiwarce, lecz przede wszystkim zwieksza szanse na ,,Sciagniecie”
Internauty na strone, gdzie moze zapoznac sie z Twoja propozycja.

Ebooki

Ich rola jest nie do przecenienia! Niniejsza publikacja jest tego
najlepszym przyktadem.
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Sa interaktywne, moga zawiera¢ grafike, sekwencje wideo, dzwiek,
formularze, zabezpieczenia na hasto, wyszukiwarke i co wazne, w dobie
ciagle jeszcze drogiego Internetu, moga byc¢ czytane offline.

Dzieki temu mozesz wykorzystaC cate spektrum elementow
technologicznych i merytorycznych skutecznie zwiekszajac szanse na
pozyskanie klienta/wspotpracownika.

Przede wszystkim mozesz korzystac¢ z zalet tzw. marketingu wirusowego
poprzez tworzenie i udostepnianie DARMOWYCH ebookow, a takze
zezwalajac na ich redystrybucje. Chytrosc¢ takiego posuniecia polega na
tym, ze rozdawany za darmo e-book moze zawiera¢ Twoje reklamy,
informacje o ustugach, promocje serwisu i kazda inng informacje, jaka
chciatby$ rozpropagowac¢. Nie ma w tym jednak Zzadnej manipulacji
i wszystko odbywa sie na zasadzie wygrat-wygrat: czytelnik otrzymuje
wartosciowa dla niego informacje, natomiast Ty promujesz to, na czym
bezposrednio zarabiasz pieniadze.

Kolejny ogromnie wazny element to fakt, ze Twoje ebooki beda
pozostawac W sieci przez cate miesigce, a nawet lata!

Wiecej o ebookach oraz DARMOWA publikacje na ten temat

,,Ebook=Pienigdze” znajdziesz na: www.ebooki.pl

Tablice ogtoszeniowe

W sieci znajduje sie wiele zarowno ptatnych, jak i darmowych tablic
ogtoszeniowych, gdzie mozesz zamiescic¢ (intrygujaca) tres¢ zachecajaca
do sprawdzenia Twojej oferty. Ta forma nie jest w Polsce zbyt
popularna, a przez to istnieje ewentualnos¢ uzyskiwania nieztych
efektow. Warto jednakze zwrocic uwage na tematyke w okreslonych
tablicach i jej dziatach (targetowanie).
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Wykaz ogromnej ilosci tablic ogtoszeniowych znajdziesz na:

http://katalog.onet.pl/aktualnosci/ogloszenia

Na http://ads.euro-biznes.pl/dodaj.html mozesz dodac¢ swoja strone do
blisko 5000 tablic ogtoszeniowych.
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Stopki w e-mailach

Dos¢ efektywna, a jednoczesnie nieagresywna (a wiec tolerowana)
metoda promocji jest umieszczenie stopki reklamowej na koncu kazdego
e-maila, ktérego wysytasz gdziekolwiek.

Prawie kazdy program pocztowy oraz wiekszoS¢ serwerow pocztowych
WWW umozliwia automatyczne dodawanie krotkiego tekstu do
wysytanych postow.

Moze to wygladac nastepujaco:

Najtansze serwery w sieci:
http://www.serwer.pl/?=twoj_ID

lub

,Biuletyn XXX” - pierwszy e-zin, ktory ptaci!

http://www.serwer.pl/?=twoj_ID

Zamiast http://www.serwer.pl/?=twdj_ID mozesz oczywiscie podawac
adres swojej strony, z ktorej nastepuje przekierowanie na adres strony
z Twoim linkiem referencyjnym.

Mozesz spowodowad, aby Twoj program pocztowy automatycznie
dodawat zdefiniowang tresc¢ reklamowa.
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Uaktywnianie podpisu (stopki) w przypadku programu

Outlook Express:

1. Kliknij ,,Narzedzia”, a nastepnie ,,Opcje”.

2. Wybierz zaktadke ,,Podpisy”.

3. Kliknij ,,Nowy”.

4. Do ramki ,,Edytuj” wpisz lub wklej tekst reklamowy.

5. Zaznacz opcje ,,Dodaj podpisy do wszystkich

wychodzacych wiadomosci”.

6. Odznacz opcje ,,Nie dodawaj podpisow do odpowiedzi

i wiadomosci przesytanych dalej”.
7. Kliknij OK.

Teraz do wszystkich wychodzacych wiadomosci bedzie

dodawany tekst, ktory wpisates do ramki ,,Edytuj”.

Fora dyskusyjne

jedna z bardziej interaktywnych ustug internetowych.
W przypadku programow partnerskich maja ewidentne zalety. Jesli
zaangazujesz sie w dyskusje na danym forum TEMATYCZNYM, stajesz sie
znanym okreslonej ilosci ludzi, poznajesz inne osoby i ich poglady, masz

mozliwos¢ nauczenia sie czegos$ lub nauczenia innych itd.

Bierz udziat tylko w tych forach i w dyskusjach, w ktérych mozesz miec
co$ do powiedzenia. Jesli bedziesz pisat byle co, tylko krytykowat lub
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robit gtupie zarty, zostaniesz zignorowany lub nawet zbanowany
(zablokowany) przez moderatora (osobe administrujaca forum).

Fora zwykle umozliwiaja dodawanie stopki, mozesz wiec, podobnie jak
ma to miejsce w przypadku e-maili, spowodowac, ze do kazdej Twojej
wypowiedzi bedzie dodawany tekst (zwykle do 255 znakdéw) oraz adres
strony www.

Pop-up

To technika polegajaca na automatycznym otwieraniu sie¢ nowego okienka
po wejsciu na strone lub po jej opuszczeniu. Nalezy stosowac ja
rozwaznie, gdyz naduzywanie jej prowadzi do irytacji Internautow. To
powoduje oczywiscie ignorowanie zawartosci, a wrecz bezpowrotne
opuszczenie strony.

Umiejetne operowanie pop-upami z motywujacymi tresciami i zachetami
(np. darmowy ebook, kurs) moze przynosi¢ posrednie lub bezposrednie
korzysci - wejscie na strone lub  zostawienie  adresu
e-mail. Nie moze to by¢ jednak gtowna forma promocji, chociazby
z takiego powodu, ze czes¢ Internautow uzywa oprogramowania
blokujacego otwieranie sie pop-upow.

Do generowania pop-upow uzywa sie gtownie Java Script.

W ebooku ,Webmaster Tools” znajdziesz kilka generatorow
umozliwiajacych szybkie wygenerowanie kodu gotowego do wstawienia
na strone www. Do Sciagniecia stad.
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Ptatna reklama

Szczegblnie w przypadku, gdy program partnerski oferuje istotne
prowizje, siegajace nawet kilkuset ztotych, warto rozwazy¢ wykupienie
pewnych form ptatnej reklamy. Tu mozliwosci jest wiele i nalezy dobrze
przemyslec, gdzie i w jakiej formie zakupi¢ reklame.

W gre wchodza gtownie:

Wyszukiwarki

E-ziny

Mailing reklamowy

Bannery i pochodne formy wizualne i interaktywne
Reklamy tekstowe

Bezwzglednie nalezy pamietac o targetowaniu, czyli skierowaniu
promocji do osob w okreslonym wieku, o okreslonych zainteresowaniach,
ptci, wyksztatceniu, sytuacji zawodowej, wysokosci dochodu itp.

Niezwykle pomocnym narzedziem jest ,,Kalkulator Rentownosci Kampanii
Reklamowych”.

To unikalne narzedzie e-biznesowe zostato stworzone specjalnie dla
subskrybentow CNEB.

Kalkulatora ROI nie mozna kupi¢, a to jedno proste w uzyciu narzedzie
jest najwazniejszym narzedziem przewidujacym skutecznos¢ Twoich
wydatkéw na kampanie reklamowa. Kalkulator ROI daje natychmiastowa,
jednoznaczna ocene rentownosci kampanii reklamowej.

Zanim wydasz ztotowke na reklame, przemysl prenumerate e-zinu CNEB.
Jesli zdecydujesz sie na optacenie abonamentu to Kalkulator Rentownosci
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Kampanii Reklamowych otrzymasz za darmo. Jego wartos¢ przez
analitykow jest szacowana na ok. 1000 zt.

Odwiedz: www.cneb.pl
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Jak wybraé program partnerski?

Przede wszystkim powiniene$ odpowiedziec sobie na pytanie:

Jaki program partnerski jest odpowiedni dla mnie i dla mojej strony
www?

Kluczem jest tu dopasowanie rodzaju produktow/ustug do tematyki
Twojej strony.

Niezaleznie od tego, istnieje caty szereg parametrow, ktore nalezy brac
pod uwage. Jest wiele programoéw partnerskich, a ich liczba stale
wzrasta. Istotnym elementem jest wiec wybor odpowiedniego.

Kryteria wyboru programéw partnerskich,
MLMéw.

Na co powinienes$ zwrocic¢ szczegdlng uwage:

1. Kiedy powstata firma i od jak dawna funkcjonuje program
partnerski. Im dtuzszy staz, tym wieksza wiarygodnos¢. Do nowych
PP trzeba podchodzi¢ ze specjalng ostroznoscia, szczegélnie jesli
zarowno PP jest nowy, jak i sama firma niedawno powstata.

2. Jakie sg podstawy prawne dziatania. Zgodnie z polskim prawem, na
stronie www powinny znajdowal sie detale dotyczace nazwy,
adresu, statusu prawnego przedsigbiorstwa itp.

3. Jaki jest globalny obrot firmy. Im wiekszy tym wieksza
wiarygodnosc, lecz niekoniecznie lepsze warunki dla partnerdw.

4. Asortyment produktow, ich jakos¢ i unikalnos¢. Zdecydowanie
efektywniejsza i zyskowniejsza jest sprzedaz produktow, ktore nie
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sq ogolnodostepne. Powinny to by¢ towary, ktore nie sg osiggalne
na poétkach tradycyjnych sklepow, czy nawet sklepow
internetowych. Im bardziej unikalny i ekskluzywny produkt, tym
lepiej.

. Zaplecze produkcyjne, administracyjne, badawczo-rozwojowe
i ustugowe. Jesli takowe istnieje, oznacza to, ze masz do czynienia
z powaznym kontrahentem, ktoéry zainwestowat sporo funduszy,
gdzie funkcjonuje dtugoterminowy plan dziatania i ewentualnosc¢
rozwoju tak firmy, jak i PP.

. Jakie gwarancje daje firma na swoje produkty. To bardzo wazne.
Stanowig one tzw. wartos¢ dodana, na ktorg klienci zwracajq
baczng uwage i w wielu wypadkach to nie cena zadecyduje
o zakupie, lecz oferowane gwarancje i serwis. Jesli produkt jest
sprzedawany online, wg prawa istnieje obowigzek udzielenia
klientowi prawa zwrotu towaru w ciggu 10 dni.

. Latwos¢ startu, czy nie ma nadmiernych wymagan dotyczacych
kosztow, doswiadczenia, szkolen. Zdarza sie, ze aby zostac
uczestnikiem PP, musisz zakupi¢ okreslony produkt lub wydac
gotdwke w inny sposob. Nierzadko jest to proba ,,upchniecia”
towaru, bez ogladania sie na pozniejsze konsekwencje.

. Dostep do informacji o stosowanym planie marketingowym,
premiach etc. Wszystko to powinno by¢ dostepne na www lub na
zadanie. Zdarza sie, ze o niektorych ograniczeniach, wymogach lub
obowigzkach mozna dowiedzie¢ sie dopiero po zapisaniu sie lub
spetnieniu innych wymogéw, np. zakupieniu produktu.

. Czy plan marketingowy jest oparty na obrocie wynikajacym
z zakupu towaru. Niestety, nierzadko zdarza sie, ze pod nazwa
PP, MLM czy tez inng kryje sie tak naprawde system piramidalny
lub typu ponzi. Trzymaj sie od tego z daleka! Wiecej czytaj o tym
w rozdziale ,,Unikaj programoéw piramidalnych”.

10.Czy istnieja programy szkoleniowe dla dystrybutorow i liderdw.

Kazdy szanujacy sie PP powinien udostepnia¢ chocby podstawowe
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materiaty informacyjne, szkoleniowe i marketingowe. Jesli sa to
tylko bannery i przyktadowe teksty reklamowe, to jest to
stanowczo za mato i swiadczy o tym, ze firma nie przyktada sie
zbytnio, a PP jest tylko dodatkiem do ich dziatalnosci. Powinna
sukcesywnie dodawac nowe materiaty informacyjne i szkoleniowe.

11.Liczba dystrybutorow/partnerow/klientow.

12.Czy premie wyptacane sa regularnie?

13.Jaki procent ceny produktu wraca do sieci w postaci premii.
W wiekszosci wypadkoéw powinno by¢ nie mniej niz 50%, choc
w niektorych, specyficznych branzach jest to wrecz niemozliwe. W
przypadku ustug, gdzie cena ptacona przez klienta stanowi blisko
100% zysku, z pewnoscig prowizja nie powinna by¢ mniejsza niz
potowa.

Poza specyficznymi przypadkami, gdy oferowana prowizja jest mniejsza
niz 25-30%, nawet nie zawracam sobie gtowy czytaniem warunkow.

14.Czy firma ma lub przewiduje dostep do dodatkowych serwisow.

15.Czy produkt jest dostepny wytacznie dystrybutorom tej firmy, czy
tez mozna go naby¢ poprzez inny kanat dystrybucji. Jesli tak jest,
Twoje szanse na sprzedaz ewidentnie maleja.

16.W jaki sposob zamawia i otrzymuje produkty. Procedura nie
powinna by¢ zmudna ani skomplikowana, gdyz to zniecheca tak
klientow, jak i partneréw. Dobra logistyka Swiadczy o sprawnosci
i operatywnosci firmy.

17.Czy istnieja jakiekolwiek limity obowigzujace dystrybutordow.
Jezeli wyptaty okreslonych premii sa obwarowane koniecznoscig
osiggniecia okreslonego, wysokiego obrotu, Swiadczy to, iz firma
chce ,wyzytowad” dystrybutora. Premie, do ktorych nie
zakwalifikowat sie dystrybutor, stanowia ekstra zysk firmy.
Powinienes dostawac tyle, ile wypracujesz. Limity do 100 ztotych
sg racjonalne. Trzeba bra¢ pod uwage koszty kazdego przelewu
i ksiegowania kazdej wyptaty.
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18.Czy istnieje mozliwos¢ rozwoju biznesow na  rynkach

miedzynarodowych. Jesli tak, stwarza to dodatkowe, duze
mozliwosci zysku.

19.Czy dystrybutorzy maja jakikolwiek wptyw na polityke i dziatalnosé¢

firmy. Niestety, najczesciej organizatorzy PP wychodza z
zatozenia, ze oni wiedza najlepiej i jest tak i tak, bo... Jest to
jeden z najwiekszych btedéw firm tworzacych PP. Wydaje im sie,
ze technika i ich kalkulacje to gtowne filary sukcesu. Jednak czesto
sq to dyletanci w kwestii samej sprzedazy poprzez PP oraz w
zakresie sponsorowania. Nie znaja tematu od strony partnerow i
czesto nie chca uwzglednia¢ ich wnioskdw i opinii. Prawda jest
taka, ze jesli kto$§ nie ma doswiadczenia w okreslonych
dziataniach, powinien uczy¢ sie od tego, ktéry wie, jakie
procesy, techniki i mechanizmy tu dziataja. Liderzy posiadajacy
doswiadczenie w PP i MLM powinni by¢ wrecz hotubieni przez
organizatorow PP. Oprogramowanie moze napisac¢ wielu ludzi, tych
co duzo wiedza i potrafig w zakresie sprzedazy i sponsorowania nie
jest tak wielu...

20.Czy firma reklamuje swoje produkty, gdzie i w jaki sposob. Ma to
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wptyw na wysokosc prowizji, jakie daje dystrybutorom. Im wiekszy
budzet przeznaczony na reklame, tym mniejszy procent obrotu
moze byc¢ przydzielony partnerom. Jesli reklama odnosi sie
bezposrednio do strony gtownej firmy, to zabiera partnerom
pieniadze, poniewaz w cene detaliczng produktu jest wliczona
prowizja dla partnerow. Sprzedajac bezposrednio ze swojej strony
gtownej ,tykaja” Twoja prowizje, zmniejszajac Twoje szanse na
zarobek.

.Czy firma jest cztonkiem Stowarzyszenia Sprzedazy Bezposredniej.

W zasadzie nie dotyczy to wiekszosci PP, natomiast w przypadku
MLMéw  nieposiadanie cztonkostwa SSB to duza ,krecha”...
Swiadczy bowiem o tym, ze nie stosuje sie do przyjetych przez
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Stowarzyszenie zasad, a sa one podstawa uczciwego i prawego
dziatania w tym systemie.

22.Czy firma otrzymata nagrody i wyrdznienia.

23.Czy jest cytowana w literaturze i czasopismach biznesowych.

24.Jak wyglada etyka i reguty sponsorowania. Doktadanie czytaj
regulamin i sposoby wynagradzania. Nie stosujac sie¢ do zasad
narazasz sie na przykre konsekwencje. Jesli jednak prawie
wszystko jest dozwolone, oznacza to, ze ludzie w tej firmie nie
maja bladego pojecia o funkcjonowaniu PP czy MLM.

25.Czy w petni mozesz wierzy¢ w uczciwosc firmy i na czym opierasz
SWo0ja wiare.

26.Jaki typ planu marketingowego wykorzystuje dana firma. Zwykle z
gory odrzucam wszelkie piramidy, ponzi, matryce itp. Wiecej
czytaj na ten temat w rozdziale ,Unikaj programow
piramidalnych”.

Kazdy z tych elementéw zwykle potrzebuje rozwiniecia i/lub
dodatkowego zbadania. Jednakze juz sam fakt brania pod uwage
powyzszych parametréw potrafi otworzy¢ oczy na te tematy, z ktorych
istnienia nie zdaje sobie sprawy wiele osob podejmujacych wspotprace
Z roznymi firmami.

Korzystanie z  programow afiliacyjnych/rekomendacyjnych  to
w dzisiejszej rzeczywistosci nie tylko moda, lecz wymodg naszych czasow.
Zaréwno dla producentow i ustugodawcow, jak rowniez dla wielu ludzi
poszukujacych alternatywy w swoim zyciu i mozliwosci dodatkowych (lub
podstawowych) dochodow. Poniewaz jednak w kazdej dziedzinie sa
giganci i maluczcy, warto mie¢ na uwadze, z kim sie zwiazujemy.
Rozwody, takze w dziedzinie biznesu, nie sa zbyt przyjemne.
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Jesli miatbys do wyboru: zosta¢ dealerem Coca Coli
lub  dystrybutorem lokalnej  wytwoérni  wod
gazowanych, co wybratbys?

Ta sama zasada obowigzuje w wyborze partnera w biznesach
rekomendacyjnych.

Unikaj systemoéw piramidalnych

Wiekszos¢ oséb zaangazowanych w omawiane tu zagadnienia, w tym
takze uwazajacych sie za doswiadczonych, nie potrafi lub nie chce
rozrézniac uczciwych systemow PP/MLM od piramid i systemow ponzi.

Piramidy to w tradycyjnym tego stowa znaczeniu systemy finansowe
polegajace na tym, ze osoby wchodzace do systemu finansuja, wg
okreslonego schematu, wyptaty dla osob, ktore weszty wczesniej.

Dlaczego pisze o tym w poradniku o programach partnerskich?

Poniewaz Internet spowodowat (niestety) znaczne zaktywizowanie sie
tego typu dziatan, w tym takze w Polsce. Jednak mniemam, Zze wszystko
mamy tu jeszcze przed soba.

Internet jest doskonatym narzedziem dla organizatoréow tego typu dziatan
i na przestrzeni czasu powstato wiele modyfikacji systemow i plandw
finansowych, przez co bardzo zatarty sie granice pomiedzy programami
typu network marketing, programami partnerskimi i systemami
okreslanymi jako MLM, de facto stanowigcymi piramide.
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Dzieki Internetowi bardzo tatwo zaoferowal ,produkt”. Stowo jest
w cudzystowie, bowiem on niby istnieje, lecz jest tylko przykrywka dla
systemu piramidalnego. Tak naprawde taki ,,produkt” nie odgrywa
specjalnej roli. Jest to czesto ogdlnodostepny lub na szybko stworzony
ebook, raport, kurs czy software nieprzedstawiajacy wiekszej wartosci.
Czasami jest oferowany za duzo wieksza cene niz jest realnie warty.

Firma podajac, ze ma do zaproponowania taki ,,produkt”, tworzy ,,plan
finansowy”, ,program inwestycyjny”, ,wirtualng gietde”, matryce lub
inny mechanizm przynoszacy zysk gtéwnie organizatorom.

Nie zawsze jest tatwo od razu rozpoznac, ze jest to przykrywka do
piramidy. W tym celu warto kierowa¢ sie sugestiami podanymi
w rozdziale ,,Jak wybrac program partnerski?”

Osobiscie, pomimo wielu propozycji, nie biore udziatu w tego typu
projektach i ich NIE rekomenduje.

Zdarza sie, ze programy partnerskie i MLMy powstaja w celu wypchniecia
zalegajgcego towaru i przybieraja forme piramidalng, aby zachecic
szybkimi zyskami do brania udziatu w przedsiewzieciu.

Ponzi

Nazwa pochodzi od nazwiska wtoskiego emigranta dziatajacego
w Ameryce na poczatku XX wieku. W 1919 r. zaoferowat on inwestorom
150$ za kazde zainwestowane 100S$ w ciagu 90 dni (w owym czasie 1005
byto duza kwota). Po 45 dniach rozpoczynat wyptacanie inwestorom
obiecanej kwoty, co powodowato, iz zaczeli oni nabiera¢ zaufania
i ponownie inwestowali jeszcze wieksze kwoty. Skad pochodzit zysk?
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Z wptat nowych inwestorow. Poniewaz jednak fama o tym, ze Ponzi
wyptaca obiecane pieniadze i to przed terminem, rozchodzita sie bardzo
szybko, to nowych inwestorow nie brakowato. Na tym wtasnie opiera sie
idea uktadéw typu ponzi.

Na czym polega problem? Ano na tym, ze aby mozna byto dodawac do
kapitatu inwestora 50% - ilos¢ nowych inwestorow musi rosnac¢ do
kwadratu. W momencie, gdy ilos¢ pieniedzy pochodzaca od nowych
inwestorow jest mniejsza - zaczyna brakowac gotéwki na wyptate
wczesniejszym inwestorom. Kazdy program typu ponzi jest skazany na
upadek, poniewaz w momencie przekroczenia pewnej masy krytycznej,
kasa jest pusta. Kazda osoba partycypujaca w takim programie ma
ograniczong ilos¢ znajomych (lub nieznajomych), ktorym moze go
zarekomendowac.

Czym rézni sie ponzi od piramidy?

Wprawdzie, podobnie jak w piramidzie, pienigdze dla wczesniejszych
inwestorow pochodza z wptat osob inwestujacych pozniej, lecz
w uktadzie typu ponzi wszystko jest organizowane i kontrolowane przez
jedna osobe, firme lub organizacje.

Uktady typu ponzi zwykle nie maja struktury hierarchicznej, jak ma to
miejsce w piramidach, a cato$¢ funduszy (minus stosowny profit dla
organizatorow) jest rozdysponowywana pomiedzy uprzednich inwestorow.

Poczatkowo inwestorzy/partycypujacy otrzymuja szybko i na czas
obiecane pieniadze, co powoduje nabieranie zaufania do programu oraz
reklamowanie go. Temu stuza takze, stosowane w wiekszosci programow,
systemy referencyjne - wyptacanie pewnego procentu, lub okreslonej
kwoty osobie, ktora naktonita innego inwestora do ,,wtozenia” pieniedzy
w ten program.
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Zaleznie od szybkosci rozprzestrzeniania sie informacji oraz stopnia
rozreklamowania, program taki zaczyna zwiekszac liczebnos¢ cztonkow,
lecz tylko do momentu, gdy ilos¢ nowych inwestorow/partycypujacych
rosnie szybciej niz kwoty zwracane wczesniejszym inwestorom do
kwadratu (w przypadku 50% zysku nad inwestycja). Od tego czasu ilosc¢
gotdwki jest mniejsza niz jest to potrzebne na wyptaty i program znika,
razem z pieniedzmi tych osob, ktore nie weszty wystarczajaco wczesnie.
Pojawia sie wkrotce pod inng nazwa i na nieco zmodyfikowanych
warunkach...

Aby przedtuzy¢ funkcjonowanie tego typu programow, organizatorzy
stosuja roznego rodzaju sztuczki, jak na przyktad modyfikowanie ,,planu
kompensacyjnego”.

Czesto sg tez stosowane o wiele bardziej wyrafinowane metody réznego
rodzaju przekretow i manipulacji, a Internet stanowi doskonate narzedzie
do tego typu dziatan.

Spotyka sie rowniez programy zblizajace sie do granic przyzwoitosci,
ktore stawiajg sprawe jasno i wyraznie informuja, ze to jest gra, w ktorej
moga wygrywac ci, ktorzy wczesnie wskocza w ten temat. Nie ma
gwarancji zyskow, a w pewnym momencie pieniedzy na wyptaty po prostu
zabraknie, co oznacza, zZe ,umoczytes” swoja inwestycje. Wiele
programéw tego typu wymaga bowiem uprzedniego zakupu produktu...

Matryce

Ta forma, bedaca modyfikacja planow kompensacyjnych MLMow,
powstata w celu zachecenia do uczestnictwa oséb nie dysponujacych lista
i nie potrafigcych sponsorowac.
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Zasada polega na tzw. przelewaniu partnerow w dot. Mozesz miec np.
maksimum 3 osoby w pierwszej linii, a kazda nastepna jest
podsponsorowywana (przelewana) pod osoby, ktore juz sa w Twojej sieci.

Generalnie nie jestem zwolennikiem matryc. Przyciagaja one ludzi
leniwych i niechetnych do podejmowania wtasnych wysitkdw. W zatozeniu
maja one przynosi¢ profity takze przy braku zaangazowania uczestnika.
Model matematyczny jest OK, jednak w praktyce tzw. przelewanie nie
wychodzi, gdyz statystyczny cztonek sponsoruje 1,5 cztowieka. Jest tylko
kwestia czasu, kiedy matryca ,zapycha sie” ijedynymi, ktorzy cos
0siagaja sq organizatorzy i ci, ktorzy wchodza jako pierwsi.

Osobna kwestia jest, z jakiego tytutu otrzymuje sie pieniadze. Jesli jest
to procent od sprzedazy lub zakupu PRODUKTU, mozna to uwazac za
MLM. Jesli nie ma produktow lub sa nimi zwykle bezwartosciowe
,raporty” czy inne wirtualne towary, to jest zwykta piramida finansowa z
przykrywka. Dlatego zywot matryc jest krotki i ciagle powstaja nowe,
czesto tworzone przez tych samych ludzi.

Mozna by¢ jednym z pierwszych i mozna na tym zarobi¢. Ma to jednak
swoje konsekwencje. JeSli dasz sie pozna¢ jako organizator
przedsiewzie¢, ktore z czasem padaja, powodujac frustracje i straty
uzytkownikow, pozostanie Ci tylko ciagta dywersyfikacja lub ucieczka
w anonimowos¢, gdyz tych samych ludzi nie da sie wykorzystywac
wielokrotnie.

Jak wiec nie dac sie wpusci¢ w kanat, jak rozrozni¢ ponzi czy piramide od
programow rzeczywiscie inwestujacych kapitat?

Nie ma niestety na to jednoznacznej odpowiedzi. Z pewnoscig nalezy
mie¢ doze nieufnosci w stosunku do programoéw oferujacych wyjatkowo
duze zyski w krotkim czasie. Najlepsza znang mi metoda jest nawiazanie
kontaktow z osobami i srodowiskami, ktore maja dostep do dobrych
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zrodet informacji i osobiste kontakty z ludzmi, majacymi sporo
doswiadczenia w tym temacie.

Czy jest to tatwe? Niekoniecznie. Nikt jednak przy zdrowych zmystach nie
twierdzi, ze mozna zrobic¢ fortune tatwo, szybko i przyjemnie. Internet,
mechanizmy offshore i systemy zwigzane z rekomendacja sa tylko jednym
z lepszych mechanizmow to umozliwiajacych. Prace musisz jednak
wykonac. Na ile uczciwie i moralnie, to tez zalezy od Ciebie.

Niezaleznie od niesamowitych mozliwosci Internetu, dochodzacych cudow
technologii ZAWSZE elementem kluczowym beda LUDZIE.

Poniewaz mnostwo ludzi tego nie rozumie, padaja dotcomy, programy
partnerskie i mnostwo innych, czesto ciekawych projektow. Jednoczesnie
znam witryny eksplodujace i stale rosnace, lecz one robig co$, o czym nie
wiedza ci inni, lub nie chca tego zaakceptowac.

Aby odnosi¢ sukcesy, niesamowicie wazne jest nie tylko to, co robimy,
lecz przede wszystkim KIM musimy sie sta¢. Zgodnym chérem o tym
trabig wtasciwie wszyscy osiagajacy sukcesy, cokolwiek by to znaczyto.

Mam nieco doswiadczen w tym temacie, a jednym z najlepszych
przyktadow jest fakt, ze w wielu wypadkach udaje mi sie zdoby¢ zaufanie
i LOJALNOSC innych ludzi. Kosztuje to troche pracy, lecz dzisiaj
nierzadko zdarza sie, ze osoby prosza o moj link czy numer referencyjny,
czekajac, az sie zarejestruje, aby zasponsorowac sie pode mna. Bardzo
sobie to cenie i obliguje mnie to do dalszego pomagania tym ludziom, wg
mojej najlepszej znajomosci tematu.

Lojalnosci i zaufania nie da sie kupi¢ ani posigs¢ jej przez manipulacje.
Trzeba ja wypracowac, lecz efekty tego czesto trwaja do konca zycia.
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Oczywiscie ja naleze do znacznej mniejszosci z takim sposobem
podejscia. Sq i zawsze beda ludzie, ktérzy chca szybko, duzo i matym
kosztem. To jednak nie jest moj sposob dziatania.

Oczywiscie to, co budujesz ,jest wytacznie Twoja decyzja. Tylko po co
budowac Smietniki, skoro mozna apartamenty?

| jedna uwaga. Jesli PP czy MLM jest uczciwy w swoich zatozeniach
i dziataniach, to porazka jest TYLKO Twoja wina. MLM ma tak zta opinie
w spoteczenstwie, poniewaz bardzo wielu probowato, ponosito kleske
(nawet w uczciwych systemach), a potem cata wine zwalato na system.

Ztote Mysli


http://www.zlotemysli.pl/scr,1/

Nie daj sie wykotowac!

W Internecie polecanie produktow i nowych wspotpracownikow ma
zalety, lecz takze pewne wady. To, kto przyprowadzit klienta na strone
firmy, jest zwykle rozpoznawane poprzez nadany numer (tzw. ID lub
login).

Jesli nastapi sprzedaz, oprogramowanie PP nalicza prowizje wg
rozpoznanego numeru ID. Co jednak, jesli wczesniej lub pozniej inny
wspotpracownik sprowadzi(-t) te sama osobe na strone sprzedawcy?

Dalej. Co w sytuacji, gdy jest osoba, ktorg sprowadzites na dang strone,
lecz nie dokonata ona zakupu w tym czasie, lecz dopiero po tygodniu
zdecydowata sie na transakcje? Czy sadzisz, ze bedzie wpisywata
w adresie przegladarki:

http://www.Twojastrona.com/cgi.bin/aff.pl?
categorie=ksiazki&podkategoria=beta
Czy tez po prostu wpisze: http://www.Twojastrona.com?

Niezaawansowane systemy partnerskie nie maja mechanizmow
rozgraniczajacych takie sytuacje, co skutkuje ekstra zyskami dla firmy
wynikajacymi z braku naliczenia prowizji osobie, ktore przeciez
przyczynita sie¢ do dokonania sprzedazy. Aby byto uczciwie, program
partnerski powinien stosowac:

Sledzenie poprzez Cookies

Ta metoda identyfikowania odwiedzajacych i dealeréw ma wiele zalet,
choc¢ takze pewne minusy.
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Jesli program partnerski uzywa cookies do identyfikacji, to nadaje Ci
URL, np.; www.twojadomena/?12345 . Numer na koncu to numer
identyfikacyjny partnera (Twoj). Jesli ktos za pomoca tego adresu
odwiedzi strone programu partnerskiego, system zapisze mu na
komputerze cookie z numerem identyfikacyjnym.

W ten oto sposob, gdy wroci pozniej za trzy dni czy tez trzy lata (nawet
gdy uzyje innego adresu, aby odwiedzi¢ strony) to zostanie
zidentyfikowany i wtasciwy sprzedawca otrzyma swoja prowizje.

Powiniene$ takze wiedzie¢, ze cookies umozliwiaja Sledzenie rutyn
zachowania odwiedzajacych Twoje strony domowe. Wiadomo, jaka droga
ida, dokad zmierzaja, a wiec jakie strony preferuja, czy tez jakich
unikaja. Daje to mozliwos¢ przeprowadzania analizy stron, ich
funkcjonalnosci, czy tez jej braku i wprowadzania niezbednych poprawek
czy zmian.

Jesli wiec odwiedzajacy trafi na strone programu partnerskiego np. przez
Twoj banner, to pierwsze, o co oprogramowanie ,,zapyta” przegladarke,
to czy posiada juz cookies do tych stron. Jesli odpowiedz jest ,nie”, to
program przydziela mu cookie z Twoim numerem identyfikacyjnym.

Jesli opusci te strony, to zabiera ze soba ten kod, aby wracajac nawet po
dtugim czasie, by¢ wtasciwie zidentyfikowanym i abys$ otrzymat nalezng
Ci prowizje.

Jest to wiec uczciwy system dla sprzedawcow i dlatego tez jedng
z pierwszych rzeczy, jakie powiniene$ sprawdzi¢ w interesujacym cie

programie, jest fakt, czy system uzywa cookies!

Jedynymi znanymi mi na dzien dzisiejszy programami partnerskimi, ktore
poszty jeszcze dalej, jest cnebPoints oraz Ztote Mysli.
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Najbardziej niespotykanym tu elementem jest fakt, ze program
wynagradza osobe, ktora bezposrednio polecita klienta oraz osobe, ktora
wczesniej skierowata klienta do oferty, co nie poskutkowato jednak
sprzedaza.

Zasadniczo odroznia to te programy od tradycyjnych systemow
wielopoziomowych (MLM), gdzie wynagradza sie osobe bezposrednio
polecajaca, i osobe, ktora polecita osobe polecajaca. Ta druga osoba
zazwyczaj nie bierze aktywnego udziatu w sprzedazy ani w szkoleniu osob
,pod soba” - zwykle wiec pieniadze sa nieuczciwie dzielone. A co to
Ciebie obchodzi? Jesli system nie bedzie dobrze dzielit prowizji, szybko
moze zbankrutowac.
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Btedy uczestnikow PP

Tworzenie ,,strony o zarabianiu”
Takich sg tysigce i stanowig one zwykle strate czasu, pieniedzy i energii.

Takich stron nie traktuje sie powaznie i sa one czytane jedynie przez
osoby pragnace zatozy¢ podobng witryne. Efektywnosc takich stron jest
bliska zeru.

Zbyt duza ilos¢ PP, w ktorych partycypujesz

Twoja strona www czy e-zin nie moze przypomina¢ tablicy
ogtoszeniowej. Jest wtedy nieczytelna i nie ma miejsca na wazne tresci.
Ponadto nie ma fizycznych mozliwosci dopilnowania i obstugiwania
klientow/partneréw, jesli bierzesz udziat w wiekszej ilosci PP niz 4-5.
Jeden lub dwa powinny stanowi¢ Twoje oczko w gtowie, lecz bez sensu
jest promowanie podobnych produktow PP, np. 2-3 réznych dostarczycieli
ustug hostingowych. Oferty nie mogg byc ze sobg konkurencyjne. Moga, a
nawet powinny byc uzupetniajace sie, np. hosting + wykonywanie stron
WWW.

Brak lub zbyt mata ilo$¢ edukacji i inwestycji

Dochody w PP nie sg sprawa przypadku czy slepego losu. Musisz zadbac o
swoje umiejetnosci i narzedzia. Inwestujac grosze, zarobisz grosze.
Inwestujesz przeciez w siebie, w swoja edukacje i swoj biznes.
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Niecierpliwos¢

Wielu uczestnikbw PP  jest zbyt niecierpliwych.  Oczekujag
natychmiastowych rezultatow, a w zyciu nie ma nic od razu. Najpierw
jest praca, potem wyniki. Nie patrz z zazdroscig na tych, ktorzy juz na
poczatku osiagaja wyniki, o jakich marzysz.

Zwykle oni nalezg do tych, ktorzy przez poprzednie lata ciezko pracowali
budujac swoje bazy adresowe, uczac sie i nawiazujac wspotprace z
innymi, a teraz zbieraja to, co siali przez dtuzszy czas.

Z nikim sie nie Scigasz, jedynie z samym soba. Z drugiej strony dobrze
sobie obrac idola i uczyc sie od niego. Dobrze, jesli Twoim idolem jest
Twoj sponsor, wtedy chetnie bedzie Cie uczyt.

Brak targetingu

Twoja strona www i znajdujace sie tam oferty, w tym produkty PP
powinny byc¢ skierowane do osob o okreslonych zainteresowaniach.
Internauta wchodzacy na nig natychmiast powinien dojs¢ do wniosku, ze
znajduja sie tu rzeczowe, fachowe informacje z danej dziedziny (butik
tematyczny). Szanse na sprzedaz produktu w ramach PP sg wowczas duzo
wieksze.

Wysytanie spamu

Wysytanie niechcianych e-maili do nieznanych o0sob jest wbrew
netykiecie, a takze przeciw prawu. Ponadto skutecznosc ofert wysytanych
poprzez spam jest tak niska, ze po prostu nieoptacalna. Gwarantuje takze
utrate autorytetu i dobrego imienia.
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Wszystko, co musisz wiedzie¢ na temat spamu, znajdziesz w bezptatnym
raporcie ,Jak nie zosta¢ spamerem”. Pobierzesz go z adresu
www.ebooki.pl/free/antyspamer.zip

Rekomendowanie towarow/ustug niskiej jakosci

Nawet jesli uda Ci sie co$ sprzedac, to zapewne bedzie jednorazowe.
Niezadowolony klient wg statystyk (takze w Internecie) mowi o tym
Srednio 11 innym osobom. Szybko wiec ucierpi na tym Twoja reputacja,
Co z pewnoscia przetozy sie na brak zyskow w pozniejszym okresie.

Najlepiej, jesli bedziesz sprzedawac UNIKALNE | EKSKLUZYWNE produkty.
Pamietaj

Latwiej (i taniej) sktonié¢ klienta do ponownego zakupu niz pozyskac
nowego.

Pomagaj downline'om (osobom zasponsorowanym). Jesli PP posiada
wiecej niz jeden ptatny poziom, W TWOIM INTERESIE jest, aby oni
zarabiali pieniadze! Im wiecej zarobig oni, tym wiecej prowizji dla
Ciebie. Dlatego zatroszcz sie o nich, doradzaj, podpowiadaj
rozwigzania, ucz, a przede wszystkim badz dla nich przyktadem.
Najlepsza rzecz, jaka mozesz dla nich zrobi¢ to osiggac sukcesy.
Czesc z nich zechce Cie zduplikowac, za obopolng korzyscia.
Utrzymuj kontakt ze swoimi klientami/downline’ami, upewniaj sie,
ze otrzymali to, czego potrzebuja, pytaj, czy mozesz byc jeszcze w
czym$ pomocny. Obsesyjne zainteresowanie potrzebami klienta to
klucz do nawigzania dobrych relacji, zdobycie zaufania.
i...kolejnych sprzedazy.

Nie tylko online.

Czestym btedem popetnianym przez uczestnikéw programéw partnerskich
jest koncentrowanie sie wytacznie na dziatalnosci poprzez Internet.
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FAKTY natomiast sg takie, ze NAJSKUTECZNIEJSZA metoda pozyskiwania
klientow/wspotpracownikow jest PERSONALNA ROZMOWA z prospektem.
Wowczas masz do wykorzystania mnostwo elementow, ktorych nie da sie
stosowac bez osobistego kontaktu.

Pierwsza grupa, do ktérej najszybciej mozesz dotrzec, sa znajomi.

Przede wszystkim masz tu mozliwos¢ wyselekcjonowania osob, ktore
moga byc¢ potencjalnie zainteresowane tym, co masz do zaoferowania.
Praktyka pokazuje, ze dobrze sie sprawdza w takich wypadkach m.in.
hosting stron internetowych, tworzenie stron www, prezentacji, baz
danych itp.

Osobisty kontakt ze znajomymi daje Ci olbrzymi atut w postaci
ZAUFANIA, o co najtrudniej w Internecie. Znacznie tatwiej dostosowac
swoja oferte i przekonad kogos.

Druga grupa to znajomi znajomych.

To stwarza dostep do bardzo duzej liczby potencjalnych klientéw i daje
duze szanse na efekty, poniewaz DZIALASZ Z REKOMENDACJI.
Jesli tylko potrafisz lub nauczysz sie uzywac kluczowych sformutowan:

czy znasz kogos, kto potrzebuje...
czy znasz kogos, kto bytby zainteresowany...

...jestes w stanie dotrze¢ do ludzi, z ktérymi w personalnym kontakcie
mozesz wykorzystac swoje umiejetnosci sprzedawania/pozyskiwania
wspotpracownikow.

Kolejna grupa ludzi to oczywiscie nieznajomi.
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Tu mozesz zastosowal takze niektore typowe elementy marketingu
tradycyjnego: wizytdwki, broszury, zapytania ofertowe, telemarketing

itp.

Wprawdzie jest to najwieksza grupa potencjalnych klientow, lecz
oczywiscie efektywnos¢ dziatan w niej jest znacznie mniejsza niz
w dwoch poprzednich, co nie znaczy, ze nie mozna tu duzo zwojowac.
Jesli traktujesz powaznie swoja dziatalnos¢ w ramach programu
partnerskiego, a wrecz chcesz uczyni¢ go jednym z gtownych zrodet
swojego dochodu, powinienes$ rozwazy¢ podjecie ww. dziatan.

Przyktadowo, przy sprzedazy hostingu z cata pewnoscig mozesz osiagnac
Zznacznie wiecej dziatajac offline, rozmawiajac personalnie niz tylko
oferujac to poprzez strone www. W Internecie takich ofert jest mnostwo,
personalny kontakt daje Ci ogromng przewage. Wykorzystaj to!

Podobnie ma sie sytuacja z produktami, ktore ze swojej natury tatwiej
sprzedawad, jesli potencjalny klient moze je osobiscie obejrzec i dotknac
(kosmetyki, perfumy, odziez, itp.).

Co jeszcze?

Umies¢ swoj adres strony www na swoich wszystkich materiatach
promocyjnych,  wizytéwkach, nagtowkach listow, ofertach
i fakturach, i wszedzie tam, gdzie podajesz numery telefondw,
faksow, komorek, adresow. Takze na kopertach, torbach
reklamowych i kartkach pocztowych. Dotacz adres www do
wszystkich anonsow, ogtoszen i drukow.

Wyslij informacje do wszystkich swoich dotychczasowych klientéw,
partnerow, dostawcéow, odbiorcow i kontrahentow.

Dotacz informacje o swoich stronach internetowych we wszystkich
swoich automatycznych sekretarkach, pocztach gtosowych itp.
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Traktuj swoje strony jako otwarty 24 godziny na dobe i 7 dni
w tygodniu serwis, ktory moze by¢ zawsze dostepny.

Wypisz adres URL na szyldach firmy, sklepu itp.

Wywies go na flagach przed firma.

Oznacz nim swdéj samochod, maszyny i sprzet.

Zastosuj crosslinking. Takze w prywatnych rozmowach zaproponuj
wymiane linkow stron www. Nie wymieniajac sie linkami wiele
tracisz. Notowania Twojej strony w wyszukiwarkach sa nizsze
i potencjalni klienci/wspotpracownicy nie trafiaja do Ciebie
z innych stron. Zamieszczaj linki do stron, ktore oferuja rownie
dobrej jakosci produkty i ustugi jak Twoje, aby nastepnie prosi¢ ich
wtascicieli, by uczynili to samo.

Jesli posiadasz wiecej niz jedna strone www, linkuj pomiedzy sobg
swoje strony. Wyszukiwarki lepiej traktujg takie strony przyznajac
im wiecej punktow w wynikach wyszukiwania, szczegélnie gdy
zawieraja takie same wyrazy w tresci. Ponadto zwiekszasz szanse
na to, ze Internauta odwiedzi takze Twoj inny serwis, podlinkowany
do danej strony.

Wyszukiwarki inaczej traktuja stowa w liczbie pojedynczej
i mnogiej, zawarte w meta tagach. Tak wiec ,,zabawki” to nie to
samo co ,zabawka”. Zwieksza to szanse na to, ze osoby
przeszukujace Internet trafig na Twoja strone.
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Zainwestuj w siebie!

Tylko dla tych, ktérzy chca zostac¢ liderami!

Skoro jednak czytasz niniejszego ebooka to z pewnoscig nalezysz do tych
osob.

Powinienes oczywiscie uczyc sie marketingu internetowego, stosowac go i
wdraza¢ nowe techniki. Jesli jednak ograniczysz sie tylko do takich
dziatan, mozesz dojs¢ tylko do pewnej granicy efektow. Pomimo
W znacznej mierze dziatania wirtualnego - via Internet, zawsze bedziesz
miat do czynienia z ludzmi. Potrzebujesz wiec wiedzy o nich.

Musisz poznawac i pogtebia¢ wiedze o ludziach i mechanizmach, ktoére
nimi rzadza. Aktualnie na rynku znajdziesz wiele ksigzek, kurséw, kaset
uczacych pozytywnego myslenia, ksztattowania wtasnego wizerunku,
umiejetnosci porozumiewania sie z ludzmi, wptywania na ich zachowania,
sposob myslenia, przekonywania ich itp.

POTRZEBUJESZ TEJ WIEDZY.

Nie szkodzi, ze Twoje dziatania sg gtownie online. To tylko inny sposob
komunikacji. Ludzie sa wszak tacy sami, niezaleznie od technologii, jaka
w danym czasie sie postuguja. Inwestycja w wiedze, o ktorej mowa
powyzej pozwoli Ci na bardziej efektywne dziatania i nawigzywanie
trwatych, pozytywnych relacji. Bedzie to skutkowac dziataniem na
zasadzie wygrat-wygrat, zawieraniem tzw. pozytywnych transakcji
handlowych i... grubszym portfelem.
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Gwarantuje, ze zaliczone kursy, przeczytane ksigzki i przestuchane
kasety pomogg Ci rowniez w innych dziedzinach zycia.

Przyktad:

Percepcja cztowieka

Sposéb przysngam’a Po 3 godzinach Po 3 dniach
informacji
Tylko stuchajac 70% 10%
Tylko ogladajac 72% 20%
Stuchajac i patrzac 85% 65%

Czy potrafisz wyciagna¢ z tego wtasciwe wnioski i wykorzystac je dla
wtasnej korzysci?
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Artykuty

W dalszej czesci publikacji znajdziesz artykuty, ktore nie zawsze odnoszg
sie bezposrednio do programow partnerskich, lecz z pewnoscig
informacje w nich zawarte sa wazne i potrzebne wszystkim osobom
zainteresowanym partycypowaniem w PP oraz MLMach, a wrecz
nieodzowne tym, ktorzy chcag zen uczynic state zrodto dochodu.

PRZEDsprzedaz
Co i jak najlepiej PRZEDsprzedawac?

(...) Teraz pokaze Ci, w jaki sposob znalez¢ odpowiednie programy
partnerskie na szybko rozwijajacym sie, ale wcigz dos¢ ograniczonym
rynku PP w Polsce. Zanim jednak przejdziemy do wtasciwego tematu,
musisz bez dwoch zdan zrobi¢ jedna rzecz...

...MUSISZ dowiedziec sie, kim jest Twoj odbiorca. Tylko wtedy bedziesz
wiedziat, co mozesz mu skutecznie i optacalnie PRZEDsprzedac. Jesli
jeszcze nie ustalites, kim jest Twoj idealny odbiorca - zrob to teraz.
Koniecznie.

http://www.ProgramyPartnerskie.info/poznaj-swojego-odbiorce.php

(...)

Juz? Masz odpowiednio dtuga liste? Swietnie, teraz mozemy przejs¢ do
rzeczy. Zatoézmy, ze Twoja zyciowa pasja sa koty. Masz ich w domu co
najmniej kilka(-nascie?) i znasz je lepiej niz swoja ,ludzka” rodzine.
Znajomi btagaja, zebys chol przez chwile sprobowat porozmawiac
o czyms$ innym. Oczywiscie zupetnie nie rozumiesz, skad te sugestie -
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w koncu koty to najbardziej pasjonujacy temat na swiecie. Uwielbiasz
o nich czytad, pisaé, kochasz na nie patrzec i zajmowac sie nimi. Sa dla
Ciebie wszystkim.

Ekhm... ;-)

Pewnego dnia postanawiasz podzieli¢ sie swojg pasja z innymi. Zaktadasz
strone WWW - wybierasz dla niej domene www.kocham-koty.pl (jesli
naprawde pisze o Tobie, to spiesz sie - jest jeszcze wolna), piszesz
pierwsze teksty, zaczynasz wydawac e-zin.

No i oczywiscie chcesz na swojej stronie zarobi¢. Z ,Make Your Site

SELL!” (http://www.ProgramyPartnerskie.info/myss) dowiadujesz sie
wszystkiego o skutecznej promocji strony - masz juz sporo odwiedzin
i teraz chcesz znalez¢ zrédto dochodu.

Wydawatoby sie, ze masz duzy problem - w Polsce nie ma jeszcze
programéw partnerskich sklepow zoologicznych, a przeciez wtasnie ich
produktami najtatwiej bytoby zainteresowa¢ Twoich odbiorcow. Ale
spokojnie - nie rozpaczaj, ze nie bedziesz mogt zarabia¢ prowizji od
sprzedazy ktebkow wetny, kocich chrupek, pluszowych myszy i kuwet
Z piaskiem. ;-) A to dlatego, ze...

Zanim powiem, dlaczego, zadam Ci jedno pytanie. Jaki jest najcenniejszy
na Swiecie produkt? Ztoto? Nie... Moze diamenty? Tez nie... Ropa
naftowa? Smiechu warte...

Nie ma na s$wiecie produktu cenniejszego od INFORMACIJI. Tak - to
wtasnie informacja byta, jest i bedzie najcenniejsza. W dobie Internetu
widad to jeszcze wyrazniej - sprzedaz produktow informacyjnych przynosi
ich autorom miliony dolarow zysku, przy stosunkowo niskich kosztach
produkcji.
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No dobrze, ale Ciebie koszty produkcji w tej chwili nie interesuja (choc
zyski - jak najbardziej). Chodzi mi o uswiadomienie Ci, ze do kazdego -
KAZDEGO - tematu mozesz naprawde tatwo dobra¢ odpowiednie produkty
informacyjne. A co jest najbardziej typowym produktem informacyjnym?

Doktadnie - KSIAZKA. Zaréwno ta szeleszczaca, jak i elektroniczna
(e-book).

Wroémy w takim razie do naszego przyktadu. Jakich informacji moga
szuka¢ Twoi odwiedzajacy? Nie znam sie na kotach (cho¢ lubie te
zwierzaki), ale oto kilka propozycji:

wybor odpowiedniego kota dla siebie,

tresura i wychowanie kotéw,

codzienna pielegnacja futrzaka,

wybor partnerki dla kota (lub partnera dla kotki),
zapobieganie chorobom i leczenie,

opieka nad starzejacym sie kotem,

(...)

Nawet jako zupetny laik modgtbym wymieni¢ jeszcze dwa razy tyle
tematow - a wiec musi ich by¢ naprawde sporo. Zas Ty, majac swoja
(wielokrotnie dtuzsza) liste... otwierasz sobie droge do wtasnego,
partnerskiego biznesu!

Tworzysz kolejne strony poswiecone wybranym zagadnieniom. Piszesz
duzo i wyczerpujaco. Stopniowo zyskujesz zaufanie czytelnikow
i budujesz wtasny wizerunek jako eksperta w swojej dziedzinie.

Na kazdej stronie umieszczasz swoj link partnerski do ksigzki, ktorg
uwazasz za dobrg i ktorg polecasz jako rozwiniecie tematu. A czy Twoj
czytelnik chce poszerzyc¢ swoja wiedze kupujac te ksigzke? Jesli doczytat
do konca Twojego obszernego artykutu, to jest bardzo duza szansa, ze
tak. Tym wieksza, im lepiej PRZEDsprzedates mu wybrany produkt.
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A gdzie znalez¢ odpowiednie ksiegarnie, w dodatku majace swoje
programy partnerskie? Oczywiscie w Katalogu na
http://www.ProgramyPartnerskie.info. :-)

Przyktad? Prosze bardzo...

http://www.lideria.pl/cgi-bin/search?tekst=kot&id=12hwcOgmExE82

Ta strona wyswietlita sie po wpisaniu w wyszukiwarce ksiegarni Lideria.pl
zapytania ,,kot”. Znalaztem tam 15 ksigzek poswieconych kotom, ich
Zyciu i zwyczajom. Poza tym nikt nie powiedziat, Ze musisz ograniczac sie
do jednego programu partnerskiego: http://ksiegarnia.wysylkowa.pl

Tutaj znalaztem kilkanascie dalszych pozycji. Oczywiscie wszystkie
o kotach. :-) Zdobywaj coraz wiecej zainteresowanych odwiedzajacych,
dostarczaj im dobrej tresci, ktorej szukaja... i PRZEDsprzedawaj tak,
zeby czytelnik po prostu MUSIAL skorzystac z poleconego przez Ciebie
produktu.

Wracajac do naszego przyktadu - oczywiscie nie musisz ograniczac sie do
ksiazek. Kiedy pojawia sie programy partnerskie sklepow zoologicznych,
otwiera sie dla Ciebie nowe pole do popisu - mozesz PRZEDsprzedawac
swoim odwiedzajacym te produkty, ktorych szukajg dla swoich kotdw.
A w dodatku...

...mozesz jeszcze zwiekszyC swoje dochody biorac udziat w programie
partnerskim Allegro: http://www.ProgramyPartnerskie.info/aukcje. Twoi

odwiedzajacy moga tam znalez¢ akcesoria dla swoich zwierzakow, a
nawet kupi¢ wymarzonego kota.

Hmm... Kupic kota na aukcji w Internecie? Coz, swiat idzie do przodu. :-)
Ty natomiast w koncu dojdziesz do etapu, ktory umozliwi Ci stworzenie
dodatkowego zrdédta dochodu - zaczniesz czerpac zyski z reklamy. Ale to

juz nie moja dziatka. Wiem za to, gdzie znajdziesz swietne zrodto wiedzy
o zarabianiu na sprzedazy reklam...
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http://www.ProgramyPartnerskie.info/piotr

Chyba czas na mate podsumowanie. Tak jak ja mam kota na punkcie
e-marketingu (szczegodlnie programdw partnerskich), tak Ty mozesz miec
kota na punkcie...

...kotow. ;-) Muzyki powaznej. Napedéw DVD. Rowerdw. Architektury
gotyckiej. Historii najnowszej i nie najnowszej. Owocow tropikalnych.
Promow kosmicznych. Fizyki. Szydetkowania. Gotowania. Sportow
wodnych. Mody. Gier planszowych. Kosmetykow. Fotografii. Literatury...

Wybierz sposrod swoich pasji taka, ktdéra moze podziela¢ (w mniejszym
lub wiekszym stopniu) jak najwieksza grupa innych ludzi. Stworz serwis
internetowy, ktory bedzie dostarczat zainteresowanym czytelnikom
wartosciowych informacji, ktorych szukaja. Buduj wtasny wizerunek jako
eksperta w swojej dziedzinie...

...i PRZEDsprzedawaj dobre, starannie wybrane produkty. Takie, ktore
sam chciatbys kupi¢ (i kupites - w koncu musisz je dobrze znac) i ktére
odpowiadajg Twojej grupie docelowej. Kazdy swiadomy e-marketer
powie Ci, ze to stuprocentowa recepta na sukces.

| pamietaj - domena www.kocham-koty.pl wciaz jest wolna. ;-)

© 2003 - Wojciech Spytek
http://www.ProgramyPartnerskie.info

Domowe biznesy

Historycznie rzecz biorac domowe biznesy byty pierwszymi, jakie
prowadzit homo sapiens. Ongis kotodziej, kowal czy szewc to typowy
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przyktad homebusiness w dawnych czasach. Dzisiaj biznesmeni
prowadzacy swoje interesy w domu sa zwykle wyposazeni w narzedzia,
jakie dat im do reki rozwdj technologii: telefon, komputer, faks etc.

Dlaczego domowy biznes?

mozesz to robi¢ niezaleznie od ptci, wieku, wyksztatcenia oraz
rozpocza¢ jako dodatkowe zrédto dochodu, poza tym, ktore juz
posiadasz;

niskoinwestycyjny, mozesz rozpoczac¢ ze stosunkowo niewielkimi
zasobami kapitatowymi;

niewielkie koszty funkcjonowania - nie potrzebujesz ponosi¢
wydatkow na wynajem biura, zatrudnianie pracownikow, koszty
dojazdow, podwyzszonych stawek za energie elektryczng etc.

brak szefa, to Ty decydujesz kiedy i ile pracujesz;

minimalizacja ryzyka - poniewaz angazujesz niewielki kapitat,
Twoje ryzyko jest niewielkie lub wrecz zerowe;

zasieg lokalny, dzieki czemu masz mozliwos¢ zaspokajania potrzeb
ludzi w Twojej okolicy lub tez

rynek globalny, dzieki zdobyczom wspotczesnej techniki Twoim
rynkiem zbytu moze by¢ CALY SWIAT!

korzysci podatkowe:

o gdy otrzymujesz dochody z tytutu zatrudnienia na posadzie,
Twoj obieg gotowki w stosunku do fiskusa wyglada
nastepujaco:

+ otrzymujesz wynagrodzenie
+ ptacisz podatek
+ wydajesz to, co Ci pozostato

o W przypadku prowadzenia zarejestrowanej dziatalnosci

gospodarczej jest nieco inaczej
+ otrzymujesz pieniagdze
+ Wwydajesz
+ ptacisz podatek
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To przestawienie kolejnosci moze stanowi¢ catkiem pokazng kwote
w skali roku. Dlaczego?

Poniewaz pewne Twoje wydatki sa takie same, niezaleznie od tego,
z jakiego zrdédta osiagasz dochody. W przypadku posiadania firmy
wprawdzie musisz rowniez wyda¢ pieniadze, lecz wydatkowane kwoty
odliczasz od dochodu, co automatycznie powoduje zmniejszenie
naleznego podatku. W ten sposob zakup komputera, oprogramowania,
materiatow biurowych czy tez koszty eksploatacji samochodu powoduja,
ze haracz dla fiskusa jest mniejszy, a Ty powiekszasz swoj stan
posiadania.

Domowe biznesy daja zajecie dziesigtkom milionow oséb na catym
Swiecie i generujg grubo ponad 100 miliardow dolardw rocznie.

Wprawdzie wsrdd analitykéw nie ma petnej zgodnosci, lecz wielu z nich
wskazuje, ze to wtasnie rozwoj biznesow domowych (w potaczeniu ze
zdobyczami techniki, a w szczegolnosci komputerami) zaczat nakrecac
koniunkture w USA na poczatku lat dziewiecdziesiatych. Dzieki temu tez
gospodarka USA znowu zaczeta dynamicznie rozwijac sie, a bezrobocie
spadto do nigdy nie notowanego poziomu 4%, i bardziej spasc¢ juz raczej
nie mogto, gdyz pewien odsetek ludzi w ogole nie ma ochoty pracowad.

W dalszym ciggu wydarzen jednak postepujace zmiany gospodarcze
i restrukturyzacja sktaniajace wielkie koncerny do zwolnien powoduja
konieczno$s¢ przesuwania sie pracownikow do innych obszarow
zatrudnienia. W znacznej mierze homebusiness jest alternatywa dla tych
ludzi.

Dlaczego miatoby to interesowac nas, mieszkajacych w centrum Europy,

ciagle usitujacych dogoni¢ kraje o rozwinietej demokracji i gospodarce
rynkowej? Ano procesy zachodzace w naszej rzeczywistosci sa bardzo
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zblizone do tych zachodzacych w USA lub wrecz analogiczne, choc
przesuniete w czasie.

Badania przeprowadzone przez niezalezng, amerykanska agencje
stwierdzaja, ze:

86 % wtascicieli domowych bizneséw jest bardziej zadowolona
z prowadzenia wtasnych interesow niz z pracy dla kogos innego.

84 % poleca pracowanie na wtasny rachunek jako lepsze niz dla
innych.

84 % planuje w ciagu najblizszych pieciu lat dalej prowadzi¢ wtasny
interes.

20 % domowych przedsiebiorcow wykazuje, ze prowadzona przez
nich firma uzyskuje dochdd miedzy 100 000 $ a 500 000 S rocznie.
14 % przedsiebiorcéw zarabia netto od 50 000 $ do 250 000S
rocznie.

29 % pracuje w domu z innymi cztonkami rodziny.

60 % uwaza, ze ich interes rozwija sie lepiej niz sadzili.

Oczywiscie ze wzgledu na niesamowity rozwoj technologii, szczegélnie
teleinformatycznych, od co najmniej kilkunastu lat dominujaca role
w prowadzeniu biznesow domowych odgrywaja komputery. Jednakze to
nie sam fakt rozpowszechnienia komputerow spowodowat ogromne
zmiany w ekonomii, w tym takze w dziedzinie homebusiness, lecz dopiero
zbudowanie autostrady informacyjnej - Internetu - spowodowato, ze
zyjemy w erze informacyjnej. Stad tez nasze zainteresowanie
homebusiness w gtownej mierze bedzie ukierunkowane na wykorzystanie
komputerdw i Internetu. Trzeba Ci bowiem, Drogi Czytelniku, wiedziec,
ze Internet jest dopiero w poczatkowej fazie rozwoju!

Nastepujaca na S$wiecie zmiana systemow dystrybucji i sposobu

prowadzenia interesow powoduje, ze ci, ktorzy dzisiaj poznaja prawa
rzadzace tymi dziedzinami, zaangazuja sie juz teraz i stang sie
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profesjonalistami. Juz za kilka lat moga dotaczyc do elity marketerskiej i
finansowej!

A CO Z TOBA?

Krzysztof Abramek
www. ebooki.pl

Czy internet potrzebuje network marketingu
i vice versa?

Motto: ,Madre firmy potgaczqg ustugi internetowe
Z kontaktami osobistymi, tworzqc programy dajqce
klientom korzysci wynikajgce z tych dwoch rodzajow
wzajemnego oddziatywania.” Bill Gates

Network marketing zadomowit sie juz na dobre w naszej polskiej
rzeczywistosci. Mimo to wiele osob nie akceptuje go w jego tradycyjnej
formie. Powody tego sa rozne, lecz szczuptos¢ miejsca w niniejszej
publikacji nie pozwala na dogtebna analize tego zjawiska.

Tak wiec ograniczmy sie do faktéw, a ujmujac je w bardzo lapidarnej
formie - s one nastepujace:

Network marketing ma ponad stuletnig historie.

Giganty sSwiatowego biznesu dostrzegaja zalety tej formy
dystrybucji i korzystaja z niej (min. IBM, Gillete, Colgate,
Palmolivie, Coca Cola).

Co roku generuje miliardy dolaréw obrotu.
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Jest biznesem globalnym, o zasiegu ogolnoswiatowym.

Rokrocznie  wyzwala nowe  zastepy ludzi z  piecio-
i szesciocyfrowym dochodem.

Pozwala na generowanie statego oraz pasywnego dochodu.

Jest niskoinwestycyjny i ma niskie koszty biezace.

Umozliwia znaczne korzysci podatkowe.

Dostepny dla kazdego bez wzgledu na wiek, wyksztatcenie,
doswiadczenie.

Pozwala na dziedziczenie przez kolejne pokolenie.

Osiagasz sukces dzieki kooperacji, a nie poprzez eliminacje
konkurencji.

Jest ,,Twoj” - Ty decydujesz, czy, ile, kiedy i jak to robisz.

Nie wyczerpuje to oczywiscie tematu ani rozlicznych korzysci, lecz juz te
ww. kwalifikuja go tytutu wymarzonego biznesu. Jesli sie z tym nie
zgadzasz, oznacza to, ze ciagle jeszcze myslisz bardzo konwencjonalnie.
Nie bede Cie przekonywat, lecz sugeruje bardziej dogtebnie
przeanalizowad zagadnienie.

Z drugiej zas strony mamy coraz wiecej zwolennikow, a wrecz fanatykow
najpotezniejszego medium wszech czasow - Internetu. Wiele oséb i firm
zafascynowanych ogromem dostepnych mozliwosci rzucito sie na nie
usitujac znalez¢ remedium na sukces i...

Po pewnym czasie przychodzi otrzezwienie, bowiem...
Sukces wymaga profesjonalizmul!

M. Dell, ktory zarobit miliony, m.in. dzieki Internetowi, definiuje trzy
rzeczy, od ktorych zalezy sukces w Internecie:

1) Content - jakos¢ software, czyli na ile tatwo poruszad sie po
witrynie, jej czytelnos¢, przejrzystosc¢, interaktywnosc¢, poziom
zaawansowania technologii itp.
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2) Commerce - produkty, ich jakos¢, zapewniane gwarancje, serwis,
dostawy, terminy.

3) Community - jaka masz spotecznos¢ odbiorcow. Szczegolnie
w jezyku polskim brzmi to dos¢ niejednoznacznie, wiec sprébujmy
to wyjasnic. O ile spetnienie pierwszych dwu punktow jest
mozliwe, szczegblnie przez firmy i organizacje dysponujace
wystarczajaca iloscig kapitatu i logistyka na odpowiednim
poziomie, o tyle trzeci punkt czesto budzi wrecz niezrozumienie.
Generalnie chodzi tu o lojalnos¢ klienta wzgledem sprzedawcy,
choc to okreslenie nie wyczerpuje tematu. Dell ttumaczy to jednak
dos¢ obrazowo: jesli dzisiaj klient kupi w moim e-markecie
komputer - nic nie jest w stanie go zatrzymac, aby za rok nie kupit
porownywalnego sprzetu u konkurencji, jesli zaoferuja mu go o sto
dolarow taniej. Nastepnym razem kupi kolejny produkt u jeszcze
innego dostawcy, poniewaz tam daja aktualnie jakis ekstra gadzet.
Ci, ktorzy zrozumieja i opanuja element ,,community”,
niewatpliwie majg zagwarantowang Swietlang przysztos¢ biznesu
na dziesieciolecia. Posiadanie duzej i stale rosnacej grupy ludzi
»Sprzedanych” na idee i produkty to jest niewyczerpana zyta ztota.

Wedtug mojej wiedzy, jak dotad funkcjonuja na swiecie tylko trzy
koncepty, ktore potrafity perfekcyjnie zestawic wszystkie trzy
wymienione powyzej punkty. Gotdéw jestem podzieli¢ sie tg wiedza
i umiejetnoscig jej zastosowania z osobami, ktore zrozumieja, ze te
elementy to przepustka e-networkingu w XXI wiek.

Dlaczego jest to tak wazne?

Ogromna liczba osob upatruje w Internecie mozliwosci i poszukuje drogi
do realizacji swoich marzen, ta zas w szczegdlnosci prowadzi poprzez
finanse...
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Z jednej strony mamy wiec ,,internetyzowanie sie” firm, w tym network
marketingowych, z drugiej zas powstawanie niezliczonych koncepcji
i programow typowo internetowych, majacych umozliwia¢ uczestnikom
zarabianie pieniedzy.

Dla firm networkowych (jak i wszystkich innych) przygotowanie si¢ do
wykorzystania Internetu w dziatalnosci to byc¢ lub nie by¢, chociaz MLM
jako taki modgtby funkcjonowac¢ bez tych najnowoczesniejszych
technologii. W pewnym jednak okresie oznaczatoby to raczej wegetacje,
a nie dynamiczny rozwodj.

Czy Internet ma co$ do zaoferowania network marketingowi?

Przekonywanie o tym kogokolwiek w gazetce internetowej
Z wielopoziomowym programem partnerskim bytoby noszeniem drzewa do
lasu, tak wiec sprébujmy odwrdcié pytanie:

Czy network marketing ma co$ do zaoferowania Internetowi?

Obserwujac wiele powstajacych i funkcjonujacych programoéow w sieci
mozna odnies¢ wrazenie, ze nie. Oto bowiem znane mechanizmy
budowania sieci i udzielania prowizji dodajemy do wszystkich zalet
autostrady informacyjnej i...

Wystawiamy naszg witryne dostepng online 24 godziny na dobe, 7 dni
w tygodniu, stosujemy znane nam (?) triki Sciggajace duze ilosci
odwiedzajacych, czarujemy nowinkami technologicznymi, przetwarzamy
dane z ogromna predkoscia i...

...analizujemy  statystyki, = wyciagamy  wnioski, = modyfikujemy,
aktualizujemy i....

dziwimy sie, dlaczego tak niewielu ludzi kupuje, dlaczego nie wracaja
ponownie, dlaczego nie zostaja statymi klientami i ...
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...wprowadzamy programy lojalnosciowe, mamimy znizkami, robimy
promocje, przyznajemy punkty i ...

...efekty nie sg takie jak mozna by oczekiwac ...
Czego brakuje???
Brakuje lojalnosci klientow!

To, czego potrzebujemy, to ludzie, ktérzy beda co miesigc kupowad
produkty lub ustugi. Potrzebujemy ludzi lojalnych wobec produktow,
wobec firmy, wobec relacji. Dlaczego? - zapytasz. Potrzebujesz ludzi
zwigzanych emocjonalnie ze sobg i z catym przedsiewzieciem. Nie ma nic
cenniejszego i przynoszacego wiecej korzysci niz grupa ludzi dziatajacych
jako wspolnota, potaczona inspiracja, wizja i wspolnym celem.
Odpowiednio umotywowana spotecznos¢ potrafi skierowa¢ oczy na
dowolng witryne i nie tylko spowodowac ,wejscia”, lecz generowac
sprzedaz. Sukcesywna sprzedaz. To, o co walcza wielkie kompanie
wydajac olbrzymie kwoty na tzw. kampanie reklamowe, usitujac
przyciagna¢ na swe strony potencjalnych klientdw, mozna osiggnac
przeznaczajac czes¢ zyskow na wynagradzanie wysitkow osob, ktore
stosujac  marketing interpersonalny stwarzaja o wiele lepsza
efektywnos¢ niz tysiace reklam na bannerach, w e-mailach i e-zinach.

Dlaczego miatoby Cie to interesowac?

JesteSmy w Polsce na poczatkowym etapie eksplozji wszelkiego rodzaju
projektéw,  internetowych ~ MLMdw,  programéw  partnerskich,
lojalnosciowych i in.

Patrz na to, z kim podejmujesz wspotprace!

Ucz sie od praktykow, nie teoretykow.
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M. Dell zarobit krocie w Internecie i w moim mniemaniu o wiele bardziej
warto wierzy¢ jemu, niz pierwszemu lepszemu programowi, na ktorego
pomyst wpadto kilku zapalencéw nowoczesnej techniki. Wielu wpada
w putapke zafascynowania technologia tworzac fantastyczne projekty
zapominajac jednak, ze to...

LUDZIE sa najwazniejszym ogniwem kazdego biznesu!

Nie wystarczy okablowac caty swiat i zastosowac najnowsze osiggniecia.
E-business nigdy nie bedzie w stanie odsunaé na bok i wyeliminowac
elementu ludzkiego.

Czy wiesz czego, wg najnowszych badan, domagaja sie klienci sklepow
internetowych?

Jesli sadzisz, ze nizszych cen albo szybszych dostaw - to jestes w btedzie!

To, czego najbardziej potrzebuja, to zywa osoba, z ktorag mogliby
porozmawiac.

Jak wiadomo, jakos¢ nagrania na ptycie kompaktowej jest lepsza niz
jakos¢ muzyki na zywo. Dlaczego wiec ludzie chodza na koncerty?

Dlaczego klienci chetniej sktadaja zamowienia w sklepach internetowych,
gdzie funkcjonuje tzw. infolinia?

Potrzebujg kontaktow z innymi ludzmi. Z biznesem jest doktadnie tak
samo.

Prowadzac swoj homebusiness w jakiejkolwiek formie warto pamietac
o powyzszych sugestiach, niezaleznie od tego, czy to Ty jestes
inicjatorem  jakiegokolwiek  przedsiewziecia, czy tez jego
wspotpracownikiem.
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E-networking to nowe mozliwosci, dla ktérych czas wtasnie
nadszedt.

To moze byc¢ takze Twoj czas.

Mozesz budowac swoj domowy biznes wyktadniczo.

Otwiera sie przed Toba niesamowity potencjat.

Tysiace ludzi zrobig fortune wykorzystujac te mozliwosci.

Ty mozesz by¢ jednym z nich!

Pamietaj jednak, ze podstawg wszelkich biznesow jest sprzedaz.
Jednakze Zzadne produkty nie zamawiaja produktéw. To ludzie zamawiaja
produkty. Telefony komorkowe, faksy, strony www, e-maile nie rozwing
biznesu, to LUDZIE rozwijaja swoje biznesy!

Krzysztof Abramek
Chcesz wiedziec wiecej i wykorzystac to dla siebie?
kriss@eurobiz.com.pl

Sita bizneséw rekomendacyjnych, czyli dzwignia
czasu

Wiele osob wykorzystuje (lub przynajmniej probuje to robi¢) biznesy
rekomendacyjne do osiagania dodatkowych dochodow.

Bardzo czestym elementem biznesdw, z ktorymi nawigzuja wspoétprace sa
roznego rodzaju programy partnerskie, rekomendacyjne, lojalnosciowe.
Jest to zwykle zwigzane z rekomendowaniem innych osob, czyli budowa
sieci. Ta ostatnia moze stanowi¢ niezwykta site dla osoby, ktora potrafi jg
stworzyc.
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Jesli bowiem pracujesz na etacie, rocznie spedzasz tam 2000 godzin
(50 tygodni po 40 godzin w kazdym).

Jesli zbudujesz organizacje 200 osob i kazda z nich bedzie pracowaé nad
rozwojem SWOJEGO biznesu tylko godzine dziennie (5 godzin
tygodniowo), to ilos¢ pracy, ktora jest wykonana na Twoja korzysc, jest
rownowazna 25 lat pracy w ciagu jednego roku (1000 godzin tygodniowo,
4000 miesiecznie, 48000 rocznie). Jest to tzw. dzwignia czasu.

To, co osobiscie musiatbys wykonywa¢ przez 25 lat, poprzez
wykorzystanie mechanizmu network marketingu mozna zrobi¢ w jeden
rok.

Jesli ta sama ilos¢ osob (200) wyda na reklame jakiego$s produktu 50 zt
miesiecznie to jest to w sumie 120000 zt. w ciggu roku. Taka ilosc¢
pieniedzy, ktorej prawdopodobnie sam nigdy bys nie wydat, pracuje na
rozwoj Twojego biznesu.

Czy wiesz juz, jakie efekty mozna osiagna¢, gdyby kazdy pracowat
5 godzin dziennie?

1. Technologia.

Technologia umozliwia Ci odnoszenie sukceséw w biznesach sieciowych,
nawet jesli Ty osobiscie nie jeste$ zbyt doswiadczonym marketerem.

Dzieki zastosowaniu odpowiednich narzedzi takze osoba, ktora nie jest
zbyt zaawansowana w technice komputerowej i marketerskiej, ma szanse
w tego typu biznesach.

2. Przytacz sie do wspotpracy z firma, ktéra stosuje sprawdzony model
dziatania.
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Powstaja setki i tysiace programoéw, ktore sa nieudolng kopig dobrze
dziatajacych schematow. Te kopie nie rokuja szans na sukces.

Znajdz program, ktory uzywa sprawdzonego planu wynagrodzen i posiada
produkty, na ktore jest zapotrzebowanie. Wywotywanie u klienta
potrzeby posiadania jakiegos produktu jest znacznie trudniejsze niz
zaoferowanie towaru, ktory jest mu potrzebny.

3. Sprawdz, czy firma dziata na biznesowych podstawach.

Wsrod biznesmenow jest znane powiedzenie: ,,Jesli ty tamiesz prawa
biznesu, one ztamia ciebie.”

Wielu organizatorow ktadzie zbyt duzy nacisk na ,rozdmuchanie”
programu i jego reklamowanie, nie koncentrujac sie na dostarczaniu
dobrych produktow i ustug.

4. Pieniadze sa motorem napedowym biznesu.

Znaczna czes¢ programow jest skonstruowana w taki sposob, ze dobrze
pracuja tylko dla niektorych. Jesli wiekszos¢ osob nie jest w stanie
generowac przeptywu gotowki, ten program nie jest wart uwagi. Kazda
osoba gotowa na zaangazowanie sie w promocje programu powinna miec
mozliwos¢ generowania zyskow. Program, ktory nie spetnia tych
kryteriow, nie przetrwa dtugo.

Najwieksze profity powinny pochodzi¢ z bezposredniej sprzedazy.
Osobiste wysitki, czyli najwieksza ilos¢ pracy, nalezy nagradzad
proporcjonalnym profitem.

Co najmniej 50% obrotu powinno by¢ przeznaczone na prowizje dla
wspotpracownikow.
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Osiagniecie dodatkowych profitow nie powinno wiazac sie z bardzo
wygorowanymi  wymaganiami  dotyczacymi  sponsorowania i
sprzedazy.

Wiekszos¢  prowizji  przeznaczonych dla wspotpracownikow
(powyzej 50%) powinno by¢ wyptacanych na pierwszych
2-3 poziomach, poniewaz zorganizowanie bardzo duzej sieci nie
jest tatwe, a ci, ktorzy to potrafiag, beda dobrze wynagradzani
poprzez uzyskiwanie niewielkiego procentu od duzej ilosci
sprzedazy.

Uzupetnienie kolejnego poziomu sieci powinno (w przyblizeniu)
podwaja¢ dochdd w poréwnaniu z poprzednim poziomem.

Jesli jednak nie zdecydujesz sie na zaangazowanie w budowe programéw
zwigzanych z rekomendacja, masz zawsze alternatywe innych bizneséw,
ktore mozesz réwniez wykonywac w domu.

Krzysztof Abramek
www.offshore.eurobiz.com.pl

Targeting, czyli ttusta czes$¢ rynku

Zabierajac sie za jakis rodzaj biznesu wiekszos¢ poczatkujacych adeptow
posiada jedynie ogo6lng koncepcje dziatania, bez doktadnego planu, a
przede wszystkim bez dobrego rozpoznania rynku. Te osoby opierajac sie
na wtasnym doswiadczeniu oraz sposobie myslenia usituja dostosowac
metody i Srodki dziatania do swoich kryteriow.

Tymczasem rzeczywistos¢ rynkowa jest nieubtagana i kieruje sie
wtasnymi prawami, zwykle nieznanymi tym osobom, ktore nie przeszty
stosownego szkolenia, lub tez nie maja dostepu do odpowiednich
informacji.

Ztote Mysli


http://www.zlotemysli.pl/scr,1/
http://www.offshore.eurobiz.com.pl/

W przypadku domowych bizneséw najczesciej to wtasne doswiadczenie
uczy zasad i metod dziatania. Brutalna rzeczywistos¢ jest taka, ze
osobiste doswiadczenie jest najwolniejszym i zwykle najdrozszym
nauczycielem. Oczywiscie elementow sktadajacych sie na pozytywne
efekty jest bardzo duzo i stanowia one osobng gataz wiedzy.

Skoncentrujmy sie jednak na rzeczach podstawowych. Jedna z nich jest
okreslenie grupy potencjalnych klientow, co czesto jest okreslane jako
targeting. Oczywiscie istnieja na ten temat opaste tomy publikacji
specjalistow i mnostwo raportow naukowych, jednak do celow
homebusiness ograniczmy sie do niezbednego minimum, bez wdawania
sie w zawitosci tematu.

Nadrzednym celem biznesu jest zysk, a ten zalezy gtownie od trzech
elementdw:

ilosci sprzedawanych produktow,
ceny towarow,
kosztow ponoszonych przy wypracowywaniu zysku.

O ile ostatni element stosunkowo tatwo oszacowac i sterowac nim, o tyle
dwa pierwsze wymagaja istotnych analiz. Te zas wymagajg umiejetnosci
»CZYTANIA LICZB”.

Zatozmy, ze chcesz osiagna¢ poziom zysku rzedu 1000 ztotych
miesiecznie. Oznacza to, ze w zaleznosci od catkowitych kosztow
wtasnych, musisz w skali miesiecznej sprzeda¢ na sume ok. 5 tysiecy
ztotych. Jesli cena sprzedawanego produktu wynosi 20 zt, to musisz
sprzeda¢ w miesigcu 250 sztuk.

Jesli natomiast ceng sprzedawanego przez Ciebie produktu jest
200 ztotych, to ilos¢ sprzedanych egzemplarzy nie przekracza 25.
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W pierwszym przypadku zwykle trzeba tego dokona¢ duzym naktadem
czasu i pracy, kosztem rodziny czy czasu wolnego.

W drugim naktad pracy bedzie znaczaco nizszy.
Do jakich wnioskéw doprowadza nas to proste przeliczenie?

Relacja finansowo-czasowa jest znacznie korzystniejsza, gdy sprzedajemy
mniejsze ilosci towaru o wiekszej wartosci.

Jak sie to przektada na praktyke? Bardzo prosto. Musisz zaoferowac
odpowiedni produkt odpowiedniej grupie oséb (targeting) - te zgodza sie
zaptaci¢ za niego wiecej.

Z naszego punktu widzenia spoteczenstwo mozna podzielic na cztery
grupy:

Ludzie, ktorzy wtasciwie nie posiadaja pieniedzy.

Grupa ta to ludzie czesto z niskim wyksztatceniem zawodowym,
bezrobotni oraz osoby mtode, nieposiadajace wiekszych zasobow
finansowych. Jesli cos spontanicznie kupuja, to na sumy rzedu
10 do 20 ztotych.

Ludzie, ktorzy posiadaja pewne zasoby.

To ,,dolna strefa stanow srednich”, ciezko pracujacy robotnicy, niektorzy
intelektualisci. Kupig produkty o wartosci ok. 50 ztotych.

Robig to jednak niechetnie. Posiadaja pewne zasoby finansowe, lecz
rowniez mase wazniejszych wydatkéw na co dzien i nie trwonig pieniedzy
na kaprysy chwili. Nie posiadaja wiekszych oszczednosci ani kart
kredytowych.
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Ludzie posiadajacy pieniadze.

Jest to wyzsza klasa Srednia, to kadry specjalistow i drobnych
przedsiebiorcow, wyzszych urzednikéw lokalnych, szefowie srednich
przedsiebiorstw. Ludzie ci czesto posiadaja wyzsze wyksztatcenie,
oszczednosci, karty kredytowe i - co wazne - w ich zyciu jest miejsce na
marzenia, hobby i pasje. Sa dobrymi klientami na wszelkie produkty
zaspokajajace ich wymogi czy kaprysy i dla nich spontaniczne wydatki
rzedu 500 ztotych to nie jest wielka sprawa.

Ludzie bogaci.

To kilka procent spoteczenstwa. Interesujg sie gietdami, akcjami,
handlem nieruchomosciami, inwestycjami kapitatowymi, prowadza duze
biznesy itp. Dla nich wydatki rzedu tysiaca czy dwoch tysiecy ztotych to
nie jest duzy problem, a zakup impulsem lub potrzeba chwili.

Zasadnicze pytania:

Osoby z ktorej grupy chciatby$ mie¢ za klientow?
Ktéra grupe wybierzesz jako klientow docelowych?

Czy wybierzesz pierwsza grupe? Ludzi, ktorzy gdyby nawet bardzo chcieli,
to na nie wiele ich sta¢? Moze druga grupa, to juz troszke lepiej, lecz
tych tez nie sta¢ na ekstra wydatki. Przykre to nieco, lecz z tych ludzi
sktada sie grubo ponad 50% spoteczenstwa.

Sa to ciezko pracujacy, uczciwi i godni szacunku ludzie. Jednak jako
klienci bez mozliwosci ptatniczych nie stanowia zbyt dobrego celu.

Kazdy myslacy kategoriami finansowymi wybierze grupe trzecig oraz
ekskluzywna, idealng grupe czwarta. Ludzi z pieniedzmi, kartami
kredytowymi, nosem do interesdéw, dbajacych o swoje zdrowie, wyglad
osobisty i otoczenie.
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Czy juz wiesz, gdzie skierowaC swe poszukiwania? Ludzie posiadajacy
pienigdze wydaja je czesciej i chetniej!

Listy ludzi zarabiajacych powyzej 5000 zt miesiecznie mozna znalez
w archiwach ksiag wieczystych, spisach lekarzy, architektow, prawnikow
czy biznesmenow etc. Wiele firm udostepnia za pewna optatg swoje bazy
danych, a wyciagi hipoteczne mowia wiele o wtascicielach bardzo
ekskluzywnych domow.

Na nic jednak zdadza sie tu biadolenia, ze polskie spoteczenstwo...
i jest... i ludzie nie maja...

Mozesz pracowac duzo i tanio. Prawa biznesu dziataja nieuchronnie i ci,
ktorzy o tym wiedza, koncentruja sie na ttustych 80% rynku!

Ewidentny przyktad: swego czasu moéwito sie o ,zatamaniu rynku
samochodowego” w Polsce. Czyzby byt to zbieg okolicznosci, ze dotyczy
to prawie wytacznie samochodow klasy Sredniej i nizszej? Obroty
dealerow sprzedajacych wozy w klasie ,,S” nie spadty, a niektorych nawet
wzrosty!

Prawdopodobnie nie masz zbyt duzych szans na sukces w sprzedazy
mercedesow, lecz tajemnicg Twojego sukcesu handlowego moze byc
SPECJALIZACJA.

Wybierz i doktadnie zdefiniuj swoja nisze na rynku. Sprawdz, czego
potrzebuja ludzie z wyselekcjonowanej grupy. Jak sie ubieraja, co jedza,
czym sie otaczaja, czego uzywaja, jakie maja zwyczaje,
zainteresowania, hobby, jak spedzaja czas, o czym rozmawiaja. Byc
moze najlepsza inwestycja w Twdj biznes bedzie kolacja w najlepszej
restauracji na Twoim terenie...
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Zidentyfikuj swojg docelowa grupe klientow, ktorej musisz dosiegnac,
i rozpocznij ukierunkowana promocje swoich produktéw czy ustug. Nie
zapomnij o zapewnieniu najlepszej mozliwej jakosci i serwisu oraz
BUDOWANIU RELACJI z klientami.

Zapewne bedziesz musiat zadbal jeszcze o dziesiatki innych rzeczy,
waznych z punktu widzenia techniki, marketingu, logistyki etc. Jesli
jednak juz wiesz, gdzie jest kopalnia ztota, pozostanie tylko
wyptukiwanie brytek ztota!

Ale... Tak powie wiekszosc¢. Wiekszos¢ tez nie zarabia ponad przecietna.
Ale... (kilkanascie logicznych argumentow, ze...)
Wiekszos¢ zechce udowodnic¢ swoja racje.

A TY? Chcesz miec racje czy pieniadze?

Krzysztof Abramek

»Jesli masz 8 godzin na Sciecie drzewa,

to 6 godzin poswiec na ostrzenie pity”

Wiele os6b zaangazowanych w okreslony program partnerski podejmuje
jakas akcje, lecz w wiekszosci wypadkow konczy sie na kilkudniowym,
kilkutygodniowym zapale. Z czego to wynika? Z braku podstawowej
wiedzy o mechanizmach rzadzacych tego rodzaju biznesami. Ponadto
mato kto stosuje podstawowe reguty, nawet jesli s one znane danej

Ztote Mysli


http://www.zlotemysli.pl/scr,1/

osobie. Dodatkowo czesto dochodzi element szukania drogi na skroty, a w
szczegoblnosci usitowania rozkrecenia biznesu za darmo.

Opierajac sie na przesztych doswiadczeniach o mozliwosci posiadania
oprogramowania, wiedzy, informacji bez ponoszenia zadnych kosztow,
poczatkujacy adepci domowych biznesow probujg pobierac jakies
pieniadze od innych, lecz sami nie sa gotowi wydac¢ chocby kilku ztotych.
Otoczeni zewszad ofertami za free, nie rozumieja lub nie chca dostrzec,
ze era darmowego Internetu zaczyna przemijac.

Stowa ,,za darmo” pozostaja i sa powszechnie stosowane jako magiczne
wyrazenie przyciggajace uwage czytelnika i Internauty. Stowo free jest
najprostszym i najpotezniejszym mechanizmem zwracania na siebie
uwagi i przyciagajacym klientow, lecz pracuje ono gtownie dla tych,
ktorzy go uzywaja. Ci, ktorzy jedynie na nie reaguja, nie powinni liczy¢
na zbyt wiele.

Twoja sytuacja moze sie zmieni¢ radykalnie, gdy Ty zaczniesz postugiwac
sie tym stowem, rozdajac cos za darmo. To moze uczynic¢ Cie bogatym i
jest na to wiele przyktadow. Trzeba tylko wiedzie¢, jak to zrobi¢. To
doprowadza nas do sedna sprawy.

Edukacja

Oczywiscie nie mam tu na mysli klasycznej formy nauki w szkole czy na
uniwersytecie, lecz koniecznos¢ zdobywania wiedzy praktycznej
w dziedzinie, ktorg zamierzamy sie zajmowac.

Potrzebujesz inwestowa¢ w siebie poprzez dotarcie do wszelkich
mozliwych informacji o produktach, ktére zamierzasz sprzedawac,
o potencjalnym rynku zbytu, mozliwosci rozwoju, alternatywnych
udoskonaleniach, marketingu, automatyzacji procesu sprzedazy etc.
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Ponadto wbrew wielu obiegowym opiniom twierdze, ze jednym
Z najistotniejszych elementow jest czynnik ludzki. Celem biznesu jest
zysk. Pochodzi on ze sprzedazy produktow. Natomiast to ludzie
wprawiaja w ruch produkty, a nie odwrotnie.

Dobrze jest wiec wiedzie¢ cos$ o ludziach, o tym jak funkcjonuja, jakie
mechanizmy dziataja w relacjach miedzy ludzmi, w jaki sposob przyjmuja
informacje i jak na niag reaguja. Tego rodzaju wiedza jest przydatna w
kazdej dziedzinie zycia, a w biznesie szczegolnie. Pomimo licznych préb
maksymalnej automatyzacji, czynnik ludzki zawsze bedzie odgrywat
ogromna role w biznesie i procesie sprzedazy. Spotkatem sie z wieloma
sceptycznymi opiniami na ten temat, jednakze moje doswiadczenia, a co
wazniejsze - wyniki badan rynku amerykanskiego jednoznacznie
potwierdzaja moja teze.

Klienci online zdecydowanie wola robi¢ zakupy tam, gdzie
sklep internetowy posiada hotline, jak rowniez ma swoja
reprezentacje offline. Konsumenci potrzebuja kontaktu
z zywymi ludzmi!

Wezmy prosty przyktad: ptyta CD z muzyka zapewnia wysmienita jakosc,
komfort stuchania, mozliwos¢ wyboru itp. Dlaczego wiec ludzie chodzg na
koncerty? Wiele meczow pitkarskich mozna obejrze¢ w TV. Dlaczego
stadiony sa petne?

Internetu warto uzywac przede wszystkim do formowania catego procesu
sprzedazy.

Jeden ze sklepow online, ktory sprzedaje dos¢ ekskluzywne produkty
w Internecie, swietnie prosperuje, mimo ze pracuja przy nim tylko dwie
osoby. Wiekszos¢ ludzi zainteresowanych tymi produktami nie chce
wydawac pieniedzy w ciemno. Wiekszos¢ chce najpierw rozmawiac z kims
»Zywym” przez telefon, co zreszta jest w petni zrozumiate.
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Pomimo ze zamoéwienia mozna sktada¢ wypetniajac formularz w sieci,
niewielu klientéw do chwili obecnej to zrobito nie dzwoniac najpierw na
podany numer telefonu. Czy oznacza to, ze serwis www tego sklepu nie
spetnia zadnej roli? Absolutnie nie! Ci, ktorzy dzwonig do sprzedawcow,
juz odwiedzili strony www, wiedza wszystko i praktycznie nie maja
zadnych pytan. Dzwonia jedynie w tym celu, aby sie upewnic, czy firma
naprawde istnieje i sprawdzic, jaki ma serwis.

W polskim Internecie istnieje mndstwo stron www. Niektdére z nich maja
nawet wysokie liczby na licznikach odwiedzin, lecz tylko ci, ktorzy
rozumieja i stosuja odpowiednie mechanizmy, zyskuja ,,przylepne oczy” -
Internautow powracajacych na ich strony. Jesli jest to robione dla
zaspokojenia wtasnych ambicji, czy tez po prostu sprawi Ci to
przyjemnos¢, to jest w porzadku. Aby jednak nie robic¢ tego dla idei...

Musisz co$ sprzedawac!

Cho¢ w pewnej czesci spoteczenstwa i niektorych kregach jest to
postrzegane jako co$ gorszego czy niegodnego, to taki jest wymog
dzisiejszej rzeczywistosci. Na szczescie coraz wiecej ludzi rozumie
mechanizmy gospodarki kapitalistycznej.

Brutalna prawda jest tez taka, ze domowy biznes wymaga PRACY.
Zatrudnieni na etacie pracuja minimum 40 godzin tygodniowo, aby
otrzymac wynagrodzenie pozwalajace na lepszy czy gorszy standard zycia.

Dlaczego w przypadku biznesu domowego miatoby byc¢ inaczej? Jesli
oczekujesz zyskdw przynajmniej porownywalnych z pensja statystycznego
Kowalskiego, musisz wtozy¢ porownywalng ilos¢ pracy. Tu za$ tkwia
putapki. Nie kazdy potrafi od razu narzuci¢ sobie wystarczajaca
dyscypline, aby zmusi¢ sie do robienia tego, co trzeba robic¢, wtedy, gdy
trzeba to robic.
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Jesli nie musisz sie stawi¢ na okreslong godzine w pracy i wykonac
okreslonej czynnosci w zadanym rezimie, to bardzo tatwo powiedziec:
jest tadny film w telewizji, wiec zrobie to pozniej (syndrom ,,manyana”).

Musisz od poczatku, wspoélnie z najblizszymi osobami stworzy¢ pewne
reguty, ktore musza dotyczyc tak Ciebie, jak i reszty rodziny. Tylko takie
rozwigzanie da Ci szanse pracowania w pewnych godzinach w spokoju,
pomagajac Ci osiagnac¢ stan samokontroli, bez wzgledu na sytuacje.

Liczba uzytkownikow Internetu jest juz liczona w setkach milionow,
polscy Internauci to kilka milionow ludzi. Bytoby gtupota nie
wykorzystywac tego potencjatu.

Internet jest fantastycznym narzedziem do prowadzenia interesow.
Umozliwia prowadzenie dziatalnosci na globalng skale i w skali mikro.
Oferuje takze bezgraniczne mozliwosci finansowe. Prawda jednak jest
taka, ze techniki zmieniaja sie stale, lecz zasady pozostaja
niezmienne. Trzeba je poznac i stosowac. A wiec:

Inwestuj

Nie tylko w narzedzia, lecz takze, a moze przede wszystkim w ludzi
i wiedze. Zacznij od siebie.

~
=
.
n
n

Twoja nisza

Wielu poczatkujacych adeptéow prowadzenia biznesow domowych
z wykorzystaniem Internetu usituje prowadzi¢ dziatalnos¢ na szeroka
skale. Zalani ogromem informacji, ofert, propozycji probuja tapac, co sie
da i gdzie tylko sg oferowane jakies mozliwosci zarobienia pewnych kwot

Ztote Mysli


http://www.zlotemysli.pl/scr,1/
mailto:kriss@eurobiz.com.pl

pienieznych. Tu jaki$ program partnerski, tam piramida pod przykrywka
,raportow”, gdzies jeszcze prowizja od...

Daleki jestem od negowania mechanizmdéw rekomendacyjnych. Jestem
ich goracym zwolennikiem. Jak swiat Swiatem nie wymyslono jeszcze
efektywniejszej metody marketingowej. Zawsze beda one odgrywaty
ogromna role w kreowaniu obrotow, wizerunku firmy i jej dalszego
rozwoju. To, co natomiast jest istotne z punktu widzenia osoby
zainteresowanej osigganiem dochodow z takiej wspotpracy, to fakt, ze
potrzebujesz PROFESJONALIZMU.

Tak jak konczy sie epoka darmowego Internetu, tak koncza sie (choc
naprawde sie jeszcze nie zaczety) mozliwosci zarabiania ,,na wszystkim
i wszedzie”. Jednym z kluczy do profitow jest:

SPECJALIZACJA

O ile nastolatki usitujace zarobi¢ 100-200 zt na klikaniu w bannery moga
realizowa¢ swoje cele, o tyle osoby zainteresowane powazniejszymi
dochodami powinny rownie powaznie (a wiec profesjonalnie) podejs¢ do
sprawy.

Oczywiscie mozesz zarejestrowac sie we wszystkich mozliwych
programach oferujacych jakies prowizje, lecz aby uzyskac¢ jakikolwiek
dochdéd musisz sprzedawad i/lub rekomendowac produkty lub idee.
Pytanie: Komu? Kto odwiedza Twoja strone www? Jesli gtdwnie sa to
podobni Tobie ,,zarabiacze”, to mozesz w najlepszym wypadku liczy¢ na
nieokreslone pieniadze w nieokreslonym czasie.

Co jest Ci potrzebne (miedzy innym)?

PASJA
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Dla laikow brzmi to dos¢ enigmatycznie, lecz profesjonalisci wiedzg
doskonale, ze najlepsi specjalisci to ludzie pasjonujacy sie jakas
dziedzing czy produktem (vide hakerzy).

Kazdy ma jakie$S zainteresowania, wiedze w okreslonej dziedzinie,
umiejetnosci etc. i surfujac po Internecie mozna znalez¢ mndstwo takich
stron. Jesli jest to robione dla wtasnej przyjemnosci, satysfakcji, checi
podzielenia sie z innymi, to OK. Natomiast problemem wielu autoréw
takich stron jest: jak z tego wyciagna¢ troche lub duzo pieniedzy?
Odpowiedz nie jest oczywiscie jednoznaczna, lecz z pewnoscig swoja
znajomosc rzeczy, przedmiotow, idei czy wiedzy mozesz do tego celu
wykorzystac.

Zamien swoja PASJE na pienigdze! Stworz poprawng technicznie strone
www. Jest duzo serwisow, ktore Ci moga w tym pomoc. Wtoz catg swojg
PASJE w swoja strone www.

Zwykle nie warto wybiera¢c produktow kierujac sie wytacznie
optacalnoscig! Wybierz cos, co uwielbiasz robi¢, bo jesli potrafisz byc
zafascynowany tym, co robisz, to bedzie Ci o wiele tatwiej zaréowno
przela¢c swoja PASJE na klientéw, jak i znalez¢ gtebokie
samozadowolenie. Czytelnicy, Internauci ODCZUJA Twoje oddanie
i fascynacje tematem!

STWORZ SWOJA NISZE!

Okresl swoja grupe docelowa. Zatdézmy, ze jestes wielkim zwolennikiem
elektroniki. Masz wiedze na ten temat, potrafisz skonstruowac przydatne
urzadzenia, umiesz naprawiac takie ,,ustrojstwa”, wiesz, jakie parametry
maja oferowane na rynku sprzety.
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Prawdopodobnie masz niewielkie szanse na konkurowanie z biznesem
kapitatowym, ktory wpompowat w swoja witryne miliony ztotych
i najnowoczesniejsze technologie.

By¢ moze nie przeskoczysz tzw. alei handlowych, lecz mozesz wygrac
z nimi SPECJALIZUJAC sie w poradach praktycznych i technicznych.

Konsumenci zawsze beda poszukiwaé wiarygodnych informacji
o towarach, ktére zamierzaja naby¢. Sklep X moze oferowa¢ magnetowid
marki Y, sklep Z w podobnej cenie sprzedaje Q. Jesli natomiast na
Twojej witrynie znajda sie poréwnania parametrow obu sprzetow, Twoje
osobiste doswiadczenia lub testy - to, o ile informacja bedzie fachowa i
rzetelna, zawsze znajda sie tacy, ktorzy zechca ponownie odwiedzic¢
Twoja strone.

Co Ty z tego masz? Nic, poki co. Jesli jednak uczciwym i przydatnym dla
innych dziataniem zdobedziesz zaufanie Internautéw, to o wiele tatwiej
bedzie Ci sprzedac¢ wtasny produkt lub produkt z programu partnerskiego,
w ktorym partycypujesz.

Przychodzac do Ciebie po rade i otrzymujac ja, odwiedzajacy bedzie
bardziej sktonny kupi¢ u Ciebie kabel potaczeniowy, przelotke czy filtr
zaktocen.

Oferujac DARMOWE ebooki o zastosowaniu urzadzen, przydatnosci,
umieszczajac tabele porownawcze etc. stajesz sie ekspertem dla
Internauty. Masz wiec szanse na jego zaufanie i potencjalnego klienta.
Zyskujesz duza przewage nawigzujac PERSONALNE  kontakty
Z odwiedzajacymi i klientami, a jest to czesto BEZCENNE wobec
wszechogarniajacej, bezosobowej rzeczywistosci, nasycanej
skomputeryzowanymi systemami, z ktérymi nie da sie pogadac...
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Rozwijajac swoj serwis internetowy mozesz zacza¢ tworzy¢ ebooki czy

strony z ptatnym dostepem do INFORMACJI, ktora dzisiaj potrafi miec
ogromng wartos¢, a umiejetnos¢ jej sprzedawania moze prowadzi¢ do
FORTUNY!

Pomysl:

Na czym sie znasz?

Jakie jest Twoje hobby?

Co mozesz zaoferowac, czego oni nie maja?

Dlaczego ludzie beda przychodzi¢ do Ciebie, zamiast do nich?
Co potrafisz zrobi¢, czego inni nie umieja?

Do jakiej wiedzy i informacji masz dostep?

Co lubisz robic¢?

O czym chetnie rozmawiasz?

Jakie masz doswiadczenia zawodowe?

SPISZ wszystko, co Ci przyjdzie do gtowy. Wszystko.

Jesli jednak nie znajdujesz na dang chwile w sobie takich zainteresowan
(zwykle w przypadku braku dobrego przemyslenia) czy tez nie posiadasz
produktu, ktorego sprzedaza bytbyS PODNIECONY, to doskonatym
elementem mogg by¢ programy prowizyjne i partnerskie.

Warto zwréci¢ uwage, aby PP byty dobrze dobrane i stanowity
uzupetniajace sie wzajemnie pakiety tematyczne.

Gdy posiadasz wtasny interesujacy produkt, by¢ moze warto zastanowic
sie, czy uruchomienie wtasnego programu prowizyjnego nie bytoby
trafnym posunieciem.

W waskiej, specjalistycznej niszy rynkowej jest o wiele tatwiej oddzieli¢

siebie od konkurencji. To jest ukierunkowany marketing i w dzisiejszej
rzeczywistosci jest to KONIECZNOSC.
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Czasem pomyst, ktory przyjdzie Ci do gtowy, moze wydawac sie szalony,
lecz ZAPISZ GO. W tym szalenstwie moze by¢ metoda. Rowniez na
szalone dochody!

Krzysztof Abramek
www. ebooki. pl

Samolubni, wazni i docenieni

Wbrew pozorom, powyzszy tytut nie stanowi zadnych epitetow ani
czyjejkolwiek oceny. Czytajac dalej z tatwoscia odszyfrujesz, dlaczego
jest on taki, a nie inny.

Niezaleznie od rodzaju zajecia, biznesu czy tez wykorzystywanych metod
i $rodkow, ZAWSZE MASZ DO CZYNIENIA Z LUDZMI. Skoro tak, to zapewne
warto wiedzie¢ co nieco (a najlepiej duzo) na ich temat. Nie mozna
bowiem z duzym sukcesem prowadzi¢c UCZCIWEGO | ZYSKOWNEGO
biznesu, nie wiedzac nic o drugiej stronie, niezbednej do
przeprowadzenia transakcji czy wspotuczestniczenia w jakimkolwiek
przedsiewzieciu.

Zanim wiec zechcesz kogokolwiek sktoni¢ do jakiegokolwiek dziatania,
zastanow sie, czy Ty gotow bytbys do zrobienia tego, co proponujesz
innym.

Aktualnie jest wiele mozliwosci zdobycia wiedzy o tzw. inteligencji
emocjonalnej, marketingu, relacjach miedzyludzkich, pozytywnym
mysleniu. Ide jednak o zaktad, ze w najlepszym wypadku kilka os6b na
sto czyta publikacje na ten temat, uczeszcza na wyktady z tym zwiazane,
czy tez korzysta z innych form przyswojenia sobie takowych informacji.
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Powoddw nietrudno dociec: przeswiadczenie o braku potrzeby, brak
pieniedzy, brak czasu, ,,a po co mi to...”.

Tymczasem FAKTY sa oczywiste: nie masz szans na istotne sukcesy bez
takowej wiedzy!

Cokolwiek bys nie robit, musisz mie¢ do czynienia z ludzmi, a wiec
wiedza o tym jak dziataja, jak reaguja, jak mysla i jak sie zachowuja jest
NIEZBEDNA. Spece od marketingu uczynili z tego wrecz dziedzine sztuki,
w poszukiwaniu efektywnych metod. Jesli im jest to potrzebne, jest
potrzebne takze Tobie, nawet jesli prowadzisz jednoosobowa firme. Albo
bedziesz posiadat taka wiedze i wykorzystywat ja dla swojego pozytku,
albo bedziesz wytacznie biernym uczestnikiem wszelkich procesow w
wielu dziedzinach zycia, gdzie za sznurki pociaga ktos inny.

Wielu potencjalnych i rzeczywistych przedsiebiorcow uzywa tzw.
logicznego myslenia do prowadzenia dziatalnosci i w stosunkach
w z innymi ludzmi. Szczeka im opada, gdy osobiscie sprawdza
i doswiadcza, ze w obszarze naszych zainteresowan logicznego
myslenia sie nie stosuje.

Nie mam zamiaru kogokolwiek przekonywac czy tez wdawac sie
w dyskusje, lecz proponuje przetestowac chocby kilka przyktadow.
Ponizej znajdziesz tylko kilka SPRAWDZONYCH zasad umiejetnego
postepowania z ludzmi. Sprawdz je, zastosuj, a potem... mozesz przyjsc¢
do mnie z pretensja, ze to nie dziata. Albo po prostu zainteresuj sie tym
na dobre, a zycie stanie sie bardziej stoneczne, ludzie jakby bardziej
przyjazni i biznes tatwiejszy.

Ludzie sa zainteresowani przede wszystkim SOBA

Inaczej mowiac: kazdy cztowiek jest 10000 razy bardziej zainteresowany
swo0ja 0soba niz Toba.
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Ludzkie zachowania sg rzadzone przez ich wtasne wyobrazenia i interesy.
Ta cecha jest na tyle silna, ze nawet zadowolenie i satysfakcja z datku na
Wielka Orkiestre Swiatecznej Pomocy jest wazniejsze niz fakt czynienia
dobra.

Co to oznacza dla Ciebie?

Abys Ty odnibst korzysci w kontaktach i innymi, WYMAZ ZE SWOJEGO
SLOWNIKA stowa ,ja,”, ,,mnie”, ,moéj”, ,moje”. Zastap je stowem ,TY”
we wszelkich tego odmianach. Rezygnujac z moéwienia o sobie, radykalnie
zwiekszasz swoje oddziatywanie na inne osoby.

Sprzedawaj KORZYSCI

Niezaleznie od tego, na czym chcesz zarabia¢, jedyng mozliwoscig jest
sprzedawanie korzysci. Jesli potrafisz pokazac cztowiekowi, co ON bedzie
miat z tytutu zakupu, mozesz sprzedac lodowke Eskimosowi.

Ludzie chca byé WAZNI

To jest prawdopodobnie najpowszechniejsza cecha gatunku ludzkiego.
Kazdy chce byé traktowany jak ,KTOS”. Wykorzystywanie tego
w stosunkach z innym stanowi kamien wegielny pod dobre relacje.
A wiec:

stuchaj, co méwig inni,

przytakuj im,

praw im komplementy. Szczere. Jesli na to zastuguja. W przypadku
kobiet granica jest nieskonczonosé :-)

zwracaj sie do nich po imieniu,

mow pozytywnie o nich w ich obecnosci,

zwracaj uwage na wszystkich, nie tylko na tych, ktorzy
wysforowuja sie do przodu,

powiedz im o tym, gdy sie z nimi zgadzasz,
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NIE moéw im, Ze sie z nimi nie zgadzasz.

Doceniaj

Jedna z najwiekszych potrzeb ludzkosci. Jakze deficytowa...

badz hojny w pochwatach. Tylko niech beda szczere.
chwal czynnos¢, nie osobe.

Wielu ludzi nie ma wystarczajaco dobrej postawy i chwalenie czynnosci
pozwala unikna¢ skrepowania, zamieszania czy tez podejrzen
o faworyzowanie kogos.

Powiedz codziennie jakas mita rzecz co najmniej trzem osobom.

Zobaczysz jak bedziesz sie czut! To ma zastosowanie w kazdej dziedzinie
zycia!

Jesli zastosujesz nawet tylko czes¢ z tych sugestii, biznes i samopoczucie
stang sie lepsze.

Gwarantuje. Przyjmuje reklamacje.

Z roznych przyczyn uwarunkowano nas w ten sposob, abysmy czuli sie
mato wartosciowi. Wiekszos¢ ludzi stara sie zmiesci¢ w ograniczeniach,
ktore narzucajg im inni. Na skutek tego miliony osob umieraja w wieku
lat 25 i czekaja jedynie nastepnych 50 lat na pochdwek...

Uwarunkowano nas, abysmy wierzyli, ze powinnismy hamowac¢ ambicje,
ze zastugujemy na troche, nie na wiele.

TAK JEDNAK NIE MUSI BYC! Mozesz zmieni¢ swoje zycie, swoje finanse,
swoje samopoczucie, swoj wizerunek, poprzez zmiane sposobu myslenia.
Mozesz zaczac od zaakceptowania i zastosowania powyzszych informacji.
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Jesli przekonasz sie, ze jest to wazne, poszukaj wiecej informaciji.
Znajdz je, zastosuj i wykorzystuj w drodze do sukcesu. Niezaleznie od
tego, czy prowadzisz biznes typowo internetowy, oparty na najnowszych
technologiach, czy tez jest to dziatalnos¢ o setkach lat tradycji.
Technologie i metody zmieniaja sie ciagle. Zasady nigdy.

Krzysztof Abramek

Sprzedawaj najdrozszy towar na Swiecie

Tym w Was, ktorym po przeczytaniu tytutu przemkneta mysl o tym, iz
otrzymacie przekaz na temat tego, jak zarabiac¢ sprzedajac uran, ztoto
czy drogie kamienie, musze od razu zakomunikowac, ze jestescie
w btedzie. Jeszcze 20, 30 lat temu z pewnoscig ci, ktorzy sprzedawali
takie towary, zaliczali sie do handlujacych najdrozszym towarem na
Ziemi. Nic jednak nie stoi w miejscu i dzisiaj, na poczatku XXI wieku,
sytuacja zmienita sie radykalnie. Dzisiaj najdrozszym towarem na naszej
planecie jest:

INFORMACJA

Prawda jest, iz osoby dysponujace bardzo spektakularnymi informacjami i
posiadajace dostep do bardzo ekskluzywnych kregow moga robi¢ fortuny
przekazujac okreslonym osobom informacje. Nie wkraczajac jednak w
Swiat bardzo waskich elit (cho¢ czasem bardziej adekwatne bytoby
okreslenie ,,klik”), zasade zarabiania na sprzedazy informacji mozna bez
problemu przenies¢ na poziom biznesu domowego.

Jak?
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Przede wszystkim nalezy zaakceptowac fakt, ze informacja moze byc
NAJTANSZYM produktem.

7?

Wiem, ze niektérzy juz moga by¢ zniecierpliwieni tymi niby
sprzecznosciami. Jesli jednak rzeczywiscie potrzebujesz mechanizmu
generujacego gotowke to...

...czytaj dalej!

Pozwol, ze wyjasnie te pozorng sprzecznos¢. Otoz informacja
rzeczywiscie jest dzi$ najdrozszym towarem, albowiem jej posiadanie
prowadzi do umiejetnosci jej wykorzystania.

Natomiast ta sama informacja moze by¢ Twoim najtanszym PRODUKTEM z
punktu widzenia produkcji. Produkt informacyjny daje NAJWIEKSZA
ZYSKOWNOSC!

Jest to mozliwe, jesli zaczniesz wykorzystywac swojg wiedze z okreslonej
dziedziny - tej, NA KTOREJ SIE ZNASZ lub do ktérej masz dostep. W wielu
dziedzinach ludzie gotowi sg zaptaci¢ pienigdze za cos, co pozwoli im
oszczedzi¢ czas, pieniadze lub wysitek. Ptacg takze, jesli utatwi im to
robienie rzeczy, ktdérych nie lubig robic lub tez z ktérymi maja problem.

Mozesz zacza¢ wydawac publikacje, broszury, ulotki, ebooki, kasety
wideo, dyskietki itp. Nie potrzebujesz do tego specjalnego studia.
Wykorzystujac podstawowe zdobycze dzisiejszej techniki typu komputer,
drukarka czy skaner, mozesz z powodzeniem uruchomi¢ swaoj
homebusiness w domu, garazu czy w piwnicy.

Koszt przygotowania takiego produktu jest BARDZO NIEWIELKI,
a czasem wrecz bliski zeru!
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Dystrybucja jest zwykle bezproblemowa. Mozesz wykorzysta¢ forme
zaliczenia pocztowego, zamowien przez Internet, SMS i in.

Rozwdj Internetu daje ogromne pole do popisu!

tLatwa promocja poprzez zamieszczanie ogtoszen na tablicach,
wystawianie na aukcjach, reklamowanie w stopkach reklamowych
e-maili.

Zyskownos¢ takiego przedsiewziecia wynosi 100, 500, 1000% lub
wiecej! Stworzenie strony www (np. na hasto) lub wykonanie
prezentacji dostepnej poprzez download czy tez na dyskietce to
koszt kilku ztotych.

Zaleznie od ZAWARTOSCI publikacji mozesz ja sprzedawaé za ztotych
kilkadziesigt. Przyktadowo: wykonanie prezentacji kosztowato Cie 10 zt.
(energia  elektryczna, skanowanie obrazkow, sciaganie  plikow
Z Internetu).

Jesli sprzedasz 10 egzemplarzy po 25 zt, Twodj zysk wyniesie 240 zt. Przy
zatozeniu, ze praca zajeta Ci 10 godzin, daje to 24 zt za godzine. Nie
najgorzej ;-). Jesli jednak w ciagu roku sprzedasz 50 szt., daje to zysku
2390 zt, a wiec Twoja godzina pracy warta jest ... 239 zt.

Lepiej?

A jesli przygotujesz 5 takich prezentacji? Na raz przygotowanej publikacji
mozesz zarabiac wielokrotnie!

Latwa forma przyjmowania pieniedzy

Rozw0j Internetu umozliwia tatwy transfer funduszy. Mozesz BEZ
KOSZTOW otworzy¢ konto w internetowym banku (lub kilku), co pozwoli
Ci na przyjmowanie gotowki od kupujacych takze bez optat za przestanie
Srodkow pienieznych. Ponadto powstaje coraz wiecej tzw. wirtualnych
portmonetek, pozwalajacych na bezpieczne transakcje internetowe dla

Ztote Mysli


http://www.zlotemysli.pl/scr,1/

posiadaczy kart kredytowych. W Polsce takze mozna przesytac¢ pienigdze
e-mailem.

Zastanawiasz sie, jakie informacje mozna sprzedawac?

Gotow jestem iS¢ o zaktad, iz wiele osob zdziwi sie, za co ludzie sg
gotowi zaptacic!

Osobiscie znam przyktad osoby, ktéra zaptacita rownowartos¢ obiadu
w dobrej restauracji za broszure pt. ... ,,Jak ukry¢ swoja tysine”.

Doktadnie! Aby sprzedawa¢ musisz odkry¢ ludzkie potrzeby
i zaspokoic je!

Zapewne znajda sie nabywcy na prezentacje ,,Jak unikna¢ opodatkowania
zyskow z oszczednosci”. | znow gotdw jestem zatozyc sie o kopniaka, ze
wsrod czytelnikdw znajda sie tacy, ktdrzy gotowi sg to kupic (znam takich
osobiscie ;-)).

Mozliwosci sa ograniczone jedynie TWOJA WYOBRAZNIA, umiejetnoscia
dostrzegania ludzkich potrzeb i budowania marzen. Jesli do tego dodasz
profesjonalizm w swojej dziedzinie i podeprzesz pewna znajomoscia
marketingu, sukces murowany!

Przestrzegam jednak przed robieniem tego typu rzeczy ,na site”. Nie
oferuj ww. broszury czy publikacji, jesli nie znasz sie na bankowosci czy
prawie podatkowym! Badz PROFESJONALISTA!

Kazdy z nas jest laikiem w jakiejs dziedzinie i EKSPERTEM w innej
dziedzinie. Poéwie¢ godzine czasu, aby usigé¢ w spokoju i ZAPISAC na
papierze dziedziny, w ktérych jeste$ dobry. Moze nie jestes prawnikiem,
lecz masz 15 lat doswiadczen w towieniu ryb. Wowczas prezentacja pt.
,Gdzie w Polsce ztapac¢ pottorametrowego szczupaka. Gwarantowane.”
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bedzie z pewnosciag dobrym strzatem. Po pierwszych sukcesach
w sprzedazy nie ma powoddow, aby nie stworzy¢ innej prezentacji, np.
,Jak towi¢ na muszke?”

Powinienes tez wiedzie¢, ze tatwiej zmotywowac¢ do zakupu klienta,
ktory juz cos u Ciebie kupit, niz nowego naméwic na zakup Twojego

produktu.

Wyspecjalizuj sie w jakims temacie, gdyz to moze by¢ Twoja kopalnia
ztota!

Stajemy sie w coraz wiekszym stopniu spoteczenstwami informacyjnymi.
Natomiast istniejace materiaty edukacyjne nie sa zbyt dobrze
przystosowane do ery stresu i ,,szybkiego zycia”.

Jesli juz masz LISTE tematow, w ktorych jestes dobry, niezwtocznie
przystap do dziatania.

Masz powodzenie u ptci przeciwnej? Stworz ebooka o tytule
,»7 niezawodnych sposobow poderwania dziewczyny na dyskotece”. Albo
,Praktyczny podrecznik podrywacza”. Tudziez ,,Podryw - podrecznik dla
nieSmiatych”.

Wiem, ze niektérzy czytelnicy w tym momencie sie usmiechaja.
Natomiast inni zrobig na tym pieniadze. Wybor jest zawsze Twoj.

Pomystow jest nieskonczona ilos¢. Oto kilka innych:
,»10 sposobow podrasowania Malucha”
,»,Jak przestatem pali¢ po 13 prébach zakonczonych niepowodzeniem”

,Gdzie zainwestowac gotdéwke na 60% rocznie”
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,Chron swoéj komputer przed wtamywaczami!”

,Jak zaczatem skutecznie sprzedawac ubezpieczenia”
,Jak uczyc¢ sie dwa razy szybciej”

»,Zdejmowanie sim-locka w komarkach. Podrecznik”

,Spis najtanszych sklepow motoryzacyjnych w Warszawie”
»Jak oszczedzi¢ na zakupach srodkow czystosci”

,Gdzie w Krakowie mozna najesc sie za darmo”
»Przewodnik dla oszczednych. Jak kupowac taniej”
,Podrecznik Staroffice, czyli pakiet biurowy za darmo”

,Jak ptaci¢ mniejsze rachunki za komorke”

Dysponujac kamerg wideo mozna tworzy¢ praktyczne poradniki lub kursy
szkoleniowe i oferowac ich kopie, co wymaga jedynie czasowego dostepu
do dwu magnetowidow.

Wyselekcjonowanie grupy potencjalnych odbiorcow zalezy jedynie od
Twojej wiedzy i umiejetnosci. Osoby z pewnych kregow gotowe sa wydac
kilkadziesigt ztotych za kasete wideo ,Praktyczny kurs gry
w golfa” (pewnie bys sie zdziwit, ilu ludzi w Polsce juz to robi...) lub tez
,»ozybki kurs tenisa ziemnego”.

Kobiety, zawsze zainteresowane moda i uroda, wysuptaja nieco grosiwa
na ,Najnowsze trendy w kosmetyce”. Ale pamietaj, aby nie wciskac
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ludziom bezwartosciowych materiatow, bedacych np. fragmentem
programu TV.

Jesli to potrzebne, zapros do wspoétpracy doswiadczonych praktykow.
Oile kaseta bedzie dobra merytorycznie, jest sie czym podzielic.
Wiekszos¢ wtascicieli(-ek) salonow pieknosci czy tez fryzjerskich zgodzi
si¢ na nagranie w ich lokalu, na wywiad, pokaz makijazu w zamian za
jakas kwote lub udziat w zyskach. Mozesz takze zaproponowac
wtascicielom mozliwos¢ sprzedazy takich kaset na uzgodnionych
warunkach.

Jesli zas posiadasz mozliwosci techniczne i umiejetnosci marketerskie,
Z pewnoscig warto pomysle¢ o programie partnerskim. W Internecie
codziennie powstaja nowe witryny, ktorych wtasciciele chetnie umieszcza
banner czy button na swojej stronie za mozliwos¢ uzyskania pewnego
procentu od sprzedazy produktu. Jesli masz wieksza wizje niz 1000 zt
miesigcznie, to program partnerski jest wrecz wymogiem przy
dziatalnosci online.

Podobnie wyglada historia z kasetami audio. U nas (jeszcze) nie jest to
zbyt popularne, lecz w USA miliony ludzi jadac w samochodzie,
uprawiajac jogging ze stuchawkami na uszach czy tez podrozujac metrem
stuchaja wyktadow, kursow, seminariow, ucza sie jezykow etc.

Jesli znajdziesz wtasciwy temat i odpowiedniego lektora, mozesz
sprzeda¢ naprawde duzo kaset, z satysfakcjonujacym zyskiem. Kwota
13,90 zt za kasete pod tytutem ,Bon ton, czyli zasady zachowania
w towarzystwie i przy stole” nie wydaje sie by¢ wygorowana. Za podobng
kwote da sie sprzedac ,,Jak by¢ sexy. Poradnik dla pan”.

Wciaz ciaggnaca naprzdd technika stwarza coraz to nowe mozliwosci.
Dzisiaj poza kasetami magnetofonowymi mozesz wszak uzywac ptyt
z plikami mp3 lub tez umozliwiac sciagniecie z serwera w Internecie.
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Internet, umozliwiajac swobodny przeptyw informacji, pozwala na
fantastyczne mozliwosci ich czerpania. Jesli natomiast zastosujesz
wtasciwe mechanizmy, mozesz rowniez czerpac profity. Z Internetu
korzysta w Polsce kilka milionéw ludzi. Jesli uda Ci sie dotrzec
do 0,1% i tylko 10% z nich skorzysta z Twojej oferty, to Twoj biznes
bedzie miat catkiem pokazne rozmiary.

Nie mam zadnych watpliwosci, ze tysiace ludzi beda zarabiaty dobre
pienigdze wykorzystujac opisany wyzej mechanizm lub podobne.
Pytaniem jest tylko, kiedy zacznie sie ten bum i czy Ty bedziesz w nim
partycypowat.

Chcesz wiedzie¢ wiecej? Odwiedz http://www.ebooki.pl

Warto sprawdzic¢

Ztote Mysli to platforma e-commerce dla autorow ebookow

(elektronicznych ksigzek). Jest to wiec zupetna nowos¢ na polskim rynku.
Przewiduje, ze jesli projekt bedzie sie rozwijat tak dynamicznie jak teraz
- Znacznie przyczyni sie on do rozwoju rynku ebookow w Polsce.

Gtéwne zalety tego PP to:
wysoka prowizja. Do 75% prowizji od kazdego ebooka.
wieczna prowizja. Za zakupy dokonywane przez poleconego klienta
jako partner otrzymasz wieczng prowizje - minimum 15%, nawet
jesli pozniej poleci go inny partner. Ta prowizja jest ,nie do
ruszenia”.
dwa poziomy. Bedziesz mogt poleca¢ nowych partnerdw i dostawad
nawet 25% od ich dochodow.
rozbudowany system szkolen dla partnerow, czyli konkretne
odpowiedzi na pytanie: ,,jak mam zarabiac¢ wiecej?”

http://www.ebooki.pl/zm
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Tylko dla ambitnych

Gratulacje! Jesli dotartes az tutaj, to oznacza, ze jestes osoba ambitng i
cenisz swoje pieniadze - korzystasz z wiedzy, za ktdérg zaptacites.
Pozostaje Ci wiec wdrozy¢ to, czego sie nauczytes, pogtebiaé swe
umiejetnosci i... cieszyc sie efektami.

Jezeli jednak nalezysz do osob otwartych na nowe idee, gotowych na
wyzwania, jestes zdecydowany na konsekwentna prace, poszukujesz
mechanizmu generowania statych dochodéw i chciatbys bra¢ udziat
w systemie, ktory jest co najmniej o kilka krokow do przodu w stosunku
do programéw partnerskich, mozesz nawigza¢ wspotprace w ramach
niezwykle unikalnego, pionierskiego systemu, wyznaczajacego nowy trend
w ekonomii z wykorzystaniem nowoczesnych kanatow dystrybucji, przy
jednoczesnym wykorzystaniu ogromnego doswiadczenia biznesowego i
wrecz niespotykanej wiedzy praktycznej wraz z niezrownanym systemem
szkoleniowo-motywacyjnym. Co najwazniejsze, Z  uczciwym,
nieograniczonym i sprawiedliwym sposobem wynagradzania oraz
potencjatem rozwoju na rynkach miedzynarodowych.

Uwaga!
To nie jest dla wszystkich!

Podejmuje wspotprace wytacznie z osobami spetniajacymi ponizsze,
wstepne kryteria:

Musisz by¢ gotowy na prace i nauke. Twoje dotychczasowe
doswiadczenia zyciowe i biznesowe nie majg znaczenia.
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Musisz by¢ gotowy na zmiany. Jesli nie potrafisz zmieni¢ swoich
priorytetdw i paradygmatow myslenia, nie jesteS dobrym
kandydatem.

Musisz wiedzie¢, czego chcesz od zycia. Sprecyzowane cele
zyciowe, marzenia, gotowos¢ do konsekwentnej pracy nad ich
realizacja.

Dlaczego istnieja te ograniczenia?

Poniewaz jest to biznes, wiec to musi sie optaci¢. To nie jest typowy
biznes online i tu nie ptaca za wprowadzanie nowych ludzi. Zanim ja
zobacze pierwszg ztotowke, musze Cie sporo nauczy¢ i w Ciebie
zainwestowac. Potrzebni mi sg tacy, w ktorych warto inwestowac.

Innych warunkéw nie ma. Jednakze nie odpowiadam na Zadne pytania i e-
maile typu: ,,prosze o wiecej informacji...”

Nie musisz przesyta¢ zadnych sformalizowanych dokumentow typu CV,
zyciorys itp.

Po prostu napisz kim jestes, co robisz, co chcesz zmieni¢ w swoim zyciu,
czego Ci brakuje, jakie masz marzenia i co gotow jestes zrobi¢, aby to
osiggnac. Pomoge Ci zdobyc lepszy styl zycia, lecz przekonaj mnie, ze to
wtasnie w Ciebie warto inwestowac.

Co moge Ci obiecac?

,Krew (no, nie dostownie) :), pot i tzy”.

| ze efekty beda tego warte.
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Jesli gotow jestes uczciwie popracowad i zainwestowac w siebie i swoj
biznes, ja gotdw jestem zainwestowac w Ciebie kawatek swojego zycia.
Za obopolng korzyscia.

Krzysztof Abramek
kriss@eurobiz.com.pl
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Licencja

1. Tresci zawarte w niniejszej publikacji sa udostepniane wytacznie
do osobistego uzytku nabywcy. Uzytkownik moze przekazaé
znajdujace sie tu informacje innej osobie wytacznie poprzez
personalny kontakt, lecz nie poprzez skopiowanie czy
udostepnienie pliku z niniejsza publikacja.

2. Zabronione jest w jakiejkolwiek formie udostepnianie informacji
zawartych w niniejszym ebooku, a w szczegdlnosci poprzez
publikowanie na stronach www, forach dyskusyjnych, listach
mailingowych, autoresponderach itp.

3. Wtasciciel praw autorskich NIE udziela zezwolenia na odsprzedaz
tej publikacji.

4. Zabrania sie rozpowszechniania i udostepniania niniejszej
publikacji nieodptatnie, kopiowania i bezptatnego udostepniania
tresci  publikacji  innym  osobom, firmom, instytucjom
i organizacjom.

5. Niniejsza publikacja moze by¢ zainstalowana na jednym
komputerze i wykorzystywana przez jednego uzytkownika.
Korzystanie na wiekszej ilosci sprzetow oraz przez wiekszg ilosc
uzytkownikow wymaga zakupu osobnej licencji. Dotyczy to takze
wykorzystywania sieci komputerowych.

6. Zabronione s jakiekolwiek zmiany lub modyfikowanie zawartosci
tej publikacji, a w szczegodlnosci usuwanie i modyfikowanie linkdw.

7. ,Zostan Superpartnerem!” NIE moze byc¢ przedmiotem premii,
bonusu czy tez jakimkolwiek dodatkiem do sprzedawanego lub
wydawanego za darmo produktu. Niniejszy ebook nie moze
w zaden sposob by¢ taczony z innymi ofertami, transakcjami ani
sprzedazami.
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8. Niniejsza publikacja NIE moze byc¢ przedmiotem transakcji
polegajacej na zamianie na inny produkt, publikacje itp.

9. Niniejszy ebook NIE moze by¢ dotaczany do zadnych pakietow,
zbiorczych publikacji, zestawow itp. w celu sprzedazy tacznie
Z innymi publikacjami ani produktami.

10.Nabywca ma prawo do wykonania jednej kopii niniejszego ebooka
na wtasny uzytek.

11.W przypadku naruszenia ktoregokolwiek z punktow niniejszej
licencji przez uzytkownika tej publikacji, wtascicielowi praw
autorskich przystuguje odszkodowanie w formie zadoscuczynienia
wg okreslonych przez niego zasad, a takze rekompensata tytutu
utraconych korzysci majatkowych.

12. Wszelkie prawa do niniejszej publikacji sa zastrzezone.

Copyright Krzysztof Abramek © 2003 Copyright Ztote Mysli © 2003

W przypadku niezaakceptowania niniejszej licencji nabywcy nie
przystuguje zadna rekompensata, a w szczegolnosci nie podlegaja
zwrotowi koszty poniesione na zakup niniejszej publikacji.
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Wytaczenie odpowiedzialnosci

Informacje w niniejszej publikacji sa prezentowane wytacznie w celach
informacyjnych i w zadnym wypadku nie powinny by¢ interpretowane
jako naktanianie lub prosba do wydawania jakichkolwiek pieniedzy,
kupowania badz sprzedawania czegokolwiek ani podejmowania
jakichkolwiek zobowigzan.

Prezentowane tutaj informacje nie stanowig doradztwa inwestycyjnego,
prawnego, finansowego, ksiegowego ani zadnej innej formy udzielania
porad. Jezeli potrzebujesz wiedzy w zakresie tych lub pokrewnych
dziedzin, skonsultuj sie ze stosownym profesjonalista.

Podjecie jakichkolwiek dziatan i ponoszenie skutkow wynikajacych
Z powziecia dziatan prezentowanych w niniejszej publikacji jest mozliwe
na wytaczng odpowiedzialnos¢ osoby podejmujacej taka decyzje.

Autorzy i sprzedawca niniejszej publikacji sa zwolnieni z jakiejkolwiek
odpowiedzialnosci wynikajacej z zastosowania zaprezentowanych tu
informacji. Jest kwestia wtasnej odpowiedzialnosci czytelnika ja
zweryfikowac, przyjac¢ do wiadomosci lub odrzucic.
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