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1.Dlaczego ,,Stara Szkola” MLMu juz nie dzialaicow
zwigzku z tym zrobic?

Nie chcialbym, zebys odebrat ten raport jako cos, co celowo
obraza starg, dobrg szkote marketingu sieciowego. Nie mam tego
na celu. Generalnie wybér nalezy przeciez do Ciebie i sam
zdecydujesz, czy wolisz dziataC w sposob szybszy i
efektywniejszy, czy bedziesz korzystat z technik ,,Starej Szkoty”.

Moim zdaniem stare metody dziatania w biznesie powoli
,2umierajg” a za wszystkim stoi oczywiscie INTERNET...

Wraz z jego pojawieniem sie, mozliwosci dla kazdego z nas staty
sie wrecz nieograniczone. Dzisiaj mozemy w ciggu kilku sekund
polaczyc sie i rozmawiac z ludzmi z drugiego konca Swiata.

Wiele 0s0b dzialajgcych w marketingu sieciowym zwrocito swoja
uwage na internet ale jedynie kilka procent ludzi rozwija tq droga
swoje biznesy w sposob odpowiedni.

Powodem tego jest fakt, ze ponad 90% wszystkich ludzi nadal
uzywa starych metod dziatania a jedyng zmiang, jakq dokonali,
jest to, ze teraz korzystajg z internetu.

To, co rowniez determinuje takg wiasnie sytuacje to fakt, ze owe
ponad 90% nie posiada umiejetnosci i wiedzy, ktére prowadzg do
osiggniecia sukcesu w network marketingu.

Tak wiec, tak naprawde masz dwie drogi do wyboru, zeby
zbudowac swaj biznes.

Mozesz dzwonic¢ i umawiac sie jak szalony z kazdg osoba, jaka
zdotasz poznac (lista rodziny i znajomych skonczy sie raczej
szybko) lub zaczac¢ uczyc sie i dziataC w sposob zdecydowanie
madrzejszy.
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Jezeli wybierasz starg szkotle, to zdajesz sobie sprawe z tego, ze to
Ty zwracasz sie do ludzi z propozycjg wspoélpracy i tak naprawde
uganiasz sie za nimi. Mowiac brzydko, strzelasz na oslep zamiast
kierowac swoja propozycje do ludzi, ktorzy sg nig potencjalnie
zainteresowani. Nie jest przy tym wazne, ze teraz robisz to zza
ekranu komputera.

Drugim sposobem jest wniesienie wartosci na rynek usytuowanie
siebie jako lidera i eksperta, ktory jest w stanie pom&c innym w
budowie tego biznesu.

To jest wlasnie sposob dziatania, ktory powinienes zastosowac¢ w
internecie. Jezeli blizej sie temu przyjrzysz, zauwazysz, ze
dzialajac starymi metodami, to Ty uganiasz sie za ludzmi.
Dzialajgc jednak w odpowiedni sposob w internecie, to ludzi
zaczng uganiac sie za Toba.

OK, ale jak osiggna¢ taki wiasnie efekt?

Widzisz, bardzo niewiele os6b zapomina o najwazniejszym
skladniku tego biznesu. Jak myslisz, co jest najistotniejszym
elementem Twojego biznesu?

Jeste$ nim TY.

Dlatego wiasnie w kursie Przyciagajacy Marketing najwiekszq

uwage skupiamy nad tym w jaki sposob stac sie osoba, ktora
bedzie przyciggac do siebie innych.

W kazdym przedsiewzieciu istniejg ludzie, ktorzy zarabiajq
ogromne pienigdze, podczas gdy inni (wiekszosc¢), ktorzy dzialaja
w tej samej branzy, ledwo wigzq koniec z koncem.

Powdd tego jest prosty.
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Ludzie, ktorzy odnosza sukcesy, wnosza ze soba WARTOSC,
ktora przycigga inne osoby.

Musisz wiedziec jednak o czyms jeszcze. Przycigganie, ktore
zachodzi miedzy ludzmi to nie wybor ale naturalna reakcja.
Dlatego wilasnie sprawq pierwszorzedna jest, abys stawat sie
coraz bardziej wartoSciowq osobg, czyli LIDEREM i te wartosc,
czyli wiedze i umiejetnosci, wnosit na rynek.

Podsumowujac, jezeli chcesz zacza¢ sponsorowac ciggle nowych
partnerow do swojego biznesu, MUSISZ STALE PODNOSIC
SWOJA WARTOSC.

ByC moze zastanawiasz sie teraz, w jaki sposob najlepiej to
zrealizowac?

Odpowiedz jest prosta: Poprzez stale uczenie sie i podnoszenie
swoich umiejetnosci, dzieki czemu w oczach innych ludzi
zaczniesz by¢ postrzegany jako ktos, z kim chcg wspétpracowac.

Sama nowa technologia, czyli internet i dostepne w nim
narzedzia, nie zrobig z Ciebie milionera. Jezeli jednak bedziesz
stawal sie coraz bardziej wartosciowq osoba, to dzieki tym
wiasnie narzedziom bedziesz w stanie dotrze¢ do ogromnej liczby
ludzi kazdego dnia i dla tych wlasnie ludzi bedziesz kims, kto jest
w stanie pomoc im zbudowac ten biznes.

Tak wiec zacznij uczyc¢ sie nowych rzeczy, takich jak marketing
czy copywriting, zmieniaj swo0j sposob myslenia i wykorzystuj
poznang wiedze w dzialaniu. Internet pomoze Ci zwielokrotni¢
Twoje wysikki i pozyskiwac dla Ciebie partnerow nawet wtedy,
kiedy Ty bedziesz np. spat.
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2.Jak Sprawi¢, Aby Twoi Potencjalni Partnerzy Kupili
Wszystko Co Sprzedajesz?

,» Nikt, kto kupit wiertto, nie chciat mie¢ wiertta. On chciat mie¢
dziure. Dlatego jezeli chcesz sprzedac wiertla, powinienes
reklamowac informacje na temat robienia robienia dziur a NIE
na temat wiertet.” -Perry Marshall

O co chodzi w tym cytacie?

Mowi on o tym, ze tak naprawde w biznesie MLM nie chodzi o
produkt czy samg mozliwosc podjecia wspolpracy. Nikt przeciez
nie chce by¢ dystrybutorem firmy X dla samego faktu nim bycia,
prawda?

To, czego ludzie szukajg, to sposob na rozwigzanie ich
probleméw. Generalnie wigze sie to z pieniedzmi, wiekszg iloscig
czasu dla siebie, rodziny, itd., prawda?

Twoim zadaniem wiec jest przedstawienie Twojej mozliwosci
jako sposobu na pozbycie sie problemow innych ludzi.

OK, ale jak to sie odnosi do naszego cytatu?

Wiertlo jest biznesem MLM a dziura jest rozwiazaniem problemu
czyli mowigc najogdlniej wolnosciq finansowa.

Tak wiec ani Ty, ani nikt, kto stanie sie Twoim partnerem, nie
podpisuje umowy z firmg X, zeby byc jej dystrybutorem, ale po
to, zeby osiggnac swoje cele i pozbyc sie problemow.

Poza tym musisz pamietac, ze ludzie nie lubig, kiedy ktoS chce im
cos sprzedac. Wolg raczej samemu wpas¢ na pomyst kupienia

czegos.
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Reasumujac, jezeli Twaj biznes jest wierttem, to z calg pewnoscia
NIE MOZESZ REKLAMOWAC informacji na temat Twojego
biznesu. Co wiec powinienes zrobic?

Zdecydowanie lepszym rozwigzaniem jest promowanie krotkiej
informacji na temat tego jak zrobic dziure, czyli jak osiggnac
konkretny cel i wskazac, ze ten cel mozna uzyskac dzieki
Twojemu wierthu.

Teraz rozumiesz?

Tak naprawde to nie Ty sprzedajesz wiertlo (biznes). To ludzie,
ktorzy przeczytajg informacje (instrukcje), sami wpadng na to, ze
mogq przeciez kupic to wiertto u Ciebie.

Pamietasz, ze ludzie kupig wszystko, jezeli bedzie to wynikato z
ich intencji do owego kupna? Dziatajac w ten wlasnie sposab,
sprawiasz, Ze sami wpadajq na to, ze mogg stac sie np. wolnymi
finansowo, dzieki Twojemu biznesowi.

OK, ale co ma zawierac instrukcja?

Ma zawiera¢ informacje na temat tego, w jaki sposob budowac
ten biznes tatwiej, szybciej i tanie;j.

Nie reklamujesz w niej swojej firmy MLM ani jej produktow.
Wskazujesz na to, w jaki sposob dziala¢ aby budowanie biznesu
w network marketingu bylto proste.

Najprosciej mozna to ubrac w takie stowa:

NIE MOZESZ PROMOWAC BEZPOSREDNIO
PRODUKTOW FIRMY MLM, Z KTORA
WSPOLPRACUJESZ ANI SAMEJ MOZLIWOSCI
WSPOLPRACY.
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Twoim zadaniem jest pokazac¢ ludziom, w jaki sposob
wykorzysta¢ mozliwos¢ Twojej firmy MLM, aby osiagna¢
bogactwo i wolnosc.

Jezeli trudno Ci zrozumiec, o czym mowie, to postaw sie w roli
Twojego potencjalnego partnera.

Jezeli wpiszesz w wyszukiwarce Google nazwe np. Twojej firmy
MLM, to najprawdopodobniej w wynikach zobaczysz prawie
same strony jej dystrybutorow, czyli innymi stowy strony, ktore
otrzymali od konkretnej firmy.

Czy wybierzesz ktoregos z tych ludzi, zeby podpisac¢ z nim
umowe?

Wedlug mnie jest to watpliwe, bo bedziesz szukat strony kogos,
kto nie reklamuje samej firmy ale przekazuje jakas wartos¢, czyli
podaje informacje lub system dzialania, wedlug ktérego mozna
osiggna¢ bogactwo we wspolpracy z tq firmg. Bedzie to strona
LIDERA, ktory w Twoich oczach bedzie odpowiednig osoba,
ktora moze Ci pomoc.

Jezeli zaczniesz tak dzialac, to wiele oséb zacznie patrze¢ na
Ciebie jak na kogos, kto na poczatek chce pomdc a nie wyciggnac
pienigdze od ludzi. Niestety tak wilasnie jest postrzegana
wiekszos¢ ludzi, ktorzy dzialajg w internecie (ale i nie tylko).

Przyciagajacy Marketing przedstawia Ci metode na zmiane
Twojego sposobu mySlenia i dziatania, aby sta¢ sie osoba, ktora
jest LIDEREM i ktora przyciaga do siebie ludzi do swojego
biznesu.

Oczywiscie musisz uczyc¢ sie marketingu i tego jak uzywac nowgq

technologie do budowania swojego biznesu ale dopoki nie
zrozumiesz i nie przejmiesz sposobu myslenia ludzi sukcesu, nie
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bedziesz w stanie tak uzywac internetu, zeby wykorzystac jego
moc do szybkiego zbudowania ogromnej organizacji.

3.Dwa Typy Ludzi, Ktorych Mozesz Pozyskac Do Swojego
Biznesu I Sposob W Jaki Mozesz Ich Znalez¢...

Pierwszq rzecza, jakg musisz sobie uswiadomic, to fakt, ze
network marketing jest biznesem, w ktorym chodzi o marketing i
sprzedaz i Ze o tym wiasnie nie ma pojecia ponad 90% ludzi,
ktorzy angazujq sie w ten biznes.

Innymi stowy, sg to ludzie, ktorzy nie majg doSwiadczenia w tych
dziedzinach i chcg zrobic ten biznes bez zglebiania wiedzy
wiasnie na temat marketingu i sprzedazy.

Istnieje rowniez cosS takiego, jak podekscytowanie, na bazie
ktorego nowe osoby czesto robig liste znajomych i rodziny i
informujq ich o swoim biznesie. Poziom podekscytowania nie
trwa jednak w nieskonczonosc i po maksymalnie dwoch
tygodniach wiekszosc¢ ludzi przestaje wierzy¢, ze w network
marketingu mozna zarobic pienigdze.

Istnieje jednak madrzejszy sposob, zeby budowac ten biznes.

Zadam Ci pytanie:

,Czy bylbys w stanie sprzeda¢ wspaniale wypieczony kawatek
karkowki komus, kto nie je miesa?”

Jestem pewny, Ze nawet nie podjalbys sie tego zadania...
To samo dotyczy marketingu sieciowego.

Umiejetnosc zlokalizowania swojego rynku, to zdolnos¢ do
kierowania swoich produktow lub propozycji biznesu do kogos,
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kto faktycznie szuka danych produktéw lub konkretnego biznesu.

Innymi stowy, mozesz osiggna¢ wspaniate rezultaty w swoim
biznesie, jezeli bedziesz kierowat swojg oferte do ludzi, ktérzy
faktycznie majq potrzebe, Zzeby naby¢ konkretny produkt lub
zaczg¢ budowac swaj biznes.

Tak wiec podstawowa zasada marketingu jest SPRZEDAZ
LUDZIOM, KTORZY CHCA FAKTYCZNIE KUPIC
KONKRETNY PRODUKT LUB USLUGE.

Niestety, bardzo wiele ludzi pomija te kluczowa kwestie.
W network marketingu nasz rynek sklada sie z dwdch grup ludzi.

Pierwsza grupa to nasi potencjalni partnerzy biznesowi. Ten
rynek sklada sie z jednej gtownej grupy ludzi: INNYCH

NETWORK MARKETEROW lub ludzi, ktérzy kupuja produkty
i ustugi zwigzane z budowanie biznesu w network marketingu.

To wszystko.

Tak wiec najlepiej swoja oferte kierowac do ludzi, ktorzy dzialajq
aktualnie w marketingu sieciowym lub do o0sob, ktore dziataly w
nim.

Oczywiscie, mozesz pozyskac do swojej organizacji kogos z
rodziny lub znajomych ale to nie moze by¢ Twaj gtdwny rynek a
raczej pozyskanie nowego partnera ,,przy okazji” kierowania
swojej oferty do ludzi, ktorzy chcag dziata¢ w marketingu
sieciowym.

Twaj glowny rynek to inni network marketerzy, ktorzy dzialajq i
kupuija to, co Ty sprzedajesz. Pozostali ludzie, ktorzy tylko myslg
o tym, ze MLM to fajny temat i moze kiedy$ w nim wystartuja, to
ludzie, ktorzy z reguty tylko mowia, ale z reguly nie robig nic
ponadto.
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Czasami wsrod tych ludzi znajda sie tacy, ktorzy powiedza, ze
chca zarobi¢ jakies dodatkowe pienigdze ale i ta grupa to przede
wszystkim ludzie, ktorzy tylko mowia.

By¢ moze zadajesz sobie teraz pytanie:

,Jak przekonac sie, czy rozmawiam z osoba, ktora jest
zdeterminowana, Zzeby budowac ze mngq ten biznes?”

To proste.

Zamiast np. kupowac listy ludzi potencjalnie zainteresowanych,
zacznij promowac swoj produkt informacyjny, ktéry pomaga w
rozwigzaniu jakiegos problemu .

Kiedy na pierwszy plan dajesz ludziom produkt, ktory pomoze im
w typowych problemach zwigzanych z budowaniem tego biznesu,
to zostajesz postrzegany jako osoba, ktora chce pomagac i
zaczynasz by¢ postrzegany jako lider.

Jezeli wiec najpierw dajesz ludziom wartosciowa informacje i
czes$¢ z nich kupi jg od Ciebie, to:

*po pierwsze stawiasz sie w roli eksperta

*po drugie, pozyskujesz pienigdze na dalszg promocje siebie i
swojego biznesu

*po trzecie, wiesz, ze ludzie, ktérzy kupili od Ciebie Twoj
produkt, chcg dziata¢ w tej branzy i to im wiasnie przedstawiasz
mozliwos¢ wspotpracy

To jest najlepszy sposob, zeby stale generowac ruch na swojej
stronie, zarabiacC pienigdze na dalszg promocje i w konsekwencji
tego, stale promowac siebie i swoj biznes ZA DARMO (pienigdze
z Twojego produktu informacyjnego przeznaczasz np. na reklame
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PPC, ktora kazdego dnia sprowadza na Twojg strone ludzi
potencjalnie zainteresowanych tym, co masz do powiedzenia).

Przejdzmy teraz do drugiej grupy, ktora sklada sie na Twojg
nisze, Twoj rynek czy jakkolwiek chcesz to nazwac.

Druga grupa ludzi, do ktérych powinienes$ kierowac swojq oferte,
to klienci, ktorzy kupujq produkty firmy MLM, z ktérg
wspolpracujesz.

Aktualnie najwiekszym powodzeniem cieszy sie branza zdrowia,
dlatego uzyjemy przykladu z tej branzy.

Dla wiekszosci ludzi, ich najlepszymi klientami, czyli ich
najlepszym rynkiem, sg ludzie, ktorzy majq problemy zdrowotne.

Mogloby sie to wydawac prawidlowym mysleniem, ale okreslmy
nasz rynek jeszcze dokladniej.

Twoim prawdziwym rynkiem, sg ludzie, ktorzy majq problemy
ze zdrowiem i JEDNOCZESNIE cyklicznie kupujq produkty,
ktorych celem jest pomoc w uzyskaniu dobrego zdrowia.
Pamietasz o roznicy miedzy ludzmi, ktorzy dziatajg lub dzialali w
network marketingu a tymi, ktérzy tylko mowia, ze chcieliby
dziatac?

Ta sama zasada dotyczy Twoich klientow.

OK, ale jak dotrze¢ do wiasciwych ludzi?

Dzieki internetowi jest to bardzo uproszczone.

Do tego stuza takie narzedzia, jak: artykuty do przedruku,
optymalizacja pod katem wyszukiwarek czy np. reklama PPC.

Oczywiscie, jezeli nie masz aktualnie funduszy, to powiniene$
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skorzystac z darmowych metod Sciggania ruchu na swoja strone.

Jesli chodzi o reklame PPC, to jest to o tyle fantastyczne
narzedzie, ze mozesz dzieki nim kierowacC swojg propozycje
TYLKO do ludzi, ktorzy sa nig potencjalnie zainteresowani.

Oczywiscie najbardziej efektywny sposéb pozyskiwania nowych
partnerow do swojego biznesu, to reklama PPC ale musisz
pamietac o tym, zeby stworzong reklame kierowac na
odpowiednig strone i dziata¢ dalej w odpowiedni sposéb, bo
inaczej mozesz straci¢ mnostwo swoich pieniedzy.

O catlym sposobie mysSlenia i dziatania mozesz dowiedziec sie w
kursie Przyciagajacy Marketing. To dzieki niemu zobaczysz jaka
strategie dzialania majq najlepsi marketerzy i jak rowniez Ty
mozesz zaczgC budowac swoj biznes.

4.Jak Generowac Zysk Nawet Wtedy, Kiedy Ludzie Powiedza
»NIE” Na Twoja Propozycje Wspélpracy?

Jezeli kiedykolwiek miate$ okazje ustysze¢ ,,NIE” od Twoich
potencjalnych partnerow, to teraz powiemy sobie o tym, dlaczego
tak wlasnie sie stalo i co zrobi¢, zeby unikac tego typu sytuacji.
Pierwsza rzecza, jaka musisz zrozumie¢, jest to, ze KAZDA

JEDNA DECYZJA, ktorg ludzie podejmuja, jest determinowana
przez jedna rzecz:

»,Pragnienie unikniecia cierpienia lub chec¢ osiggniecia
przyjemnosci”.
To wszystko...

Absolutnie kazda decyzja jest nastepstwem pragnienia unikniecia
cierpienia badZ checig osiggniecia przyjemnosci. Nawet tak
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trywialne czynnosci, jak otwarcie maila, sq determinowane
wiasnie przez to.

Jest to bardzo istotna sprawa dla Ciebie i dla mnie jako do
networkerow, gdyz pozwala to na wykonywanie naszej pracy
(ktéra polega na kierowaniu oferty do odpowiednich ludzi oraz
promocji) zdecydowanie lepiej.

Jezeli osoba, do ktérej trafia Twoja oferta, powie Ci ,,NIE”, to
oznacza to, ze jej che¢ osiggniecia przyjemnosci (bogactwa,
wolnosci) jest mniejsza niz cierpienie jaki wigze sie z podjeciem
dzialania (poniesione koszty, wyjscie poza strefe komfortu), czyli
obawa przez porazka.

Mozesz zmienic to nastawienie, dzieki natadowaniu pozytywnie
stanu emocjonalnego osoby, do ktorej kierujesz oferte.

Kiedy kupujesz np. ubrania, jest to konsekwencja tego, ze czujesz
sie w nich dobrze, co poprawia Twaj stan emocjonalny.

Kupujesz samochod, poniewaz sprawia on, ze czujesz sie¢ dumny
lub nie byl to drogi samochdd i pozwolit Ci zaoszczedzic¢
pienigdze, lub unikng¢ bdlu zwigzanego z wydawaniem zbyt
duzych ilosci pieniedzy.

Zaczynasz dzialaC w biznesie, poniewaz pozwala Ci odczuwac
nadzieje, ze mozesz mie¢ w zyciu wiecej lub dlatego, ze pozwala
Ci to na unikniecie bolu zwigzanego z ciaggla praca, ktorej tak
naprawde nie lubisz.

Tak wiec widzisz teraz, ze kazda decyzja, jakg podejmujemy w
zyciu, jest uzalezniona od emocji, ktore sie z tym wigze.

Myslac w ten sposob, jestes w stanie osiggna¢ wiecej ,,TAK” w
zamian za mniejszq ilosc¢ ,,NIE”.

Twoim zadaniem wiec jest wskazanie na to, co konkretne osoba
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moze 0siggnac dzieki Twojej ofercie (przyjemnosc) a nastepnie
pokazac, ze mozesz pomoc im w uniknieciu cierpienia,
zwigzanego z tq decyzja.

Tak wiec po tym, jak wskazesz na korzysci ptynace z Twojego
biznesu, musisz pomoc ludziom usprawiedliwic ich decyzje w
sposob logiczny...

Wchodzisz do biznesu dlatego, ze czujesz sie Swietnie, wiedzac,
ze mozesz dzieki niemu zwielokrotni¢ swoje aktualne dochody,
ale usprawiedliwiasz te decyzje tym, ze jest to Swietna okazja, w
ktorej w gre wchodzi wspolpraca z doSwiadczonym zespotem,
ktorego pomoc jest kluczowa dla Ciebie. Tak robig wszyscy...

Nie wolno Ci jednak zapomnie¢ o tym, ze decyzja o starcie w
biznesie, musi by¢ decyzjq ludzi a nie Twoja. Ludzie stang sie
Twoimi wspolpracownikami dopiero wtedy, kiedy wyjdzie to od
nich, nie od Ciebie.

Najlepszym wiec sposobem, aby ludzie podjeli decyzje o
wspolpracy z Toba, jest stalty kontakt z nimi i delikatne
przypominanie im o swojej mozliwosci.

Kazdy z nas jest inny i dla kazdego z nas decyzja o podjeciu
wspoltpracy przychodzi w innym czasie. Nie mozesz wiec by¢
nachalny i stale ,,trgbi¢” ludziom o swoim biznesie. Musisz stac
sie przede wszystkim osobg lubiang i koniecznoscig jest
stworzenie RELACJI miedzy Tobg a ludzmi na Twojej liscie.

To byla pierwsza bardzo wazna wskazowka, jezeli chodzi o
ludzka nature, ktérg absolutnie musisz bra¢ pod uwage, jezeli
chcesz by¢ dobrym network marketerem.

Drugg, bardzo istotng kwestig, zwigzang z ludzkq natura, jest to,

ze ludzie sg leniwi. Chca lepiej, szybciej, taniej i latwiej.
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Za kazdym razem, kiedy bedziesz w stanie ,,zapakowac” efekt
koncowy dla kogos, najprawdopodobniej sprzedasz duzg ilosc¢
swoich produktéw lub ustug.

Pomysl np. o tabletkach na odchudzanie. Mozesz jes¢ wszystko,
na co masz ochote i traci¢ na wadze dzieki ich zazywaniu.

Rozpatrzmy inny przypadek. Gdybys$ miat firme, ktérej zadaniem
jest scigganie ruchu na strone i pozyskiwanie z tego ruchu ludzi
na liste adresowa, to wiekszosc¢ ludzi wolataby skorzystac z
Twoich ustug i placi¢ Ci za nie, niz samemu nauczyc sie jak to
robic.

Trzeciq rzecza, charakteryzujacg ludzka nature, jest to, ze ludzie
bardziej wola dowiadywac sie JAK cos$ zrobic, niz faktycznie
to zrobic. Kupujg w zwigzku z tym nadzieje na rezultaty, zamiast
faktycznie przejs¢ do dziatania.

Jestem przekonany, ze znasz tego typu sytuacje. Wystarczy, ze
zdasz sobie sprawe z tego, jak wiele osob podpisywato z Tobg
umowe 0 wspotprace, aby pézniej nic nie robi¢. Mysle, ze jest to
wiekszos¢ ludzi, ktorzy stali sie Twoimi partnerami.

Prawda jest, ze okoto 80% ludzi w Twojej organizacji bedzie
zachowywac sie w ten sposob i po czesci jest to konsekwencja
tego, ze swoich decyzji o wspolpracy nie ,,usprawiedliwili” przed
samym sobg w sposob logiczny.

Kiedy emocje opadly, rowniez zabraklo checi do podjecia
dziatania.

Poznates wiec typowe dla nas, ludzi zachowania i ich powody.
Wiesz, ze zdecydowana wiekszos¢ ludzi nie bedzie Twoimi

powaznymi partnerami biznesowymi ale wiesz tez kilka rzeczy,
ktore pozwalajq Ci na generowanie dochodu nawet wtedy, kiedy
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ustyszysz NIE na Twoja oferte.

Mysle, ze to nie jest wybor ale koniecznos¢, zeby zarabia¢ nawet
wtedy, kiedy ustyszysz NIE, gdyz tych reakcji bedzie na pewno
wiecej niz odpowiedzi TAK.

Wiesz, ze ludzie:

*kupujg produkty lub ustugi albo z checi unikniecia cierpienia
albo z checi osiggniecia przyjemnosci

*wolg dowiedziec sie jak co$ zrobi¢, zamiast to faktycznie zrobic
*sq leniwi i wolg kupi¢ gotowe rozwigzanie niz nauczyc sie jak
0siggnac ten cel samemu

Jezeli dobrze sie zastanowisz, to zrozumiesz, ze mozesz czerpac
dzieki temu korzysci finansowe nawet wtedy, kiedy wiekszos¢
ludzi powie NIE.

Jak Zarabiac¢ Pienigdze Nawet Wtedy, Kiedy Uslyszysz
L,NIE”?

Jest juz dla Ciebie sprawq jasna, ze ponad 90% ludzi nigdy nie
kupi od Ciebie produktu ani nie stanie sie Twoim partnerem w
Twojej firmie MLM. To jest fakt.

Druga sprawa, to koszt, jaki musisz ponies¢, aby znalez¢
wysokiej klasy ruch na Twojej stronie. W tym momencie mowie
o ludziach konkretnych i zdecydowanych na prowadzenie
swojego biznesu.

Jezeli wydasz np. 200z}, Zzeby pozyskac¢ na Twoja liste adresowa
np. 50 ludzi, to tatwo policzyc¢, ze jedna osoba to koszt 4zt.
Powiedzmy, Ze 2 osoby z tej grupy stang sie Twoimi partnerami
lub klientami.
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Oznacza to, ze ponad 90% Twojego potencjatu dochodu
UCIEKA.

Z ostatniego rozdziatlu dowiedziales sie, ze wiekszosc¢ ludzi jest
sceptyczna, leniwa i wolg bardziej dowiedziec sie jak coS zrobic,
niz faktycznie to zrobic¢. Dlaczego wiec nie skorzystac z tego i nie
dawac ludziom tego, czego faktycznie chca?

Zamiast dawac ludziom ,,problem” jakim jest wydanie kilkuset
ztotych na to, zeby stac sie dystrybutorem Twojej firmy, moze
lepiej zaproponowac im produkt informacyjny, ktory pozwoli im
blizej poznac temat i dowiedziec sie jak np. unikna¢ typowych
bledow zwigzanych z biznesem MLM?

Kiedy dajesz ludziom instrukcje jak budowac biznes MLM
szybciej i efektowniej, dzieki internetowi, to sprawiasz, ze sg oni
zdecydowanie bardziej przekonani do Twojej mozliwosci, ze
zaczng sami prosi¢ Cie o mozliwos¢ wspotpracy z Toba.

Pamietasz ?...

,» Nikt, kto kupit wiertto, nie chciat mie¢ wiertta. On chciat mie¢
dziure. Dlatego jezeli chcesz sprzedac wiertla, powinienes
reklamowac informacje na temat robienia dziur a NIE na temat
wiertet.”

W ten sposob jestes w stanie zarabia¢ pienigdze nie od kilku
procent ludzi na Twojej liscie ale nawet od 20%, ktore kupiq
Twoj produkt informacyjny.

Jezeli teraz dochdd z Twojego biznesu zalezny jest jedynie od
tego, ile 0séb pozyskasz do swojej organizacji, to na pewno

zdajesz sobie sprawe z tego, ze jest to bardzo ciezka sytuacja.

Musisz zarabiac¢ pienigdze niezaleznie od tego, czy ludzie beda
chcieli podjac¢ z Toba wspolprace, czy tez nie i kluczem do
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osiggniecia takiego efektu jest sprzedaz niedrogiego produktu
informacyjnego.

Jest zdecydowanie latwiej zarobi¢ na poczatku 1000zt dzieki
detalicznej sprzedazy Twojego produktu informacyjnego, niz
zbudowac organizacje, ktora da taki witasnie dochdd.

W ten sposob generujesz dochod, ktory pozwala Ci na ciggla
promocje Ciebie i Twojego biznesu. Nie musisz wyciggac
pieniedzy z Twoich dotychczasowych dochodow.

To réwniez pozwala Ci osiggna¢ spokoj umystu. Jezeli do Twojej
kieszeni wplywa co miesigc nawet kilkaset ztotych, to nie jestes
zdenerwowany tym, ze zabraknie Ci pieniedzy, masz fundusze na
edukacje i mozesz stale kontynuowac rozwoj swojego gtownego
przedsiewziecia.

Co w takim razie powiniene$ sprzedawac?
Wiele 0s0b nie chce samemu tworzyc¢ swoje produkty, ale istnieje

mozliwos¢ sprzedazy cudzych produktow za procent z kazdej
transakcji.

Tak jest np. w przypadku kursu Przyciggajacy Marketing, za
ktorego sprzedaz otrzymujesz od 39,40z}t do 59,40zt. Pomysl
wiec, czy nie byloby mito otrzymac miesiecznie ze sprzedazy
tego kursu np. 600z1 (to tylko 10 sztuk) niezaleznie od tego, czy
pozyskasz nowq osobe do swojego biznesu czy tez nie?

Pomysl teraz o tym, zZe te pienigdze mozesz z powrotem
zainwestowac w reklame swojego biznesu i reklamowac sie
jeszcze mocniej.

Oto wiec co mozesz zrobic juz teraz:

Umieszczasz reklame swojego produktu informacyjnego, zamiast
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- jak robi to wiekszos¢ - reklame swojej firmy MLM.

Ludzie, ktorzy trafig na Twojg strone www (squeeze page),
zapisujq sie na Twojaq liste adresowaq i otrzymujq od Ciebie
wartosciowe maile, w ktérych promujesz swoj produkt, ktorego
cena wynosi np. 30zi.

Za kazda sprzedaz kursu, Ty zarabiasz np. 15zt na czysto.
Widzisz wiec, ze generujesz dochod, zanim jeszcze Twoj klient
stanie sie Twoim partnerem.

Teraz, np. w 7-mym mailu do Twojej listy piszesz o tym, jak
najlepiej wybra¢ odpowiedni biznes dla siebie i opowiadasz o
tym, co sktonito Cie do podjecia wspoélpracy z firma, z ktorg
wspolpracujesz aktualnie.

Dla jednych bedzie to Swietna okazja, zeby sie do Ciebie
przylaczyc¢ a dla innych nie.

Widzisz wiec, ze caly ten proces sprawia, Ze nie musisz wyciggac
pieniedzy z wilasnej kieszeni na promocje swojej gtownej
mozliwosci wspolpracy.

Aby jednak ten proces mogt by¢ przez Ciebie realizowany,
musisz nauczyc sie pisac dobre teksty reklamowe, czego niestety
nie potrafi zdecydowana wiekszosc¢ ludzi.

6.Jak Pisa¢ Dobre Reklamy?

Umiejetnosc pisania dobrych reklam to cos, czego nie uczy sie
prawie nikt w network marketingu. To jest konsekwencjq tego, ze
bardzo wiele osob wydaje sporo pieniedzy na reklame i w

dalszym ciggu nie widzi efektow swoich dziatan.

Istniejg pewne zasady i techniki, dzieki ktorym ludzie nie moga
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przejs¢ obok dobrze napisanych reklam. Jak juz jednak
powiedziatem, tylko kilka procent network marketerow na catym
Swiecie zna te zasady i dziala zgodnie z nimi.

Wiesz juz, ze dwa gldwne powody ludzkich dziatan to osiggniecie
przyjemnosci lub unikniecie bolu. Dlatego witasnie nagtowki
wiekszosci gazet sq negatywne i na pewno zdajesz sobie sprawe,
ze to nie przypadek.

Ludzie, ktorzy sa odpowiedzialni za te teksty, wiedza, ze jesteSmy
tak skonstruowani, zeby zareagowac na cierpienie innych, tak
zebysmy mogli unikng¢ tego typu sytuacji w przysztosci.

Inne tytuly w magazynach majq z reguly pozytywny charakter,
jak np. ,,5 Mato Znanych Sposobow, Aby Stac Sie Bogatym™.

Wszystkimi dobrze napisanymi tekstami rzadzg te same prawa,
ktére majq ogromny wplyw na naszg psychike. Zeby zacza¢ pisa¢
dobre teksty, musisz znac¢ reguly rzadzace copywritingiem i
wprowadzac je w zycie. Nie ma innej metody.

Ludzie z reguly nie chcag wychodzic¢ na ,,glupka”, kupujac
produkt, ktorego tak naprawde nie znajg. Dlatego wiasnie tak
istotnym elementem na stronie, do ktorego prowadzi reklama,
powinny by¢ referencje innych ludzi, ktorzy juz skorzystali z
naszego produktu.

W ten sposob utatwiamy ludziom logiczne usprawiedliwienie
checi zakupu naszego produktu. Jezeli bowiem ktoS wczeSniej
kupit juz i poznal nasz produkt, i ma o nim pozytywne zdanie, to
oznacza to, ze wydanie pieniedzy na niego jest odpowiednig
decyzja.

Jezeli nauczysz sie zasad rzadzacych pisaniem dobrych tekstow
reklamowych, bedziesz miat jeden bardzo istotny problem...
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Zaczniesz przyciggac¢ do swojego biznesu tyle osob, ze nie
bedziesz w stanie pracowac z kazdym z nich z osobna. Mysle
jednak, zZe ten stan chcialbys$ osiggnac¢ jak najszybciej.

To mozesz osiggnac, jezeli nauczysz sie strategii, ktora zostata
przedstawiona w kursie Przyciagajacy Marketing. Sztuki pisania
dobrych tekstobw musisz stale rozwijac¢ a uwierz mi, ze
opanowanie jej do mistrzostwa pozwoli Ci przenies¢ Twoj biznes
na catkowicie inny poziom.

7.Jak Przyciagac¢ Bogactwo i Partnerow Do Siebie?

Musisz by¢ gotow do tego, zeby dawac, zanim jeszcze cokolwiek
otrzymasz.

Zatrzymaj sie na chwile i zastanow sie nad powyzszym zdaniem...

Jezeli mielibysmy przeksztalcic to zdanie na potrzeby naszej
branzy, oto co by ono znaczyto:

Najpierw zastanow sie nad tym, dlaczego inni ludzie mieliby sie
do Ciebie przylaczyc. Powodem tego nie jest produkt Twojej
firmy MLM, nie jest tez to plan kompensacyjny.

Powodem, dla ktorego inni przytacza sie do Ciebie, jest to, ze
oferujesz ludziom rozwigzanie ich probleméw i to rozwigzanie
dostepne jest tylko w dwoch postaciach:

1.Ty, Twoja wiedza i przywodztwo. Ludzie przytacza sie do
Ciebie, poniewaz Ty mozesz nauczyc ich i pokazac im jak
zbudowac ten biznes.

2.0ferujesz system marketingu, ktory pozwala na rozwigzanie
aktualnych problemow, dzieki czemu ludzie widzg siebie, jako

osiggajacych sukcesy, uzywajac tego systemu.
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To sg tylko dwie rzeczy, dzieki ktorym ludzie p’rzy}a);czzac sie do
Ciebie i to sgq dwie rzeczy, ktore MUSISZ DAC.

Jak myslisz, dlaczego dziele sie z ludZmi swoimi spostrzezeniami
i radami poprzez newslettery?

Nigdy nie spotkatem sie osobiscie z ludzmi, ktorzy sq na moich
listach. Dziele sie jednak swojq wiedzq ze Swiadomoscia, ze
ludzie mogq jedynie brac dla siebie te rady i wiedze a ja wcale nie
musze nic dzieki temu osiggnac z powrotem.

Wiem, ze nie chodzi tutaj o mozliwos¢. Swojg wiedza dziele sie z
innymi, dzieki czemu moggq stac sie liderami a korzystajgc z
systemu przedstawionego w Przyciggajagcym Marketingu, moga
zacza¢ budowac swoj biznes szybciej niz kiedykolwiek.

Tak wiec, przesta¢ udowadniac, ze Twoja firma czy jej plan albo
produkt sg lepsze, niz inne. Zacznij sprzedawac siebie.
Sprzedawaj swoje rozwigzania.

Nie skupiaj sie nad firma, z ktérg wspotpracujesz, bo TO nigdy
nie bedzie powodem, dla ktérego osiggniesz sukces.

Promuj ,,pomoc”.

Mozesz nauczyc sie jak robic to dobrze, nawet w sytuacji, kiedy
nigdy jeszcze nie zasponsorowates nikogo do swojego biznesu.

Dlaczego?

Poniewaz niezaleznie od tego, kim dzisiaj jeste$, mozesz zaczg¢
dawac i uwierz mi, ze zaczniesz odbiera¢ oddang wartosc.

W tym momencie dochodzimy do najprawdopodobnie;j
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najwazniejszej lekcji w tym krétkim ebooku.

Zastanawiales sie nad tym, w jaki sposob niektérzy osiagaja
wspaniate wyniki w zadziwiajgco krotkim czasie?

Widzisz, nic nie dzieje sie bez przyczyny. Jezeli widzisz kogos,
kto osigga ,,szybki” sukces, oznacza to, ze posiada on wiedze,
umiejetnosci oraz sposob myslenia, ktore sa charakterystyczne dla
LIDERA.

Oznacza to rowniez, ze sg to ludzie, ktérzy zbudowali relacje z
innymi liderami w calej branzy, ktérzy z kolei znajg innych
lideréw, itd.

Pomysl, kogo wolalbys zasponsorowac do swojego biznesu: 3
liderow, z ktorych kazdy z nich zasponsoruje 10,000 ludzi czy
3000 ludzi, ktorzy nigdy wczesniej nic nie styszeli na temat
network marketingu?

Odpowiedz jest raczej jednoznaczna, prawda?

Prawda jest taka, ze wiekszosc ludzi nigdy nie bedzie w stanie
poswiecic tyle czasu i energii, ktore poswiecajg liderzy, aby sie
nimi stac.

Nikt nigdy nie stat sie liderem od tak. Kazdy, dostownie kazdy
lider, jaki powstal w network marketingu, poswiecit wiele czasu
na nauke i dziatanie. Kazdy lider dzialal wbrew wszelkim
przeciwienstwom i nawet wtedy, kiedy jeszcze nie byto widac
wynikow.

Prawdziwy lider to osoba, ktora posiada cos, co jest wazniejsze
od wszystkich technik marketingowych i innych umiejetnosci

potrzebnych do zbudowania tego biznesu.

Kazdy prawdziwy lider posiada ODPOWIEDNI SPOSOB
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MYSLENIA. To sposéb podejécia do siebie oraz do swoich
mozliwosci i relacji do samych pieniedzy.

To jest jedyny sposob aby osiggnac sukces w MLMie. Dlatego tez
zycze Ci, zebys zmierzat do tego, aby stac sie liderem i do
osiggniecia ogromnego sukcesu w swoim biznesie.

Ja chce pomac Ci to osiggnac, niezaleznie od tego, czy bedziemy
dziata¢ razem, czy wybierzesz kogos$ innego. Spos6b myslenia i
dzialania, ktory stosuja najwieksi na Swiecie marketerzy,
przedstawiam Ci kursie ,Przyciagajacy Marketing”.

Zycze Ci OGROMNEGO SUKCESU,
Michat Kidzinski
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